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BAB I 

RINGKASAN EKSEKUTIF 

 

 

 

Kebutuhan penyelenggara event akan hadirnya seorang MC/Pembawa 

Acara nyatanya sangat besar. Pada saat Covid-19 melanda seluruh dunia, 

MC/Pembawa Acara dari berbagai macam jenis acara online tetap dibutuhkan 

untuk membangun suasana tertentu sehingga audience dapat menikmati acara. CV 

Narawantah Kreatif melihat adanya peluang dalam bisnis penyedia sumber daya 

Master of Ceremony (MC) dan berencana meluncurkan platform penyedia jasa 

MC berbasis website bernama MCrophone. MCrophone menawarkan sebuah 

sistem MC booking yang menyediakan database MC dengan berbagai fitur untuk 

mempermudah klien dalam menemukan MC sesuai dengan kebutuhannya.  

Target pasar yang dibidik oleh CV Narawantah Kreatif adalah Event 

Organizer, Wedding Organizer, PEO, PCO, Promotor, Organisasi, Corporate, 

Government, Perorangan (personal) di wilayah Jabodetabek yang membutuhkan 

sumber daya berupa MC untuk memandu event yang mereka selenggarakan. 

Berdasarkan riset terhadap 101 responden, seluruhnya menganggap pemilihan MC 

yang tepat untuk event yang diselenggarakannya merupakan hal yang penting, 

94% di antaranya tertarik akan adanya platform MCrophone untuk membantu 

yang bersangkutan memilih MC yang tepat sesuai kebutuhannya. 
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Dalam perekrutan Sumber Daya Manusia, CV Narawantah Kreatif akan 

merekrut 1 orang staf IT pada tahun ke-2 dan 1 orang staf pemasaran pada tahun 

ke-3 MCrophone diluncurkan. SDM yang direkrut perusahaan sudah melalui 

beberapa proses dan disesuaikan dengan kebutuhan perusahaan. 

Sumber pendapatan CV Narawantah Kreatif berasal dari 2 sumber yakni 

Commission fee dari MC Booking dan Subscription Fee. Modal awal CV 

Narawantah Kreatif sejumlah Rp100.000.000 (Seratus Juta Rupiah). CV 

Narawantah Kreatif juga telah menganalisa kondisi keuangan perusahaan mulai 

tahun 2022 hingga 2025. Dari analisa Payback Period (PP), diketahui modal 

investasi akan kembali dalam 1 tahun 7 bulan 5 hari, kemudian Net Present Value 

(NPV) adalah sebesar Rp123.504.402. Dari perhitungan IRR diketahui bahwa 

usaha ini memiliki Internal Rate of Return (IRR) yang lebih besar yaitu 57,73% 

dibandingkan dengan tingkat diskonto minimal yaitu 8%. Melalui perhitungan 

Return on Investment (ROI) diketahui persentase yang diraih dalam 3 tahun yakni 

55%, 34%, dan 38%. Selain itu menurut perhitungan Profitability Index (PI) usaha 

CV Narawantah Kreatif dikatakan layak karena memiliki PI sebesar 2,2.  

Berdasarkan analisa pasar, analisa pesaing, analisa keuangan, serta analisa 

risiko usaha yang telah dilakukan oleh CV Narawantah Kreatif, dapat disimpulkan 

bahwa usaha yang kami susun layak untuk dijalankan dan dapat bersaing dengan 

pesaing dengan bidikan pasar yang sama.  
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BAB II 

LATAR BELAKANG PERUSAHAAN 

 

 

 

Seringkali penyelenggara event kesulitan dalam menemukan MC yang 

sesuai dengan kebutuhan acaranya karena keterbatasan database dan koneksi 

sehingga proses pencariannya memakan banyak waktu dan/atau berpotensi terjadi 

ketidaksesuaian MC dengan acaranya yang membuat impression terhadap event 

tersebut menjadi kurang baik dan dicap sebagai suatu kegagalan. Di sisi lain, 

berdasarkan survey yang dilakukan kepada para MC, hingga saat ini mayoritas 

MC mendapatkan klien hanya dari promosi dari mulut ke mulut yang dilakukan 

oleh orang-orang sekitarnya, hal itu sangat membatasi jangkauan klien yang akan 

mereka dapatkan.  

Faktanya di masa pandemi COVID-19 ini justru tercipta refleksi baru bagi 

para pembawa acara yang biasa tampil di depan banyak orang. Mereka harus 

berpindah panggung, seorang pembawa acara di masa pandemi cukup berbicara di 

depan kamera atau laptop saja (kagama.co, 23/07/2020). Hal tersebut dapat 

menjelaskan bahwa bahkan di era pandemi sekalipun, kehadiran seorang 

pembawa acara sangat amat penting dan selalu dibutuhkan untuk memimpin 

berlangsungnya suatu acara, meskipun harus melakukannya secara online. CV 

Narawantah Kreatif melihat terdapat peluang untuk memenuhi kebutuhan pihak 
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penyelenggara event dalam hal pemilihan MC dalam event yang dirancangnya 

sehingga dapat lebih menghemat waktu dan sesuai dengan spesifikasi yang 

diharapkan.  

Di samping itu, CV Narawantah Kreatif ingin membantu para MC untuk 

dapat memperluas target pasar mereka melalui website yang menjadi produk 

utama perusahaan. Pemilihan website sebagai produk perusahaan didasari oleh 

fakta bahwa mayoritas masyarakat Indonesia aktif memanfaatkan internet untuk 

memudahkan atau memenuhi aktivitas sehari-harinya. Seperti data penggunaan 

internet yang dilansir dalam Hootsuite (We are Social): Indonesian Digital Report 

2021 tercatat dari total populasi (jumlah penduduk) Indonesia yang berjumlah 

274,9 juta, 202,6 juta (73,7% dari jumlah populasi di Indonesia) di antaranya 

merupakan pengguna internet. Dari data-data tersebut dapat disimpulkan bahwa 

masyarakat Indonesia menerapkan nilai efektifitas dalam melakukan pembelian 

barang ataupun jasa diantaranya melalui aplikasi, website, social media, atau 

instant messaging.  

Selain menawarkan produk utama berupa keberagaman database MC 

beserta fitur-fitur menarik pada platform, CV Narawantah Kreatif juga 

menawarkan produk pendukung yakni sebagai media publikasi bagi perusahaan 

yang ingin mempublikasikan event/campaign yang sedang mereka garap sehingga 

memperoleh publisitas maksimal melalui ads placement di dalam website dan 

juga workshop. 
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a. Visi Perusahaan 

Menjadi leading company yang bergerak dibidang MC dan platform di 

Indonesia. 

b. Misi Perusahaan 

1) Menciptakan platform dengan tampilan yang mudah diakses oleh 

penyedia jasa (mc) maupun pengguna jasa (penyelenggara event). 

2) Memiliki dan rutin memperbarui database SDM (MC non agensi) 

sebanyak banyaknya dengan range seluas-luasnya untuk memenuhi 

berbagai kebutuhan customer. 

3) Menjalin hubungan yang baik dengan SDM yang dimiliki maupun 

dengan customer. 

 

 

2.1 DATA PERUSAHAAN 

 

a. Nama Perusahaan :  CV Narawantah Kreatif 

b. Bidang Usaha  : Human Resources 

c. Jenis Jasa  : Website Penyedia Jasa 

d. Alamat Perusahaan : Sahid Sudirman Residence 2
nd

 Floor Jendral  

Sudirman No. 86, Karet Tengsin, Tanah Abang, 

DKI Jakarta, 10220 

e. Nomor Telepon : +6285 600 163 013 

f. Nomor  Fax  : - 
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g. Email Perusahaan : team@mcrophone.com 

h. Bank Perusahaan : Mandiri 

i. Bentuk Badan Hukum : CV 

j. Nomor Akte Pendirian: 1835 

k. NPWP   : 01.998.754.2-008.000 

l. Rencana Berdiri : November 2022 

 

 

2.1.1 Logo Perusahaan 

 

Menurut Rustan (2010), logo merupakan signature dari sebuah entitas 

yang berarti tanda, karakteristik yg diterapkan pada suatu objek dengan fungsi di 

antaranya sebagai identitas diri, menandakan kepemilikan dan pembeda, jaminan 

kualitas, dan mencegah peniruan/pembajakan. 

a. Logo CV Narawantah Kreatif  

Gambar 2. 1  

Logo CV Narawantah Kreatif 

 

Sumber: CV Narawantah Kreatif, 2022 
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b. Filosofi Logo 

Logo CV Narawantah Kreatif didominasi dengan warna kuning 

yang melambangkan optimis, semangat, dan keceriaan yang kuat yang 

perusahaan percayai dimiliki oleh seluruh SDM yang bergabung ke dalam 

platform. Kami menampilkan huruf N dan K sebagai singkatan dari nama 

perusahaan. Pemilihan warna hitam untuk menggambarkan keseriusan 

sekaligus sebagai penekanan akan nama perusahaan. Kemudian, 

penggunaan tulisan sambung untuk menggambarkan kelihaian namun 

tetap elegan, sesuai dengan bisnis utama perusahaan yakni platform 

penyedia jasa MC yang lihai namun tetap elegan pada saat memandu 

acara. Selain itu kami juga berharap bisnis ini bisa secara lihai masuk ke 

pasaran dan bisa dengan mantap dan elegan menjejaki bisnis yang kami 

jalankan. Adapun hal yang mendorong kami untuk menampilkan nama 

perusahaan dalam logo kami yaitu agar nama perusahaan dapat dikenal 

oleh banyak khalayak mengingat perusahaan ini baru dirintis dan 

membutuhkan banyak exposure. 

 

 

2.1.2 Deskripsi Logo 

 

Adapun nama CV Narawantah Kreatif dipilih dengan memadukan aksara 

jawa dan Bahasa Indonesia. Narawantah memiliki arti terkenal, tersohor yang juga 

menjadi cita-cita kami dalam merintis produk yang diciptakan. Di samping itu, 
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pemilihan nama narawantah juga dilakukan karena bisa diartikan sebagai 

kependekan dari nama panggilan ketiga pendiri perusahan yakni Naila, Namira, 

dan Wanda. Adapun perusahaan kami berkecimpung pada industri kreatif dan 

menaungi SDM yang tidak kalah kreatif sehingga mencantumkan kreatif dalam 

nama perusahan kami sebagai suatu identitas dan harapan agar dapat terus 

mengembangkan ide-ide kreatif. Sehingga penggabungan kedua kata dalam nama 

perusahaan dapat diartikan sebagai cita-cita kami yang ingin terkenal ke penjuru 

negeri atas inovasi di industri kreatif. 

 

 

2.1.3 Budaya Kerja Perusahaan 

 

Menurut Rivai dan Mulyadi (2012), company culture atau budaya 

organisasi adalah suatu kerangka kerja yang menjadi pedoman tingkah laku 

sehari-hari dan mengarahkan karyawan terhadap tindakan mereka untuk mencapai 

tujuan organisasi. 

Dari definisi tersebut, CV Narawantah Kreatif menanamkan nilai-nilai 

yang kami percayai dan kami jadikan panduan untuk bisa terus berkembang. 

Nilai-nilai tersebut lah yang pada akhirnya kami jadikan company culture dalam 

perusahaan. Adapun yang dimaksud yakni sebagai berikut: 

a. Insightful 

Yang dimaksud dengan insightful yaitu CV Narawantah 

Kreatif berharap dapat menjadi suatu sumber yang menjawab 
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kegelisahan para penyelenggara event untuk menemukan MC yang 

sesuai dengan kebutuhannya dengan tersedianya database sumber 

daya MC yang beragam dan sistem juga pelayanan yang baik. 

b. Impactful 

CV Narawantah Kreatif memiliki harapan dan cita-cita 

besar untuk dapat membantu mewujudkan event-event berkualitas 

di Indonesia terlebih khusus pulau jawa dimulai dengan pemilihan 

MC sesuai dengan event yang diselenggarakan dengan 

didirikannya platform MCrophone 

c. Respectful 

Untuk mencapai harapan dan cita-cita kami, CV 

Narawantah Kreatif juga menjunjung tinggi rasa hormat baik di 

lingkungan internal dengan karyawan maupun eksternal dengan 

para pelanggan dan supplier perusahaan. Dengan menjunjung 

kehormatan semua pihak maka CV Narawantah Kreatif percaya 

bahwa lingkungan kerja yang harmonis akan tercipta dengan 

sendirinya. 
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2.2 BIODATA PEMILIK PERUSAHAAN 

 

2.2.1 Pemilik Pertama 

Gambar 2. 2 

Direktur Utama 

 
 

Namira Dita Arifah Nugrarestita 

 

Tabel 2. 1 

Profil Direktur Utama 

Jabatan Direktur Utama 

Tempat, Tanggal Lahir Jakarta, 11 Maret 2000 

Alamat Rumah Jl. Cipinang Cempedak IV no.38 

No. Telp 085600163013 

Alamat Email namira@mcrophone.com 

Pendidikan Terakhir D4 MICE Politeknik Negeri Jakarta 

Sumber: Data diolah oleh CV Narawantah Kreatif, 2022 
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2.2.2 Pemilik Kedua 

Gambar 2. 3 

Direktur Keuangan 

 

Naila Elvari 

 

Tabel 2. 2 

Profil Direktur Keuangan 

Jabatan Direktur Keuangan 

Tempat, Tanggal Lahir Tangerang, 25 April 2000 

Alamat Rumah 
Jl. RS Fatmawati No. 34, Jakarta 

Selatan 

No. Telp 089668232673 

Alamat Email naila@mcrophone.com  

Pendidikan Terakhir D4 MICE, Politeknik Negeri Jakarta 

Sumber: Data diolah oleh CV Narawantah Kreatif, 2022 
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2.2.3 Pemilik Ketiga 

Gambar 2. 4 

Direktur Pemasaran dan Operasional 

 

Nur Wanda Hamidah 

 

  Tabel 2. 3 

Profil Diretur Pemasaran dan Operasional 

Jabatan Direktur Pemasaran dan Operasional 

Tempat, Tanggal Lahir Jakarta, 10 Januari 2000 

Alamat Rumah Jl. Madrasah II No. 47, Jakarta Timur 

No. Telp 085920767503 

Alamat Email wanda@mcrophone.com  

Pendidikan Terakhir D4 MICE, Politeknik Negeri Jakarta 

Sumber: Data diolah oleh CV Narawantah Kreatif, 2022 

 

  



13 
 

2.3 STRUKTUR ORGANISASI 

 

Sebagai sebuah bisnis, CV Narawantah Kreatif tentunya memiliki sebuah 

struktur organisasi untuk mengetahui posisi dan pembagian dalam porsi pekerjaan 

yang akan dipegang dan dipertanggungjawabkan sesuai dengan posisinya. Berikut 

merupakan struktur organisasi CV Narawantah Kreatif: 

 

Gambar 2. 5  

Struktur Organisasi CV Narawantah Kreatif 

 

Sumber: Data diolah oleh CV Narawantah Kreatif, 2022 

 

 

2.3.1 Deskripsi Pekerjaan 

 

Saat ini CV Narawantah Kreatif memiliki tiga karyawan yang 

terdiri dari Direktur Utama, Direktur Keuangan serta Direktur Pemasaran 
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dan Operasional. Setiap karyawan memiliki tugas dan tanggung jawab 

masing-masing. Berikut ini akan dijelaskan secara terperinci tugas dan 

tanggung jawab karyawan CV Narawantah Kreatif. 

 

Tabel 2. 4  

Tugas dan Tanggung Jawab Karyawan 

No. Jabatan Tanggung Jawab 

1. Direktur 

Utama 

a. Mempunyai sertifikasi dari Lembaga Seritifikasi Profesi 

MICE.  

b. Memiliki jiwa kepemimpinan, adil, dan tegas.  

c. Dapat berkoordinasi dengan seluruh staf dalam mencapai 

tujuan perusahaan.  

d. Bertanggung jawab mengenai seluruh kegiatan 

perusahaan.  

e. Mengevaluasi kinerja pegawai. 

2. Direktur 

Pemasaran 

dan 

Operasional 

a. Mempunyai sertifikasi dari Lembaga Sertifikasi Profesi 

MICE.  

b. Memiliki kemampuan komunikasi baik lisan maupun 

tulisan.  

c. Menyusun strategi pemasaran dan promosi  

d. Mengelola media sosial perusahaan  

e. Memantau tren pasar setiap harinya  

f. Menjadi penghubung antara media dan perusahaan  

a. Merencanakan, mengoordinasikan, dan mengontrol 

pembuatan platform website 

b. Memantau keefektifitasan platform dan ulasan klien 

maupun partner terhadap performance website 

3. Direktur 

Keuangan 

a. Mempunyai sertifikasi dari Lembaga Sertifikasi Profesi 

MICE.  

b. Memiliki kemampuan yang baik mengenai pengelolaan 

keuangan perusahaan.  

c. Mampu memperhitungkan risiko keuangan perusahaan.  

d. Mampu membuat laporan keuangan perusahaan setiap 

minggu atau bulannya. 14  

e. Teliti dan tegas dalam mengatur keuangan perusahaan  

f. Melakukan penginputan data keuangan 

Sumber: Data diolah oleh CV Narawantah Kreatif, 2022 



15 
 

 

 

2.4 SUSUNAN PEMILIK/PEMEGANG SAHAM 

 

Dalam perencanaan bisnis MCrophone, CV Narawantah Kreatif membuat 

sebuah rencana kebutuhan investasi yang berasal dari modal masing - masing 

anggota pendiri perusahaan. Merupakan sebuah proses akumulasi aset dan 

pendapatan rutin yang dimiliki saat ini untuk mempersiapkan kebutuhan dana 

yang akan terjadi dalam pembentukan perusahaan. Tabel 2.5 berikut akan 

menyajikan jabaran besaran investasi yang akan diberikan dari masing - masing 

anggota pendiri perusahaan. 

 

Tabel 2. 5  

Rencana Kebutuhan Investasi dan Modal Kerja 

Nama Anggota Jabatan Besaran Modal Investasi 

Namira Dita Arifah 

Nugrarestita 
Direktur Utama Rp 40.000.000,- 

Naila Elvari Direktur Keuangan Rp 30.000.000,- 

Nur Wanda Hamidah Direktur Pemasaran Rp 30.000.000,- 

Sumber: Data diolah oleh CV Narawantah Kreatif, 2022 

 

Berdasarkan pada Tabel 2.5, terlihat bahwa total modal dari pendiri CV 

Narawantah Kreatif adalah Rp 100.000.000,-  dengan Namira sebagai Direktur 

memberikan modal sebesar Rp 40.000.000,- atau 40% dari total, Naila dan Nur 
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Wanda sebagai Direktur Pemasaran dan Keuangan masing - masing memberikan 

modal sebesar Rp 30.000.000,-. Atau 30% dari keseluruhan modal. 

 

 

2.5 JADWAL KEGIATAN PRA OPERASIONAL 

 

Pada tahap awal, CV Narawantah Kreatif membuat timeline kegiatan guna 

menunjang efisiensi waktu juga agar segala perencanaan terstruktur dengan baik 

pada proses pendirian perusahaan. Adapun tahapan pra operasional yang kami 

rencanakan yaitu selama jangka waktu 9 bulan mulai dari bulan Mei 2022 sampai 

dengan bulan Januari 2023. Berikut timeline yang telah dibuat dalam bentuk tabel 

kegiatan: 

 

Tabel 2. 6  

Jadwal Kegiatan Pra Operasional 

No. Kegiatan 
2022 2023 

Mei Jun Jul Agt Sep Okt Nov Des Jan 

1 
Riset dan Analisa 

Pasar 
         

2 
Penyusunan Profil 

Perusahaan 
         

3 

Pengurusan 

perizinan pendirian 

perusahaan 
         

4 

Pemenuhan 

Peralatan dan 

Perlengkapan 
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No. Kegiatan 
2022 2023 

Mei Jun Jul Agt Sep Okt Nov Des Jan 

5 

Promosi dan 

Pembuatan Media 

Sosial 
         

6 Rekruitmen MC          

7 Launching Website          

Sumber: Data diolah oleh CV Narawantah Kreatif, 2022 

 

 

2.5.1 Riset Pasar 

 

Tahap pertama yang dilakukan oleh CV Narawantah Kreatif adalah riset 

pasar, kegiatan ini dilakukan selama satu bulan yaitu pada bulan Mei hingga Juni. 

Informasi yang dikumpulkan selama melakukan riset pasar seputar segmen pasar 

yang kami tuju yaitu event organizer atau pihak-pihak yang membutuhkan jasa 

MC untuk memandu acara yang diselenggarakannya, selanjutnya kami melakukan 

riset kebutuhan pasar terkait produk yang ditawarkan. Kami juga melakukan riset 

terhadap kompetitor dengan produk serupa yang membidik segmen yang sama 

dengan CV Narawantah Kreatif. 

 

 

2.5.2 Analisis Pasar 

 

Riset pasar yang didapatkan melalui penyebaran kuesioner kepada 

target pasar kemudian menganalisa sebagai dasar penentuan harga dan hal 
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lain terkait produk yang kami tawarkan. Analisa ini juga dilakukan untuk 

mengetahui peluang-peluang yang bisa dimanfaatkan dalam proses 

pengembangan produk perusahaan.  

 

 

2.5.3 Penyusunan Profil Perusahaan 

 

CV Narawantah Kreatif mengambil langkah awal dalam 

penyusunan profil perusahaan dengan menyepakati jenis perusahaan, 

memilih nama perusahaan, membentuk visi serta misi perusahaan, 

menentukan logo perusahaan, membentuk struktur organisasi perusahaan, 

mengelola jadwal kegiatan pra operasional hingga kegiatan lainnya. 

 

 

2.5.4 Penentuan Lokasi perusahaan 

 

Lokasi kantor CV Narawantah Kreatif merupakan sebuah virtual 

office yang berada di Sahid Sudirman Residence 2nd Floor Jend. Sudirman 

No. 86 DKI Jakarta 10220, RT.10/RW.11, Karet Tengsin, Tanah Abang, 

Central Jakarta City, Jakarta 10250. Meskipun virtual office, CV 

Narawantah Kreatif mendapatkan akses seperti acara dan ruang rapat, 

layanan percetakan, penanganan surat dan paket, pantry walk in, dan paket 

internet fleksibel. 
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2.5.5 Pengurusan Perizinan Pendirian Perusahaan 

 

MCrophone masuk dalam sektor jasa Portal Web dan/atau Platform 

Digital dengan Tujuan Komersial dengan Klasifikasi Baku Lapangan 

Usaha Indonesia (KBLI) 2020 dengan kode 63122.  

 

Ada beberapa berkas yang harus dipersiapkan untuk mengurus dan 

mendapat izin usaha, yaitu: 

a. Pembuatan Akta Notaris 

b. Pendaftaran Akta Notaris ke Kementrian Kehakiman 

setempat 

c. Tanda Daftar Perusahaan (TDP) ke Kementrian Perindustrian 

dan Perdagangan 

d. Nomor Pokok Wajib Pajak (NPWP) 

e. Pengurusan Nomor Induk Berusaha (NIB) 

f. Surat Izin Usaha Perdagangan (SIUP) 

 

 

2.5.6 Pemenuhan Peralatan dan Perlengkapan 

 

Agar dapat menunjang kelangsungan aktivitas usaha, memenuhi 

kebutuhan peralatan dan perlengkapan merupakan suatu hal yang wajib 

bagi sebuah instansi tak terkecuali CV Narawantah. Dalam tiga tahun 
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kedepan, CV Narawantah berencana untuk menyewa sebuah virtual office 

dibilangan Sudirman, Jakarta Pusat yang akan dijadikan kantor. Pilihan ini 

dinilai bijak untuk CV Narawantah Kreatif mengingat bisnis yang 

dijalankan bukan merupakan bisnis yang mengharuskan adanya pertemuan 

langsung sehari-hari dan hampir seluruh kegiatan perusahaan dapat 

dijalankan secara mobile karena sebagian besar aktivitas berpusat pada 

jalannya website MCrophone sehingga pemilihan virtual office sama 

sekali tidak menghambat jalannya bisnis perusahaan. 

Selain penyewaan virtual office tersebut, CV Narawantah Kreatif 

juga tetap harus memenuhi peralatan dan perlengkapan lain untuk 

menunjang kegiatan operasional seperti perangkat elektronik, ATK, dan 

kebutuhan lainnya yang tentunya akan dibelanjakan dari berbagai supplier 

dengan perbandingan ketat sehingga efisien untuk modal dan dana 

investasi yang akan digunakan. 

 

 

2.5.7 Promosi dan Pembuatan Media Sosial Pemasaran Perusahaan 

 

Dalam pelaksanaan promosi perusahaan untuk platform 

MCrophone, CV Narawantah Kreatif menggunakan media sosial 

Facebook, Instagram, Twitter, Linkedin, Facebook, TikTok, dan juga 

melakukan email blast ke calon customer menggunakan Sendinblue. 

a. Instagram 
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Instagram merupakan salah satu media sosial yang popular 

dan ramai digunakan oleh hampir semua kalangan masyarakat dari 

berbagai latar belakang dan juga usia. Di Instagram, terdapat fitur 

dimana kita dapat membagikan foto dan video serta membuat 

Instagram Story, sehingga hal tersebut dapat digunakan untuk 

melakukan promosi. Melihat banyaknya pengguna Instagram, CV 

Narawantah Kreatif memilih Instagram menjadi salah satu media 

promosi perusahaan. Selain itu, dengan menggunakan Instagram, 

perusahaan dapat melakukan iklan dengan fitur Instagram Ads 

sehingga pasar yang dijangkau akan semakin meluas. 

b. Twitter 

  Sama halnya dengan Instagram, pengguna bisa 

membagikan foto serta video di dalam Twitter, namun selain itu, 

Twitter memiliki fitur yang dapat menghubungkan penggunanya 

dengan cerita, ide, pendapat, informasi, dan berita-berita terbaru 

yang disebut dengan tweet. Di Twitter, pengguna dapat 

menggunakan fitur hashtag dan topic memudahkan pengguna 

untuk mencari dan menemukan target pasar yang sesuai. 

c. LinkedIn 

  LinkedIn adalah jaringan profesional terbesar di dunia dan 

di internet. LinkedIn dapat digunakan untuk menemukan pekerjaan 

atau tempat magang, bisa  juga digunakan untuk meluaskan dan 

memperkuat relasi dibidang tertentu. CV Narawantah Kreatif 
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menggunakan LinkedIn untuk memasarkan produk kami dan juga 

mencari network dan juga konsumen 

d. Facebook 

Facebook adalah website jaringan sosial dimana para 

pengguna dapat bergabung dalam komunitas seperti kota, kerja, 

sekolah, dan daerah untuk melakukan hubungan dan berinteraksi 

dengan orang lain. Facebook sudah lebih dulu menjadi salah satu 

media sosial yang sangat popular, namun kepopularitasnya masih 

bertahan hingga sekarang. Facebook menyediakan banyak fitur-

fitur yang dapat membantu pebisnis untuk memasarkan produknya, 

fitur Facebook yang akan CV Narawantah gunakan adalah: 

1) Hashtag. Fitur hashtag kini juga hadir di Facebook. 

Pengguna dapat menambahkan hastag di setiap postingan 

yang dilakukan, hal tersebut dapat memudahkan calon 

konsumen untuk menemukan postingan yang sesuai 

dengan topik yang mereka cari. 

2) Group. Ada banyak sekali grup-grup komunitas yang ada 

di Facebook. CV Narawantah Kreatif dapat 

memanfaatkan grup-grup tersebut untuk memasarkan 

produk dengan bergabung ke berbagai jenis grup 

komunitas yang sekiranya termasuk di dalam target pasar 

perusahaan. 
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e. Tiktok 

  TikTok adalah sebuah jaringan sosial dan platform video 

musik yang sekarang ini sedang ramai digunakan banyak orang 

untuk membuat berbagai macam video menarik. CV Narawantah 

Kreatif akan menggunakan TikTok untuk membuat video 

mengenai produk perusahaan. 

f. Sendinblue 

Sendinblue adalah platform layanan untuk mengirim email 

dengan jumlah banyak dan dapat didesain semenarik mungkin. 

Saat ini, semua orang pastinya memiliki dan menggunakan email. 

Email menjadi bagian penting bagi hampir semua kalangan, dari 

pelajar hingga pekerja. CV Narawantah Kreatif akan melakukan 

email blast ke calon konsumen untuk memperkenal dan 

menawarkan produk kami. 
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BAB VII 

ANALISIS DAMPAK DAN RESIKO USAHA 

 

 

 

7.1 ASPEK HUKUM 

 

CV Narawantah Kreatif memiliki badan hukum Commanditaire 

Vennootschap (Perseroan Komanditer) atau CV. Menurut Pasal 19 KUHD 

menyebutkan bahwa CV merupakan suatu perusahaan yang dibentuk satu orang 

atau beberapa orang persero yang secara tanggung menanggung bertanggung 

jawab untuk seluruhnya pada satu pihak, dan satu orang atau lebih sebagai 

pemberi modal pada pihak yang lain. Adanya dasar hukum yang kuat dan jelas 

membuat perusahaan mendapatkan perlindungan yang kuat jika terjadi hal yang 

tidak diinginkan kedepannya. CV Narawantah Kreatif memiliki beberapa aspek 

hukum yang menjadi dasar hukum perusahaan, aspek-aspek tersebut antara lain: 

 

7.1.1 Aspek Hukum Pendirian Perusahaan 

 

Aspek hukum pendirian usaha adalah segala landasan yang 

berkaitan denga pendirian usaha. Beberapa poin hukum terkait legalitas 

pendirian CV yaitu sebagai berikut: 



109 
 

a. Pasal 19 s/d 21 KUHD tentang Persekutuan Komanditer 

b. Peraturan Pemerintah Republik Indonesia Nomor: 24 Tahun 

2018 Tentang Pelayanan Perizinan Berusaha Terintegrasi 

Secara Elektronik. 

c. Pasal 109 Undang-Undang Nomor 13 tahun 2013 tentang 

peraturan perusahaan 

d. Pasal I butir Undang-Undang Nomor 8 tahun 1997 tentang 

dokumen perusahaan yang mengatur bahwa perusahaan adalah 

setiap bentuk usaha yang melakukan kegiatan secara tetap dan 

terus menerus dengan tujuan memperoleh keuntungan atau 

laba, baik yang diselenggarakan oleh orang perorangan maupun 

badan usaha yang berbentuk badan hukum atau bukan badan 

hukum, yang didirikan dan berkedudukan dalam wilayah 

Negara Republik Indonesia. 
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7.1.2 Aspek Hukum Ketenagakerjaan 

 

Aspek hukum ketenagakerjaan yang CV Narawantah Kreatif 

jadikan sebagai acuan mengenai sumber daya manusia atau tenaga kerja 

dalam  proses pendirian perusahaan antara lain sebagai berikut: 

a. Undang - Undang No.13 Tahun 2003 tentang 

Ketenagakerjaan 

b. Peraturan Pemerintah Republik Indonesia Nomor 78 Tahun 

2015 tentang Pengupahan 

c. Pasal 61 ayat 1 mengatur Perjanjian Hubungan Kerja 

d. Peraturan Presiden No.12 Tahun 2013 tentang Jaminan 

Kesehatan 

e. Pasal 79 Undang - Undang RI Nomor 13 Tahun 2003 

tentang Cuti Karyawan 

 

 

7.1.3 Aspek Hukum Perjanjian Kerjasama 

 

Aspek hukum perjanjian kerjasama sebagai dasar terjalinnya 

hubungan kerja antara CV Narawantah Kreatif dengan SDM penyedia jasa 

MC adalah hal krusial yang patut diperhatikan. CV Narawantah Kreatif 

mengacu kepada aspek hukum yang diatur dalam pasal 1338 KUHPerdata 
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tentang ke-sahan/legalitas dari sebuah perjanjian yang disepakati oleh 

kedua belah pihak. 

 

 

7.1.4 Aspek Hukum Penyelesaian Sengketa 

 

Aspek terakhir dalam aspek hukum yang wajib dimiliki perusahaan 

adalah aspek hukum penyelesaian sengketa. Dalam hal ini, CV 

Narawantah Kreatif selaku perusahaan yang menjalankan sebuah usaha 

dengan menggandeng pihak kedua (SDM penyedia jasa MC), sangat 

memungkinkan terjadinya sengketa antara kedua belah pihak. Maka dari 

itu,  CV Narawantah Kreatif menggunakan kepada aspek hukum 

penyelesaian sengketa yang mengacu pada UU Nomor 30 Pasal 4 Tahun 

2000 tentang Pemegang hak rahasia dagang atau penerima lisensi dapat 

menggugat siapa pun yang dengan sengaja dan tanpa hak melakukan 

perbuatan melarang dapat diajukan kepada pengadilan negeri, berupa:  

a. Gugatan ganti rugi; dan/atau  

b. Penghentian semua perbuatan sebagaimana diatur dalam Pasal 4  

c. Penyelesaian sengketa dapat dilakukan juga dengan mengacu 

pada UU Nomor 30 Tahun 2000. 
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7.2 DAMPAK TERHADAP LINGKUNGAN 

 

Dalam menjalankan usahanya, CV Narawantah Kreatif sebagai perusahaan 

di bidang penyediaan jasa berbasis online memiliki kecil kemungkinan untuk 

menghasilkan limbah yang secara signifikan atas perubahan lingkungan. CV 

Narawantah memanfaatkan teknologi seperti platform website dimana seluruh 

data dan informasi perusahaan akan disimpan di cloud storage atau penyimpanan 

awan yang bersifat paperless sehingga terbukti lebih ramah lingkungan dan 

efisien. Selanjutnya, hadirnya platform MCrophone memiliki beberapa dampak 

positif dalam bidang ekonomi yang dapat dirasakan oleh penyedia jasa yakni MC 

maupun pengguna jasa yaitu penyelenggara event. MCrophone membantu para 

MC untuk menaikkan pendapatan dengan bertambahnya jangkauan pasar yang 

mempengaruhi peningkatan jumlah booking yang bisa dihasilkan melalui 

platform, kemudian MCrophone akan membantu klien yang mana merupakan 

penyelenggara event untuk dapat menghemat waktu dan mendapatkan SDM yang 

dibutuhkan sesuai dengan budget dan spesifikasi yang diharapkan, MCrophone 

juga menciptakan lapangan kerja baru untuk MC yang baru merintis karirnya 

sekaligus juga untuk para pekerja bidang teknologi dan pemasaran untuk dapat 

bergabung. 
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7.3 ANALISIS RESIKO USAHA 

 

a. Analisa Risiko Produksi 

Membuat platform berbentuk website untuk menjadi media utama 

dalam berbisnis menjadi resiko utama dalam tahap produksi oleh CV 

Narawantah Kreatif dikarenakan data dan tampilan website adalah hasil 

dari pekerjaan vendor website. Selain itu, saat sudah memulai operasi ada 

kemungkinan website mengalami crash sehingga mengganggu aktivitas 

MC selaku mitra maupun client. 

b.  Analisa Risiko Pemasaran 

Kondisi dan situasi pasar yang berubah-ubah juga membuat 

strategi pemasaran yang dilakukan oleh CV Narawantah berubah 

mengikuti perkembangan zaman dan tren yang ada. Dalam faktor internal 

sendiri pun bukan tidak mungkin perusahaan salah strategi sehingga 

melakukan promosi ke pasar yang tidak tepat. 

c. Analisa Risiko Finansial 

Terdapat beberapa risiko terkait keuangan diantaranya seperti 

mengingat MCrophone dikategorikan sebagai usaha bisnis baru, dalam hal 

finansial CV Narawantah Kreatif memiliki resiko-resiko seperti adanya 

pengeluaran yang tidak efisien, serta proyeksi yang tidak stabil sehingga 

tidak bisa menarik investor untuk berinvestasi terhadap bisnis perusahaan 

di masa yang akan datang. 
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d. Analisa Risiko Kerja Sama 

CV Narawantah Kreatif memiliki risiko dalam aspek kerjasama 

seperti terjadinya pembatalan perjanjian atau bahkan kerjasama antara 

customer dan talent MC/Sumber daya profesional dalam database 

platform MCrophone melakukan finalisasi transaksi booking di luar dari 

platform MCrophone. 

e.  Analisa Risiko Peraturan Pemerintah 

Pihak perusahaan dan talent serta para client bisa saja lalai 

terhadap peraturan pemerintah yang berlaku seperti tidak membayar pajak. 

Selain itu, pada kondisi pemulihan pasca pandemi ini, peraturan 

pemerintah seperti CHSE untuk event juga perlu diperhatikan dalam 

keberlangsungan bisnis MCrophone oleh CV Narawantah Kreatif karena 

talent MC yang dimiliki mungkin saja terlibat dalam event offline dan 

mengatasnamakan perusahaan.  

 

 

7.4 ANTISIPASI RESIKO USAHA 

 

Berikut merupakan antisipasi dari kemungkinan risiko yang sudah 

dijabarkan di atas: 

a. Produksi 

Menjalin hubungan kerjasama dengan pihak ketiga sebagai vendor 

pembuatan platform website MCrophone untuk meminimalisir kegagalan 



115 
 

dalam pembuatan serta memiliki tim khusus untuk melakukan 

maintenance (perawatan) platform. Tentunya dengan membuat kontrak 

peraturan tetap mengenai batasan batasan yang dimiliki oleh kedua belah 

pihak. 

b. Pemasaran 

Menganalisa dan membidik pasar secara merinci untuk 

meminimalisir terjadinya salah sasaran saat promosi. Selanjutnya, 

memperkuat brand image dan kepuasan pelanggan merupakan hal yang 

dapat dilakukan secara maksimal untuk saat ini, dimanapun dan dengan 

media apapun pemasaran akan dilakukan, brand image dan kepuasan 

pelanggan dapat membantu CV Narawantah Kreatif untuk tetap menjadi 

pilihan pelanggan. 

c. Finansial 

CV Narawantah Kreatif mengantisipasi resiko finansial dengan 

memperkuat analisa pengeluaran secara cermat dan berdasarkan data serta 

memperkuat proyeksi keuangan perusahaan seperti Return of Investment 

dan Internal Rate of Return agar dapat memberikan bukti yang kuat untuk 

para investor di masa yang mendatang untuk berinvestasi di MCrophone. 

d. Kerja sama 

CV Narawantah Kreatif memberikan MC benefit seperti membuat 

suatu sistem berupa reward point untuk para MC yang dapat dikumpulkan 

dari banyaknya transaksi yang dilakukan pada platform MCrophone. 

Reward point dapat ditukarkan menjadi paket insentif yang disediakan 
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oleh MCrophone. MC yang tergabung di dalam MCrophone masih dapat 

menerima tawaran pekerjaan diluar platform dengan syarat tertentu agar 

tidak ada pihak yang dirugikan, seperti: hanya boleh memberikan rate atau 

harga yang lebih mahal dibandingkan dengan harga sewa yang tertera 

didalam platform MCrophone. Selain itu juga MCrophone akan 

memberikan rasa aman terjadap MC dan juga klien karena semua transaksi 

dan komunikasi akan terekam di website MCrophone. 

e. Peraturan Pemerintah 

Tindakan antisipasi untuk kemungkinan pelanggaran peraturan 

pemerintah oleh talent MC yang dimiliki oleh CV Narawantah Kreatif 

yakni dengan menjelaskan di dalam kontrak tentang peraturan pemerintah 

yang diterapkan. Selain itu melakukan briefing rutin kepada para talent 

mengenai peraturan pemerintah yang berlaku terkait industri event. 

Selanjutnya briefing tersebut bisa diabadikan sehingga perusahaan 

memiliki bukti yang konkrit terkait controlling terhadap talent. 
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LAMPIRAN 

 

Lampiran 1 Akta Pendirian Perusahaan 
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Lampiran 2 Peta Lokasi Kantor CV Narawantah Kreatif 
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Lampiran 3 NPWP CV Narawantah Kreatif 
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Lampiran 4 Surat Keterangan Terdaftar Perusahaan 
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Lampiran 5 NIB Perusahaan 
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Lampiran 6 Surat Izin Usaha Perusahaan 
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Lampiran 7 Surat Kontrak MC 
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Lampiran 8 Profil Perusahaan MCrophone 
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Lampiran 9 Database MC 

 

No. Nama No. Nama 

1 Aldo 26 Bambang TS 

2 Boysan 27 Wini Salim 

3 Ony Wahyudi 28 Risma Wow 

4 Buvit Halim 29 Little Angel 

5 Dikha Sigit 30 Fani Septiano 

6 Rivanti Ananta 31 King Reza 

7 Gina Revia 32 Jaya Wisyena 

8 Rio Siswanto 33 Indah Novita 

9 Riva Pratiwi 34 Syamudo 

10 Wahyu Dianto 35 Iman Darmawan 

11 Sahkat Lingga 36 Kevin Hutahean 

12 Isni Iskandar 37 Toni Risaf Dian 

13 Roni Rasdiantoro 38 Kemal Maharja 

14 Geo Faktarazali 39 Amelvi 

15 Rizal Hamzah 40 Putri Arifin 

16 Arizona 41 Arivi Huda 

17 Caesar Viere 42 Tunsri Ruwanto 

18 Ikbal Tanjung 43 Brian Adams 

19 Dikta Samantha 44 Dimas Satria 

20 Viko Valentino 45 Rama Purba 

21 Linda Cientong 46 Revi Udma 

22 Awang Sanu 47 Putri Dewi 

23 Dikz 48 Rudi Mancini 

24 Ridho Mohammad 49 Rangga Nano 

25 Dannys Citra 50 Gilda 
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Lampiran 10 Database Target Pasar MCrophone 

NAMA KONTAK ALAMAT 

EVENT ORGANIZER 

Dyandra 

Promosindo 
021 31996077 

Jalan Palmerah Selatan No.15 RT.4/RW.2 

Gelora Palmerah 10270, RT.4/RW.2, 

Gelora, Kecamatan Tanah Abang, Kota 

Jakarta Pusat, Daerah Khusus Ibukota 

Jakarta 10350 

Debindomulti 

Adhiswasti 
021 8292661 

Jl. KH Abdullah Syafei No.mor No.9, 

RT.13/RW.5, Bukit Duri, Kec. Tebet, Kota 

Jakarta Selatan, Daerah Khusus Ibukota 

Jakarta 12840 

Pacto Convex 021 5705800 

Grand Sahid Jaya Hotel, Arcade Lt. 2 Unit. 

S2, Jalan Jendral Sudirman No. 86, Karet 

Tengsin, Tanah Abang 

Royalindo 

Expoduta 
021 3103636 

C&C Building INDONESIA, Jl. Tanah 

Abang I No.10D, RT.11/RW.8, Petojo Sel., 

Kecamatan Gambir, Kota Jakarta Pusat, 

Daerah Khusus Ibukota Jakarta 10160 

Ismaya Live 08111460467 

Gandaria 8 Office Tower Lv. 29, Jl. Sultan 

Iskandar Muda No.10, RT.5/RW.6, Kby. 

Lama Utara, Kec. Kby. Lama, Kota Jakarta 

Selatan, Daerah Khusus Ibukota Jakarta 

12240 

Vizion Vibes 
info@vizionvibe.c

om 

Jln. Timor Komp. Taman Timor Raya no. 

16 Medan, 20235, North Sumatera, 

Indonesia 

Luvisa EO 08129989945 
eightyeight@kasablanka Tower A, 10 fl. 

Unit E Tebet, South Jakarta 

Hanindo Event 

Organizer 
021 83700730 

Jl. Tebet Barat Dalam II C No.23, 

RT.2/RW.3, Tebet Bar., Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

Emvrio 

Production 
0821111443652 

Kompleks Gudang Peluru Blok A No.31, 

Tebet, Jakarta Selatan 

VLV Projects 082114178425 

Jl. Perumahan Jatinegara Indah, 

RT.13/RW.12, Jatinegara, Kec. Cakung, 

Kota Jakarta Timur 
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Jemari Tiga 

Sinergi 
021 77889136 

Ruko Pesona Madani Jalan Raya Keadilan 

Kav A16, Rangkapan Jaya Baru, Kec. 

Pancoran Mas, Kota Depok 

Doutzen Party 

Planner 
0817799505 Jl. Balai Rakyat No. 40, Jakarta Utara 

Double Click 

EO 
082127471971 

Jl. Jendral Sudirman Kawasan Niaga 

Bintaro Sektor VII, Bintaro Trade Centre, 

Pd. Jaya, Kec. Pd, Aren Kota Tangerang 

Selatan 

Woodland 

Indonesia 
081288893466 

Jl. Sektor 13 No.70, RT.1/RW.10, 

Sudirman Jaya, Kec. Ciledug, Kota 

Tangerang 

Fullcolor Party 

Organizer 
021 5629543 

Mal Taman Anggrek P2 No. 19, Jakarta 

Barat 

Move On 

Management 
081212454575 

Taman Royal 1, Ruko Fortune No. 26, Jl. 

Permata Raya, RT.3/RW.16, Kota 

Tangerang 

The Big 

Organizer 
021 31991387 

Jl. Fachruddin Raya No,5, 5th floor, Unit 

E2 Jakarta Pusat 

OMA WO 081315944992 Jakarta 

TIGA 

ENTERPRISE 
0822-8588-8998 

Country Club, Gema Pesona Estate, Jl. 

Tole Iskandar No.45, Sukmajaya, Kota 

Depok 

TRIPLE A 

ORGANIZER 
0813-1080-5957 

Jl. Villa Mutiara Pluit No.8 - 9, 

RT.005/RW.011, Periuk, Kota Tangerang 

Midori 

Organizer 
08111493477 

Jl. Melati Raya No, 3AA RT 004/RW/001 

Bekasi 

Season Event 

Organizer 
0811-5839-645 

Satria Building, Jl. Akses UI No.26, Tugu, 

Kec. Cimanggis, Kota Depok 

TIGA 

ENTERPRISE 
0822-8588-8998 

Country Club, Gema Pesona Estate, Jl. 

Tole Iskandar No.45, Sukmajaya, Kota 

Depok 

Debens Event 

Organizer 
0896-0683-7307 

Sentra ruko dukuh zamrud blok GD 39, 

RT.003/RW.009, Padurenan, Kota Bekasi 

V Cube 

Indonesia 
082275790007 

Epi Walk Building 3rd Floor, Unit A/306-

307 

Kreasi Ukasah 

EO 
082299920002 

Jl. Swadaya II C No 46 C Tanjung Barat 

Jagakarsa Jakarta selatan Truevindo Jl. 

Prof. Dr. Satrio Kav 3-5 Jakarta 
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Amarta.wo 085814150032 Jalan Vila Nusa Indah Blok T2, Bekasi 

Raudah Bahagia 

EO 
(021) 82758870 Bekasi 

Edith 0896-6870-2410 

Ruko Bulevard Hijau Blok C2 No.3A Jl. 

Boulevard Hijau Raya Kel. Pejuang, 

RT.006/RW.009, Harapan Indah, Kec. 

Medan Satria, Kota Bks, Jawa Barat 

PT Nuge 

Anugrah 

Indonesia 

(021) 89459564 
Jl. A.Yani No.1, RT.004/RW.001, Marga 

Jaya, Kec. Bekasi Sel., Kota Bks 

PT Maggiolini 

Indonesia 
021 29611899 Jl. Macem, Mustika Jaya, Bekasi 

EO Prime Time 

Wedding 

Organizer 

082213002747 

l. Tj. IX Perumahan Kranggan Permai 

No.23, RT.009/RW.012, Jatisampurna, 

Kec. Jatisampurna, Kota Bks, Jawa Barat 

17433 

MAM EO 021 3904371 
Gedung Wisma Geha. Lantai 3 Jl. Timor 

No.25, Sarinah, Gondangfia, Jakarta Pusat 

LimitlesTing 021 78888826 
Jl. H. Khayar No. 11 A, Ciganjur, 

Jagakarsa Jakarta Selatan 

Cerita Event 081284559136 
Jl. Cisanggiri 4 No. 1, Petogogan Kec. 

Kebayoran baru, Jakarta Selatan 

Marura Project 081283644248 Cipadu Larangan Tangerang City 

Splash Idea 021 31927020 
Jl. Kemiri No. 2x2, Gondang dia, Menteng, 

Jakarta Pusat 

Larissa 

Entertainment 
021 27805131 

Jl. Jagakarsa Raya No. 18A-B, Jagakarsa, 

Jakarta Selatan 

JKT4 Backdrop 081314897586 
Jl. Waru No.2, RW.3, Bambu Apus, Kec. 

Cipayung Jakarta Timur 

Blitz Production 08174941654 
Kompleks Griya Putra Mandiri, Jl. Raya 

Cipayung, Jakarta Timur 

Sukses Ganda 

Promosindo 
021 78885634 

Jl. Proklamasi blok IX No,9 Kelurahan 

Mekarjaya, Sukmajaya, Depok 

BUMN 

Bank Indonesia 021 1500131 

Jl. Budi Kemuliaan No.2, RT.2/RW.3, 

Gambir, Kecamatan Gambir, Kota Jakarta 

Pusat, Daerah Khusus Ibukota Jakarta 

10110 
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Bank Rakyat 

Indonesia 
14017 / 1500017 

Gedung BRI Jl. Jenderal Sudirman Kav.44-

46 Jakarta 10210Indonesia 

Bank Mandiri 021 52997777 
Jl. Jenderal Gatot Subroto Kav. 36-38 

Jakarta 12190 Indonesia 

Bank Syariah 

Indonesia 
021 3450226 Jl. Abdul Muis No.2-4 Jakarta 

Telkom 

Indonesia 
021 80863539 

Telkom Landmark Tower, 39-nd floor Jl. 

Jendral Gatot Subroto Kav. 52 RT.6/RW.1, 

Kuningan Barat, Mampang Prapatan 

Jakarta Selatan, DKI Jakarta, 12710 

Indonesia 

PT Indosat 021 30003000 
Jl. Merdan Merdeka Barat No.21, 

Gambir, Jakarta Pusat 

PT 

Pengembangan 

Pariwisata 

Indonesia 

021 80642790 

Menara BCA, Jl. M.H. Thamrin 

No.1, RT.1/RW.5, Menteng, Kec. 

Menteng, Kota Jakarta Pusat 

Lembaga Kantor 

Berita Nasional 

Antara 

213507103 
Jl Medan Merdeka Sel. No,17, 

RT.11/RW.5, Menteng Jakarta Pusat 

PT Angkasa 

Pura 
021 6541961 

Graha Angkasa Pura 1, 10, Jl. Kota Baru 

Bandar Kemayoran No. Kav 2, Kec. 

Kemayoran, Jakarta Pusat 

PT Garuda 

Indonesia 
021 8352196 

Jl. Kebon Sirih No. 44 Gambir, Kota 

Jakarta Pusat 

Pegadaian 021 3155550 
Jl. Kramat Raya No. 162, Kenari, Kec, 

Senen Kota Jakarta Pusat 

Pertamina 021 3514977 
Jl. Medan Merdeka Tim. No.1A, Gambir, 

Jakarta Pusat 

Perusahaan 

Listrik Negara 

(PLN) 

021 7261122 
Jl. Trunojoyo Blok M-1 No,135, Melawai 

Kec. Kby Baru, Jakarta Selatan 

PT Jasa Marga 021 8413526 
Jl. Dukuh V Blok Haji Sairi Dukuh, 

Kramat Jati, Jakarta Timur 

PT Hotel 

Indonesia Natour 
021 258541515 

Jl. Prof. DR. Soepomo No.8, Tebet Jakarta 

Selatan 

PT 

Telekomunikasi 

Indonesia 

021 29952300 
Menara Jamsostek North Tower 24th floor, 

Jl. Gatot Subroto, Kuningan Bar. Jakarta 

BUMS 
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BCA 1500888 

Menara BCA, Grand Indonesia, Jl. M.H. 

Thamrin No.1, Kota Jakarta Pusat, Daerah 

Khusus Ibukota Jakarta 10310 

PT Fast Food 

Indonesia 
021 8301133 

Jl. Letjen MT Haryono No.7, Tebet Barat , 

Jakarta Selatan 

PT Indomobil 021 8564850 
Wisma Indomobil. MT Haryono No, Kav 

8, Bidara Cina Jatinegara, Jakarta Timur 

PT Visindo 

Global 

Teknologi 

021 2938221 
Mangga Dua Square, Jl. Gn. Sahari, Kec 

Pademangan, Jakarta Utara 

AirNav 

Indonesia 
021 55915000 

Jl. H. Juanda No.1, Karang Anyar, Kec. 

Neglasari, Kota Tangerang 

PT Gobel 

Dharma 

Nusantara 

021 5740707 Jl. Dewi Sartika No.14, Cawang II 

 

  



146 
 

Lampiran 11 Media Sosial CV Narawantah 
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Lampiran 12 Business Card 
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Lampiran 13 Hasil Survey Pasar 
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Lampiran 14 Hasil Survey MC 
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Lampiran 15 Beban Gaji 

BEBAN GAJI 

TAHUN 2023 

NAMA 
JABA
TAN 

STAT
US 

GAJI 
POKOK 

BPJS 
KESEHATAN 

BPJS KETENAGAKERJAAN 
TOTAL BIAYA 

JABATA
N (5%) 

PTKP THR 

GAJI 
BRUTO 

PER 
BULAN 

GAJI 
BRUTO 

PER 
TAHUN 

GAJI 
BERSIH 

PER 
BULAN 

GAJI 
BERSIH 

PER 
TAHUN 

PKP 
PPh 21 

SETAHU
N 

PPh 21 
SEBUL

AN 

JKK JKM JHT JP 

(P) 4% (K) 1% 
(P) 

0,89% 
(P) 

0,3% 
(P) 

3,7% 
(K) 2% (P) 2% (K) 1% (P) (K) 

Namira 
Dita 
A,N 

CEO TK/0 
Rp4,800,0

00 
Rp192,0

00 
Rp48,0

00 
Rp42,7

20 
Rp14,4

00 
Rp177,

600 
Rp96,0

00 
Rp96,0

00 
Rp48,0

00 
Rp522,7

20 
Rp192,0

00 
Rp240,0

00 
Rp54,000,

000 
Rp4,800,0

00 
Rp5,322,7

20 
Rp63,872,

640 
Rp4,890,7

20 
Rp58,688,

640 
Rp4,688,6

40 
Rp234,4

32 
Rp19,5

36 

Naila 
Elvari 

CFO TK/0 
Rp4,800,0

00 
Rp192,0

00 
Rp48,0

00 
Rp42,7

20 
Rp14,4

00 
Rp177,

600 
Rp96,0

00 
Rp96,0

00 
Rp48,0

00 
Rp522,7

20 
Rp192,0

00 
Rp240,0

00 
Rp54,000,

000 
Rp4,800,0

00 
Rp5,322,7

20 
Rp63,872,

640 
Rp4,890,7

20 
Rp58,688,

640 
Rp4,688,6

40 
Rp234,4

32 
Rp19,5

36 

Nur 
Wanda 

H. 
CMO TK/0 

Rp4,800,0
00 

Rp192,0
00 

Rp48,0
00 

Rp42,7
20 

Rp14,4
00 

Rp177,
600 

Rp96,0
00 

Rp96,0
00 

Rp48,0
00 

Rp522,7
20 

Rp192,0
00 

Rp240,0
00 

Rp54,000,
000 

Rp4,800,0
00 

Rp5,322,7
20 

Rp63,872,
640 

Rp4,890,7
20 

Rp58,688,
640 

Rp4,688,6
40 

Rp234,4
32 

Rp19,5
36 

 
Rp576,0

00 
Rp144,

000 
Rp128,

160 
Rp43,2

00 
Rp532,

800 
Rp288,

000 
Rp288,

000 
Rp144,

000 
Rp1,568,

160 
Rp576,0

00 
Rp720,0

00 
Rp162,000

,000 
Rp14,400,

000 
Rp15,968,

160 
Rp191,617

,920 
Rp14,672,

160 
Rp176,065

,920 
Rp14,065,

920 
Rp703,2

96 
Rp58,6

08 

TAHUN 2024 

NAMA 
JABA
TAN 

STAT
US 

GAJI 
POKOK 

BPJS 
KESEHATAN 

BPJS KETENAGAKERJAAN 
TOTAL BIAYA 

JABATA
N (5%) 

PTKP THR 

GAJI 
BRUTO 

PER 
BULAN 

GAJI 
BRUTO 

PER 
TAHUN 

GAJI 
BERSIH 

PER 
BULAN 

GAJI 
BERSIH 

PER 
TAHUN 

PKP 
PPh 21 

(TAHUN) 

PPh 21 
(BULA

N) 

JKK JKM JHT JP 

(P) 4% (K) 1% 
(P) 

0,89% 
(P) 

0,3% 
(P) 

3,7% 
(K) 2% (P) 2% (K) 1% (P) (K) 

Namira 
Dita 
A,N 

CEO TK/0 
Rp4,920,0

00 
Rp196,8

00 
Rp49,2

00 
Rp43,7

88 
Rp14,7

60 
Rp182,

040 
Rp98,4

00 
Rp98,4

00 
Rp49,2

00 
Rp535,7

88 
Rp196,8

00 
Rp246,0

00 
Rp54,000,

000 
Rp4,920,0

00 
Rp5,455,7

88 
Rp65,469,

456 
Rp5,012,9

88 
Rp60,155,

856 
Rp6,155,8

56 
Rp307,7

93 
Rp25,6

49 

Naila 
Elvari 

CFO TK/0 
Rp4,920,0

00 
Rp196,8

00 
Rp49,2

00 
Rp43,7

88 
Rp14,7

60 
Rp182,

040 
Rp98,4

00 
Rp98,4

00 
Rp49,2

00 
Rp535,7

88 
Rp196,8

00 
Rp246,0

00 
Rp54,000,

000 
Rp4,920,0

00 
Rp5,455,7

88 
Rp65,469,

456 
Rp5,012,9

88 
Rp60,155,

856 
Rp6,155,8

56 
Rp307,7

93 
Rp25,6

49 

Nur 
Wanda 

H. 
CMO TK/0 

Rp4,920,0
00 

Rp196,8
00 

Rp49,2
00 

Rp43,7
88 

Rp14,7
60 

Rp182,
040 

Rp98,4
00 

Rp98,4
00 

Rp49,2
00 

Rp535,7
88 

Rp196,8
00 

Rp246,0
00 

Rp54,000,
000 

Rp4,920,0
00 

Rp5,455,7
88 

Rp65,469,
456 

Rp5,012,9
88 

Rp60,155,
856 

Rp6,155,8
56 

Rp307,7
93 

Rp25,6
49 

Karyaw
an 

IT TK/0 
Rp4,920,0

00 
Rp196,8

00 
Rp49,2

00 
Rp43,7

88 
Rp14,7

60 
Rp182,

040 
Rp98,4

00 
Rp98,4

00 
Rp49,2

00 
Rp535,7

88 
Rp196,8

00 
Rp246,0

00 
Rp54,000,

000 
Rp4,920,0

00 
Rp5,455,7

88 
Rp65,469,

456 
Rp5,012,9

88 
Rp60,155,

856 
Rp6,155,8

56 
Rp307,7

93 
Rp25,6

49 

 
Rp787,2

00 
Rp196,

800 
Rp175,

152 
Rp59,0

40 
Rp728,

160 
Rp393,

600 
Rp393,

600 
Rp196,

800 
Rp2,143,

152 
Rp787,2

00 
Rp984,0

00 
Rp216,000

,000 
Rp19,680,

000 
Rp21,823,

152 
Rp261,877

,824 
Rp20,051,

952 
Rp240,623

,424 
Rp24,623,

424 
Rp1,231,

171 
Rp102,

598 

TAHUN 2025 

NAMA 
JABA
TAN 

STAT
US 

GAJI 
POKOK 

BPJS 
KESEHATAN 

BPJS KETENAGAKERJAAN 
TOTAL BIAYA 

JABATA
N (5%) 

PTKP THR 

GAJI 
BRUTO 

PER 
BULAN 

GAJI 
BRUTO 

PER 
TAHUN 

GAJI 
BERSIH 

PER 
BULAN 

GAJI 
BERSIH 

PER 
TAHUN 

PKP 
PPh 21 

(TAHUN) 

PPh 21 
(BULA

N) 

JKK JKM JHT JP 

(P) 4% (K) 1% 
(P) 

0,89% 
(P) 

0,3% 
(P) 

3,7% 
(K) 2% (P) 2% (K) 1% (P) (K) 

Namira 
Dita 
A,N 

CEO TK/0 
Rp5,043,0

00 
Rp201,7

20 
Rp50,4

30 
Rp44,8

83 
Rp15,1

29 
Rp186,

591 
Rp100,

860 
Rp100,

860 
Rp50,4

30 
Rp549,1

83 
Rp201,7

20 
Rp252,1

50 
Rp54,000,

000 
Rp5,043,0

00 
Rp5,592,1

83 
Rp67,106,

192 
Rp5,138,3

13 
Rp61,659,

752 
Rp7,659,7

52 
Rp382,9

88 
Rp31,9

16 

Naila 
Elvari 

CFO TK/0 
Rp5,043,0

00 
Rp201,7

20 
Rp50,4

30 
Rp44,8

83 
Rp15,1

29 
Rp186,

591 
Rp100,

860 
Rp100,

860 
Rp50,4

30 
Rp549,1

83 
Rp201,7

20 
Rp252,1

50 
Rp54,000,

000 
Rp5,043,0

00 
Rp5,592,1

83 
Rp67,106,

192 
Rp5,138,3

13 
Rp61,659,

752 
Rp7,659,7

52 
Rp382,9

88 
Rp31,9

16 

Nur 
Wanda 

H. 
CMO TK/0 

Rp5,043,0
00 

Rp201,7
20 

Rp50,4
30 

Rp44,8
83 

Rp15,1
29 

Rp186,
591 

Rp100,
860 

Rp100,
860 

Rp50,4
30 

Rp549,1
83 

Rp201,7
20 

Rp252,1
50 

Rp54,000,
000 

Rp5,043,0
00 

Rp5,592,1
83 

Rp67,106,
192 

Rp5,138,3
13 

Rp61,659,
752 

Rp7,659,7
52 

Rp382,9
88 

Rp31,9
16 

Karyaw
an 

IT TK/0 
Rp5,043,0

00 
Rp201,7

20 
Rp50,4

30 
Rp44,8

83 
Rp15,1

29 
Rp186,

591 
Rp100,

860 
Rp100,

860 
Rp50,4

30 
Rp549,1

83 
Rp201,7

20 
Rp252,1

50 
Rp54,000,

000 
Rp5,043,0

00 
Rp5,592,1

83 
Rp67,106,

192 
Rp5,138,3

13 
Rp61,659,

752 
Rp7,659,7

52 
Rp382,9

88 
Rp31,9

16 

Karyaw
an 

Pema
saran 

TK/0 
Rp5,043,0

00 
Rp201,7

20 
Rp50,4

30 
Rp44,8

83 
Rp15,1

29 
Rp186,

591 
Rp100,

860 
Rp100,

860 
Rp50,4

30 
Rp549,1

83 
Rp201,7

20 
Rp252,1

50 
Rp54,000,

000 
Rp5,043,0

00 
Rp5,592,1

83 
Rp67,106,

192 
Rp5,138,3

13 
Rp61,659,

752 
Rp7,659,7

52 
Rp382,9

88 
Rp31,9

16 

 
Rp1,008,

600 
Rp252,

150 
Rp224,

414 
Rp75,6

45 
Rp932,

955 
Rp504,

300 
Rp504,

300 
Rp252,

150 
Rp2,745,

914 
Rp1,008,

600 
Rp1,260,

750 
Rp270,000

,000 
Rp25,215,

000 
Rp27,960,

914 
Rp335,530

,962 
Rp25,691,

564 
Rp308,298

,762 
Rp38,298,

762 
Rp1,914,

938 
Rp159,

578 
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Lampiran 16 Beban Peralatan 

BEBAN PERALATAN 

TAHUN 2022 (November - Desember) 

NAMA 
BARANG 

SPESIFIKASI QTY 
SAT
UAN 

HARGA 
SATUAN 

TOTAL HARGA NILAI RESIDU 
UMUR EKONOMIS BEBAN 

PENYUSUTAN/
TAHUN 

BEBAN 
PENYUSUTAN / 

BULAN 

NILAI BUKU 
ASET 

KET 
QTY SATUAN 

Laptop 
lenovo v14 i3 1005G1 8GB 256GB SSD 

W10 PRO 14 Inchi 
3 unit Rp5,199,000 Rp15,597,000 Rp1,559,700 4 tahun Rp584,888 Rp292,444 Rp15,012,113 Nov - Des 

Printer Canon PIXMA MG2570S 1 unit Rp650,000 Rp650,000 Rp65,000 4 tahun Rp24,375 Rp12,188 Rp625,625 Nov - Des 

Hardisk Seagate Expansion Hardisk Eksternal 1 TB 1 unit Rp800,000 Rp800,000 Rp80,000 4 tahun Rp30,000 Rp15,000 Rp770,000 Nov - Des 

Kabel Rol 
kabel roll 20m yunior - new turbo Ly-

118sk 
1 unit Rp156,000 Rp156,000 Rp15,600 4 tahun Rp5,850 Rp2,925 Rp150,150 Nov - Des 

TOTAL PENYUSUTAN PERALATAN 31 DES 2022 Rp17,203,000 Rp1,720,300   Rp645,113 Rp322,556 Rp16,557,888  

TAHUN 2023 

NAMA 
BARANG 

SPESIFIKASI QTY 
SAT
UAN 

HARGA 
SATUAN 

TOTAL HARGA NILAI RESIDU 
UMUR EKONOMIS BEBAN 

PENYUSUTAN/
TAHUN 

BEBAN 
PENYUSUTAN / 

BULAN 

NILAI BUKU 
ASET 

KET 
QTY SATUAN 

Laptop 
lenovo v14 i3 1005G1 8GB 256GB SSD 

W10 PRO 14 Inchi 
3 unit Rp5,004,038 Rp15,012,113  4 tahun Rp3,509,325 Rp292,444 Rp11,502,788  

Printer Canon PIXMA MG2570S 1 unit Rp625,625 Rp625,625  4 tahun Rp146,250 Rp12,188 Rp479,375  

Hardisk Seagate Expansion Hardisk Eksternal 1 TB 1 unit Rp770,000 Rp770,000  4 tahun Rp180,000 Rp15,000 Rp590,000  

Kabel Rol 
kabel roll 20m yunior - new turbo Ly-

118sk 
1 unit Rp150,150 Rp150,150  4 tahun Rp35,100 Rp2,925 Rp115,050  

Laptop Lenovo V14 intel core i3-1115G4 1 unit Rp5,355,000 Rp5,355,000 Rp535,500 4 tahun Rp1,204,875 Rp100,406 Rp4,150,125  

TOTAL PENGEMBANGAN TEKNOLOGI Rp5,355,000        

TOTAL PENYUSUTAN PERALATAN 31 DES 2023 Rp21,912,888    Rp5,075,550 Rp422,963 Rp16,837,338  

TAHUN 2024 
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NAMA 
BARANG 

SPESIFIKASI QTY 
SAT
UAN 

HARGA 
SATUAN 

TOTAL HARGA NILAI RESIDU 
UMUR EKONOMIS BEBAN 

PENYUSUTAN/
TAHUN 

BEBAN 
PENYUSUTAN / 

BULAN 

NILAI BUKU 
ASET 

KET 
QTY SATUAN 

Laptop 
lenovo v14 i3 1005G1 8GB 256GB SSD 

W10 PRO 14 Inchi 
3 unit Rp3,834,263 Rp11,502,788  4 tahun Rp3,509,325 Rp292,444 Rp7,993,463  

Printer Canon PIXMA MG2570S 1 unit Rp479,375 Rp479,375  4 tahun Rp146,250 Rp12,188 Rp333,125  

Hardisk Seagate Expansion Hardisk Eksternal 1 TB 1 unit Rp590,000 Rp590,000  4 tahun Rp180,000 Rp15,000 Rp410,000  

Kabel Rol 
kabel roll 20m yunior - new turbo Ly-

118sk 
1 unit Rp115,050 Rp115,050  4 tahun Rp35,100 Rp2,925 Rp79,950  

Laptop 
lenovo v14 i3 1005G1 8GB 256GB SSD 

W10 PRO 14 Inchi 
1 unit Rp4,150,125 Rp4,150,125  4 tahun Rp1,204,875 Rp100,406 Rp2,945,250  

TOTAL PENYUSUTAN PERALATAN 31 DES 2024 Rp16,837,338    Rp5,075,550 Rp422,963 Rp11,761,788  

TAHUN 2025 

NAMA 
BARANG 

SPESIFIKASI QTY 
SAT
UAN 

HARGA 
SATUAN 

TOTAL HARGA NILAI RESIDU 
UMUR EKONOMIS BEBAN 

PENYUSUTAN/
TAHUN 

BEBAN 
PENYUSUTAN / 

BULAN 

NILAI BUKU 
ASET 

KET 
QTY SATUAN 

Laptop 
lenovo v14 i3 1005G1 8GB 256GB SSD 

W10 PRO 14 Inchi 
3 unit Rp2,664,488 Rp7,993,463  4 tahun Rp3,509,325 Rp292,444 Rp4,484,138  

Printer Canon PIXMA MG2570S 1 unit Rp333,125 Rp333,125  4 tahun Rp146,250 Rp12,188 Rp186,875  

Hardisk Seagate Expansion Hardisk Eksternal 1 TB 1 unit Rp410,000 Rp410,000  4 tahun Rp180,000 Rp15,000 Rp230,000  

Kabel Rol 
kabel roll 20m yunior - new turbo Ly-

118sk 
1 unit Rp79,950 Rp79,950  4 tahun Rp35,100 Rp2,925 Rp44,850  

Laptop 
lenovo v14 i3 1005G1 8GB 256GB SSD 

W10 PRO 14 Inchi 
1 unit Rp2,945,250 Rp2,945,250  4 tahun Rp1,204,875 Rp100,406 Rp1,740,375  

TOTAL PENYUSUTAN PERALATAN 31 DES 2025 Rp11,761,788    Rp5,075,550 Rp422,963 Rp6,686,238  
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Lampiran 17 Beban Perlengkapan 

BEBAN PERLENGKAPAN 

TAHUN 2022 (November - Desember) 

No. ITEM SPESIFIKASI 
UNIT HARGA 

SATUAN 
TOTAL HARGA 

QTY SATUAN 

1 Kertas A4 paper one 75g 5 rim/dus 2 rim Rp44,000 Rp88,000 

2 Tinta Printer cartridge canon 745s 4 pcs Rp120,000 Rp480,000 

3 Pulpen standart hitam 1 pack Rp18,000 Rp18,000 

4 Meterai 10.000  10 pcs Rp12,000 Rp120,000 

5 Amplop putih paperline no.90 isi 25 1 pack Rp7,000 Rp7,000 

6 Amplop coklat 310 airmail isi 50 1 pack Rp50,000 Rp50,000 

7 Map plastik Map L F4 12 pcs/pack 1 pack Rp20,000 Rp20,000 

8 Stampel kantor  1 pcs Rp70,000 Rp70,000 

9 Tinta Stampel pad yamura 50ml 1 pcs Rp10,000 Rp10,000 

13 Kuitansi paperline 75x215mm 10pcs 1 pack Rp21,000 Rp21,000 

14 Post it post-it notes 3m 654 1 pcs Rp9,500 Rp9,500 

15 Paper clip joyko no.1 1 pack Rp2,500 Rp2,500 

16 Binder clip joyko no. 105 1 pack Rp4,000 Rp4,000 

TOTAL Rp388,000 Rp900,000 

TAHUN 2023 (Inflasi 3%) 

No. ITEM SPESIFIKASI 
UNIT HARGA 

SATUAN 
HARGA TOTAL 

QTY SATUAN 

1 Kertas A4 paper one 75g 5 rim/dus 1 dus Rp216,500 Rp216,500 

2 Tinta Printer cartridge canon 745s 4 pcs Rp123,500 Rp494,000 

3 Notebook daichi A5 3 pcs Rp31,000 Rp93,000 

4 Pulpen standart hitam & biru 1 lusin 2 pack Rp18,500 Rp37,000 

5 Meterai 10.000  10 pcs Rp12,500 Rp125,000 

6 Amplop putih paperline no.90 isi 100 1 pack Rp22,000 Rp22,000 

7 Amplop coklat 310 airmail isi 50 1 pack Rp51,500 Rp51,500 

8 Map plastik Map L F4 12 pcs/pack 1 pack Rp20,500 Rp20,500 

9 Box binder bantex 2 pcs Rp31,000 Rp62,000 

10 Stampel kantor  1 pcs Rp72,000 Rp72,000 

11 Tinta Stampel pad yamura 50ml 2 pcs Rp10,500 Rp21,000 

12 Penggaris joyko 30cm 1 pcs Rp9,000 Rp9,000 

13 Lem fox PVAc stick 60g 3 pcs Rp9,000 Rp27,000 

14 Gunting joyko SC848N 2 pcs Rp9,000 Rp18,000 

15 Cutter kenko L-500 2 pcs Rp20,000 Rp40,000 

16 Straples max no.10 1 pcs Rp17,000 Rp17,000 
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17 Isi Straples isi max no.10 2 pcs Rp3,500 Rp7,000 

18 Stabilo highlighter joyko HI-54 6pcs 3 pcs Rp26,000 Rp78,000 

19 
Pembolong 
kertas 

joyko punch no.30xl 1 pcs Rp17,500 Rp17,500 

20 Kuitansi paperline 75x215mm 10pcs 2 pcs Rp21,500 Rp43,000 

21 Post it post-it notes 3m 654 3 pcs Rp10,000 Rp30,000 

22 Spidol snowman permanent 3 pcs Rp7,000 Rp21,000 

23 Paper clip joyko no.1 2 pack Rp2,500 Rp5,000 

24 Binder clip joyko no. 105 2 pack Rp4,000 Rp8,000 

25 Isolasi bening 24mmx50m 1 pcs Rp5,000 Rp5,000 

TOTAL Rp770,500 Rp1,540,000 

TAHUN 2024 (Inflasi 2,5%) 

No. ITEM SPESIFIKASI 
UNIT HARGA 

SATUAN 
HARGA TOTAL 

QTY SATUAN 

1 Kertas A4 paper one 75g 5 rim/dus 1 dus Rp221,913 Rp221,913 

2 Tinta Printer cartridge canon 745s 4 pcs Rp126,588 Rp506,350 

3 Notebook daichi A5 3 pcs Rp31,775 Rp95,325 

4 Pulpen standart hitam & biru 1 lusin 2 pack Rp18,963 Rp37,925 

5 Meterai 10.000  10 pcs Rp12,813 Rp128,125 

6 Amplop putih paperline no.90 isi 100 1 pack Rp22,550 Rp22,550 

7 Amplop coklat 310 airmail isi 50 1 pack Rp52,788 Rp52,788 

8 Map plastik Map L F4 12 pcs/pack 1 pack Rp21,013 Rp21,013 

9 Box binder bantex 2 pcs Rp31,775 Rp63,550 

10 Stampel kantor  1 pcs Rp73,800 Rp73,800 

11 Tinta Stampel pad yamura 50ml 2 pcs Rp10,763 Rp21,525 

12 Penggaris joyko 30cm 1 pcs Rp9,225 Rp9,225 

13 Lem fox PVAc stick 60g 3 pcs Rp9,225 Rp27,675 

14 Gunting joyko SC848N 2 pcs Rp9,225 Rp18,450 

15 Cutter kenko L-500 2 pcs Rp20,500 Rp41,000 

16 Straples max no.10 1 pcs Rp17,425 Rp17,425 

17 Isi Straples isi max no.10 2 pcs Rp3,588 Rp7,175 

18 Stabilo highlighter joyko HI-54 6pcs 3 pcs Rp26,650 Rp79,950 

19 
Pembolong 
kertas 

joyko punch no.30xl 1 pcs Rp17,938 Rp17,938 

20 Kuitansi paperline 75x215mm 10pcs 2 pcs Rp22,038 Rp44,075 

21 Post it post-it notes 3m 654 3 pcs Rp10,250 Rp30,750 

22 Spidol snowman permanent 3 pcs Rp7,175 Rp21,525 

23 Paper clip joyko no.1 2 pack Rp2,563 Rp5,125 

24 Binder clip joyko no. 105 2 pack Rp4,100 Rp8,200 

25 Isolasi bening 24mmx50m 1 pcs Rp5,125 Rp5,125 



164 
 

TOTAL Rp789,763 Rp1,578,500 

TAHUN 2025 (Inflasi 2,5%) 

No. ITEM SPESIFIKASI 
UNIT HARGA 

SATUAN 
HARGA TOTAL 

QTY SATUAN 

1 Kertas A4 paper one 75g 5 rim/dus 1 dus Rp227,460 Rp227,460 

2 Tinta Printer cartridge canon 745s 4 pcs Rp129,752 Rp519,009 

3 Notebook daichi A5 3 pcs Rp32,569 Rp97,708 

4 Pulpen standart hitam & biru 1 lusin 2 pack Rp19,437 Rp38,873 

5 Meterai 10.000  10 pcs Rp13,133 Rp131,328 

6 Amplop putih paperline no.90 isi 100 1 pack Rp23,114 Rp23,114 

7 Amplop coklat 310 airmail isi 50 1 pack Rp54,107 Rp54,107 

8 Map plastik Map L F4 12 pcs/pack 1 pack Rp21,538 Rp21,538 

9 Box binder bantex 2 pcs Rp32,569 Rp65,139 

10 Stampel kantor  1 pcs Rp75,645 Rp75,645 

11 Tinta Stampel pad yamura 50ml 2 pcs Rp11,032 Rp22,063 

12 Penggaris joyko 30cm 1 pcs Rp9,456 Rp9,456 

13 Lem fox PVAc stick 60g 3 pcs Rp9,456 Rp28,367 

14 Gunting joyko SC848N 2 pcs Rp9,456 Rp18,911 

15 Cutter kenko L-500 2 pcs Rp21,013 Rp42,025 

16 Straples max no.10 1 pcs Rp17,861 Rp17,861 

17 Isi Straples isi max no.10 2 pcs Rp3,677 Rp7,354 

18 Stabilo highlighter joyko HI-54 6pcs 3 pcs Rp27,316 Rp81,949 

19 
Pembolong 
kertas 

joyko punch no.30xl 1 pcs Rp18,386 Rp18,386 

20 Kuitansi paperline 75x215mm 10pcs 2 pcs Rp22,588 Rp45,177 

21 Post it post-it notes 3m 654 3 pcs Rp10,506 Rp31,519 

22 Spidol snowman permanent 3 pcs Rp7,354 Rp22,063 

23 Paper clip joyko no.1 2 pack Rp2,627 Rp5,253 

24 Binder clip joyko no. 105 2 pack Rp4,203 Rp8,405 

25 Isolasi bening 24mmx50m 1 pcs Rp5,253 Rp5,253 

TOTAL Rp809,507 Rp1,617,963 
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Lampiran 18 Beban Promosi 

BEBAN PROMOSI 

TAHUN 2023 (inflasi 3%) 

No. ITEM JUMLAH FREKUENSI SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 instagram ads 12 1 tahun Rp360,000 Rp4,320,000 

2 kartu nama 3 1 tahun Rp15,000 Rp45,000 

3 domain email 1 1 tahun Rp185,000 Rp185,000 

TOTAL Rp4,550,000 

TAHUN 2024 (inflasi 2,5%) 

No. ITEM JUMLAH FREKUENSI SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 instagram ads 12 1 tahun Rp369,000 Rp4,428,000 

2 kartu nama 3 1 tahun Rp15,375 Rp46,125 

3 domain email 1 1 tahun Rp189,625 Rp189,625 

TOTAL Rp4,663,750 

TAHUN 2025 (inflasi 2,5%) 

No. ITEM JUMLAH FREKUENSI SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 instagram ads 12 1 tahun Rp378,225 Rp4,538,700 

2 kartu nama 3 1 tahun Rp15,759 Rp47,278 

3 domain email 1 1 tahun Rp194,366 Rp194,366 

TOTAL Rp4,780,344 
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Lampiran 19 Beban Sewa Kantor 

BEBAN SEWA KANTOR 

TAHUN 2023 (inflasi 3%) 

No. KETERANGAN SPESIFIKASI 
LAMA 
SEWA 

(BULAN) 

HARGA SEWA 
PER BULAN 

TOTAL 
HARGA 

1 Virtual Office 

COHIVE - Sahid 

Sudirman Residence 2nd 

Floor Jend. Sudirman 

No. 86 DKI Jakarta 

12 Rp566,500 Rp6,798,000 

TAHUN 2024 (inflasi 3%) 

No. KETERANGAN SPESIFIKASI 
LAMA 
SEWA 

(BULAN) 

HARGA SEWA 
PER BULAN 

TOTAL 
HARGA 

1 Virtual Office 

COHIVE - Sahid 

Sudirman Residence 2nd 

Floor Jend. Sudirman 

No. 86 DKI Jakarta 

12 Rp583,495 Rp7,001,940 

TAHUN 2025 (inflasi 3%) 

No. KETERANGAN SPESIFIKASI 
LAMA 
SEWA 

(BULAN) 

HARGA SEWA 
PER BULAN 

TOTAL 
HARGA 

1 Virtual Office 

COHIVE - Sahid 

Sudirman Residence 2nd 

Floor Jend. Sudirman 

No. 86 DKI Jakarta 

12 Rp601,000 Rp7,211,998 
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Lampiran 20 Beban Administrasi dan Umum 

BEBAN PENDIRIAN USAHA 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 Biaya perizinan pembuatan CV 1 paket Rp3,500,000 Rp3,500,000 

 

BEBAN PEMBUATAN WEBSITE 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 Biaya pembuatan website 1 paket Rp5,000,000 Rp5,000,000 

BEBAN PEMELIHARAAN WEBSITE 

TAHUN 2023 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 Biaya pemeliharaan website 1 paket Rp5,150,000 Rp5,150,000 

TAHUN 2024 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 Biaya pemeliharaan website 1 paket Rp3,500,000 Rp3,500,000 

TAHUN 2025 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 Biaya pemeliharaan website 1 paket Rp3,587,500 Rp3,587,500 

 

BEBAN UTILITAS 

TAHUN 2022 (Nov - Des) 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 zoom premium 2 bulan Rp150,000 Rp300,000 

2 cloud storage (2TB) 2 bulan Rp150,000 Rp300,000 

TOTAL Rp600,000 

TAHUN 2023 (inflasi 3%) 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 zoom premium 12 bulan Rp154,500 Rp1,854,000 

2 cloud storage (2TB) 12 bulan Rp154,500 Rp1,854,000 

TOTAL Rp3,708,000 

TAHUN 2024 (inflasi 2,5%) 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 zoom premium 12 bulan Rp158,363 Rp1,900,350 

2 cloud storage (2TB) 12 bulan Rp158,363 Rp1,900,350 

TOTAL Rp3,800,700 

TAHUN 2025 (inflasi 2,5%) 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 
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1 zoom premium 12 bulan Rp162,322 Rp1,947,859 

2 cloud storage (2TB) 12 bulan Rp162,322 Rp1,947,859 

TOTAL Rp3,895,718 

 

BEBAN BANK 

TAHUN 2022 (Nov - Des) 

No. ITEM JUMLAH SATUAN  HARGA TOTAL HARGA 

2 Biaya admin bank 2 bulan Rp12,500 Rp25,000 

3 Biaya kartu 2 bulan Rp6,500 Rp13,000 

TOTAL Rp38,000 

TAHUN 2023 (inflasi 3%) 

No. ITEM JUMLAH SATUAN  HARGA TOTAL HARGA 

1 Biaya admin bank 12 bulan Rp12,875 Rp154,500 

2 Biaya kartu 12 bulan Rp6,695 Rp80,340 

TOTAL Rp234,840 

TAHUN 2024 (inflasi 2,5%) 

No. ITEM JUMLAH SATUAN  HARGA TOTAL HARGA 

1 Biaya admin bank 12 bulan Rp13,197 Rp158,363 

2 Biaya kartu 12 bulan Rp6,862 Rp82,349 

TOTAL Rp240,711 

TAHUN 2025 (inflasi 2,5%) 

No. ITEM JUMLAH SATUAN  HARGA TOTAL HARGA 

1 Biaya admin bank 12 bulan Rp13,527 Rp162,322 

2 Biaya kartu 12 bulan Rp7,034 Rp84,407 

TOTAL Rp246,729 

 

BEBAN REWARD MC 

TAHUN 2023 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 Tour Bali 3 Hari 2 Malam 2 paket Rp3,500,000 Rp7,000,000 

TAHUN 2024 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 Tour Bali 3 Hari 2 Malam 2 paket Rp3,587,500 Rp7,175,000 

TAHUN 2025 

No. ITEM JUMLAH SATUAN HARGA TOTAL HARGA 

1 Tour Bali 3 Hari 2 Malam 2 paket Rp3,677,188 Rp7,354,375 
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Lampiran 21 RAB Tahun 2023-2025 

TAHUN 2023 

No Keterangan F/V Jumlah Satuan Harga Total 

1 
Beban Pembuatan 
Website 

F 1 Paket Rp5,150,000 Rp5,150,000 

2 Komisi MC V 1 Tahun Rp1,476,450,000 Rp1,476,450,000 

3 Beban Promosi V 1 Tahun Rp4,550,000 Rp4,550,000 

4 Beban Sewa Kantor F 1 Tahun Rp6,798,000 Rp6,798,000 

5 Beban Administrasi Bank F 1 Tahun Rp234,840 Rp234,840 

6 Beban Utilitas F 1 Tahun Rp3,708,000 Rp3,708,000 

7 Beban Gaji dan THR F 1 Tahun Rp190,465,920 Rp190,465,920 

8 Pembelian Aset F 1 Buah Rp5,355,000 Rp5,355,000 

9 Beban Perlengkapan V 1 Set Rp1,540,000 Rp1,540,000 

10 Beban Reward MC V 2 Paket Rp3,500,000 Rp7,000,000 

Total Fixed Cost Rp211,711,760 

Total Variable Cost Rp1,489,540,000 

Total RAB Rp1,701,251,760 

TAHUN 2024 

No Keterangan F/V Jumlah Satuan Harga Total 

1 
Beban Pemeliharaan 
Website 

F 1 Paket Rp3,500,000 Rp3,500,000 

2 Komisi MC V 1 Tahun Rp1,963,500,000 Rp1,963,500,000 

3 Beban Promosi V 1 Tahun Rp4,663,750 Rp4,663,750 

4 Beban Sewa Kantor F 1 Tahun Rp7,001,940 Rp7,001,940 

5 Beban Administrasi Bank F 1 Tahun Rp240,711 Rp240,711 

6 Beban Utilitas F 1 Tahun Rp3,800,700 Rp3,800,700 

7 Beban Gaji dan THR F 1 Tahun Rp260,303,424 Rp260,303,424 

8 Pembelian Aset F 1 Buah 
  

9 Beban Perlengkapan V 1 Set Rp1,578,500 Rp1,578,500 

10 Beban Reward MC V 2 Paket Rp3,587,500 Rp7,175,000 

Total Fixed Cost Rp274,846,775 

Total Variable Cost Rp1,976,917,250 

Total RAB  Rp2,251,764,025 

TAHUN 2025 

No Keterangan F/V Jumlah Satuan Harga Total 

1 
Beban Pemeliharaan 
Website 

F 1 Paket Rp3,587,500 Rp3,587,500 

2 Komisi MC V 1 Tahun Rp2,674,950,000 Rp2,674,950,000 

3 Beban Promosi V 1 Tahun Rp4,780,344 Rp4,780,344 

4 Beban Sewa Kantor F 1 Tahun Rp7,211,998 Rp7,211,998 

5 Beban Administrasi Bank F 1 Tahun Rp246,729 Rp246,729 

6 Beban Utilitas F 1 Tahun Rp3,895,718 Rp3,895,718 

7 Beban Gaji dan THR F 1 Tahun Rp333,513,762 Rp333,513,762 

8 Pembelian Aset F 1 Buah 
  

9 Beban Perlengkapan V 1 Set Rp1,617,963 Rp1,617,963 

10 Beban Reward MC V 2 Paket Rp3,677,188 Rp7,354,375 

Total Fixed Cost Rp348,455,706 

Total Variable Cost Rp2,688,702,681 

Total RAB Rp3,037,158,388 
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Lampiran 22 BEP Main Product MC Booking Tahun 2023 

PRODUK UTAMA (MC BOOKING) 

TAHUN 2023 

MARGIN KONTRIBUSI 

No. 
NAMA 

PRODUK 
TARGET HARGA JUAL 

KOMISI 
PERUSAHAAN 

(15%) 

KOMISI MC 
(85%) 

PENDAPATAN 

1 
MC 

GRADE C 

8 Rp1,000,000 Rp150,000 Rp850,000 Rp1,200,000 

8 Rp2,000,000 Rp300,000 Rp1,700,000 Rp2,400,000 

8 Rp3,000,000 Rp450,000 Rp2,550,000 Rp3,600,000 

8 Rp4,000,000 Rp600,000 Rp3,400,000 Rp4,800,000 

8 Rp5,000,000 Rp750,000 Rp4,250,000 Rp6,000,000 

8 Rp6,000,000 Rp900,000 Rp5,100,000 Rp7,200,000 

2 
MC 

GRADE B 

8 Rp7,000,000 Rp1,050,000 Rp5,950,000 Rp8,400,000 

8 Rp8,000,000 Rp1,200,000 Rp6,800,000 Rp9,600,000 

8 Rp9,000,000 Rp1,350,000 Rp7,650,000 Rp10,800,000 

8 Rp10,000,000 Rp1,500,000 Rp8,500,000 Rp12,000,000 

8 Rp11,000,000 Rp1,650,000 Rp9,350,000 Rp13,200,000 

3 
MC 

GRADE A 

8 Rp12,000,000 Rp1,800,000 Rp10,200,000 Rp14,400,000 

8 Rp13,000,000 Rp1,950,000 Rp11,050,000 Rp15,600,000 

8 Rp14,000,000 Rp2,100,000 Rp11,900,000 Rp16,800,000 

8 Rp15,000,000 Rp2,250,000 Rp12,750,000 Rp18,000,000 

4 
MC 

GRADE S 

8 Rp16,000,000 Rp2,400,000 Rp13,600,000 Rp19,200,000 

8 Rp17,000,000 Rp2,550,000 Rp14,450,000 Rp20,400,000 

9 Rp18,000,000 Rp2,700,000 Rp15,300,000 Rp24,300,000 

9 Rp19,000,000 Rp2,850,000 Rp16,150,000 Rp25,650,000 

9 Rp20,000,000 Rp3,000,000 Rp17,000,000 Rp27,000,000 

TOTAL 163 Rp210,000,000 Rp31,500,000 Rp178,500,000 Rp260,550,000 

 
PROPORSI PRODUK 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA JUAL 

PENJUALAN PER 
PRODUK 

TOTAL 
PENJUALAN 

PERSENTASE 

1 
MC GRADE 

C 

Rp1,000,000 8 163 5% 

Rp2,000,000 8 163 5% 

Rp3,000,000 8 163 5% 

Rp4,000,000 8 163 5% 

Rp5,000,000 8 163 5% 

Rp6,000,000 8 163 5% 

2 
MC GRADE 

B 

Rp7,000,000 8 163 5% 

Rp8,000,000 8 163 5% 

Rp9,000,000 8 163 5% 

Rp10,000,000 8 163 5% 

Rp11,000,000 8 163 5% 

3 
MC GRADE 

A 

Rp12,000,000 8 163 5% 

Rp13,000,000 8 163 5% 

Rp14,000,000 8 163 5% 

Rp15,000,000 8 163 5% 

4 
MC GRADE 

S 

Rp16,000,000 8 163 5% 

Rp17,000,000 8 163 5% 

Rp18,000,000 9 163 6% 

Rp19,000,000 9 163 6% 

Rp20,000,000 9 163 6% 

TOTAL 163 
 

100% 
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BEP UNIT 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA 
JUAL 

KOMISI 
PERUSAHAAN * 
PERSENTASE 

BIAYA TETAP 
TOTAL (BIAYA 
TETAP/TOTAL 

KP*PERSENTASE) 

1 
MC 

GRADE C 

Rp1,000,000 Rp7,362 Rp211,711,760 132 

Rp2,000,000 Rp14,724 Rp211,711,760 132 

Rp3,000,000 Rp22,086 Rp211,711,760 132 

Rp4,000,000 Rp29,448 Rp211,711,760 132 

Rp5,000,000 Rp36,810 Rp211,711,760 132 

Rp6,000,000 Rp44,172 Rp211,711,760 132 

2 
MC 

GRADE B 

Rp7,000,000 Rp51,534 Rp211,711,760 132 

Rp8,000,000 Rp58,896 Rp211,711,760 132 

Rp9,000,000 Rp66,258 Rp211,711,760 132 

Rp10,000,000 Rp73,620 Rp211,711,760 132 

Rp11,000,000 Rp80,982 Rp211,711,760 132 

3 
MC 

GRADE A 

Rp12,000,000 Rp88,344 Rp211,711,760 132 

Rp13,000,000 Rp95,706 Rp211,711,760 132 

Rp14,000,000 Rp103,067 Rp211,711,760 132 

Rp15,000,000 Rp110,429 Rp211,711,760 132 

4 
MC 

GRADE S 

Rp16,000,000 Rp117,791 Rp211,711,760 132 

Rp17,000,000 Rp125,153 Rp211,711,760 132 

Rp18,000,000 Rp149,080 Rp211,711,760 132 

Rp19,000,000 Rp157,362 Rp211,711,760 132 

Rp20,000,000 Rp165,644 Rp211,711,760 132 

TOTAL Rp1,598,466 
 

132 

BEP UNIT PER PRODUK 

No. PAKET HARGA JUAL BEP PER UNIT 

1 
MC 

GRADE C 

Rp1,000,000 7 

Rp2,000,000 7 

Rp3,000,000 7 

Rp4,000,000 7 

Rp5,000,000 7 

Rp6,000,000 7 

2 
MC 

GRADE B 

Rp7,000,000 7 

Rp8,000,000 7 

Rp9,000,000 7 

Rp10,000,000 7 

Rp11,000,000 7 

3 
MC 

GRADE A 

Rp12,000,000 7 

Rp13,000,000 7 

Rp14,000,000 7 

Rp15,000,000 7 

4 
MC 

GRADE S 

Rp16,000,000 7 

Rp17,000,000 7 

Rp18,000,000 7 

Rp19,000,000 7 

Rp20,000,000 7 

 
TOTAL PENJUALAN 

No. NAMA PRODUK HARGA JUAL HARGA JUAL X BEP PER UNIT 

1 MC GRADE C Rp1,000,000 Rp6,500,457 
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Rp2,000,000 Rp13,000,914 

Rp3,000,000 Rp19,501,371 

Rp4,000,000 Rp26,001,828 

Rp5,000,000 Rp32,502,285 

Rp6,000,000 Rp39,002,742 

2 MC GRADE B 

Rp7,000,000 Rp45,503,199 

Rp8,000,000 Rp52,003,656 

Rp9,000,000 Rp58,504,113 

Rp10,000,000 Rp65,004,570 

Rp11,000,000 Rp71,505,027 

3 MC GRADE A 

Rp12,000,000 Rp78,005,484 

Rp13,000,000 Rp84,505,941 

Rp14,000,000 Rp91,006,398 

Rp15,000,000 Rp97,506,855 

4 MC GRADE S 

Rp16,000,000 Rp104,007,313 

Rp17,000,000 Rp110,507,770 

Rp18,000,000 Rp131,634,255 

Rp19,000,000 Rp138,947,269 

Rp20,000,000 Rp146,260,283 

TOTAL Rp1,411,411,733 

 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA 
JUAL 

PENJUALAN 
(HARGA 

JUAL*BEP/UNIT) 

KOMISI MC 
(85%) 

PRODUK 
TERJUAL 

TOTAL BIAYA 

1 
MC GRADE 

C 

Rp1,000,000 Rp6,500,457 Rp850,000 7 Rp5,525,388 

Rp2,000,000 Rp13,000,914 Rp1,700,000 7 Rp11,050,777 

Rp3,000,000 Rp19,501,371 Rp2,550,000 7 Rp16,576,165 

Rp4,000,000 Rp26,001,828 Rp3,400,000 7 Rp22,101,554 

Rp5,000,000 Rp32,502,285 Rp4,250,000 7 Rp27,626,942 

Rp6,000,000 Rp39,002,742 Rp5,100,000 7 Rp33,152,331 

2 
MC GRADE 

B 

Rp7,000,000 Rp45,503,199 Rp5,950,000 7 Rp38,677,719 

Rp8,000,000 Rp52,003,656 Rp6,800,000 7 Rp44,203,108 

Rp9,000,000 Rp58,504,113 Rp7,650,000 7 Rp49,728,496 

Rp10,000,000 Rp65,004,570 Rp8,500,000 7 Rp55,253,885 

Rp11,000,000 Rp71,505,027 Rp9,350,000 7 Rp60,779,273 

3 
MC GRADE 

A 

Rp12,000,000 Rp78,005,484 Rp10,200,000 7 Rp66,304,662 

Rp13,000,000 Rp84,505,941 Rp11,050,000 7 Rp71,830,050 

Rp14,000,000 Rp91,006,398 Rp11,900,000 7 Rp77,355,439 

Rp15,000,000 Rp97,506,855 Rp12,750,000 7 Rp82,880,827 

4 
MC GRADE 

S 

Rp16,000,000 Rp104,007,313 Rp13,600,000 7 Rp88,406,216 

Rp17,000,000 Rp110,507,770 Rp14,450,000 7 Rp93,931,604 

Rp18,000,000 Rp131,634,255 Rp15,300,000 7 Rp111,889,117 

Rp19,000,000 Rp138,947,269 Rp16,150,000 7 Rp118,105,179 

Rp20,000,000 Rp146,260,283 Rp17,000,000 7 Rp124,321,241 

TOTAL Rp1,411,411,733 Rp178,500,000 132 Rp1,199,699,973 

CONTRIBUTION 
MARGIN PENJUALAN - TOTAL BIAYA Rp211,711,760 

 
LABA / RUGI 

CONTRIBUTION MARGIN BIAYA TETAP HASIL LABA RUGI 

Rp211,711,760 Rp211,711,760 Rp0 
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Lampiran 23 BEP Main Product MC booking Tahun 2024 

PRODUK UTAMA (MC BOOKING) 

TAHUN 2024 

MARGIN KONTRIBUSI 

No. 
NAMA 

PRODUK 
TARGET HARGA JUAL 

KOMISI 
PERUSAHAAN 

(15%) 

KOMISI MC 
(85%) 

PENDAPATAN 

1 
MC 

GRADE C 

11 Rp1,000,000 Rp150,000 Rp850,000 Rp1,650,000 

11 Rp2,000,000 Rp300,000 Rp1,700,000 Rp3,300,000 

11 Rp3,000,000 Rp450,000 Rp2,550,000 Rp4,950,000 

11 Rp4,000,000 Rp600,000 Rp3,400,000 Rp6,600,000 

11 Rp5,000,000 Rp750,000 Rp4,250,000 Rp8,250,000 

11 Rp6,000,000 Rp900,000 Rp5,100,000 Rp9,900,000 

2 
MC 

GRADE B 

11 Rp7,000,000 Rp1,050,000 Rp5,950,000 Rp11,550,000 

11 Rp8,000,000 Rp1,200,000 Rp6,800,000 Rp13,200,000 

11 Rp9,000,000 Rp1,350,000 Rp7,650,000 Rp14,850,000 

11 Rp10,000,000 Rp1,500,000 Rp8,500,000 Rp16,500,000 

11 Rp11,000,000 Rp1,650,000 Rp9,350,000 Rp18,150,000 

3 
MC 

GRADE A 

11 Rp12,000,000 Rp1,800,000 Rp10,200,000 Rp19,800,000 

11 Rp13,000,000 Rp1,950,000 Rp11,050,000 Rp21,450,000 

11 Rp14,000,000 Rp2,100,000 Rp11,900,000 Rp23,100,000 

11 Rp15,000,000 Rp2,250,000 Rp12,750,000 Rp24,750,000 

4 
MC 

GRADE S 

11 Rp16,000,000 Rp2,400,000 Rp13,600,000 Rp26,400,000 

11 Rp17,000,000 Rp2,550,000 Rp14,450,000 Rp28,050,000 

11 Rp18,000,000 Rp2,700,000 Rp15,300,000 Rp29,700,000 

11 Rp19,000,000 Rp2,850,000 Rp16,150,000 Rp31,350,000 

11 Rp20,000,000 Rp3,000,000 Rp17,000,000 Rp33,000,000 

TOTAL 220 Rp210,000,000 Rp31,500,000 Rp178,500,000 Rp346,500,000 

 
PROPORSI PRODUK 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA 
JUAL 

PENJUALAN PER 
PRODUK 

TOTAL 
PENJUALAN 

PERSENTASE 

1 
MC GRADE 

C 

Rp1,000,000 11 220 5% 

Rp2,000,000 11 220 5% 

Rp3,000,000 11 220 5% 

Rp4,000,000 11 220 5% 

Rp5,000,000 11 220 5% 

Rp6,000,000 11 220 5% 

2 
MC GRADE 

B 

Rp7,000,000 11 220 5% 

Rp8,000,000 11 220 5% 

Rp9,000,000 11 220 5% 

Rp10,000,000 11 220 5% 

Rp11,000,000 11 220 5% 

3 
MC GRADE 

A 

Rp12,000,000 11 220 5% 

Rp13,000,000 11 220 5% 

Rp14,000,000 11 220 5% 

Rp15,000,000 11 220 5% 

4 
MC GRADE 

S 

Rp16,000,000 11 220 5% 

Rp17,000,000 11 220 5% 

Rp18,000,000 11 220 5% 

Rp19,000,000 11 220 5% 

Rp20,000,000 11 220 5% 

TOTAL 220 
 

100% 



174 
 

 
BEP UNIT 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA 
JUAL 

HASIL * 
PERSENTASE 

BIAYA TETAP 
TOTAL (BIAYA 
TETAP/TOTAL 

KP*PERSENTASE) 

1 
MC 

GRADE C 

Rp1,000,000 Rp7,500 Rp274,846,775 175 

Rp2,000,000 Rp15,000 Rp274,846,775 175 

Rp3,000,000 Rp22,500 Rp274,846,775 175 

Rp4,000,000 Rp30,000 Rp274,846,775 175 

Rp5,000,000 Rp37,500 Rp274,846,775 175 

Rp6,000,000 Rp45,000 Rp274,846,775 175 

2 
MC 

GRADE B 

Rp7,000,000 Rp52,500 Rp274,846,775 175 

Rp8,000,000 Rp60,000 Rp274,846,775 175 

Rp9,000,000 Rp67,500 Rp274,846,775 175 

Rp10,000,000 Rp75,000 Rp274,846,775 175 

Rp11,000,000 Rp82,500 Rp274,846,775 175 

3 
MC 

GRADE A 

Rp12,000,000 Rp90,000 Rp274,846,775 175 

Rp13,000,000 Rp97,500 Rp274,846,775 175 

Rp14,000,000 Rp105,000 Rp274,846,775 175 

Rp15,000,000 Rp112,500 Rp274,846,775 175 

4 
MC 

GRADE S 

Rp16,000,000 Rp120,000 Rp274,846,775 175 

Rp17,000,000 Rp127,500 Rp274,846,775 175 

Rp18,000,000 Rp135,000 Rp274,846,775 175 

Rp19,000,000 Rp142,500 Rp274,846,775 175 

Rp20,000,000 Rp150,000 Rp274,846,775 175 

TOTAL Rp1,575,000 Rp274,846,775 175 

BEP UNIT PER PRODUK 

No. PAKET HARGA JUAL BEP PER UNIT 

1 
MC 

GRADE C 

Rp1,000,000 9 

Rp2,000,000 9 

Rp3,000,000 9 

Rp4,000,000 9 

Rp5,000,000 9 

Rp6,000,000 9 

2 
MC 

GRADE B 

Rp7,000,000 9 

Rp8,000,000 9 

Rp9,000,000 9 

Rp10,000,000 9 

Rp11,000,000 9 

3 
MC 

GRADE A 

Rp12,000,000 9 

Rp13,000,000 9 

Rp14,000,000 9 

Rp15,000,000 9 

4 
MC 

GRADE S 

Rp16,000,000 9 

Rp17,000,000 9 

Rp18,000,000 9 

Rp19,000,000 9 

Rp20,000,000 9 
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TOTAL PENJUALAN 

No. NAMA PRODUK HARGA JUAL HARGA JUAL X BEP PER UNIT 

1 MC GRADE C 

Rp1,000,000 Rp8,725,294 

Rp2,000,000 Rp17,450,589 

Rp3,000,000 Rp26,175,883 

Rp4,000,000 Rp34,901,178 

Rp5,000,000 Rp43,626,472 

Rp6,000,000 Rp52,351,767 

2 MC GRADE B 

Rp7,000,000 Rp61,077,061 

Rp8,000,000 Rp69,802,356 

Rp9,000,000 Rp78,527,650 

Rp10,000,000 Rp87,252,944 

Rp11,000,000 Rp95,978,239 

3 MC GRADE A 

Rp12,000,000 Rp104,703,533 

Rp13,000,000 Rp113,428,828 

Rp14,000,000 Rp122,154,122 

Rp15,000,000 Rp130,879,417 

4 MC GRADE S 

Rp16,000,000 Rp139,604,711 

Rp17,000,000 Rp148,330,006 

Rp18,000,000 Rp157,055,300 

Rp19,000,000 Rp165,780,594 

Rp20,000,000 Rp174,505,889 

TOTAL Rp1,832,311,833 

 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA 
JUAL 

PENJUALAN 
(HARGA 

JUAL*BEP/UNIT) 

KOMISI MC 
(85%) 

PRODUK 
TERJUAL 

TOTAL BIAYA 

1 
MC GRADE 

C 

Rp1,000,000 Rp8,725,294 Rp850,000 9 Rp7,416,500 

Rp2,000,000 Rp17,450,589 Rp1,700,000 9 Rp14,833,001 

Rp3,000,000 Rp26,175,883 Rp2,550,000 9 Rp22,249,501 

Rp4,000,000 Rp34,901,178 Rp3,400,000 9 Rp29,666,001 

Rp5,000,000 Rp43,626,472 Rp4,250,000 9 Rp37,082,501 

Rp6,000,000 Rp52,351,767 Rp5,100,000 9 Rp44,499,002 

2 
MC GRADE 

B 

Rp7,000,000 Rp61,077,061 Rp5,950,000 9 Rp51,915,502 

Rp8,000,000 Rp69,802,356 Rp6,800,000 9 Rp59,332,002 

Rp9,000,000 Rp78,527,650 Rp7,650,000 9 Rp66,748,503 

Rp10,000,000 Rp87,252,944 Rp8,500,000 9 Rp74,165,003 

Rp11,000,000 Rp95,978,239 Rp9,350,000 9 Rp81,581,503 

3 
MC GRADE 

A 

Rp12,000,000 Rp104,703,533 Rp10,200,000 9 Rp88,998,003 

Rp13,000,000 Rp113,428,828 Rp11,050,000 9 Rp96,414,504 

Rp14,000,000 Rp122,154,122 Rp11,900,000 9 Rp103,831,004 

Rp15,000,000 Rp130,879,417 Rp12,750,000 9 Rp111,247,504 

4 
MC GRADE 

S 

Rp16,000,000 Rp139,604,711 Rp13,600,000 9 Rp118,664,004 

Rp17,000,000 Rp148,330,006 Rp14,450,000 9 Rp126,080,505 

Rp18,000,000 Rp157,055,300 Rp15,300,000 9 Rp133,497,005 

Rp19,000,000 Rp165,780,594 Rp16,150,000 9 Rp140,913,505 

Rp20,000,000 Rp174,505,889 Rp17,000,000 9 Rp148,330,006 

TOTAL Rp1,832,311,833 Rp178,500,000 175 Rp1,557,465,058 

CONTRIBUTION 
MARGIN PENJUALAN - TOTAL BIAYA Rp274,846,775 

 
LABA / RUGI 

CONTRIBUTION MARGIN BIAYA TETAP HASIL LABA RUGI 

Rp274,846,775 Rp274,846,775 Rp0 
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Lampiran 24 BEP Main Product MC Booking Tahun 2025 

PRODUK UTAMA (MC BOOKING) 

TAHUN 2025 

MARGIN KONTRIBUSI 

No. 
NAMA 

PRODUK 
TARGET HARGA JUAL 

KOMISI 
PERUSAHAAN 

(15%) 

KOMISI MC 
(85%) 

PENDAPATAN 

1 
MC 

GRADE C 

14 Rp1,000,000 Rp150,000 Rp850,000 Rp2,100,000 

14 Rp2,000,000 Rp300,000 Rp1,700,000 Rp4,200,000 

15 Rp3,000,000 Rp450,000 Rp2,550,000 Rp6,750,000 

15 Rp4,000,000 Rp600,000 Rp3,400,000 Rp9,000,000 

15 Rp5,000,000 Rp750,000 Rp4,250,000 Rp11,250,000 

15 Rp6,000,000 Rp900,000 Rp5,100,000 Rp13,500,000 

2 
MC 

GRADE B 

15 Rp7,000,000 Rp1,050,000 Rp5,950,000 Rp15,750,000 

15 Rp8,000,000 Rp1,200,000 Rp6,800,000 Rp18,000,000 

15 Rp9,000,000 Rp1,350,000 Rp7,650,000 Rp20,250,000 

15 Rp10,000,000 Rp1,500,000 Rp8,500,000 Rp22,500,000 

15 Rp11,000,000 Rp1,650,000 Rp9,350,000 Rp24,750,000 

3 
MC 

GRADE A 

15 Rp12,000,000 Rp1,800,000 Rp10,200,000 Rp27,000,000 

15 Rp13,000,000 Rp1,950,000 Rp11,050,000 Rp29,250,000 

15 Rp14,000,000 Rp2,100,000 Rp11,900,000 Rp31,500,000 

15 Rp15,000,000 Rp2,250,000 Rp12,750,000 Rp33,750,000 

4 
MC 

GRADE S 

15 Rp16,000,000 Rp2,400,000 Rp13,600,000 Rp36,000,000 

15 Rp17,000,000 Rp2,550,000 Rp14,450,000 Rp38,250,000 

15 Rp18,000,000 Rp2,700,000 Rp15,300,000 Rp40,500,000 

15 Rp19,000,000 Rp2,850,000 Rp16,150,000 Rp42,750,000 

15 Rp20,000,000 Rp3,000,000 Rp17,000,000 Rp45,000,000 

TOTAL 298 Rp210,000,000 Rp31,500,000 Rp178,500,000 Rp472,050,000 

 
PROPORSI PRODUK 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA 
JUAL 

PENJUALAN PER 
PRODUK 

TOTAL 
PENJUALAN 

PERSENTASE 

1 
MC GRADE 

C 

Rp1,000,000 14 298 5% 

Rp2,000,000 14 298 5% 

Rp3,000,000 15 298 5% 

Rp4,000,000 15 298 5% 

Rp5,000,000 15 298 5% 

Rp6,000,000 15 298 5% 

2 
MC GRADE 

B 

Rp7,000,000 15 298 5% 

Rp8,000,000 15 298 5% 

Rp9,000,000 15 298 5% 

Rp10,000,000 15 298 5% 

Rp11,000,000 15 298 5% 

3 
MC GRADE 

A 

Rp12,000,000 15 298 5% 

Rp13,000,000 15 298 5% 

Rp14,000,000 15 298 5% 

Rp15,000,000 15 298 5% 

4 
MC GRADE 

S 

Rp16,000,000 15 298 5% 

Rp17,000,000 15 298 5% 

Rp18,000,000 15 298 5% 

Rp19,000,000 15 298 5% 

Rp20,000,000 15 298 5% 

TOTAL 298 
 

100% 
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BEP UNIT 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA 
JUAL 

HASIL * 
PERSENTASE 

BIAYA TETAP 
TOTAL (BIAYA 
TETAP/TOTAL 

KP*PERSENTASE) 

1 
MC 

GRADE C 

Rp1,000,000 Rp7,047 Rp348,455,706 220 

Rp2,000,000 Rp14,094 Rp348,455,706 220 

Rp3,000,000 Rp22,651 Rp348,455,706 220 

Rp4,000,000 Rp30,201 Rp348,455,706 220 

Rp5,000,000 Rp37,752 Rp348,455,706 220 

Rp6,000,000 Rp45,302 Rp348,455,706 220 

2 
MC 

GRADE B 

Rp7,000,000 Rp52,852 Rp348,455,706 220 

Rp8,000,000 Rp60,403 Rp348,455,706 220 

Rp9,000,000 Rp67,953 Rp348,455,706 220 

Rp10,000,000 Rp75,503 Rp348,455,706 220 

Rp11,000,000 Rp83,054 Rp348,455,706 220 

3 
MC 

GRADE A 

Rp12,000,000 Rp90,604 Rp348,455,706 220 

Rp13,000,000 Rp98,154 Rp348,455,706 220 

Rp14,000,000 Rp105,705 Rp348,455,706 220 

Rp15,000,000 Rp113,255 Rp348,455,706 220 

4 
MC 

GRADE S 

Rp16,000,000 Rp120,805 Rp348,455,706 220 

Rp17,000,000 Rp128,356 Rp348,455,706 220 

Rp18,000,000 Rp135,906 Rp348,455,706 220 

Rp19,000,000 Rp143,456 Rp348,455,706 220 

Rp20,000,000 Rp151,007 Rp348,455,706 220 

TOTAL Rp1,584,060 Rp348,455,706 220 

BEP UNIT PER PRODUK 

No. PAKET HARGA JUAL BEP PER UNIT 

1 
MC 

GRADE C 

Rp1,000,000 10 

Rp2,000,000 10 

Rp3,000,000 11 

Rp4,000,000 11 

Rp5,000,000 11 

Rp6,000,000 11 

2 
MC 

GRADE B 

Rp7,000,000 11 

Rp8,000,000 11 

Rp9,000,000 11 

Rp10,000,000 11 

Rp11,000,000 11 

3 
MC 

GRADE A 

Rp12,000,000 11 

Rp13,000,000 11 

Rp14,000,000 11 

Rp15,000,000 11 

4 
MC 

GRADE S 

Rp16,000,000 11 

Rp17,000,000 11 

Rp18,000,000 11 

Rp19,000,000 11 

Rp20,000,000 11 
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TOTAL PENJUALAN 

No. NAMA PRODUK HARGA JUAL HARGA JUAL X BEP PER UNIT 

1 MC GRADE C 

Rp1,000,000 Rp10,334,456 

Rp2,000,000 Rp20,668,912 

Rp3,000,000 Rp33,217,894 

Rp4,000,000 Rp44,290,525 

Rp5,000,000 Rp55,363,156 

Rp6,000,000 Rp66,435,788 

2 MC GRADE B 

Rp7,000,000 Rp77,508,419 

Rp8,000,000 Rp88,581,050 

Rp9,000,000 Rp99,653,682 

Rp10,000,000 Rp110,726,313 

Rp11,000,000 Rp121,798,944 

3 MC GRADE A 

Rp12,000,000 Rp132,871,575 

Rp13,000,000 Rp143,944,207 

Rp14,000,000 Rp155,016,838 

Rp15,000,000 Rp166,089,469 

4 MC GRADE S 

Rp16,000,000 Rp177,162,101 

Rp17,000,000 Rp188,234,732 

Rp18,000,000 Rp199,307,363 

Rp19,000,000 Rp210,379,994 

Rp20,000,000 Rp221,452,626 

TOTAL Rp2,323,038,043 

 

No. 
NAMA 

PRODUK 
HARGA 
JUAL 

PENJUALAN 
(HARGA 

JUAL*BEP/UNIT) 

KOMISI MC 
(85%) 

PRODUK 
TERJUAL 

TOTAL BIAYA 

1 
MC GRADE 

C 

Rp1,000,000 Rp10,334,456 Rp850,000 10 Rp8,784,287 

Rp2,000,000 Rp20,668,912 Rp1,700,000 10 Rp17,568,575 

Rp3,000,000 Rp33,217,894 Rp2,550,000 11 Rp28,235,210 

Rp4,000,000 Rp44,290,525 Rp3,400,000 11 Rp37,646,946 

Rp5,000,000 Rp55,363,156 Rp4,250,000 11 Rp47,058,683 

Rp6,000,000 Rp66,435,788 Rp5,100,000 11 Rp56,470,420 

2 
MC GRADE 

B 

Rp7,000,000 Rp77,508,419 Rp5,950,000 11 Rp65,882,156 

Rp8,000,000 Rp88,581,050 Rp6,800,000 11 Rp75,293,893 

Rp9,000,000 Rp99,653,682 Rp7,650,000 11 Rp84,705,629 

Rp10,000,000 Rp110,726,313 Rp8,500,000 11 Rp94,117,366 

Rp11,000,000 Rp121,798,944 Rp9,350,000 11 Rp103,529,102 

3 
MC GRADE 

A 

Rp12,000,000 Rp132,871,575 Rp10,200,000 11 Rp112,940,839 

Rp13,000,000 Rp143,944,207 Rp11,050,000 11 Rp122,352,576 

Rp14,000,000 Rp155,016,838 Rp11,900,000 11 Rp131,764,312 

Rp15,000,000 Rp166,089,469 Rp12,750,000 11 Rp141,176,049 

4 
MC GRADE 

S 

Rp16,000,000 Rp177,162,101 Rp13,600,000 11 Rp150,587,785 

Rp17,000,000 Rp188,234,732 Rp14,450,000 11 Rp159,999,522 

Rp18,000,000 Rp199,307,363 Rp15,300,000 11 Rp169,411,259 

Rp19,000,000 Rp210,379,994 Rp16,150,000 11 Rp178,822,995 

Rp20,000,000 Rp221,452,626 Rp17,000,000 11 Rp188,234,732 

TOTAL Rp2,323,038,043 Rp178,500,000 220 Rp1,974,582,337 

CONTRIBUTION 
MARGIN PENJUALAN - TOTAL BIAYA Rp348,455,706 

 
LABA / RUGI 

CONTRIBUTION MARGIN BIAYA TETAP HASIL LABA RUGI 

Rp348,455,706 Rp348,455,706 Rp0 
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Lampiran 25 Arus Kas Perbulan  

ARUS KAS TAHUN 2022 

KETERANGAN JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER 

Penerimaan 
            

Saldo Kas Awal 
           

Rp79,134,000 

Modal Investasi 
          

Rp100,000,000 
 Pendapatan 

Penjualan: 
            Pendapatan Subsciption 

Fee 
            Pendapatan Booking 

MC 
            Total Pendapatan 

Penjualan 

            
Total Penerimaan Kas 

          

Rp100,000,000 Rp79,134,000 

Pengeluaran 
            Beban Pembuatan 

Website 
           

Rp5,000,000 

Beban Pendirian Usaha 
CV 

          
Rp3,500,000 

 Beban Pokok 
Penjualan: 

            Biaya maintenance 
website 

            Total Beban Pokok 
Penjualan 

          

Rp3,500,000 

 
Beban Operasional: 

            
Beban Sewa Kantor 

            Beban Administrasi 
Bank 

          
Rp19,000 Rp19,000 

Beban Utilitas 
          

Rp300,000 Rp300,000 

Beban Gaji 
            

Beban THR 
            

Pembelian Aset 
          

Rp17,047,000 Rp156,000 

Beban Perlengkapan 
           

Rp900,000 

Beban Promosi 
            

Beban Reward MC 
            Total Beban 

Operasional 

          
Rp17,366,000 Rp1,375,000 
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Total Pengeluaran Kas 
          

Rp20,866,000 Rp6,375,000 

PPh 21 
            

PPh 23 Badan 0.5% 
            

Saldo Kas Akhir 
          

Rp79,134,000 Rp72,759,000 

 
ARUS KAS TAHUN 2023 

KETERANGAN JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER 

Penerimaan 
            

Saldo Kas Awal Rp72,759,000 Rp79,119,712 Rp84,516,424 Rp92,898,136 Rp86,133,598 Rp91,042,760 Rp96,548,922 Rp104,144,584 Rp109,700,496 Rp115,853,408 Rp125,439,070 Rp131,502,432 

Modal Investasi 
            Pendapatan 

Penjualan: 
            Pendapatan 

Subsciption Fee Rp1,090,000 Rp1,090,000 Rp1,090,000 Rp1,090,000 Rp1,200,000 Rp1,200,000 Rp1,200,000 Rp1,400,000 Rp1,400,000 Rp1,400,000 Rp1,460,000 Rp1,460,000 

Pendapatan 
Booking MC Rp21,600,000 Rp20,400,000 Rp23,400,000 Rp22,650,000 Rp19,800,000 Rp20,400,000 Rp22,500,000 Rp20,250,000 Rp20,850,000 Rp24,300,000 Rp20,700,000 Rp23,700,000 

Total Pendapatan 
Penjualan Rp22,690,000 Rp21,490,000 Rp24,490,000 Rp23,740,000 Rp21,000,000 Rp21,600,000 Rp23,700,000 Rp21,650,000 Rp22,250,000 Rp25,700,000 Rp22,160,000 Rp25,160,000 

Total Penerimaan 
Kas Rp95,449,000 Rp100,609,712 Rp109,006,424 Rp116,638,136 Rp107,133,598 Rp112,642,760 Rp120,248,922 Rp125,794,584 Rp131,950,496 Rp141,553,408 Rp147,599,070 Rp156,662,432 

Pengeluaran 

            Beban Pembuatan 
Website 

            Beban Pendirian 
Usaha CV 

            Beban Pokok 
Penjualan: 

            Biaya 
maintenance 
website 

           
Rp5,150,000 

Total Beban 
Pokok Penjualan 

           
Rp5,150,000 

Beban 
Operasional: 

            Beban Sewa 
Kantor Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 Rp566,500 

Beban 
Administrasi Bank Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 Rp19,570 

Beban Utilitas Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 Rp309,000 

Beban Gaji Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 Rp14,672,160 

Beban THR 
   

Rp14,400,000 
        

Pembelian Aset 
           

Rp5,355,000 
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Beban 
Perlengkapan 

           
Rp1,540,000 

Beban Promosi Rp590,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 Rp360,000 

Beban Reward MC 
           

Rp7,000,000 

Total Beban 
Operasional Rp16,157,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp30,327,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp29,822,230 

Total 
Pengeluaran Kas Rp16,157,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp30,327,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp15,927,230 Rp34,972,230 

PPh 21 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 Rp58,608 

PPh 23 Badan 
0.5% Rp113,450 Rp107,450 Rp122,450 Rp118,700 Rp105,000 Rp108,000 Rp118,500 Rp108,250 Rp111,250 Rp128,500 Rp110,800 Rp125,800 

Saldo Kas Akhir Rp79,119,712 Rp84,516,424 Rp92,898,136 Rp86,133,598 Rp91,042,760 Rp96,548,922 Rp104,144,584 Rp109,700,496 Rp115,853,408 Rp125,439,070 Rp131,502,432 Rp121,505,794 

 
ARUS KAS TAHUN 2024 

KETERANGAN JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER 

Penerimaan 
            

Saldo Kas Awal Rp121,505,794 Rp131,113,990 Rp139,579,861 Rp147,597,982 Rp136,383,854 Rp146,491,475 Rp155,255,846 Rp164,467,967 Rp173,083,088 Rp183,245,434 Rp192,576,956 Rp200,714,477 

Modal Investasi 
            Pendapatan 

Penjualan: 

            Pendapatan 
Subsciption Fee Rp1,595,000 Rp1,710,000 Rp1,710,000 Rp1,710,000 Rp1,710,000 Rp1,710,000 Rp1,710,000 Rp1,710,000 Rp1,915,000 Rp1,980,000 Rp1,980,000 Rp1,980,000 

Pendapatan 
Booking MC Rp29,850,000 Rp28,350,000 Rp27,900,000 Rp28,350,000 Rp30,000,000 Rp28,650,000 Rp29,100,000 Rp28,500,000 Rp29,850,000 Rp28,950,000 Rp27,750,000 Rp29,250,000 

Total 
Pendapatan 
Penjualan Rp31,445,000 Rp30,060,000 Rp29,610,000 Rp30,060,000 Rp31,710,000 Rp30,360,000 Rp30,810,000 Rp30,210,000 Rp31,765,000 Rp30,930,000 Rp29,730,000 Rp31,230,000 

Total 
Penerimaan Kas Rp152,950,794 Rp161,173,990 Rp169,189,861 Rp177,657,982 Rp168,093,854 Rp176,851,475 Rp186,065,846 Rp194,677,967 Rp204,848,088 Rp214,175,434 Rp222,306,956 Rp231,944,477 

Pengeluaran 
            Beban 

Pembuatan 
Website 

            Beban Pendirian 
Usaha CV 

            Beban Pokok 
Penjualan: 

            Biaya 
maintenance 
website 

           
Rp3,500,000 

Total Beban 
Pokok 
Penjualan 

           
Rp3,500,000 
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Beban 
Operasional: 

            Beban Sewa 
Kantor Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 Rp583,495 

Beban 
Administrasi 
Bank Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 Rp20,059 

Beban Utilitas Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 Rp316,725 

Beban Gaji Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 Rp20,051,952 

Beban THR 
   

Rp19,680,000 
        

Pembelian Aset 
            Beban 

Perlengkapan 
           

Rp1,578,500 

Beban Promosi Rp604,750 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 Rp369,000 

Beban Reward 
MC 

           
Rp7,175,000 

Total Beban 
Operasional Rp21,576,981 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp41,021,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp30,094,731 

Total 
Pengeluaran 
Kas Rp21,576,981 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp41,021,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp21,341,231 Rp33,594,731 

PPh 21 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 Rp102,598 

PPh 23 Badan 
0.5% Rp157,225 Rp150,300 Rp148,050 Rp150,300 Rp158,550 Rp151,800 Rp154,050 Rp151,050 Rp158,825 Rp154,650 Rp148,650 Rp156,150 

Saldo Kas Akhir Rp131,113,990 Rp139,579,861 Rp147,597,982 Rp136,383,854 Rp146,491,475 Rp155,255,846 Rp164,467,967 Rp173,083,088 Rp183,245,434 Rp192,576,956 Rp200,714,477 Rp198,090,998 

 
ARUS KAS TAHUN 2025 

KETERANGAN JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER 

Penerimaan 

            
Saldo Kas Awal Rp198,090,998 Rp212,692,634 Rp225,744,913 Rp214,179,193 Rp228,126,973 Rp243,537,402 Rp258,052,332 Rp272,626,961 Rp288,544,841 Rp302,820,971 Rp317,246,350 Rp331,442,880 

Modal Investasi 
            Pendapatan 

Penjualan: 
            Pendapatan 

Subsciption Fee Rp2,330,000 Rp2,330,000 Rp2,330,000 Rp2,330,000 Rp2,450,000 Rp2,450,000 Rp2,660,000 Rp2,660,000 Rp2,660,000 Rp2,660,000 Rp2,730,000 Rp2,730,000 

Pendapatan 
Booking MC Rp39,900,000 Rp38,100,000 Rp38,700,000 Rp39,000,000 Rp40,350,000 Rp39,450,000 Rp39,300,000 Rp40,650,000 Rp39,000,000 Rp39,150,000 Rp38,850,000 Rp39,600,000 

Total 
Pendapatan 
Penjualan Rp42,230,000 Rp40,430,000 Rp41,030,000 Rp41,330,000 Rp42,800,000 Rp41,900,000 Rp41,960,000 Rp43,310,000 Rp41,660,000 Rp41,810,000 Rp41,580,000 Rp42,330,000 

Total 
Penerimaan Kas Rp240,320,998 Rp253,122,634 Rp266,774,913 Rp255,509,193 Rp270,926,973 Rp285,437,402 Rp300,012,332 Rp315,936,961 Rp330,204,841 Rp344,630,971 Rp358,826,350 Rp373,772,880 
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Pengeluaran 
            Beban 

Pembuatan 
Website 

            Beban Pendirian 
Usaha CV 

            Beban Pokok 
Penjualan: 

            Biaya 
maintenance 
website 

           
Rp3,587,500 

Total Beban 
Pokok 
Penjualan 

           
Rp3,587,500 

Beban 
Operasional: 

            Beban Sewa 
Kantor Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 Rp601,000 

Beban 
Administrasi 
Bank Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 Rp20,561 

Beban Utilitas Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 Rp324,643 

Beban Gaji Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 Rp25,691,564 

Beban THR 
  

Rp25,215,000 
         

Pembelian Aset 
            Beban 

Perlengkapan 
           

Rp1,617,963 

Beban Promosi Rp619,869 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 Rp378,225 

Beban Reward 
MC 

           
Rp7,354,375 

Total Beban 
Operasional Rp27,257,636 Rp27,015,992 Rp52,230,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp35,988,330 

Total 
Pengeluaran 
Kas Rp27,257,636 Rp27,015,992 Rp52,230,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp27,015,992 Rp39,575,830 

PPh 21 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 Rp159,578 

PPh 23 Badan 
0.5% Rp211,150 Rp202,150 Rp205,150 Rp206,650 Rp214,000 Rp209,500 Rp209,800 Rp216,550 Rp208,300 Rp209,050 Rp207,900 Rp211,650 

Saldo Kas Akhir Rp212,692,634 Rp225,744,913 Rp214,179,193 Rp228,126,973 Rp243,537,402 Rp258,052,332 Rp272,626,961 Rp288,544,841 Rp302,820,971 Rp317,246,350 Rp331,442,880 Rp333,825,822 


