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BAB 1 

RINGKASAN EKSEKUTIF 

 

CV Maju Pelesat merupakan perusahaan yang bergerak pada bidang 

perjalanan insentif. Perusahaan didirikan pada tahun 2021 dan mulai beroperasional 

secara resmi dengan melakukan aktivitas penjualan pada awal tahun 2022 dengan 

modal awal yaitu sebesar Rp100.000.000 (seratus juta rupiah) yang berasal dari 

investasi 3 (tiga) orang pendiri perusahaan yaitu Dimas Laksana Megananda 

sebagai Direktur Utama sebesar Rp50.000.000 (50%), Desi Kurniawati sebagai 

Direktur Pemasaran sebesar Rp25.000.000 (25%), dan Auliana Ramadhan  sebagai 

Direktur Keuangan sebesar Rp25.000.000 (25%). 

CV Maju Pelesat memiliki core poduct Authentic Mandalika, produk 

perjalanan insentif yang menawarkan petualangan menjelajahi Kabupaten Lombok 

Tengah untuk winners perusahaan dengan pengalaman yang tidak terlupakan. 

Untuk supporting product  Visit The New Atlantica, produk tour and travel yang 

menawarkan kunjungan untuk berbagai pantai serta beberapa tempat menarik di 

Kabupaten Lombok Tengah. Supporting product selanjutnya TemuSapa MotoGP, 

dimana terdapat berbagai kegiatan menarik untuk komunitas pecinta MotoGP 

seperti nonton bareng, talkshow, dan games. Tentunya acara ini dikemas agar para 

pecinta MotoGP puas dan senang karena kegiatan ini juga menjadi ajang 

silaturahmi antar komunitas. 

Target client potensial perusahaan adalah perusahaan yang bergerak pada 

bidang otomotif. Mulai dari Electronics & Automobile, Automotive, dan Automotive 
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and Related Parts. Positioning  perusahaan adalah menjadi perusahaan penyedia 

perjalanan insentif dan tour and travel dengan nuansa petualangan terbaik di 

Indonesia. Strategi pemasaran yang digunakan adalah marketing mix 7P (product, 

place, price, people, promotion, process dan physical evidence). 

Dalam perhitungan Payback Period (PP), dalam jangka waktu 2 tahun 9 

bulan 7 hari sudah mampu kembali modal. Selain itu perhitungan lainnya yang ialah 

Net Present Value (NPV) dan Profitability Index (PI). Adapun Net Present Value 

(NPV) dari CV Maju Pelesat ialah Rp95.053.655, sehingga NPV > 0 atau bernilai 

positif. Adapun Profitability Index (PI) dari CV Maju Pelesat adalah 1,95 dimana 

jika PI = 1 atau PI > 1 bernilai positif, dalam arti investasi yang dilakukan 

memberikan manfaat dan perusahaan CV Maju Pelesat layak untuk dijalankan.
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BAB 2 

LATAR BELAKANG PERUSAHAAN 

 

Indonesia merupakan negara yang memiliki banyak keanekaragaman. Mulai 

dari keanekaragaman ras, suku bangsa, kepercayaan, agama, bahasa, hayati, dan 

alam. Banyak pulau – pulau di Indonesia memiliki keindahan alam yang menarik 

untuk dikunjungi. Selain keindahan alamnya, keunikan suku bangsa tiap daerah 

juga turut membuat Negara Indonesia memiliki keunikan yang berbeda dengan 

negara lain. Industri pariwisata merupakan salah satu potensi yang dimiliki oleh 

Negara Indonesia dalam hal pemasukan kas negara. Hal ini dikarenakan saat turis 

datang ke suatu wilayah, mereka langsung berbelanja pada masyarakat setempat 

dan masyarakat setempat langsung merasakan manfaat yang luar biasa dari 

pariwisata. Maka dari itu, pariwisata merupakan salah satu tonggak kehidupan 

masyarakat di beberapa wilayah di Indonesia. 

Kabupaten Lombok Tengah merupakan salah satu kabupaten yang berada 

pada provinsi Nusa Tenggara Barat. Kabupaten Lombok Tengah memiliki berbagai 

pariwisata yang banyak dikunjungi baik wisatawan lokal, maupun mancanegara 

yaitu Pantai Selong Belanak, Pantai Mawun, Pantai Gerupuk yang biasa dijadikan 

spot peselanjar dunia, Desa Sukarara dan Desa Sade sebagai desa wisata budaya, 

dan masih banyak lagi tempat wisata yang berada di kawasan Lombok Tengah. 

Berikut data kunjungan wisatawan yang berkunjung ke Kabupaten Lombok 

Tengah, Nusa Tenggara Barat 
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Salah satu daerah yang sedang dibangun dan masuk ke destinasi prioritas 

Indonesia adalah kawasan Mandalika yang berada di Lombok Tengah. Kawasan 

Ekonomi Khusus (KEK) mulai dibangun sejak tahun 2015. Tujuan dibangun 

kawasan ekonomi khusus pada wilayah Mandalika adalah sebagai kawasan industri 

agro dan ekowisata yang dapat menarik turis datang ke wilayah tersebut. Kawasan 

Mandalika juga akan terdapat sirkuit internasional yang nantinya dijadikan tempat 

pertandingan MotoGP. Tentunya hal ini menjadi peluang dalam mendatangkan 

wisatawan lokal dan mancanegara. Daerah Mandalika nantinya juga akan dibangun 

berbagai fasilitas penunjang seperti taman publik, area bermain anak, dan juga 

hotel.  

Perusahaan yang bergerak pada bidang otomotif juga turut senang akan 

pembangunan Kawasan Ekonomi Khusus (KEK) Mandalika. Hal ini dikarenakan 

karyawan – karyawan yang bekerja pada bidang otomotif tersebut bisa mempunyai 

kesempatan untuk melihat secara langsung bagaimana suasana saat berkunjung ke 

Sirkuit International Mandalika yang tentu perjalanannya akan dibiayai oleh 

perusahaan dengan tujuan meningkatkan kinerja karyawan dan sebagai rasa 

terimakasih perusahaan pada karyawan. Dengan berbagai potensi yang ada pada 

Kabupaten Lombok Tengah, CV Maju Pelesat berencana membuat jasa perjalanan 

insentif ke Kabupaten Lombok Tengah. Dengan mempertimbangkan berbagai 

aspek seperti peluang yang terdapat pada wilayah tersebut, rancangan perjalanan 

wisata ini dapat terealisasi dengan baik. Selain itu   juga terdapat Event nonton 

bareng pertandingan Motogp yang nantinya dikemas berbeda dan memberikan 

pengalaman baru bagi penggemar. 
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2.1   DATA PERUSAHAAN 

Sebuah perusahaan tentunya memiliki informasi yang menjadi Gambaran 

akan  data dan informasi yang ingin disampaikan. Data tersebut bisa berupa nama, 

bidang usaha, jenis jasa, ataupun nomor telpon. Data perusahaan CV Maju Pelesat  

tersaji pada  Tabel 2.1 sebagai berikut: 

 Tabel 2.1 

Data Perusahaan 

 

Nama Perusahaan       CV MAJU PELESAT 

Bidang Usaha            Perjalanan Insentif 

Jenis Jasa                  Biro perjalanan wisata 

Alamat Perusahaan   Gg. SMP Ratu Jaya RT005/003, No. 

157 Desa Ratujaya, kecamatan 

Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 

16439 

Nomor Telepon          (021)22737650 

Nomor Fax  (021)89212452 

Bank Perusahaan        Bank mandiri 

Bentuk Badan Hukum CV (commanditaire vennootschap) 

Nomor Akte Pendirian 01 

NPWP   03.025.021.9-448.000 

Rencana Berdiri         2021 

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan pada  Tabel 2.1,  terlihat bahwa perusahaan  bergerak pada jenis 

jasa biro perjalanan insentif pada bidang usaha tour  & travel. Lokasi perusahaan 

berada di kota Depok, Jawa Barat dan perusahaan berbentuk badan hukum CV( 

commanditaire vennootschap). 
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2.1.1 LOGO PERUSAHAAN DAN FILOSOFI 

Logo merupakan salah satu lambing pada suatu hal. Logo mencerminkan 

suatu karakteristik yang ingin diterapkan bahwasanya terdapat sebuah makna baik 

itu berupa titik, garis,bidang, ataupun Gambar. Logo perusahaan CV Maju pelesat 

tersaji pada Gambar 2.1 sebagai berikut: 

Gambar 2.1  

Logo Perusahaan 

 
 

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan  pada Gambar 2.1, terlihat bahwa filosofi logo perusahaan adalah 

perusahaan dapat berkembang dengan cepat, dapat mengikuti setiap perubahan 

yang ada, serta cepat beradaptasi pada setiap keadaaan yang dilalui nantinya. 

 

2.1.2 DESKRIPSI LOGO 

Setiap logo terdiri atas warna dan komponen yang dipadukan sehingga menjadi 

satu kesatuan yang menjadi identitas. Identitatis ini menjadi bagian pada 

perusahaan dan menjadi ciri khas pada perusahaan. Berikut adalah deskripsi logo 

CV Maju Pelesat 
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a. Arti warna        

Warna oranye memberikan kesan hangat  kekeluargaan pada  

perusahaan serta memiliki arti petualangan, keeratan dalam berhubungan. 

Diharapkan CV Maju Pelesat dapat memberikan suasanana pelayanan 

yang baik dan menjalin erat dengan setiap customer yang menggunakan 

jasa. Untuk warna biru melambangkan rasa aman dan kepercayaan. 

Sedangkan warna kuning melambangkan kebahagiaan dan optimisme. 

Kebahagian memberikan perjalanan yang berkesan, tak terlupakan untuk 

para pengguna jasa perusahaan. Optimisme adalah hal yang menjadi 

sebuah keharusan karena dengan optimisme, segala bentuk konflik dan 

permasalahan akan dapat dihadapi. 

b. Arti komponen pada logo 

Logo pesawat melambangkan bahwa, perusahaan CV Maju Pelesat 

bisa membawa winners yang menggunakan jasa, terbang dengan aman 

dan merasakan perjalanan yang tidak akan terlupakan.  

  

2.1.3 CORPORATE CULTURE PERUSAHAAN 

a. Visi dan Misi Perusahaan 

CV Maju Pelesat telah menyusun visi dan misi perusahaan untuk 

sebagai acuan serta tujuan perusahaan dalam bergerak. Tentunya visi dan 

misi menjadi bagian penting pada perusahaan. Visi dan misi perusahaan 

tersaji pada  Tabel 2.2 sebagai berikut: 

 Tabel 2.2 

Visi dan Misi CV Maju Pelesat 
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Visi Menjadi perusahaan perjalanan insentif berbasis otomotif yang 

memiliki perkembangan paling pesat di Pulau Jawa, dan Nusa 

Tenggara Barat pada tahun 2024 

Misi 1. Menyelenggarakan perjalanan insentif yang memberikan  

nuansa petualangan pada pelayanannya 

2. Memberikan pelayanan yang baik dan berkuliatas pada setiap 

konsumen yang menggunakan jasa 

3. Meningkatkan pengetahuan Sumber Daya Manusia (SDM) 

agar selalu mengikuti perkembangan global 

  Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan pada  Tabel 2.2, terlihat bahwa visi misi CV Maju Pelesat 

menjadi perusahaan perjalanan wisata yang berbeda dengan perusahaan 

perjalanan lain dimana mengedepankan pelayanan terbaik pada setiap 

konsumen yang menggunakan jasa 

b. Analisa visi dan misi perusahaan 

1) Visi 

“Menjadi perusahaan perjalanan insentif berbasis otomotif yang memiliki 

perkembangan paling pesat di Pulau Jawa, dan Nusa Tenggara Barat pada 

tahun 2024” 

2) Misi 

a.“Menyelenggarakan perjalanan insentif yang memberikan  nuansa 

petualangan pada pelayanannya” 

Perusahaan dapat memberikan pengalaman yang tidak dapat dilupakan 

untuk setiap pengguna jasa perusahaan 

b. “Memberikan pelayanan yang baik dan berkuliatas pada setiap 

konsumen yang menggunakan jasa” 
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Pelayanan dan kualitas terbaik adalah mutu utama perusahaan 

c.“Meningkatkan pengetahuan Sumber Daya Manusia (SDM) agar 

selalu mengikuti perkembangan global” 

Peningkatan pengetahuan agar selalu mengikuti perkembangan pasar 

global 

 

2.2   BIODATA PEMILIK  

CV Maju Pelesat memiliki 3 orang pemilik yang terdiri atas Direktur Utama, 

Direktur Keuangan, dan Direktur Pemasaran. Biodata pemilik pertama perusahaan 

tersaji pada Tabel 2.3 sebagai berikut: 

Tabel 2.3 

Pemilik Pertama Perusahaan 

 

Pemilik Pertama 

Nama    Dimas Laksana Megananda 

Tempat dan Tanggal 

Lahir 

Jakarta, 3 Agutus 1999 

Alamat rumah                    Jalan W.R Supratman no 88, Tangerang Selatan 

Alamat E-mail                    Dimasmegananda1@gmail.com 

Pendidikan Terakhir           SMA 

Pengalaman Kerja 1. Project Officer Kuliah Umum MICE  tahun 2018 

2. Kordinator Event Festival Jajanan Bango tahun 

2019 

3. Mahasiswa Berprestasi Nasional tahun 2020 

Sertifikat Kerja Certified Event Registration 

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 
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Berdasarkan  pada   Tabel 2.3, terlihat bahwa Dimas Laksana Megananda 

adalah seseorang yang memiliki jiwa kepepimpinan dengan memiliki pengalaman 

pernah menjabat sebagai Project Officer Kuliah Umum MICE 2018. Dimas 

menjabat sebagai Direkut Utama Perusahaan. Kemudian biodata pemilik kedua 

perusahaan tersaji pada Tabel 2.4 sebagai berikut: 

Tabel 2.4 

Pemilik Kedua Perusahaan 

 

 

Pemilik Kedua 

Nama    Auliana Ramadhan 

Tempat dan Tanggal 

Lahir 

Jakarta, 16 Juli 1999 

Alamat rumah                    Penggilingan Cakung, Jakarta Timur 

Alamat E-mail                    rauliana16@gmail.com 

Pendidikan Terakhir           SMA 

Pengalaman Kerja 1. Project Officer Pendidikan Dasar Koperasi tahun 

2018 

2. Ketua Koperasi Mahasiswa PNJ Tahun 2019-2020 

Sertifikat Kerja 1. Certified Liaison Officer Specialist (CELOS) 

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan pada  Tabel 2.4, terlihat bahwa Auliana merupakan sesorang yang 

ahli dalam mengatur keuangan dengan memiliki pengalaman pernah menjadi Ketua 

Koperasi Mahasiswa PNJ tahun 2019 – 2020. Auliana menjabat sebagai Direktur 

Keuangan Perusahaan. Biodata pemilik ketiga perusahaan tersaji pada Tabel 2.5 

sebagai berikut:  
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Tabel 2.5 

Pemilik Ketiga Perusahaan 

 

 

Pemilik Ketiga 

Nama    Desi Kurniawati 

Jabatan Direktur Pemasaran 

Tempat dan Tanggal 

Lahir 

Jakarta, 26 Desember 1999 

Alamat rumah                    Gg. SMP Ratu Jaya, Citayam, Depok 

Alamat E-mail                    desikurn11@gmail.com 

Pendidikan Terakhir           SMA 

Pengalaman Kerja 1. Staff of Sports and Medals Ceremony  n Games 

tahun 2018 

2. Liaison Officer Speakers DevOpsDay tahun 2019 

3. Registration Staff  TradeExpo ke 34 tahun 2019 

Sertifikat Kerja 1. Certified Liaison Officer Specialist (CELOS) 

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan pada  Tabel 2.5, terlihat bahwa Desi merupakan sesorang yang 

ahli dalam mengatur penjualan produk perusahaan. Desi menjabat sebagai Direktur 

Pemasaran perusahaan. 

 

2.3    STRUKTUR ORGANISASI 

CV Maju Pelesat menggunakan bentuk struktur fungsional yang terdiri atas 3 

(tiga) orang aktif, yaitu Direktur Utama selaku pimpinan perusahaan dan pemegang 

saham tertinggi, Direktur Keuangan selaku pengurus utama keuangan perusahaan, 
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dan Direktur Pemasaran selaku pengurus utama pemasaran produk perusahaan. 

Struktur organisasi perusahaan tersaji pada Bagan 2.1 sebagai berikut: 

Bagan 2.1  

Strukur Organisasi CV Maju Pelesat 

 

 

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

 

Berdasarkan pada Bagan 2.1, terlihat bahwa Direktur utama dijabat oleh Dimas 

Laksana Megananda, Direktur Keuangan dijabat oleh Auliana Ramadhan, dan 

Direktur Pemasaran dijabat oleh Desi Kurniawati.  

 

2.3.1 DESKRIPSI PEKERJAAN 

a. Direktur Utama 

1) Memimpin perusahaan  

2) Membuat rancangan strategis perusahaan 

3) Memonitor tugas dan tanggung antar kepengurusan struktur 

4) Memberikan support dan moral antar kepengurusan  

5) Memastikan kepengurusan dapat berjalan dengan baik 

6) Menjadi perwakilan perusahaan pada berbagai kegiatan 

7) Bertanggung jawab atas seluruh kegiatan perusahaan 

 

Direktur Utama

Dimas Laksana 
Megananda

Direktur Keuangan

Auliana Ramadhan

Direktur Pemasaran

Desi Kurniawati
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b. Direktur Keuangan 

1) Memimpin kinerja keuangan perusahaan 

2) Mengatur arus masuk dan keluar keuangan perusahaan 

3) Melakukan pengawasan pada keuangan perusahaan 

4) Membuat laporan keuangan perusahaan 

5) Mampu memberikan strategi terbaik agar keuangan perusahaan dapat 

berjalan dengan baik 

6) Memberikan saran dan masukan mengenai keuangan perusahaan 

kepada direktur perusahaan 

c. Direktur Pemasaran 

1) Bertanggung jawab membuat strategi marketing pemasaran produk 

2) Menyusun, mengatur, menganalisis, mengimplementasi dan 

mengevaluasi manajemen pemasaran, dan penjualan  

3) Melakukan pengawasan terhadap seluruh kinerja departemen 

pemasaran, penjualan dan promosi. 

4) Melakukan forecast bagaimana pemasaran perusahaan dalam jangka 

waktu 5 tahun ke depan 

5) Menciptakan suasanana tenang, damai dan enerjik terhadap seluruh 

aktivitas perusahaan 

6) Memberikan kemampuan profesional secara optimal bagi kepentingan 

perusahaan, terutama bagian pemasaran 

7) Merealisasikan dan melaksanakan rencana pemasaran yang telah 

ditetapkan 
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2.4    SUSUNAN PEMILIK/PEMEGANG SAHAM 

Kepemilikan perusahaan berdasarkan pada nilai investasi yang diberikan 

pada perusahaan oleh para pendiri perusahaan berupa dana tunai, tempat usaha, dan 

berbagai fasilitas yang diberikan oleh masing – masing pemilik untuk dijadikan 

modal. Berbagai investasi tersebut dikonversikan sebagian kepemilikan nilai saham 

tersaji pada  Tabel 2.6 sebagai berikut: 

 Tabel 2.6  

Nilai kepemilikan saham  

 

NAMA JUMLAH SAHAM NILAI SAHAM PERSENTASE 

Dimas 

Laksana M 
50 Rp 50.000.000 50% 

Auliana 

Ramadhan 
25 Rp 25.000.000 25% 

Desi 

Kurniawati 
25 Rp 25.000.000 25% 

Total 100 Rp 100.000.000 100% 

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

 

Berdasarkan pada  Tabel 2.6, terlihat bahwa kepemilikan saham tertinggi 

dipegang oleh Dimas Laksana Megananda yaitu 50% dengan nilai Rp 50.000.000,- 

lalu Auliana Ramadhan dan Desi Kurniawati memegang kepemilikan saham 

masing – masing 25% dengan nilai Rp 25.000.000,- per orang. 

 

2.5    JADWAL KEGIATAN PRA OPERASIONAL 

Jadwal kegiatan pra operasional CV Maju Pelesat telah dimulai dari bulan 

April hingga bulan Oktober 2021 dengan jangka waktu 7 bulan. Terdapat tujuh poin 

kegiatan pra operasional perusahaan.yang tersaji pada  Tabel 2.7 sebagai berikut: 
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 Tabel 2.7 

Jadwal Kegiatan Pra Operasional 

CV Maju Pelesat 

 
 

No. 

 

Kegiatan 

Bulan 

April Mei Juni Juli Agustus September Oktober 

1. Riset Pasar        

2. Analisa Pasar        

3. Penyusunan 

Profil 

Perusahaan 

       

4.  Penentuan 

Lokasi 

Perusahaan 

       

5. Pengurusan 

Pendirian 

Perizinan 

Perusahaan 

       

6. Pemenuhan 

Peralatan dan 

Perlengkapan 

       

7. Promosi dan 

Pembuatan 

Media Sosial 

Perusahaan 

       

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan pada Tabel 2.7, terlihat bahwa kegiatan operasional dimulai 

pada bulan April – Oktober 2021. 

 

2.5.1 RISET PASAR 

Tahap pertama yang dilakukan adalah riset pasar. Pada tahapan ini hal yang 

dilakukan adalah  melakukan pengumpulan data dan infromasi pada pasar yang 

dituju. Hal ini dilakukan agar dapat melihat Gambaran tentang sejauh mana 

pendapat dan opini pasar tentang produk yang nantinya ditawarkan. Tentunya 

dengan riset pasar, dapat mengetahui bagaimana pasar tersebut apakah potensial 

atau tidak. 
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2.5.2 ANALISA PASAR 

Tahap analisa pasar merupakan tahap selanjutnya dari riset pasar. Data dan 

informasi yang telah didapat akan dianalisa dan diolah oleh CV Maju Pelesat. 

Melalui data dan informasi yang didapat akan membantu perusahaan dalam 

menganalisa keseluruhan tentang kebutuhan dan keinginan pasar serta jumlah pasar 

yang potensial disuatu daerah target perusahaan. Selanjutnya melakukan langkah 

strategi dan peluang yang tepat. 

 

2.5.3 PENYUSUNAN PROFIL PERUSAHAAN 

Tahap ketiga yang dilakukan adalah penyusunan profil perusahaan, 

menyusunan tentang nama perusahaan, jenis perusahaan, jenis dan bidang yang 

diambil, visi dan misi perusahaan, sususan dan kepemilikan saham perusahaan, dan 

struktur organisasi serta deskripsi kerja yang diberikan. Penyusunan modal ini juga 

berkaitan dengan pembagian saham masing – masing pemilik. Berbagai langkah 

tersebut dibuat sebagai dasar pendirian perusahaan. 

 

2.5.4 PENENTUAN LOKASI PERUSAHAAN 

Setelah penyusunan profil perusahaan, tahap selanjutnya yang akan dilakukan 

adalah menentukan lokasi perusahaan yang akan ditempati. Lokasi perusahan 

tentunya wajib memenuhi beberapa kriteria yaitu lokasinya strategis, harga sewa 

tempat terjangkau serta memiliki fasilitas keamanan yang baik. Lokasi perusahaan 

berada di Gg. Smp Ratu Jaya RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya, kecamatan 

Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439. Tentunya alasan   memilih Depok 

adalah karena strategis tempatnya.  
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2.5.5 PENGURUSAN PENDIRIAN PERIZINAN PERUSAHAAN 

Pada tahap selanjutnya yang dilakukan perusahaan adalah pengurusan 

pendirian perizinan perusahaan. Tahapan ini bertujuan untuk memiliki izin 

pendirian bangunan perusahaan agar kegiatan transaksi dalam perusahaan 

berlandaskan hukum, sah, dan legal. Tentunya dalam hal perizinan pendirian 

perusahaan, hukum yang jelas menjadi acuan dalam sahnya suatu perusahaan. 

Berikut adalah urutan dalam perizinan pendirian perusahaan yaitu: 

a. Pengecekan dan Pembookingan Nama oleh Notaris 

Sebelum pendirian, sebagai syarat utama diharuskan untuk mengajukan nama 

kepada Notaris yang nantinya akan di cek menggunakan sistem AHU 

(Administrasi Hukum Umum) sebelum dilakukan pembuatan draft Akta 

Perusahaan dengan menggunakan 2 suku kata dalam penamaannya 

b. Pembuatan Draft Akta oleh Notaris 

Selanjutnya, pihak Notaris akan membuat draft Akta CV dengan 

memasukkan data – data perusahaan yang ditentukan oleh si calon pemilik 

perusahaan. Data perusahaan biasanya berisi: 

1) Nama CV 

Nama Perusahaan yang telah ditentukan secara resmi 

2) Tempat dan Kedudukan 

Alamat Domisili kedudukan perusahaan yang akan dicantumkan 

hanyalah kota tempat domisili berada 

3) Maksud dan Tujuan (Bidang Usaha) 
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Bidang usaha yang dijalankan perusahaan. Format bidang usaha diwajibkan 

sesuai dengan KBLI (Klasifikasi Baku Lapangan Usaha Indonesia) 

4) Modal Perusahaan serta Kepemilikan Modal 

Modal yang disertakan berdasarkan kesepakatan bersama antar pemilik 

modal 

5) Struktur Kepengurusan Perusahaan 

Strukut kepengurusan perusahaan diajukan sebagai salah satu komponen 

pembuatan akta oleh notaris 

c. Finalisasi dan Tanda tangan akta dihadapan Notaris 

Setelah draft akta dianggap sudah sesuai dengan permintaan, maka akta akan 

ditandatangi dihadapan Notaris. Setelah tanda tangan selesai, Notaris akan 

membuat salinan akta dan mendaftarkan akta beserta surat keputusan 

keterangan terdaftar secara resmi oleh Negara. Nantinya pihak Notaris akan 

mendaftarkan NPWP tersebut ke KPP yang bertanggungjawab di domisili 

tersebut 

d. Pengurusan dan Pengambilan NPWP dan SKT Perusahaan 

Setelah NPWP Perusahaan didaftarkan, Kartu NPWP (Nomor Pokok Wajib 

Pajak) dan SKT (Surat Keterangan Terdaftar) akan dikeluarkan oleh KPP 

(Kantor Pelayanan Pajak) setelah semua syarat dokumen dianggap cukup, 

biasanya KPP akan memeriksa apakah data penanggung jawab pada NPWP 

perusahaan tersebut sudah benar 

 

e. Pendaftaran NIB 
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NIM (Nomor Induk Berusaha) adalah nomor pengenal bagi pelaku usaha 

yang berfungsi menggantikan TDP (Tanda Daftar Perusahaan). Pendaftaran 

NIB dilakukan melalui system OSS (Online Single Submission). 

f. Pengajuan Izin Usaha dan Izin Komersial 

Izin Usaha diterbitkan setelah NIB sudah dikeluarkan. Izin Usaha juga diurus 

disistem OSS.  

 

2.5.6 PEMENUHAN PERALATAN DAN PERLENGKAPAN 

Tahap pemenuhan peralatan dan perlengkapan untuk perusahaan dilakukan 

pada saat lokasi perusahaan telah ditetapkan. Tahapan ini berisikan pemenuhan 

peralatan dan perlengkapan perusahaan untuk kebutuhan kantor. Peralatan dan 

perlengkapan kantor dilengkapi dengan berbagai macam fasilitas dan ATK (Alat 

Tulis Kantor) guna membantu kebutuhan operasional perusahaan. 

 

2.5.7 PROMOSI DAN PEMBUATAN MEDIA SOSIAL PEMASARAN 

        PERUSAHAAN 

Promosi dan pembuatan media sosial pemasaran perusahaan adalah tahapan 

akhir dalam kegiatan pra operasional perusahaan. Pada tahap ini dilakukan dalam 

jangka waktu 14 minggu, yaitu minggu ketiga bulan September hingga akhir bulan 

Desember 2020. Pembuatan media sosial untuk promosi dan pemasaran perusahaan 

menggunakan website, facebook, instagram, dan tiktok.  
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BAB 3 

 ANALISA PASAR DAN RENCANA PEMASARAN 

 

3.1    PRODUK / JASA YANG DIGUNAKAN 

Menurut Kotler dan Amstrong (2008: 266) produk merupakan sebagai segala 

sesuatu yang dapat ditawarkan kepada pasar agar menarik perhatian, akuisisi, 

penggunaan, atau konsumsi yang dapat memuaskan suatu keinginan atau 

kebutuhan. Produk mencakup lebih dari sekedar barang-barang yang berwujud 

(tangible). Produk yang dimiliki CV. Maju Pelesat yaitu produk perjalanan insentif 

tujuan destinasi Lombok Tengah membaginya menggunakan periode musim. 

Penyebabnya ialah, pembagian berdasarkan musim dirasakan lebih terkelola setiap 

tahunnya dalam kunjungan wisata ke sebuah destinasi, umumnya melihat musim 

apa yang cocok berkunjung ke destinasi tersebut. Perkiraan Periode Musim di Nusa 

Tenggara Barat tahun 2020/2021 tersaji pada  Tabel 3.1 sebagai berikut: 

 Tabel 3.1  

Perkiraan Periode Musim di Nusa Tenggara Barat tahun 2020/2021 

 

 

Sumber: BMKG (Badan Meteorologi, Klimatologi, dan Geofisika) Indonesia 

 

Berdasarkan pada  Tabel 3.1, terlihat bahwa dari sumber BMKG (Badan 

Meteorologi, Klimatologi, dan Geofisika) Indonesia terus menginformasi 

perubahan dan pergerakan musim setiap dua tahun kepada masyarakat yang terjadi 

di Nusa Tenggara Barat termasuk Kabupaten Lombok Tengah di dalamnya. 

No. Periode Jangka Waktu 

1. Musim Kemarau / Panas Maret - Juli 

2. Musim Hujan sedang dan ringan Agustus  Februari 
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Kemudian diolah oleh CV. Maju Pelesat dengan berlandaskan dari perubahan 

musim tersebut ditemukan destinasi – destinasi di kabupaten Lombok Tengah yang 

nyaman dan cocok dikunjungi menyesuaikan dengan perubahan musim untuk 

mengantisipasi kejadian alam seperti pasang naik atau surut, kabut, suhu, dan juga 

mempengaruhi banyak faktor seperti keamanan, kenyamanan dan lainnya. Sebagai 

contoh yaitu saat musim panas tentunya dibuatkan aktivitas perjalanan insentif 

menuju destinasi dengan aktivitas dan medan yang bersahabat, seperti melakukan 

penyusuran menuju goa-goa dengan medan bebatuan, kemudian pemandian 

dibawah air terjun yang menyegarkan, bermain dan berenang ditepi pantai, 

berleluasa menyelam ke laut yang indah, menikmati pengalaman kehidupan suku 

setempat.  

Saat musim hujan tiba di kabupaten Lombok Tengah yang tergolong hujan 

ringan menuju sedang suhu menjadi hangat, diberikan destinasi dan aktivitas seperti 

kunjungan ke pantai berarus tenang, kemudian wisata menyelam di gili yang indah 

melewati perbukitan yang berkilau akibat terkena rintikan hujan, dilanjutkan 

menikmati wisata budaya setempat yang terasa hangat, dan pulang membawa buah 

tangan. Apabila beruntung akan bertemu dan merasakan kegembiraan dari 

penyelengaaraan Festival-festival. Tentunya berbagai keanekaragaman yang 

ditawarkan oleh Kabupaten oleh Lombok Tengah menjadi bagian yang tidak akan 

terlupakan bagi para pengguna jasa insentif perusahaan CV Maju Pelesat sehingga 

nanti winners semangat untuk bekerja karena telah diberi penghargaan oleh 

perusahaan. 
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3.1.1  PRODUK DAN SPESIFIK PRODUK 

 Produk yang ditawarkan oleh CV. Maju Pelesat terdapat dua jenis, yaitu Core 

Product dan Supporting Product. Diantaranya memiliki isi dan aktivitas yang 

berbeda untuk ditawarkan. Berikut rincian dari produk yang ditawarkan tersebut. 

 

3.1.2 CORE PRODUCT 

a. Authentic Mandalika  

aaaaa Produk perjalanan insentif ini diberi nama Authentic Mandalika, Authentic 

atau dalam kamus besar Bahasa Indonesia berarti autentik yaitu sah atau asli. Pada  

Produk perjalanan insentif ini memberikan maksud untuk memperkenalkan 

kekayaan pariwisata alam, seni dan budaya, serta teknologi asli dari kota Mandalika 

dan sekitarnya. Kegiatan dalam perjalanan ini meliputi berselancar di pantai, 

menyusuri goa dan berpetualang, mandi dibawah air terjun, menyelam kedalam 

laut, Winners akan diberikan pengalaman berupa pengalaman menjadi pembalap  

profesional mencoba arena Circuit, bertenun kain khas Lombok, mencicipi kuliner 

lokal, dan merasakan kehidupan suku asli Lombok.  

Keunggulan dari  Produk perjalanan Insentif ini untuk winners adalah 

perjalanan insentif ini akan berkonsep petualangan seperti film Jumanji, nantinya 

akan disediakan fasilitas berupa kostum dan program yang menambah suasana 

makin berkesan dan menjadi pengalaman yang tidak akan terlupakan. Tentunya 

perusahaan mempertimbangkan faktor keamanan dan keselamatan agar winners 

nyaman dan menikmati agenda yang telah disiapkan. 
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3.1.3  SUPPORTING PRODUCT 

a.     Visit New Atlantica from Lombok (3 hari 2 malam) 

 Supporting Product atau Supporting Product adalah Product yang ditawarkan 

selain Core Product. Menawarkan kegiatan Produk perjalanan Tour and Travel 

diberi nama Visit New Atlantica from Lombok. Atlantica atau dalam Bahasa 

Indonesia yaitu Atlantis merupakan nama pulau legendaris dari Yunani yang pernah 

disebutkan Plato dalam bukunya yaitu Timaeus dan Kritias. Dalam bukunya 

disebutkan kalau pulau Atlantik dikelilingi oleh laut samudera serta memiliki 

kemajuan teknologi yang unggul pada masa itu yang kemudian tenggelam ke dasar 

laut akibat dari gempa bumi yang dahsyat. Tenggelamnya pulau Atlantik 

diceritakan akan menjadi tempat yang indah di dasar laut yang tentu sangat terkenal 

ceritanya ke suluruh dunia. Maka dari cerita Atlantis itu terinspirasi untuk 

memperkenalkan laut Lombok Tengah sebagai New Atlantic dikarenakan letaknya 

yang dikelilingi juga oleh Samudra serta wisata dasar lautnya yang sangat indah 

dan memukau, dan juga wisata pesisir pantainya tak kalah menakjubkan.  

Produk perjalanan Tour and Travel Visit New Atlantica menawarkan kesan 

yang tidak akan dilupakan oleh para client. Produk ini memberikan pengalaman 

yaitu memberikan client keindahan laut dari Kabupaten Lombok Tengah, Nusa 

Tenggara Barat. Melihat keanekaragaman biota laut dibawah air serta mengunjungi 

berbagai pantai di Lombok Tengah memberikan sensasi pengalaman yang tidak 

terlupakan oleh para client.Tentunya dengan memberikan pelayanan terbaik untuk 

setiap pengguna jasa perusahaan. 

b. Temu Sapa MotoGP 



24 
 

 
 

Supporting Product selanjutnya adalah ‘Temu Sapa MotoGp’. Produk tersebut 

menjadi ajang bagi komunitas pecinta MotoGP untuk bersama – sama melihat dan 

menikmati pertandingan MotoGP. Detail program Supporting Event ‘Temu Sapa 

MotoGP’ tersaji pada  Tabel 3.2 sebagai berikut: 

 Tabel 3.2 

Detail Program Supporting Event ‘Temu Sapa MotoGP’ 

 

No. Program Detail Logistik 

1. Temu Sapa 

MotoGP 

a. Temu Sapa Moto Gp 

lesehan bersama, 

b. Outdoor Venue, 

c. Waktu menyesuaikan 

hari pertandingan, 

d. Penampilan Musik 

Band sebelum acara 

berlangsung 

e. Talkshow  

f. Moto X Game  

 

a. Karpet Tebal, 

b. Meja Kecil 

c. Listrik dan Stopkontak 

d. Lampu Tembak 

e. Soundsystem set 

f. Lampu Tumblr 

cokelat/emas 

g. Sign tempat duduk 

h. Presentasi Proyektor 

i. Jaringan Internet 

j. Blower 4-5 buah 

k. Tenda (Optional) 

l. Handsanitizer 

m. Alat pengecek suhu 

n. Kertas Absen Visitor 

o. Google Form Komunitas 

p. Tim Keamananan 

q. Venue Outdoor 

r. Set Game 

2. Mini Bazaar a. 6 Tenant penjual 

makanan dan 

minuman 2 Tenant 

Penjual Merch 

MotoGp  

a. Tenda Bazaar dengan atap 

datar ukuran 2x2 m2 bisa 

terbuka semua sisinya, 

b. Listrik dan Stopkontak 

c. Meja Panjang ukuran 2 x 

1,5 m2 1 buah 

d. Bangku 3 buah 

3. Doorprize, 

Talkshow, 

Game 

a. Official Merchandice  

b. Talkshow 

c. Arena games peserta 

a. Bowl undian 

b. Kertas dengan angka yang 

dicetak 

Sumber: CV. Maju Pelesat, 2021 
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Berdasarkan pada  Tabel 3.2 terlihat bahwa, kegiatan pertandingan juga 

dilaksanakan dua kali dalam sebulan yang dilihat sangat potensial untuk 

mengadakan nonton bersama, bertujuan untuk mempertemukan dan mengakrabkan 

mereka yang memiliki hobi yang sama dengan memberi fasilitas yang terbaik dalam 

penyelenggaraannya. Dalam kegiatan ini diperlukan rute dan tata letak acara dalam 

penempatan booth-booth, tempat duduk, area layar penayangan dan lainnya. Layout 

dari pelaksanaan “Temu Sapa MotoGP” tersaji pada Gambar 3.1 sebagai berikut: 

Gambar 3.1 

Layout “Temu Sapa MotoGP” 
 

 

 

 

 

 

Keterangan: 

   : Screen and stage 

   : Registration Table 

   : Booth 

   : Handwash spot 

   : Walk way 

Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan pada Gambar 3.1 terlihat bahwa, nantinya pada kegiatan ini visitor 

akan bersama menonton acara pertandingan MotoGP dengan dikanan kirinya 

  

 

: 

P

P 
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terdapat booth yang menjual makanan, minuman dan Official Merchandice. 

dilengkapi penampilan musik live dari band yang di undang, Permainan Moto X 

Game, kemudian Talkshow dan Doorprize. 

 

3.2  GAMBARAN PASAR 

Menurut Pearce dan Robinson (2005:3), peluang merupakan situasi utama 

yang menguntungkan dalam lingkungan suatu perusahaan, salah satunya adalah 

trend usaha. Peluang pasar yang dimiliki Kabupaten Lombok Tengah sebagai 

destinasi yang memiliki peningkatan kunjungan tiap tahunnya sebagai tujuan wisata 

masyarakat Indonesia menjadi bukti kalau Kabupaten Lombok Tengah menjadi 

destinasi wisata yang makin dikenal. Dengan menyediakan destinasi wisata yang 

beragam seperti Wisata Bahari, Wisata Alam, Wisata Budaya, Wisata Seni, Wisata 

Religi, Wisata IPTEK, Wisata Industri bisa memuaskan setiap kebutuhan 

wisatawan yang berkunjung ke Kabupaten Lombok Tengah. Melihat 

perkembangan yang ada pada  Kabupaten  Lombok Tengah,  Tentunya potensi 

untuk mendatangkan wisatawan baik itu wisatawan lokal maupun wisatawan 

mancanegara. Terlebih lagi, pembangunan  Kawasan Ekonomi Khusus (KEK) 

Mandalika merupakan proyek nasional pemerintah Republik Indonesia untuk bisa 

mendatangkan wisatawan lebih banyak ke Kabupaten Lombok Tengah.   Tentunya 

pemerintah berharap terdapat diversifikasi pariwisata ditiap daerah agar potensinya 

bisa keluar. Peningkatan Kunjungan Wisata ke Kabupaten Lombok Tengah dari 

Tahun 2015 hingga 2019 tersaji pada Grafik 3.1 sebagai berikut: 

Grafik 3.1 

Peningkatan Kunjungan Wisata ke Kabupaten Lombok Tengah dari Tahun 2015 

hingga 2019 
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Sumber: Dinas Pariwisata dan Kebudayaan Kabupaten Lombok Tengah 

 

Berdasarkan Grafik 3.1 terlihat bahwa kunjungan wisata menuju Kabupaten 

Lombok pada tahun 2015 adalah 563.906 wisatawan kemudian mengalami 

peningkatan 51.000 wisatawan ditahun 2016 menjadi 614.906 wisatawan. 

Kemudian mengalami peningkatan lagi sebanyak 90.888 ditahun 2017 menjadi 

705.794 wisatawan. 

Di tahun 2018, kunjungan wisata mengalami penurunan hampir setengahnya 

dari angka kunjungan pada tahun 2017 dengan selisih 344.000 wisatawan menjadi 

tahun 2018 kunjungan wisata adalah 361.794, penyebab dari penurunan wisatawan 

tersebut adalah terjadinya bencana alam gempa bumi yang dilanda Nusa Tenggara 

Barat. Tentunya hal ini membuat penurunan yang cukup signifikan. 

Pada tahun 2019 kunjungan wisata meningkat kembali dua kali lipat yaitu 

menyentuh angka 671.905 wisatawan dengan selisih pada tahun sebelumnya 

sebanyak 310.111 wisatawan. Dengan begitu, angka tertinggi kunjungan wisata ke 
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kabupaten Lombok Tengah menyentuh angka 705.794 wisatawan dan angka 

terendah menyuentuh angka 361.794 wisatawan.  

Untuk mengetahui minat Perjalanan insentif sebagai Core Product CV Maju 

Pelesat, dicari data jumlah perjalanan insentif yang dilakukan oleh perusahaan 

target tersebut. Berikut adalah hasil data perjalanan insentif dari perusahaan target 

mulai dari tahun 2017 sampai 2019 dengan pengumpulan data sample sebanyak 10 

yang dibagikan dan diolah. Database kegiatan Perjalanan Insentif Perusahaan 

Manufaktur dibidang Otomotif di Jabodetabek dan Bandung tahun 2017-2019 

tersaji pada  Tabel 3.3 sebagai berikut: 

 Tabel 3.3 

Database kegiatan Perjalanan Insentif Perusahaan Manufaktur dibidang 

Otomotif di Jabodetabek dan Bandung tahun 2017-2019 

 

No. Nama 
Tahun 

2017 2018 2019 

1. PT Hanken Indonesia 1 0 1 

2. PT Isuzu Astra Motor Indonesia 1 1 1 

3. PT Astra Multi Trucks Indonesia 0 0 1 

4. PT Toyota Tsusho Indonesia 1 1 1 

5. PT Hino Motors Manufacturing 

Indonesia 
1 1 0 

6. PT Aisin Indonesia Automotive 0 1 0 

7. PT Kawasaki Motor Indonesia 0 1 0 

8. PT Nt Piston Ring Indonesia 0 0 0 

9. PT Mitsubishi Electric Otomotif 

Indonesia 
1 1 0 

10. PT Tunas Ridean tbk 1 1 1 

TOTAL 6 7 5 

Sumber: Data diolah CV Maju Pelesat, 2021 

 

Berdasarkan Tabel 3.3 terlihat bahwa jika diamati pada tahun 2017 dari 

sepuluh perusahaan tersebut terdapat enam perjalanan insentif yang dilakukan, 

kemudian di tahun berikutnya yaitu tahun 2018 terdapat tujuh perjalanan yang 
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dilakukan, angka meningkat dikarenakan perusahaan target mulai menyadari 

kegiatan perjalanan insentif mendapatkan minat yang tinggi dari pegawainya. 

Kemudian dilanjutkan pada tahun 2019 terdapat lima perjalanan insentif yang 

dilakukan. Terlihat bahwa, angka menurun dikarenakan banyak perusahaan yang 

tidak mengadakan perjalanan insentif karena pandemi COVID-19. 

Untuk mengetahui minat supporting product menurut hasil dari pembagian 

sample kepada 150 orang dan kembali sebanyak 100 orang. Diketahui partisipan 

yang mengisi sebanyak 80,3% adalah Wanita dan 19,7% adalah Pria yang mana 

umur terbanyak diisi oleh partisipan kisaran 17 tahun hingga 25 tahun yaitu 

mencapai 97,4%. Kemudian, diketahui domisili partisipan terbanyak berada di 

Depok 25,6%, Jakarta 17,1%, Bekasi 6%, disusul dari Bogor, Tanggerang dan 

Bandung. Dengan penghasilan perbulannya dengan partisipan terbanyak mulai dari 

Rp 5.000.000 sampai Rp 7.500.000. Selanjutnya, diketahui minat partisipan yang 

menyukai perjalanan wisata tujuan daerah di Indonesia sebesar 97,4% dengan rata-

rata perjalanan selama sebulan 1 kali. Diketahui sebanyak 61,5% partisipan 

menghabiskan biaya sebesar kurang dari Rp 2.000.000 dan 35,9% partisipan 

menghabiskan biaya sampai Rp 5.000.000 untuk perjalanan mereka. Partisipan 

kemudian diketahui minatnya terhadap destinasi yang terdapat di kabupaten 

Lombok Tengah tertinggi pada Wisata laut dan pantai sebesar 63.2%, Pegunungan 

dan bukit sebesar 12%, dan Goa dan Air Terjun 9,4%, disusul Sirkuit Mandalika. 

Kemudian, aktivitas yang diharapkan saat melakukan perjalanan Insentif terbesar 

dipilih kegiatan Menyelam dan berselancar sebesar 44,4%, Mendaki menuju Air 

Terjun sebesar 18,8%, mencoba pengalaman bertenun sebesar 12,8% dan disusul 
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kegiatan lainnya. Grafik Hasil Minat supporting product dari sample tersaji pada 

Lampiran 16. 

Perusahaan pesaing yang diambil sample-nya adalah perusahaan Incentive 

House selama tiga tahun kebelakang yang memiliki segmentasi pasar yang hampir 

serupa serta produk yang memiliki tujuan destinasi yang hampir serupa. Database 

perusahaan pesaing tersaji pada  Tabel 3.4 sebagai berikut: 

 Tabel 3.4 

Database Perusahaan Pesaing 

 

Nama 

Perusahaan 
Alamat Nomor Telefon 

Orange 

Incentive 

House 

Panorama Building 3rd 

Floor Jl. Tomang Raya 

No 63 Jakarta Barat 

11440 

0811 861 971 

salesandmarketing@panorama-

jtb.com 

Inspira Tour 

Incentive 

House 

Ruko Duta Gardenia - 

Blok B4 No.15, 

Tangerang 15124 - 

Indonesia 

(62-21) 2263 6022 

info@preferred-tours.com 

PT Golden 

Rama Express 

jl. Tanah Abang II No. 

73-75 Jakarta Pusat - 

Indonesia 10160 

(021) 2980 6000 

 Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

 

Berdasarkan pada  Tabel 3.4 terlihat bahwa, tiga perusahaan kompetitor 

tersebut adalah Orange Incentive House, Inspira Tour Incentive House, PT Golden 

Rama Express, Ketiga perusahaan bertempat di Jakarta. Selain itu, berikut analisis 

yang didapatkan terhadap penyediaan jasa perjalananan Insentif yang telah 

dilakukan perusahaan pesaing. Marketshare Keberangkatan Perjalanan Insentif 

oleh Perusahaan Pesaing pada Tahun 2017-2019 tersaji pada Tabel 3.5 sebagai 

berikut: 
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 Tabel 3.5 

Marketshare Keberangkatan Perjalanan Insentif oleh Perusahaan 

Pesaing pada tahun 2017-2019 

 

Nama 

Perusahaan 

Tahun 

2015 2016 2017 2018 2019 

F % F % F % F % F % 

Orange 

Incentive House 
- 0% - 0% 3 6,7% 3 6,1% 3 6,6% 

Golden Rama 

Express 
10 30% 13 43% 23 53,4% 24 49% 15 33,3% 

Inspira Tour 

Incentive House 
23 69% 20 60% 21 48,8% 25 51% 30 66,6% 

∑ 33 100% 33 100% 43 100% 49 100% 45 100% 

 Sumber: CV Maju Pelesat, 2021 

 

Berdasarkan pada Tabel 3.5, terlihat bahwa perusahaan pesaing melakukan 

perjalanan Insentif pada tahun 2015 sebanyak 33 kali, lalu pada tahun 2016 

sebanyak 33 kali, lau tahun 2017 sebanyak 43 kali, tahun 2018 sebanyak 49 kali 

dan tahun 2019 sebanyak 45.  

 

3.3  SEGMENTASI PASAR YANG DITUJU 

Menurut Indriyo Gitosudarmo (2014:165) segmentasi pasar adalah Usaha 

untuk mengelompok-kelompokkan pasar, dari pasar yang bersifat heterogen 

menjadi bagian-bagian pasar yang memiliki sifat homogen. Segmentasi pada 

dasarnya adalah suatu bagian dari pasar yang dituju. Salah satu cara dalam 

menemukan segmentasi pasar adalah dengan membagi segmen pasar berdasarkan 

beberapa variable Berikut penjelasan segmentasi per variablenya, yaitu: 

 

a. Core Product 

AaSegementasi Demografi yaitu membagi pasar kedalam segmen – segmen 

berdasakan variable umur, jenis kelamin, siklus hidup, agama, etnis dan generasi. 

Produk perjalanan yag ditawarkan CV. Maju Pelesat diperuntukkan bagi 



32 
 

 
 

perusahaan manufaktur dibidang Otomotif mulai dari Electronics & Automobile, 

Automotive, dan Automotive and Related Parts. 

b. Supporting Product 

Segmentasi untuk Supporting Product yaitu client yang bekerja pada 

perusahaan swasta manufaktur dibidang Otomotif mulai dari Electronics & 

Automobile, Automotive, dan Automotive and Related Parts dengan penghasilan 

mulai dari Rp 5.000.000 keatas perbulannya dan memiliki hobi MotoGP. Produk 

perjalanan yang ditawarkan CV. Maju Pelesat menargetkan untuk menarik client 

yang berdomisili di Provinsi DKI Jakarta dan Jawa Barat. 

 

3.3.1 TARGETING  

Menurut Kotler & Armstrong (2008:183) Target pasar merupakan 

sekumpulan pembeli yang memiliki kebutuhan yang sama dimana perusahaan 

nantinya bersedia untuk memenuhi kebutuhan tersebut. Target pasar yang dituju  

CV. Maju Pelasat yaitu mengambil jenis Concentrated Marketing, dimana 

perusahaan menargetkan hanya fokus memasarkan produk pada satu atau beberapa 

kelompok pembeli saja, sehingga pemasaran produk hanya ditujukan kepada 

kelompok pembeli yang paling berpotensi. Dengan fokus pada kelompok tertentu, 

perusahaan berusaha memberikan produk yang terbaik bagi target pasar mereka. 

Selain itu, perusahaan lebih hemat biaya baik produksi, distribusi, maupun promosi, 

sebab semuanya hanya fokus pada satu atau dua kelompok saja. Misi dalam produk 

ini nantinya adalah untuk memperkenalkan destinasi wisata di Kabupaten Lombok 

Tengah dengan metode pembuatan program perjalanan Insentif, memperkenalkan 

kegiatan berwisata tidak hanya berbentuk Ready Tour Package atau perjalanan 
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pariwisata biasa tapi juga ada dalam bentuk perjalanan insentif. Untuk target 

perjalanan insetif di rencakan mengambil pasar perusahaan pesaing sebesar 5%. 

Kemudian untuk Supporting Product yaitu menargetkan tahun pertama untuk 

diselenggarakannya Event satu kali dalam sebulan, dengan pengisi booth bazaar 

sebesar 8 tenant dan produk perjalanan Tour dan Travel sebesar 4 perjalanan. 

 

3.3.2 POSITIONING 

Melihat dari perkembangan dunia pariwisata Indonesia yang mulai bersiap 

bergerak kembali setelah terjadinya virus COVID-19 direncanakan oleh pemerintah 

untuk mengembangkan destinasi super prioritas menjadi motor penggerak awal. 

Setelah pandemi berakhir, industri pariwisata akan kembali meningkat dikarenakan 

antusiasme yang tinggi karena banyak masyarakat merindukan untuk jalan-jalan 

dan berlibur. Perusahaan juga mulai aktif untuk memberikan apresiasi pada 

karyawan yang telah bertahan karena mampu melalui pandemi bersama 

perusahaan.  

Berkontribusi dengan perusahaan usaha jasa perjalanan bersama-sama mulai 

berani mengambil langkah awal melakukan aktivitas kegiatan pariwisata dan juga 

MICE  (Meeting, Incentive, Conference, and Exhibition). Maka dari itu, CV. Maju 

Pelesat menawarkan produk perjalanan insentif wisata mengunjungi kabupaten 

Lombok Tengah yang baik dan terencana, dengan memberikan pengalaman 

berwisata tidak terlupakan serta destinasi ramah berwisata dengan memberikan 

suasana yang nyaman. Dengan begitu yang ditawarkan ialah,  

“Perusahaan penyedia perjalanan insentif yang memberikan nuansa 

petualangan terbaik di Indonesia”. 
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3.4 TREND PERKEMBANGAN PASAR 

Perkembangan pasar CV. Maju Pelesat dilihat dari banyaknya frekuensi 

kegiatan keberangkatan perjalanan menuju destinasi Kabupaten Lombok Tengah 

setiap tahunnya, setelah didapatkan data perjalanan wisata menuju kabupaten 

Lombok Tengah dari perusahaan pesaing maka dihitung trend – nya agar bisa 

dilihat pertumbuhan setiap tahun. Bisa dikatakan Trend apabila kegiatan Event 

tersebut berkembang secara intensif. Menurut data yang telah didapatkan dari tahun 

2015 sampai tahun 2019 penyediaan jasa perjalanan insentif dan juga data 

kunjungan wisata ke Lombok Tengah sebagai angka permintaan. 

Berikut perhitungan trend untuk penyedia jasa pariwisata yang dialami oleh 

perusahaan pesaing yaitu Orange Incentive House, Golden Rama Express, dan 

Inspira Tour Incentive House. Perhitungan trend kemudian menggunakan rumus 

Linier Menurut Sugiyono (2014:270) “Teori sederhana didasarkan pada hubungan 

fungsional ataupun kausal satu variabel independen dengan satu variabel 

dependen”. Persamaan linier sederhana adalah: 

Y = a + bx 

Diketahui: 

Y = nilai Trend untuk periode tertentu 

a = Konstanta, nilai Y jika X=0 

b = Koefisien X, kemiringan garis trend (slope) 

n = Jumlah unit tahun yang dihitung dari tahun dasar 

Perhitungan Trend Perkembangan Pasar tersaji pada  Tabel 3.6 sebagai berikut: 
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 Tabel 3.6 

Perhitungan Trend Perkembangan Pasar 

 
Tahun xi Yi (Jumlah Kegiatan) xi.yi Xi2 

2015 0 33 0 0 

2016 1 33 33 1 

2017 2 43 86 4 

2018 3 49 147 9 

2019 4 45 180 16 

Total 10 154 446 30 

Sumber: CV. Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan pada  Tabel 3.6, terlihat bahwa hasil dari perhitungan tersebut 

adalah untuk mengetahui rata-rata Perjalanan Insentif dari perusahaan pesaing 

untuk tahun berikutnya, digunakan rumus Y= a + bx, yang diaplikasikan dalam 

perhitungan berikut: 

     a = ∑yi       b = ∑xiyi 

                          n               ∑x2 

      a = 154       b = 446 

                           5               30 

                   a = 30,8      b = 14,8 

Dari perhitungan diatas, didapatkan hasil bahwa a= 30,8 dan b= 14,8. Maka 

dengan menggabungkan hasil tersebut dalam rumus Y= a+bx. Didapatkan hasil 

sebagai berikut: 

Tahun 2020: 

Y = a + bx 

Y =  30,8 + 14,8 (5) 
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Y = 104,8 

Tahun 2021: 

Y = a + bx 

Y = 30,8 + 14,8 (6) 

Y = 119,6 

Tahun 2022: 

Y = a + bx 

Y = 30,8 + 14,8 (7) 

Y = 134,4 

Tahun 2023: 

Y = a + bx 

Y = 30,8 + 14,8 (8) 

Y = 149,2 

Tahun 2024: 

Y = a + bx 

Y = 30,8 + 14,8 (9) 

Y = 164 

Perhitungan tersebut kemudian didapatkan angka trend penyediaan jasa 

penyelenggaraan perjalanan insentif dari perusahaan pesaing yaitu pada tahun 2020 

sebanyak 105 Produk perjalanan wisata, pada tahun 2021 sebanyak 120  Produk 

perjalanan wisata, pada tahun 2022 sebanyak 134  Produk perjalanan wisata, pada 

tahun 2023 sebanyak 149 Produk perjalanan wisata dan pada tahun 2024 sebanyak 

164 perjalanan wisata. 
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3.4.1 PERKEMBANGAN TREND PERUSAHAAN PESAINGA 

 Dengan perhitungan menggunakan rumus Y = a + bx, bisa juga dihitung 

angka trend pertumbuhan perjalanan perusahaan pesaing untuk tahun 2022 sampai 

2024 dari Perusahaan Orange Incentive House, Inspira Tour Incentive House, dan 

PT Golden Rama Express. 

a. Orange Incentive House 

Orange Incentive House merupakan salah satu pesaing dari CV Maju Pelesat. 

Perhitungan Trend perkembangan pasar Orange Incentive House  tersaji pada  

Tabel 3.7 sebagai berikut: 

 Tabel 3.7 

Perhitungan Trend Perkembangan Pasar Orange Incentive House 

 

Tahun xi 
Yi (Jumlah 

Wisatawan) 
xi.yi Xi2 

2015 0 - 0 0 

2016 1 - 0 1 

2017 2 3 6 4 

2018 3 3 9 9 

2019 4 3 12 16 

Total 10 9 27 30 

Sumber: Data diolah CV Maju Pelesat, 2021 

Berdasarkan pada  Tabel 3.7 , terlihat bahwa hasil dari perhitungan tersebut 

adalah untuk mengetahui rata-rata trend perjalanan insentif untuk tahun berikutnya 

oleh Orange Incentive House, digunakan rumus Y= a + bx, yang diaplikasikan 

dalam perhitungan berikut: 

a = ∑yi       b = ∑xiyi 

                 n               ∑x2 
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       a =   9       b = 27 

               5               30 

        a = 1,8                   b = 0,9 

Dari perhitungan diatas, didapatkan hasil bahwa, a= 1,8 dan b= 0,9. Maka 

dengan menggabungkan hasil tersebut dalam rumus Y= a+bx. Didapatkan hasil 

proyeksi dari Orange Incentive House sebagai berikut: 

Tahun 2020: 

Y = a + bx 

Y = 1,8 + 0,9 (5) 

Y = 6,3  

Tahun 2021: 

Y = a + bx 

Y = 1,8 + 0,9 (6) 

Y = 7,2 

Tahun 2022: 

Y = a + bx 

Y = 1,8 + 0,9 (7) 

Y = 8,1 

Tahun 2023: 

Y = a + bx 

Y = 1,8 + 0,9 (8) 

Y = 9 
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Tahun 2024: 

Y = a + bx 

Y = 1,8 + 0,9 (9) 

Y = 9,9 

Perhitungan tersebut kemudian didapatkan angka proyeksi penyediaan jasa 

penyelenggaraan perjalanan insentif dari perusahaan pesaing yaitu pada tahun 2020 

sebanyak 6  produk perjalanan wisata, pada tahun 2021 sebanyak 7  produk 

perjalanan wisata, pada tahun 2022 sebanyak 9  produk perjalanan wisata, pada 

tahun 2023 sebanyak 8  produk perjalanan wisata dan pada tahun 2024 sebanyak 

10 perjalanan wisata. 

b. Golden Rama Express  

Golden Rama Express merupakan salah satu pesaing dari CV Maju Pelesat. 

Perhitungan trend perkembangan pasar Golden Rama Express tersaji pada  Tabel 

3.8 sebagai berikut: 

 Tabel 3.8 

Perhitungan Trend Perkembangan Pasar Golden Rama Express  

 

Tahun xi 
Yi (Jumlah 

Wisatawan) 
xi.yi Xi2 

2015 0 10 0 0 

2016 1 13 13 1 

2017 2 23 46 4 

2018 3 24 72 9 

2019 4 15 60 16 

Total 10 85 190 30 

Sumber: Data diolah CV Maju Pelesat, 2021 
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Berdasarkan pada  Tabel 3.8, terlihat bahwa hasil dari perhitungan tersebut 

adalah untuk mengetahui rata-rata trend perjalanan Insentif untuk tahun berikutnya 

oleh Golden Rama Express, digunakan rumus Y= a + bx, yang diaplikasikan dalam 

perhitungan berikut: 

a = ∑yi       b = ∑xiyi 

                 n               ∑x2 

       a =   85        b = 190 

               5               30 

        a = 17            b = 6,3 

aaaaaDari perhitungan diatas, didapatkan hasil bahwa, a= 17 dan b= 6,3. Maka 

dengan menggabungkan hasil tersebut dalam rumus Y= a+bx. Didapatkan hasil 

proyeksi dari Golden Rama Express sebagai berikut: 

Tahun 2020: 

Y = a + bx 

Y = 17 + 6,3 (5) 

Y = 48,5 

Tahun 2021: 

Y = a + bx 

Y = 17 + 6,3 (6) 

Y = 54,8 

Tahun 2022: 
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BAB 7 

ASPEK DAMPAK DAN RISIKO USAHA 

 

7.1 ASPEK HUKUM 

Dalam mendirikan sebuah perusahaan, tentunya aspek hukum merupakan 

aspek yang penting karena menjadi landasan berdirinya suatu perusahaan. Tentunya 

dengan kepastian hukum yang jelas dalam mendirikan perusahaan, maka fondasi 

dalam membangun perusahaan akan kuat dan kokoh. Aspek hukum yang terdapat 

dalam perusahaan terbagi menjadi empat, yaitu aspek hukum pendirian perusahaan, 

aspek hukum ketenagakerjaan, aspek hukum perjanjian kerjasama, hingga aspek 

hukum penyelesaian sengketa. Dengan mengikuti peraturan yang belaku, maka 

turut menjunjung tinggi hukum agar perusahaan berdiri secara legal. 

 

7.1.1  ASPEK HUKUM PENDIRIAN PERUSAHAAN 

Aspek hukum yang pertama adalah aspek hukum pendirian perusahaan. 

Tentunya dalam mendirikan perusahaan berdasr hukum yang berlaku. Dalam 

proses pendirian perusahaan,   menetapkan untuk mendirikan perusahaan dalam 

bentuk CV yang juga diatur dalam beberapa peraturan sebagai berikut: 

a. Pasal 1 dan 15 KUHD  

b. Pasal 19 KUHD 

c. Pasal 20 KUHD 

d. Pasal 21 KUHD 
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7.1.2 ASPEK HUKUM KETENAGAKERJAAN 

Aspek hukum yang kedua adalah aspek hukum tentang ketenagakerjaan. 

Aspek hukum ketenagakerjaan yang telah diatur tercantum dalam: 

a. Undang – undang nomor 13 tahun 2003 tentang ketenagakerjaan 

b. Keputusan Menteri Tenaga Kerja dan Transmigrasi Republik Indonesia 

Nomor: Kep 100/Men/VI/2004 Tahun 2004 tentang Ketentuan Pelaksanaan 

Perjanjian Kerja Waktu Tertentu 

c. Peraturan Pemerintah nomor 7 tahun 2015 tentang pengupahan 

d. Undang – undang nomor 11 tahun 2020 tentang cipta kerja 

 

7.1.3 ASPEK HUKUM PERJANJIAN KERJASAMA 

Aspek hukum tentang perjanjian kerjasama menjadi dasar dalam menjalin 

kerjasama dengan pihak lain. Tentunya kerjasama tersebut berdasar atas 

kepercayaan antar pihak. Aspek hukum tetang kerjasama diatur dalam: 

a. Pasal 1266 KUH Perdata tentang syarat pembatalan perjanjian 

b. Pasal 1267 KUH Perdata tentang ganti rugi pada perjanjian 

c. Pasal 1320 KUH Perdata tentang syart membuat pernjanjian 

d. Pasal 1330 & 1331 KUH Perdata tentang pernjanjian 

e. Pasal 1338 ayat 1 KUH Perdata tentang perjanjian kerjasama 

 

7.1.4 ASPEK HUKUM PENYELESAIAN SENGKETA 

Aspek hukum penyelesaian sengketa merupakan salah satu aspek dalam 

menyelesaikan sengketa baik itu antara vendor atau perusahaan lain. Tentunya 

perusahaan dapat menggugat pihak lain apabila dirasa terdapat perjanjiaan yang 
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tidak dipenuhi atau dilanggar. Pemegang hak lisensi dapat menggugat siapapun 

yang dengan sengaja dan tanpa hak melakukan perbuatan melarang isi pasal 4 

undang – undang nomor 30 tahun 2000, dapat diajukan kepada pengadilan negeri, 

berupa: 

a. Gugatan ganti rugi; dan / atau 

b. Penghentian semua perbuatan sebagaimana diatur dalam pasal 4 

Selama penyelesaian sengketa diatas, para pihak dapat menyelesaikan 

perselisihan melalui arbitrase yang diatur pada Undang – Undang nomor 30 

tahun 2000 

 

7.2  DAMPAK TERHADAP LINGKUNGAN 

CV Maju Pelesat adalah perusahaan yang menyediakan jasa  Produk 

perjalanan wisata ke Lombok Tengah. Karena produk yang dibuat adalah berupa 

jasa, maka dari itu tidak terdapat dampak terhadap lingkungan secara langsung pada 

lingkungan. 

 

7.3    ANALISIS RISIKO USAHA 

Dalam sebuah perecanaan strategis yang telah dibuat oleh perusahaan tentu 

akan ditemukan berbagai risiko yang menjadi tantangan serta hambatan yang dapat 

mengancam keberlangsungan perusahaan. Tentunya diperlukan analisis dalam 

melihat risiko usaha yang akan ditimbulkan. CV Maju Pelesat telah 

mengidentifikasi risiko – risiko usaha yang akan muncul yang   harapkan dapa 

diminimalisir. Berikut merupakan risiko usaha yang akan dihadapi oleh perusahaan. 
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7.3.1  RISIKO OPERASIONAL 

Risiko dapat saja terjadi dalam proses operasional perusahaan, risiko ini 

merupakan hal yang kecil namun dapat memberikan dampak yang cukup besar dan 

berkelanjutan di perusahaan. Berikut ialah risiko operasional yang dapat terjadi di 

CV Maju Pelesat 

a. Pandemi COVID-19 yang belum berakhir 

b. Calon customer yang masih takut berpergian ke luar kota karena pandemic 

belum berakhir 

c. Bencana alam 

d. Konflik dalam internal; miss communication 

 

7.3.2  RISIKO KEUANGAN 

Dalam sebuah perusahaan, perencanaan dalam keuangan merupakan hal 

yang penting untuk dilihat berbagai risiko yang akan dihadapi. Tentunya risiko – 

risiko tersebut harus kita analisis risiko apa saja yang kemungkinan akan terjadi. 

Berikut merupakan analisis risiko keuangan pada CV Maju Pelesat 

a. Target produk perjalanan yang tidak terpenuhi 

b. Pendapatan perusahaan tidak menutup biaya pengeluaran prodoksi, gaji 

pegawai, serta biaya promosi perusahaan 

c. Peserta yang tiba – tiba melakukan pembatalan perjalanan secara mendadak, 

tetapi berbagai biaya produksi sudah dikeluarkan 

d. Uang yang dibayarkan oleh klien tidak bisa dikembalikan 

e. Besarnya beban produksi yang tidak bisa ditanggung oleh perusahaan 
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7.3.3  RISIKO PERSAINGAN 

Risiko usaha yang dihadapai perusahaan sangat mungkin terjadi dalam 

menjalankan bisnis  Produk perjalanan wisata serta Temu Sapa motogp. Berbagai 

risiko persaingan yang akan muncul tentunya harus diketahui. Berikut merupakan 

analisis risiko yang akan dihadapi oleh CV Maju Pelesat: 

a. Kompetitor yang telah menjalankan usaha dan menjadi pemimpin pasar 

dengan branding yang kuat dibanding dengan perusahaan baru. Tentunya hal 

ini menjadi salah satu tantangan dalam membuat brand yang memiliki 

perbedaan dengan perusahaan lain 

b. Kompetitor yang telah menjalan usaha cukup lama dan telah menjadi market 

leader 

c. Kompetitor yang telah memiliki customer yang loyal 

d. Kompetitor yang telah menjalin kerjasama dengan berbagai vendor seperti 

akomodasi, transportasi, hingga dekorasi 

 

7.3.4  RISIKO STRATEGIS 

Risiko strategis merupakan risiko yang dihadapi akibat tidak memahami serta 

kurang tepatnya perusahaan dalam mengambil keputusan, terutama dalam 

menentukan langkah dan strategi dalam jangka waktu kedepan. Berikut merupakan 

analisis risiko strategis CV Maju Pelesat: 

a. Memaksakan tetap menjalankan perjalanan wisata walaupun musim tertentu 

yang tidak mendukung 

b. Tidak memantau informasi terbaru tentang motogp seperti jadwal 

pertandingan 
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c. Jumlah partisipan yang hadir untuk memenuhi pertandingan Temu Sapa 

motogp 

 

7.4 ANTISIPASI RISIKO USAHA 

Untuk bisa mengatasi berbagai kemungkinan risiko yang akan ditimbulkan. 

Perusahaan harus membuat langkah antisipasi untuk menanggulangi hal tersebut. 

Berikut adalah antisipasi dalam menangani berbagai kemungkinan risiko CV Maju 

Pelesat: 

a. Membuat sutatu pembeda dengan perusahaan lain dalam strategi pemasaran. 

Baik itu pembeda berupa produk, promosi, atau hal lainnya. Tentunya yang 

dapat membuat perusahaan bertahan di dunia bisnis perjalanan wisata 

b. Selalu mengetahui informasi terbaru yang berhubungan dengan motogp. 

Tentunya informasi terbaru yang didapat akan mempengaruhi dalam 

membuat langkah strategi kedepan 

c. Kefektifan dalam mengatur jadwal operasional yang baik untuk 

meminimalisir berbagai misskomunikasi yang kemungkinan terjadi kedepan 

d. Menjalin hubungan yang baik dengan rekan kerja dan vendor agar terbangun 

rasa kepercayaan antar satu dengan yang lainnya 

e. Menciptakan lingkungan kerja yang kondusif sehingga mendorong semangat 

kerja yang baik dan kenyamanan dalam bekerja 
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Lampiran 1 

Akta CV 



 
 

 
 

PERSEROAN KOMANDITER  

  CV. MAJU PELESAT 

    Nomor :01.- 

 

-Pada hari ini,Selasa, tanggal enam Juli dua ribu 

dua puluh satu (06-07-2021), Jam 13.00 WIB-------

--(tiga belas Waktu Indonesia Barat).--------------

---- 

-Berhadapan dengan saya, Notaris, Sarjana Hukum, 

Notaris Tangerang Selatan, dengan dihadiri saksi-

saksi yang namanya akan disebutkan dalam akhir akta 

ini dan yang telah dikenal oleh saya,Notaris.—---

-- 

1. Tuan Dimas Laksana Megananda, lahir di Jakarta, 

pada tanggal tiga Agustus seribu sembilan ratus 

sembilan puluh sembilan (03-08-1999), Lulusan 

Baru D4 MICE , Bertempat tinggal di Tangerang 

Selatan Jalan Wr Supratman Nomor:88 Rukun 

Tetangga 009 Rukun Warga 010, Kelurahan Rengas, 

Kecamatan Ciputat Timur, Kota Tangerang 

Selatan, Provinsi Banten. Pemegang Nomor Induk 

Kependudukan: 3174100308990001, Warga Negara 

Indonesia------------------------------------ 

2. Nyonya Desi Kurniawati, lahir di Jakarta, pada 

tanggal dua puluh enam Desember seribu sembilan 

ratus sembilan puluh sembilan (26-12-1999), 

Lulusan Baru D4 MICE , Bertempat tinggal di 

Tangerang Selatan Jalan SMP Raru Jaya nomor 

157, Rukun Tetangga 005 Rukun Warga 003 

Kelurahan Rengas, Kecamatan Cipayung, Kota 

Depok, Provinsi Jawa Barat. Pemegang Nomor 

Induk Kependudukan: 3276016612990005, Warga 

Negara Indonesia----- 

3. Nyonya Auliana Ramadhan, lahir di Jakarta, pada 

tanggal enam belas Juli seribu sembilan ratus 

sembilan puluh sembilan (16-07-1999), Lulusan 

Baru D4 MICE , Bertempat tinggal di Kampung 



 
 

 
 

Pisangan Rukun Tetangga 001 Rukun Tetangga 003, 

Kelurahan Penggilingan, Kecamatan Cakung, 

Provinsi DKI Jakarta Pemegang Nomor Induk 

Kependudukan: 3175065607990012, Warga Negara 

Indonesia----- 

-Para penghadap telah dikenal oleh saya, Notaris 

-Para penghadap menerangkan dengan ini mendirikan 

suatu perseroan komanditer dengan memakai syarat-

syarat dan peraturan-peraturan sebagai berikut:----

------------------------------------- 

----------------Nama DAN TEMPAT KEDUDUKAN---------

--------------------------Pasal 1--------------- 

1. Perseroan Komanditer ini bernama:-------------- 

----------------CV MAJU PELESAT---------------- 

Selanjutnya disebut “Perseroan” berkedudukan di 

Kota Depok, Provinsi Jawa Barat.--------------- 

2. Perseroan dapat membuka kantor cabang atau kantor 

perwakilan, baik di dalam maupun di luar wilayah 

Republik Indonesia sebagaimana ditetapkan oleh 

Para Persero------------------- 

-----------------JANGKA WAKTU BERDIRINYA----------- 

-----------DAN KEDUDUKAN HUKUM PADA PERSERO--------

-----------------------Pasal 2------------------- 

1. Perseroan didirkan untuk jangka waktu tidak 

terbatas dan dimulai pada tanggal 

ditandatanganinya akta ini.-------------------- 

2. Masing – masing persero setiap waktu berhak 

menjual atau mengalihkan modal/sahamnya dan 

mengundurkan diri atau keluar dari perseroan ini 

dan para persero yang ada diprioritaskan untuk 

membeli modal/saham tersebut dalam waktu 30 (tiga 

puluh) hari dan setelah itu pihak lain yang bukan 

persero dapat membelinya jika persero yang ada 

menolak untuk membeli.-------- 



 
 

 
 

--------MAKSUD DAN TUJUAN SERTA KEGIATAN USAHA----- 

-----------------------Pasal 3--------------------- 

1. Maksud dan tujuan Perseroan ialah:------------- 

- Menjalankan Usaha dalam bidang perjalanan 

wisata dan bidang pembuatan acara yang 

bersifat rapat, insentif, konveksi, pameran, 

dan acara khusus.---------------------------- 

2. Untuk mencapai maksud dan tujuan tersebut diatas 

Perseroan dapat melaksanakan kegiatan  usaha 

sebagai berikut:------------------------- 

- Perjalanan wisata dan insentif yang mengelola 

agen perjalanan individu maupun kelompok dan 

membuat acara dalam kategori rapat, insentif, 

konveksi,pameran, dan acara khusus (7979111) 

----------------------M o d a l-------------------- 

-----------------------Pasal 4--------------------- 

1. Modal perseroan ini berjumlah Rp. 100.000.000,- 

(seratus juta rupiah dimana setiap waktu harus 

ternyata dari buku – buku perseroan.----------- 

2. Bagian masing – masing Persero dalam modal 

persero setiap waktu harus ternyata dalam buku – 

buku perseroan. Adapun mengenai bagian dari 

masing – masing persero terhadap modal perseroan 

ini untuk pertama kalinya dengan susunan sebagai 

berikut:----------------------- 

a. Tuan Dimas Laksana Megananda sebesar 50% (lima 

puluh persen) atau sejumlah Rp 50.0000.000,- 

(lima puluh juta rupiah).----- 

b. Nyona Desi Kurniawati sebesar 25% (dua puluh 

lima persen) atau sejumlah Rp 25.000.000,- 

(dua puluh lima juta rupiah).--------------- 



 
 

 
 

c. Nyona Auliana Ramadhan sebesar 25% (dua puluh 

lima persen) atau sejumlah Rp 25.000.000,- 

(dua puluh lima juta rupiah).-- 

3. Para Persero masing – masing dicatat dalam buku 

perseroan pada rekening modal mereka untuk 

penyetoran – penyetoran uang atau nilai pemasukan 

– pemasukan benar dalam perseroan yang telah 

dilakukan oleh mereka, dan sebagai bukti, maka 

untuk tiap – tiap penyetoran dan pemasukan 

terserbut akan diberikan suatu tanda penerimaan 

yang sah yang ditandatangani oleh semua persero.—

-------------------------------- 

4. Penambahan modal kedalam perseroan dan 

pengambilan bagian masing – masing persero dari 

modal perseroan haruslah mendapat persertujuan 

dari semua persero.---------------------------- 

5. Selama perseroan berdiri dan pada waktu perseroan 

dibubarkan, masing – masing persero mempunya hak 

dan menanggung beban – beban/hutang – hutang 

perseroan secara tanggung renteng menurut 

perbandingan jumlah – jumlah yang telah dimasukan 

oleh masing – masing kedalam perseroan, demkian 

dengan tidak mengurangi ketentuan yang ditetapkan 

dalam Pasal 9 ayat 2.---------------------------

-- 

-------PERSERO PENGURUS DAN PERSERO KOMANDITER---- 

-----------------------PASAL 5-------------------- 

1. Para Persero adalah Tuan Dimas Laksana Megananda, 

Nyonya Desi Kurniawati, dan Auliana Ramadhan 

dengan tanggung jawab sebagai Direktur Utama, 

Direktur Pemasaran, dan Direktur Keuangan.------

-------------------------------- 

2. Masuknya persero baru dalam perseroan haruslah 

mendapat persetujuan dari semua persero.--------



 
 

 
 

---------------------------------------------- 

-----------------PENGURUSAN PERSERO----------------

--------------------------------------------------- 

-----SERTA HAK DAN WEWENANG PERSERO PENGURUS-------

--------------------------------------------------- 

-----------------------PASAL 6---------------------

--------------------------------------------------- 

1. Perseroan ini diurus dan dipimpin Tuan Dimas 

Laksana Megananda dengan Jabatan Direktur Utama, 

Nyonya Desi Kurniawati dengan Jabatan Direktur 

Pemasaran, dan Auliana Ramadhan dengan Jabatan 

Direktur Keuangan.--------------------- 

2. Para persero pengurus, baik bersama-sama 

maupun masing-masing mewakili perseroan di 

dalam dan di luar pengadilan dan karenanya 

berhak untuk menanda-tangani atas nama 

perseroan, mengikat perseroan pada pihak lain 

atau pihak lain pada perseroan, serta 

menjalankan segala tindakan, baik yang mengenai 

pengurusan maupun yang mengenai pemilikan, akan 

tetapi dengan pembatasan, bahwa, untuk---------

---------------------------- 

a. Meminjam atau meminjamkan uang atas nama 

perseroan (dalam hal ini tidak termasuk 

pengambilan uang dari kredit yang telah 

dibuka);---------------------------------- 

b. Mengikat perseroan sebagai penanggung, 

penjamin;--------------------------------- 

c. Membeli, menjual atau dengan alasan lain 

mendapatkan atau melepaskan hak atas 

bangunan- bangunan dan perusahaan-

perusahaan;------------------------------- 

d. Menggadaikan atau memberatkan barang-barang 



 
 

 
 

kekayaan perseroan;---------------- 

Haruslah mendapat persetujuan tertulis dari atau 

akta yang berkenaan turut ditandatangani oleh 

persero lainnya.----------------------------------- 

3. Direktur tanpa mengurangi tanggung jawabnya, 

berhak pula mengangkat seseorang atau beberapa 

orang kuasa dengan memberikan kepadanya kekuasaan 

atau kekuasaan – kekuasaan yang dianggap perlu 

dengan surat kuasa.------------- 

4. Persero pengurus dapat diberi gaji bulanan yang 

besarnya akan ditetapkan oleh para persero 

bersama dan dapat diubah oleh mereka menurut 

keadaan dalam buku – buku perseroan gaji – gaji 

dan pengeluaran – pengeluaran lainnya untuk 

kepentingan perseroan akan dicatat sebagai ongkos 

perseroan.------------------------------ 

-------------WEWENANG PERSERO KOMANDITER----------- 

-----------------------PASAL 7---------------------

---Persero komanditer setiap waktu kerja berhak 

memasuki bangunan-bangunan, halaman-halaman dan 

tempat-tempat lain yang digunakan dan/atau 

dikuasai oleh perseroan, melihat semua buku – buku 

dan surat –surat perseroan, memeriksa dan 

mencocokkan keadaan uang kas dan lain sebagainya, 

serta mengetahui segala tindakan yang telah 

dijalankan dan para pesero pengurus diwajibkan 

memberi penjelasan tentang hal-hal yang 

ditanyakan.------------------------------------- 

-TAHUN BUKU, NERACA, DAN PERHITUNGAN LABA RUGI---

----------------------PASAL 8------------------ 

1. Tahun buku Perseroan berjalan dari tanggal 1 

(satu) Januari sampai dengan tanggal 31 (tiga 

puluh satu) Desember. Pada akhir bulan Desember 

tiap – tiap tahun buku – buku perseroan akan 



 
 

 
 

ditutup pada tanggal tiga puluh satu Desember 

dua ribu dua puluh satu (31-12-2021).---------

----------------------- 

2. Pengesahan neraca dan perhitungan laba-rugi 

tersebut berarti memberikan pelunasan dan 

pembebasan sepenuhnya kepada para pesero 

pengurus atas segala tindakannya selama tahun 

buku yang bersangkutan.------------------------ 

3. Pembagian keuntungan harus segera dilakukan 

setelah neraca dan perhitungan laba-rugi 

tersebut disahkan, sedang jikalau diderita 

kerugian, maka ini harus segera ditutup dengan 

jalan mengurangi modal atau menambah 

penyetoran.--------------------------------- 

4. Bilamana tentang pengesahan neraca dan 

perhitungan laba rugi terdapat perselisihan 

antara para persero yang tidak dapat 

diselesaikan oleh mereka secara musyawarah, 

maka:---------------------------------------

--- 

a. Masing – masing pihak berhak memohon kepada 

hakim yang berwajib ditempat kedudukan 

perseroan untuk mengangkat 3 (tiga) orang 

arbiter yang akan memutuskan perselisihan itu 

setelah memberi kesempatan kepada para 

persero mengajukan pendapat mereka masing – 

masing.------------------------------------ 

b. Para arbiter itu berhak melihat semua buku – 

buku dan surat – surat perseroan dan memberi 

keputusan sebagai orang yang jujur, dan 

keputusan mereka adalah keputusan terakhir.-

--------------------------------- 



 
 

 
 

c. Para persero harus tunduk kepada keputusan 

para arbiter tersebut.--------------------- 

------KEUNTUNGAN, DANA CADANGAN, DAN KERUGIAN----- 

-----------------------PASAL 9--------------------

-------------------------------------------------- 

1. Keuntungan bersih perseroan tiap – tiap tahun 

sebagaimana ternyata dalam perhitungan laba rugi 

(neraca) yang telah disetujui dan disahkan 

tersebut diatas akan dibagi antara para persero 

masing – masing menurut perbandingan pemasukan 

meraka dalam modal perseroan, kecuali ditentukan 

lain oleh para persero. Sebelum keuntungan 

tersebut dibagi sebagaimana tersebut diatas, 

jika dianggap perlu,, maka dengan persetujuan 

segenap para persero, dari keuntungan tersebut 

dapat dipisahkan terlebih dahulu sebagian untuk 

mengadakan atau menambah dana cadangan. Dana 

cadangan jika didakan terutama disediakan untuk 

menutup kerugian yang mungkin diderita tetapi 

para persero bersama dapat memutuskan untuk 

mempergunakan dana cadangan itu semuanya atau 

sebagian untuk modal kerja atau untuk tujuan – 

tujuan lainnya yang berguna bagi perseroan, dan 

uang cadangan itu dianggap laba yang belum 

dibagikan.------------ 

2. Kerugian perseroan dipikul oleh masing-masing 

persero menurut perbandingan pemasukan mereka 

dalam modal perseroan, demikian dengan ketentuan 

bahwa, para persero komanditer tidak akan 

memikul rugi yang melebihi pemasukannya dalam 

modal perseroan.------------------------- 

--------MENINGGAL DUNIA, PAILIT, PENGAMPUAN------- 



 
 

 
 

-----------ATAU PENGUNDURAN DIRI PERSERO---------- 

-----------------------PASAL 10------------------- 

1. Bilamana salah seorang pesero meninggal dunia, 

maka perseroan diteruskan oleh para pesero 

lainnya dengan ahli waris pesero yang meninggal 

dunia atau mereka yang mendapat haknya yang 

terhadap urusan mengenai perseroan ini harus 

diwakili oleh salah seorang diantara mereka 

atau oleh seorang lain yang dikuasakan oleh 

mereka bersama.------------- 

2. Bilamana salah seorang pesero dinyatakan 

pailit atau ditaruh dibawah pengampuan 

(curatele), maka sehari sebelum vonis 

dijatuhkan pesero itu dianggap telah keluar 

dari perseroan dan bagian dalam perseroan dari 

pesero yang tersangkut dikeluarkan dari 

perseroan dan dibayarkan tunai oleh pengurus 

atau wakilnya yang sah dalam waktu 3 (tiga) 

terhitung dari dan menurut keadaan pada hari 

dan tanggal keluarnya pesero tersebut sedang 

selanjutnya perseroan diteruskan oleh para 

pesero lainnya.----------------------------- 

3. Bilamana salah seorang psersero mengundurkan 

diri dan keluar dari perseroan menurut 

ketentuan yang ditetapkan dalam Pasal 2 ayat 

2, perseroan tidak berakhir, akan tetapi 

diteruskan oleh para persero yang meneruskan 

dalam waktu selambat – lambatnya 3 (tiga) 

bulan sesudahnya, membayar secara secara tunai 

kepada persero yang keluar, bagian persero 

yang bersangkutan dalam perseroan, baik karena 

pemasukannya dalam modal perseroan maupun 



 
 

 
 

karena laba yang belum dibagikan atau karena 

apapun juga.---------- 

-------------MELEPASKAN ATAU MEMBEBANI---------- 

--------------BAGIAN DALAM PERSEROAN------------ 

----------------------PASAL 11------------------ 

1. Masing – masing persero tidak diperbolehkan 

melepaskan, menggadaikan, atau membebani 

bagiannya dalam perseroan tanpa persertujuan 

para persero lainnya.-------------------------- 

2. Perjanjian – perjanjian yang bertentangan dengan 

ketentuan yang ditetapkan dalam ayat pertama 

pasal ini tidak berlaku terhadap perseroan.----

--------------------------------- 

--------------PEMBUBARAN DAN LIKUIDASI------------ 

-----------------------PASAL 12------------------- 

-Jika Perseroan ini dibubarkan, maka likuidasinya 

akan dilakukan oleh persero pengurus, kecuali jika 

persero mengambil keputusan lain.----------------- 

--------------------DOMISILI HUKUM---------------- 

-----------------------PASAL 13------------------- 

-Mengenai akta ini dengan segala akibat dan 

pelaksanaannya para persero memilih domisili hukum 

yang umum dan tetap di Kantor Panitera Pengadilan 

Negeri di Tangerang.------------------------------ 

- Demikian akta ini diselesaikan pada jam 13.30 WIB 

(tiga belas tiga puluh Waktu Indonesia Barat).----

--------------------------------------- 

-----------DARI APA YANG TERSERBUT DIATAS---------

---Dilangsungkan dan dibuat surat akta ini, 

ditulis, dibacakan, dan ditanda – tangani di 

Tangerang pada hari, tanggal, bulan, dan tahun 

seperti yang terserbut pada permulaan akta ini 



 
 

 
 

dihadapan:---------------------------------------- 

1. WIWIN AULIAR, Lahir di Jakarta, pada tanggal dua 

puluh delapan Desember seribu Sembilan ratus 

delapan puluh tiga (28-12-1983), bertempat 

tinggal di Bogor – Jalan Mahoni VI Nomor: 1 Rukun 

Tetangga 001 Rukun Warga 007 Kelurahan Cibunar, 

Kecamatan Parung Panjang, Kabupaten Bogor, 

Provinsi Jawa Barat, Pemegang Nomor Induk 

Kependudukan: 3201206812830003. Warga Negara 

Indonesia. Untuk Sementara berada di Tangerang;—

--------------------------------- 

2. Tulus Priyono, Lahir di Wonogiri, pada tanggal 

dua puluh delapan Maret seribu Sembilan ratus 

Sembilan puluh dua (28-03-1992), bertempat 

tinggal di Tangerang Kimia Farma Hankam A.I/3 

Rukun Tetangga 001 Rukun Warga 002, Kelurahan 

Parung Serab, Kecamatan Ciledug, Kota Tangerang, 

Provinsi Banten, Pemegang Nomor Induk 

Kependudukan: 3671062803920008, Warga Negara 

Indonesia;-------------------------------------

---------------------------------------- 

-Keduanya Pegawai Kantor saya, Notaris, sebagai 

saksi – saksi.------------------------------------ 

-Setelah saya, Notaris, membacakan akta ini kepada  

para penghadap dan para saksi, yang diketahui, 

dipahami, dan disetujui isinya oleh Penghadap dan 

saksi – saksi, maka kemudian para penghadap dan para 

saksi membubuhkan paraf disetiap halamn yang 

menyatakan bahwa, mereka mengerti, memahami, dan 

menyetujui isid ari setiap halaman akta ini, dan 

seketika akta ini ditandatangani oleh para 

penghadap, saksi – saksi, dan saya, Notaris.------ 



 
 

 
 

-Dilangsungkan dengan tanpa perubahan.------------ 

--Asli akta ini telah ditandatangani secukupnya.-- 

---Diberikan untuk salinan yang sama bunyinya.---- 

 

                    -.Notaris Kota Tangerang 

Selatan 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 2 

Nomor Pokok 

Wajib Pajak 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 3  

Nomor Induk 

Berusaha 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

DAFTAR LAMPIRAN 

 

 Tabel 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 4  

Tanda Daftar 

Perusahaan 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 5 

Surat Keterangan 

Domisili 



 
 

 
 

SURAT PERNYATAAN TEMPAT KEDUDUKAN / DOMISILI USAHA/ 

BADAN USAHA 

 

Yang bertanda tangan di bawah ini : 

Nama : Dimas Laksana Megananda 

NIK : 3178100308990001 

Alamat : Jalan W.R Supratman  no 88, Ciputat Timur, Tangerang Selatan 

Jabatan : Direktur Utama 

Dengan ini menyatakan dengan sesungguhnya bahwa,: 

1. Nama Badan Usaha/ badan Usaha: CV Maju Pelesat 

 NPWP Badan Usaha                     :  03.025.021.9-448.000 

Berkedudukan dan melakukan aktivitas usaha di 

Nama gedung/ bangunan              : Rumah 

Alamat                                          : Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 

Desa Ratujaya, kecamatan Cipayung, Kota 

Depok, Jawa Barat 16439 

2. Apabila di kemudian hari diketahui surat pernyataan ini dibuat dengan tidak 

sebenarnya dan apabila terjadi penyalah gunaan terkait layanan perizinan dan non 

perizinan yang diterbitkan Dinas Penanaman Modal dan Pelayanan Terpadu Satu 

Pintu Provinsi DKI Jakarta, maka saya bersedia dituntut sesuai dengan peraturan 

perundang-undangan yang berlaku dan dokumen yang telah terbit dapat dibatalkan 

atau batal demi hukum. 

 

Demikian pernyataan ini dibuat dengan sebenar-benarnya, tanpa ada paksaan dari 

pihak manapun, dan untuk digunakan sebagai kelengkapan pengurusan perizinan 

dan non perzinan pada Dinas Penanaman Modal dan Pelayanan Terpadu Satu Pintu 

Provinsi DKI Jakarta 

Jakarta, 17 Desember 2021 

            Pemohon, 

 

Dimas Laksana Megananda 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 6 

Denah Kantor 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 7 

Lokasi Perusahaan 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 8 

Kartu Nama 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 9 

Kontrak Kerja Tenaga 

Paruh Waktu 



 
 

 
 

 

 

 Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya, kecamatan 

Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439 

 

KONTRAK KERJA 

TENAGA PARUH WAKTU / OUTSOURCING 

 

Pada hari ini………….tanggal……..bulan……………tahun………….. 

 

Yang bertanda tangan dibawah ini 

Pihak pertama:…………………., CV Maju Pelesat 

Alamat           : Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya,    

  kecamatan Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439 

Nomor Telpon: 021-7371842 

 

 

 

Pihak Kedua   :…………………………………………………………………….. 

Alamat            :…………………………………………………………………….. 

…………………………………………………………………….. 

Nomor Telpon:……………………………………………………………………. 

 

 

Dengan ini kedua belah pihak sepakat untuk membuat kesepakatan kerja dalam 

waktu tertentu dengan syarat-syarat seperti berikut 



 
 

 
 

 

PASAL 1 

STATUS DAN TUGAS 

1. Status Pihak Pertama adalah perusahaan sebagai pemberi pekerjaan 

2. Status Pihak Kedua adalah individual sebagai tenaga kerja tidak tetap 

3. Proyek yang dikerjakan adalah…………………………….. 

 

PASAL 2 

JANGKA WAKTU 

1. Kesepakatan kerja waktu tertentu ini berlangsung selama…………hari 

Yaitu pada tanggal………………………….s/d………………………. 

2. Kesepakatan kerja waktu briefing sebelum acara berlangsung hari…….. 

yaitu tanggal……………………,………….,………………………….. 

3. Apabila jam kerja dan waktu briefing sebelum acara berada diluar 

ketentuan yang berlaku, maka Pihak pertama akan memberikan ganti rugi 

berupa kompensasi pada Pihak Kedua 

 

 

PASAL 3 

HONOR 

1. Pihak pertama memberikan honor pada Pihak Kedua sebesar Rp……….  

dan kompensasi atas waktu diluar kesepakatan sebesar Rp……….. / jam 

2. Pembayaran honor dibayarkan setelah kegiatan berlangsung maksimal 

H+7 setelah acara berakhir 

 

PASAL 4 

JAM KERJA 

1. Waktu kerja dimulai pukul……….. sampai pukul……………..WIB 

 

PASAL 5 

KEWAJIBAN PIHAK PERTAMA 

1. Membayarkan honor maksimal sesuai dengan kesepakatan pada perjanjian 



 
 

 
 

yang berlaku 

2. Memberikan makan sebanyak……..kali pada saat kegiatan berlangsung 

 

PASAL 6 

KEWAJIBAN PIHAK KEDUA 

1. Melaksanakan tugas – tugas yang diberikan oleh Pihak Pertama dengan 

disiplin dan tanggung jawab 

2. Mentaati waktu kerja yang telah disepakati bersama 

3. Menciptakan suasanana kerja yang baik dan mampu menjalin kerjasama yang 

baik dengan rekan kerja maupun atasan 

4. Tidak sedang terikat pekerjaan dengan pihak lain pada waktu kerja yang telah 

ditetapkan 

5. Mentaati peraturan pada tempat berlangsungnya acara 

 

PASAL 7 

TATA TERTIB 

1. Hadir pada tempat berlangsungnya acara 30 menit sebelum acara dimulai 

2. Menggunakan pakaian, sepatu, aksesoris yang telah ditentukan oleh pihak 

penyelenggara acara 

3. Tidak diperkenankan merokok saat jam kerja berlangsung 

4. Tidak diperkenankan bermain game saat jam kerja berlangsung 

5. Menjaga nama baik penyelenggara 

 

PASAL 8 

HUKUMAN & SANKSI 

1. Datang telat 15 – 30 menit setelah acara dimulai akan dipotong 10% dari 

honor yang didapatkan pekerja 

2. Datang telat 30 menit – 1 jam setelah acara dimulai akan dipotong 15% 

dari honor yang didapatkan pekerja 



 
 

 
 

3. Datang telah diatas 1 jam setelah acara berlangsung akan dipotong 20% 

dari honor yang didapatkan pekerja 

4. Ketauan merokok dan bermain game ketika jam kerja akan dipotong 15% 

dari honor yang didapatkan pekerja 

 

       Depok,……………….. 

Pihak Pertama     Pihak Kedua 

 

 

  (……………………)           (…………………..) 

     CV Maju Pelesat     Pekerja 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 10 

MoU Client 



 
 

 
 

 

 

 

 Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya, kecamatan 

Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439 

 

MoU Client 

 

Pada hari ini………….tanggal……..bulan……………tahun………….. 

 

 

Yang bertanda tangan dibawah ini 

Pihak pertama:…………………., CV Maju Pelesat 

Alamat           : Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya,    

  kecamatan Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439 

Nomor Telpon: 021-7371842 

 

 

 

Pihak Kedua   :…………………………………………………………………….. 

Alamat            :…………………………………………………………………….. 

…………………………………………………………………….. 

Nomor Telpon:……………………………………………………………………. 

 

 

Dengan ini kedua belah pihak sepakat untuk membuat kesepakatan kerja dalam 

waktu tertentu dengan syarat-syarat seperti berikut 



 
 

 
 

PASAL 1 

STATUS 

1. Status Pihak Pertama adalah perusahaan sebagai penyelenggara perjalanan 

2. Status Pihak Kedua adalah institusi sebagai pengguna jasa perusahaan 

 

PASAL 2 

PROYEK PERJALANAN 

1. Proyek yang dikerjakan adalah 

a. Nama Proyek: 

b. Tanggal         : 

c. Waktu           : 

d. Tempat 

2. Pihak pertama dan kedua terikat pada penjanjian selama proyek berlangsung 

 

PASAL 3 

HAK DAN KEWAJIBAN 

Dalam perjalanan ini Pihak Pertama dan Pihak Kedua memiliki kewajiban sebaga 

berikut 

1. Hak dan kewajiban Pihak Pertama 

a. Hak           : Mendapatkan pembayaran sesuai waktu yang telah ditentukan 

b. Kewajiban: Menyelesaikan penyelenggaraan perjalanan wisata sesuai 

dengan   

        kesepakatan yang dibahas besama 

 

2. Hak dan kewajiban Pihak Kedua 

a. Hak           : Mendapatkan pelayanan dan fasilitas serta berbagai kebutuhan  

yang tertera yang menjadi kesepakatan bersama dengan Pihak   

Petama 

b. Kewajiban: Melakukan pembayaran dengan sistem pembayaran yang 

diberikan   

                   oleh Pihak Pertama 

 

 

PASAL 4 

SISTEM PEMBAYARAN 

 



 
 

 
 

1. Total biaya pengerjaan proyek perjalanan yang harus dibayarkan dengan 

tunai/transfer oleh Pihak Kedua adalah sejumlah harga  Produk yang dipilih 

 

Tandai checklist  Produk yang dipilih 

a) Authentic Mandalika (….) 

b) Visit New Atlantica   (….) 

2. Sistem pembayaran pada perjanjian ini dilakukan dengan empat tahap 

pembayaran, yakni 

a. Tahap pertama: Pembayaran tahap pertama sebesar 10% uang muka dari 

total  

harga  Produk yang dipilih oleh Pihak Kedua. Pihak kedua 

wajib melakukan pembayaran maksimal 1 minggu setelah 

MoU ini dibuat 

 

b. Tahap kedua : Pembayaran tahap kedua sebesar 40% dari total harga  

Produk  

  yang dipilih oleh Pihak Kedua. Pihak Kedua wajib 

melakukan   

  pembayaran satu bulan sebelum keberangkatan perjalanan 

 

c. Tahap ketiga   : Pembayaran tahap ketiga sebesar 40% dari total harga  

Produk  

yang dipilih oleh Pihak Kedua. Pihak kedua wajib 

melakukan     pembayaran dua minggu sebeleum 

keberangkatan perjalanan 

 

d. Tahap kedua : Pembayaran tahap keempat sebesar 10% dari total harga  

Produk  

  yang dipilih oleh Pihak Kedua. Pihak Kedua wajib 

melakukan   

  pembayaran satu minggu sebelum keberangkatan 

perjalanan 

 

3. Pihak kedua melakukan pembayaran tunai bisa datang langsung ke alamat 

perusahaan. Untuk pembayaran transfer melalui transfer rekening atas nama: 

a) Nama                  : CV Maju Pelesat 

b) Bank                   : Mandiri 

c) Nomor Rekening: 000.000.000 

 

Bukti transfer dikirim ke email perusahaan dengan subjek “Pembayaran 

proyek…..” 

 

PASAL 5 



 
 

 
 

WAKTU PENGERJAAN 

1. Waktu dimulai pengerjaan proyek perjalanan setelah dilakukan pembayaran 

uang muka 

2. Jangka waktu pengerjaan bisa berubah bila Pihak Kedua terlambat memberikan 

data-data atau Detail informasi yang diperlukan 

 

PASAL 6 

PEMBATALAN PERJALANAN 

1. Apabila pihak pertama tidak bisa melakukan perjalanan setelah pembayaran 

dilakukan oleh Pihak Kedua karena suatu keadaan yang memaksa, maka Pihak 

Pertama akan mengembalikan uang sesuai dengan jumlah persen pembayaran 

yang diberikan Pihak Kedua 

2. Apabila Pihak Kedua melalukan pembatalan perjalanan secara mendadak setelah 

melakukan pembayaran dimuka, maka uang pembayaran dimuka tidak bisa 

dikembalikan ke Pihak Kedua 

3. Apabila Pihak Kedua melakukan pembatalan perjalanan 2 minggu sebelum 

keberangkatan, maka uang yang dikembalikan kepada Pihak Kedua adalah 30% 

dari total yang dibayarkan oleh Pihak Kedua 

4. Apabila Pihak Kedua melakukan pembatalan perjalanan 1 minggu sebelum 

keberangkatan, maka uang yang dikembalikan kepada Pihak Kedua adalah 20% 

dari total yang dibayarkan oleh Pihak Kedua 

5. Apabila Pihak Kedua melakukan pembatalan perjalanan 3 hari sebelum 

keberangkatan , maka uang yang dikembalikan kepada Pihak Kedua adalah 10% 

dari total yang dibayarkan oleh Pihak Kedua 

6. Apabila Pihak Kedua melakukan pembatalan pejalanan 1 hari sebelum 

keberangkatan, maka seluruh uang pembayaran yang dibayarkan, tidak bisa 

dikembalikan kepada Pihak Kedua 

 

Depok,………………… 

 

   Pihak Pertama        Pihak Kedua 

 

 

        Materai             Materai 

 

 

 (………………)      (………………) 

 Cv Maju Pelesat             Client 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 11 

MoU Supplier  



 
 

 
 

 

 

 Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya, kecamatan 

Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439 

 

MoU Supplier 

 

Pada hari ini………….tanggal……..bulan……………tahun………….. 

 

 

Yang bertanda tangan dibawah ini 

Pihak pertama:…………………., CV Maju Pelesat 

Alamat           : Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya,    

  kecamatan Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439 

Nomor Telpon: 021-7371842 

 

 

 

Pihak Kedua   :…………………………………………………………………….. 

Alamat            :…………………………………………………………………….. 

…………………………………………………………………….. 

Nomor Telpon:……………………………………………………………………. 

 

 

Dengan ini kedua belah pihak sepakat untuk membuat kesepakatan kerja dalam 

waktu tertentu dengan syarat-syarat seperti berikut 

 



 
 

 
 

PASAL 1 

STATUS 

1. Status Pihak Pertama adalah perusahaan sebagai penyelenggara perjalanan 

yang membeli atau menyewa barang/jasa dalam memenuhi kebutuhan acara. 

2. Status Pihak Kedua adalah supplier sebagai penyedia ata penyuplai kebutuhan 

perjalanan sesuai bidang usaha  

 

PASAL 2 

JANGKA WAKTU 

1. Proyek yang dikerjakan adalah 

a. Nama Proyek: 

b. Tanggal         : 

c. Waktu           : 

d. Tempat         : 

2. Pihak pertama dan kedua terikat pada penjanjian selama proyek berlangsung 

 

PASAL 3 

HAK DAN KEWAJIBAN 

Dalam perjalanan ini Pihak Pertama dan Pihak Kedua memiliki kewajiban sebagai 

berikut 

1. Hak dan kewajiban Pihak Pertama 

a. Hak  : 1. Mendapatkan barang berkualitas yang dibeli/disewa pada 

Pihak Kedua 

2. Mendapatkan invoice atas bukti barang yang dikirimkan 

oleh     Pihak   Kedua 

3. Melakukan pengembalian barang yang diberikan oleh 

Pihak Kedua apabila barang yang diberikan tidak sesuai 

dengan permintaan pihak pertama 

 

b. Kewajiban : 1. Melakukan pembayaran kepada Pihak Kedua sesuai 

        dengan waktu yang telah disepakati  

2. Bertanggung jawab atas barang yang disewa  

 

2. Hak dan kewajiban Pihak Kedua 

a. Hak           : 1. Mendapatkan pembayaran sesuai dengan waktu yang 

telah ditetapkan 

2. Meminta bukti nota pembayaran untuk barang yang 



 
 

 
 

dibeli/disewa oleh Pihak Pertama 

3. Meminta rugi jika terdapat kerusakan pada barang yang 

disewa oleh Pihak Pertama 

b. Kewajiban : 1. Memberikan barang yang berkualitas atas barang yang  

    dibeli/disewa oleh Pihak Pertama 

       2. Memberikan invoice kepada Pihak Pertama atas barang 

           yang dibeli/disewa 

 

PASAL 4 

SISTEM PEMBAYARAN 

 

Sistem pembayaran ada pada perjanjian ini dilakukan dengan tiga tahap 

pembayaran, yakni: 

1. Tahap Pertama: Pembayaran dilakukan H-2 Minggu sebelum proyek 

dilaksanakan.  

Pihak Pertama wajib melakukan pembayaran sebesar 50% dari 

total proyek. 

2. Tahap Kedua  : Pembayaran dilakukan H-1 Minggu sebelum proyek 

dilaksanakan.  

Pihak Pertama wajib melakukan pembayaran sebesar 20% dari 

total proyek. 

3. Tahap Ketiga  : Pembayaran dilakukan maksimal H+3 proyek dilaksanakan. 

Pihak Pertama wajib melakukan pembayaran sebesar 30% dari 

total proyek. 

 

 

PASAL 5 

WAKTU PENGERJAAN 

 

1. Waktu pengerjaan terhitung sejak ditandatanganinya surat perjanjian ini oleh 

Pihak Pertama dan Pihak Kedua 

2. Jangka waktu pengerjaan proyek Pihak Kedua adalah maksimal dua minggu 

terhitung pada tanggal disepakatinya surat perjanjian ini 

3. Jangka waktu pengerjaan bisa berubah bila Pihak Pertama terlambat 

memberikan data- data atau informasi tambahan yang diperlukan 

 

PASAL 6 

SANKSI 

1. Jika Pihak Pertama tidak dapat menyelesaikan pembayaran tahap kedua, maka 

uang yang dibayarkan sebesar 50% oleh Pihak Pertama pada Pihak Kedua hanya 

dapat dikembalikan sebesar 25% kepada Pihak Pertama 



 
 

 
 

2. Jika Pihak Pertama melakukan pembata;an perjanjian karena sesuatu hal, maka 

pembayaran yang telah dilakukan oleh Pihak Pertama tidak dapat dikembalikan 

3. Jika Pihak Kedua tidak dapat menyelesaikan pekerjaan sampai pada waktu 

pelaksanaan, maka Pihak Pertama dapat meminta seluruh pembayaran yang 

telah dilakukan sebesar 100%. 

 

 

Depok,………………… 

 

   Pihak Pertama        Pihak Kedua 

 

 

        Materai             Materai 

 

 

 (………………)      (………………) 

 CV Maju Pelesat            Supplier 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

a.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 12 

MoU Tenant 

  



 
 

 
 

 

 

 

 Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya, kecamatan 

Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439 

 

MoU Tenant 

 

Pada hari ini………….tanggal……..bulan……………tahun………….. 

 

 

Yang bertanda tangan dibawah ini 

Pihak pertama:…………………., CV Maju Pelesat 

Alamat           : Gg. SMP RATU JAYA RT005/003, No. 157 Desa Ratujaya,    

  kecamatan Cipayung , Kota Depok, Jawa Barat 16439 

Nomor Telpon: 021-7371842 

 

 

 

Pihak Kedua   :…………………………………………………………………….. 

Alamat            :…………………………………………………………………….. 

…………………………………………………………………….. 

Nomor Telpon:……………………………………………………………………. 

 

 

Dengan ini kedua belah pihak sepakat untuk membuat kesepakatan kerja dalam 

waktu tertentu dengan syarat-syarat seperti berikut 



 
 

 
 

 

PASAL 1 

STATUS 

1. Status Pihak Pertama adalah perusahaan sebagai penyelenggara acara 

2. Status Pihak Kedua adalah penyewa tenant booth acara 

 

PASAL 2 

PROYEK ACARA 

1. Proyek yang dikerjakan adalah 

a. Nama Proyek : 

b. Tanggal : 

c. Waktu  : 

d. Tempat  : 

 

2. Pihak pertama dan kedua terikat pada penjanjian selama proyek berlangsung 

 

PASAL 3 

HAK DAN KEWAJIBAN 

Dalam perjalanan ini Pihak Pertama dan Pihak Kedua memiliki kewajiban sebaga 

berikut 

1. Hak dan kewajiban Pihak Pertama 

a. Hak           : Mendapatkan pembayaran sesuai waktu yang telah ditentukan 

b. Kewajiban: Memberikan fasilitas booth sesuai dengan yang dijanjikan 

2. Hak dan kewajiban Pihak Kedua 

a. Hak           : Mendapatkan pelayanan dan fasilitas serta berbagai kebutuhan  

yang tertera yang menjadi kesepakatan bersama dengan Pihak   

Petama 

b. Kewajiban: Melakukan pembayaran dengan sistem pembayaran yang  

diberikan oleh Pihak Pertama 

 

 

PASAL 4 

SISTEM PEMBAYARAN 



 
 

 
 

Sistem pembayaran ada pada perjanjian ini dilakukan dengan dua tahap 

pembayaran, yakni: 

1. Tahap Pertama: Pembayaran dilakukan H-2 Minggu sebelum acara 

  dilaksanakan.  

Pihak Kedua wajib melakukan pembayaran sebesar 50% dari 

total proyek 

2. Tahap Kedua  : Pembayaran dilakukan H-5 sebelum acara dilaksanakan.  

Pihak Kedua wajib melakukan pembayaran sebesar 50% dari 

sisa yang harus dibayarkan pada Pihak Pertama 

 

 

PASAL 5 

WAKTU PENGERJAAN 

 

1. Waktu dimulai untuk Pihak Kedua bisa mengisi booth tenant adalah H-1 

Pelaksanaan acara 

2. Jangka waktu pengerjaan bisa berubah bila Pihak Kedua terlambat memberikan 

data-data atau Detail informasi yang diperlukan 

 

PASAL 6 

PEMBATALAN KESEPAKATAN 

1. Maksimal pembatalan keikutsertaan untuk mengisi tenant adalah H-7 acara. 

Apabila diluar hari tersebut, maka terdapat pengembalian sebesar 50% dari 

total yang telah dibayarkan oleh Pihak Kedua 

2. Apabila Pihak Kedua melalukan pembatalan kesepakatan H-3 acara,maka 

pengembalian pada Pihak Kedua hanya sebesar 25% dari total yang telah 

dibayarkan oleh Pihak Kedua. 

 

Depok,………………… 

 

   Pihak Pertama        Pihak Kedua 

 

 

        Materai             Materai 

 

 

 (………………)      (………………) 

 CV Maju Pelesat            Tenant 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 13 

Breakdown Waktu 

Perjalanan Core Product 

  



 
 

 
 

 

 Authentic Mandalika 

Hari Pertama 

Aktivitas Estimasi Waktu Jam 

Keberangkatan dari titik 

kumpul bandara 

Soekarno-Hatta 

disarankan kemudian tiba 

di bandara Internasional 

Lombok dan diberi 

sambutan berupa 

pengalungan bunga/kain 

khas. 

 

Diberikan waktu istirahat 

untuk kekamar mandi. 

1 jam 50 menit 

 

 

 

 

 

 

 

 

10 menit  

07.00 WITA – 09.50 

WITA 

 

 

 

 

 

 

 

 

09.50 WITA – 10.00 

WITA 

Menuju Desa Sukarara  

 

Mencoba menenun dan 

menggunakan kain 

tradisional setempat 

20 menit 

 

1 jam 40 menit 

10.00 WITA – 10.20 

WITA 

 

10.20 WITA – 12.00 

WITA 

Menuju tempat makan 

siang Rumah makan 

Puyung Praya 

 

Makan siang di Nasi 

Balap dan waktu bebas 

20 menit 

 

 

 

40 menit 

12.00 WITA – 12.20 

WITA 

 

 

 

12.20 WITA – 13.00 

WITA 



 
 

 
 

Menuju Air Terjun 

Benang Kelambu  

 

Menikmati keindahan air 

Terjun yang beranak 

tangga  

40 menit 

 

 

2 jam 

13.00 WITA – 13.40 

WITA 

 

 

13.40 WITA – 15.40 

WITA 

Menuju Bukit Merese  

 

Menunggu matahari 

terbenam sambal 

menikmati pemandangan 

pantai yang membentang 

dari atas bukit 

1 jam 20 Menit 

 

1 jam 

15.40 WITA – 17.00 

WITA 

 

17.00 WITA – 18.00 

WITA 

Menuju tempat makan 

malam 

 

Makan malam di 

Warung Flora dan 

menikmati waktu bebas 

30 menit 

 

 

1 jam 

18.00 WITA – 18.30 

WITA 

 

 

18.30 WITA – 19.30 

WITA 

Menuju penginapan 

Kuta Paradise Check in 

dan beristirahat 

40 menit 19.30 WITA – 20.10 

WITA 

Hari Kedua 

Sarapan di penginapan 

dan bersiap menuju 

destinasi selanjutnya 

3 jam 06.00 WITA - 09.00 

WITA 

Menuju Mandalika 

International Street 

Circuit  

 

10 menit 

 

 

 

09.00 WITA – 09.10 

WITA 

 

 



 
 

 
 

Memasuki arena sirkuit 

mencoba pengalaman 

melihat arena secara dekat 

 

1 jam 40 menit  

09.10 WITA – 10.50 

WITA 

Menuju tempat makan 

siang di restoran Bucu 

Restaurant & Bar   

 

Menikmati makan siang 

dan beristirahat 

10 menit 

 

 

 

1 jam 30 menit 

10.50 WITA – 11.00 

WITA 

 

 

 

11.00 WITA – 12.30 

WITA 

 

Menuju Goa Prabu 

Bangka  

 

 

 

 

Melihat rumah kelelawar 

dan kehidupan hewan 

tersebut yang tersembunyi 

juga keunikan lobang 

besar ditengah goa sangat 

indah saat mata hari 

menyinari 

25 menit 

menggunakan 

kendaraan, 

dilanjutkan 5 

menit jalan kaki. 

 

1 jam 30 menit 

12.30 WITA – 13.00 

WITA 

 

 

 

 

 

13.30 WITA – 14.30 

WITA 

Menuju Pantai Selong 

Belanak  

 

Menikmati suasanana 

Pantai dan waktu bebas  

30 menit 

 

 

2 jam 30 menit 

 

14.30 WITA – 15.00 

WITA 

 

 



 
 

 
 

15.00 WITA – 17.30 

WITA 

Menuju tempat makan 

malam di restoran 

Warung Flora 

 

Menikmati makan malam 

dan malam terakhir 

sambil bernyanyi dan 

bermain permainan 

bersama. 

30 menit 

 

 

 

1 jam 30 menit 

17.30 WITA – 18.00 

WITA 

 

 

 

18.00 WITA – 19.30 

WITA 

Pemberian Pillow Gift 

 

Menuju penginapan Kuta 

Paradise dan beristirahat 

30 menit 

 

15 menit 

19.00 WITA – 19.30 

WITA 

 

19.30 WITA – 19.45 

WITA 

Hari Ketiga 

Sarapan Pagi di 

penginapan bersiap untuk 

Check Out menuju 

destinasi selanjutnya 

2 jam 06.00 WITA – 08.00 

WITA 

Menuju Gili Kedis, Gili 

Sudak dan Gili Nanggu 

menggunakan boat sewa 

kemudian  

 

Menikmati suasanana 

Gili menyelam dan 

berjemur 

1 jam 30 menit 

 

 

 

 

 

2 jam 

08.00 WITA – 09.30 

WITA 

 

 

 

 

 

09.30 WITA - 11.30 

WITA 



 
 

 
 

Makan siang di Gili 

Kedis dengan membawa 

makanan  

30 menit 11.30 WITA – 12.00 

WITA 

Menuju Desa Ende  

 

Menikmati suasanana 

Desa Ende yang sangat 

kental dengan budaya 

leluhur suku Sasak dan 

melihat tari-tarian juga 

kerajinan 

1 jam  

 

1 jam 

12.00 WITA – 13.00 

WITA 

 

13.00 WITA – 14.00 

WITA 

Menuju Desa Sade  

 

Menikmati suasanana 

Desa Sade untuk melihat 

kehidupan asri dari suku 

Sasak yang kental dengan 

budaya leluhur  

10 menit 

 

50 menit 

14.00 WITA – 14.10 

WITA 

 

14.10 WITA – 15.00 

WITA 

Mengantarkan kebandara 

untuk pulang. 

 

Penerbangan ke Jakarta   

20 menit 

 

 

1 jam 50 menit 

15.00 WITA - 15.20 

WITA 

 

 

16.00 WITA – 18.50 

WIB 

Visit New Atlantica from Lombok 

Hari Pertama 

Keberangkatan dari titik 

kumpul bandara 

Soekarno-Hatta 

disarankan kemudian tiba 

1 jam 50 menit 

 

 

 

07.00 WITA – 09.50 

WITA 

 

 



 
 

 
 

di bandara Internasional 

Lombok dan diberi 

sambutan berupa 

pengalungan bunga/kain 

khas. 

 

Diberikan waktu istirahat 

untuk kekamar mandi. 

 

 

 

 

 

10 menit  

 

 

 

 

 

 

09.50 WITA – 10.00 

WITA 

Menuju Desa Sade untuk 

melihat kehidupan asri 

dari suku Sasak yang 

kental dengan budaya 

leluhur 

20 menit 

 

1 jam 10 menit 

10.00 WITA – 10.20 

WITA 

 

10.20 WITA – 11.30 

WITA 

Menuju tempat makan 

siang Rumah makan 

Puyung Praya 

 

Makan siang di Nasi 

Balap dan waktu bebas 

20 menit 

 

 

 

1 jam 10 menit 

11.30 WITA – 11.50 

WITA 

 

 

 

11.50 WITA – 13.00 

WITA 

Menuju Pantai Gerupuk  

 

Menikmati deburan 

ombak yang kuat dan 

indah serta airnya yang 

jernih seperti lautan kaca 

35 menit 

 

1 jam 30 menit 

13.00 WITA – 13.35 

WITA 

 

13.35 WITA – 15.05 

WITA 

Menuju Pantai Seger  

 

Menikmati wahana 

snorkling/surfing juga 

1 jam 

 

1 jam 30 menit  

15.05 WITA – 16.05 

WITA 

 



 
 

 
 

menunggu matahari 

terbenam  

16.05 WITA – 17.35 

WITA 

Menuju tempat makan 

malam di restoran 

Warung Moerah Meriah 

 

Menikmati makan malam 

dan malam terakhir 

sambil bernyanyi dan 

bermain permainan 

bersama. 

15 menit 

 

 

 

1 jam 35 menit 

17.35 WITA – 17.55 

WITA 

 

 

 

17.55 WITA – 19.30 

WITA 

Menuju penginapan 

Kuta Paradise Check in 

dan beristirahat 

10 menit 19.30 WITA – 19.40 

WITA 

Hari Kedua 

Sarapan di penginapan 

dan bersiap menuju 

destinasi selanjutnya 

3 jam 06.00 WITA - 09.00 

WITA 

Menuju Gili Kedis, Gili 

Sudak dan Gili Nanggu 

menggunakan boat sewa 

kemudian  

 

Menikmati suasanana 

Gili menyelam dan 

berjemur 

1 jam 30 menit 

 

 

 

 

 

2 jam 

09.00 WITA – 10.30 

WITA 

 

 

 

 

 

10.30 WITA - 12.30 

WITA 

Menuju tempat makan 

siang di restoran Bucu 

Restaurant & Bar   

1 jam 

 

 

12.30 WITA – 13.30 

WITA 

 



 
 

 
 

 

Menikmati makan siang 

dan beristirahat 

 

1 jam 30 menit 

 

 

13.30 WITA – 15.00 

WITA 

 

Menuju Pantai Tanjung 

Aan  

 

Melihat bebatuan indah 

dan juga tempat legenda  

15 menit 

 

 

1 jam 15 menit 

15.00 WITA – 15.15 

WITA 

 

 

15.15 WITA – 16.30 

WITA 

Menuju Bukit Merese  

 

Menunggu matahari 

terbenam sambal 

menikmati pemandangan 

pantai yang membentang 

dari atas bukit 

15 menit 

 

1 jam 15 menit 

16.30 WITA – 16.45 

WITA 

 

16.45 WITA – 18.00 

WITA 

Menuju Warung Surfer 

Beach  

 

Makan malam direstoran 

Warung Surfer Beach dan 

melakukan BBQ 

4 menit 

 

 

2 jam 

18.00 WITA – 18.05 

WITA 

 

 

18.05 WITA – 20.00 

WITA 

Pemberian Pillow Gift 

 

Menuju penginapan Kuta 

Paradise dan beristirahat 

30 menit 

 

15 menit 

19.00 WITA – 19.30 

WITA 

 

20.00 WITA – 20.15 

WITA 

Hari Ketiga 



 
 

 
 

Sarapan Pagi di 

penginapan bersiap untuk 

Check Out menuju 

destinasi selanjutnya 

2 jam 06.00 WITA – 08.00 

WITA 

Menuju Desa Ende  

 

Menikmati suasanana 

Desa Ende yang sangat 

kental dengan budaya 

leluhur suku Sasak dan 

melihat tari-tarian juga 

kerajinan 

20 menit  

 

1 jam  

08.00 WITA – 08.20 

WITA 

 

08.20 WITA – 09.20 

WITA 

Menuju Mandalika 

International Street 

Circuit  

 

Memasuki arena sirkuit 

mencoba pengalaman 

melihat arena secara dekat 

 

10 menit 

 

 

 

1 jam 30 menit 

09.20 WITA – 09.30 

WITA 

 

 

 

09.30 WITA – 11.00 

WITA 

Menuju tempat makan 

siang di restoran Bucu 

Restaurant & Bar   

 

Menikmati makan siang 

dan beristirahat 

10 menit 

 

 

 

1 jam 30 menit 

10.50 WITA – 11.00 

WITA 

 

 

 

11.00 WITA – 12.30 

WITA 

 

Menuju Pasar Cakra 

Negara  

1 jam 

 

12.30 WITA – 13.30 

WITA 



 
 

 
 

 

Membeli oleh oleh 

 

1 jam  

 

 

13.30 WITA - 14.30 

WITA   

Mengantarkan kebandara 

untuk pulang. 

 

Penerbangan ke Jakarta   

40 menit 

 

 

1 jam 50 menit 

14.30 WITA - 15.20 

WITA 

 

 

16.00 WITA – 18.50 

WIB 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

. 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 14 

Database Perusahaan 

Manufaktur Di DKI Jakarta Dan 

Jawa Barat Tahun 2020 

  



 
 

 
 

No Nama Alamat Telp dan Email 

1. PT V.S. 

Technology 

Indonesia 

Kawasan Industri 

Jababeka Jl. Jababeka E 

Blok ⅴ78K jababeka–

Cikarang Indonesia 

021 89110878-82 

 

2. PT Aftech Rand 

Perkasa 

Kawasan Industri 

Jababeka Tahap II – Jl. 

Industri Selatan 1A 

Blok NN 3 G-H 

021-8937080 

info@aftechrandperkasa.com 

3. PT Hanken 

Indonesia  

o Kawasan Industri 

MM2100 Block DD 8 

Cikarang Barat 

Bekasi, 17520 Jawa 

Barat, INDONESIA 

021-89983366 

4.  PT Vuteq 

Indonesia 

Jalan Cempaka KM.37, 

Jatimulya, Tambun 

Selatan, Bekasi, Jawa 

Barat 17550 

021-8811408 

5. PT Furukawa 

Automotive 

Systems 

Indonesia (FASI) 

Jalan Inti Raya Block 

C2 No.11, Bekasi 

International Industrial 

Estate, LiPPo 

Cikarang, Bekasi 

17550, Indonesia 

021-89908060 

6. PT TVS Motor 

Company 

Indonesia 

JI. Surya Madya Kav. 

I-30 Suryacipta City of 

Industry Desa 

Kutanegara, Ciampel, 

Karawang, Jawa Barat - 

Indonesia 

021-30020570 

tel:+6221%2089110878-82
tel:021-8937080
mailto:info@aftechrandperkasa.com
tel:021-89983366
tel:021-8811408
tel:021-89908060
tel:021-30020570


 
 

 
 

7. PT Atsumitec 

Indonesia 

Kawasan Industri 

Suryacipta, Jl. Surya 

Madya Kav.I-29A-F 

Karawang, Indonesia 

0267-440485 

general@atsumitec.co.id 

8. PT Minda 

Automotive 

Indonesia 

JI. Permata Lot CA-8, 

Kawasan Industri KIIC, 

Karawang, West Java 

41361, Indonesia 

0267-8633190-192 

info@mindaauto.co.id 

9. PT Mercedes-

Benz Indonesia 

Desa Wanaherang, 

Gunung Putri Bogor 

16965 - Jawa Barat, 

Indonesia 

021-23519108 

mbindonesia@daimler.com 

10.  PT Aisin 

Indonesia 

Automotive 

awasan Industri KIIC 

Lot LL No. 9 - 10 Jl. 

Harapan 8, Kel. Parung 

Mulia Kec. Ciampel, 

Karawang 41361 

0267-8643131 

11. PT Show A 

Indonesia 

Jababeka Industrial 

Park Jl. Jababeka VI 

Kav. 28-36 Bekasi - 

Cikarang 17530 

021-8934855-6 

12. PT NT Piston 

Ring Indonesia 

Suryacipta City of 

industry, Jl. Surya 

madya II, Kav.27 

0267 440458 

ntri@nt-pistonring.co.id 

13. PT Mitsubishi 

Electric Otomotif 

Indonesia 

Jl. Inti II Blok C No.11, 

Cikarang Selatan 

Bekasi, Jawa Barat 

17530, Indonesia 

021 8974316 

tel:0267-440485
mailto:general@atsumitec.co.id
tel:0267-8633190-192
mailto:info@mindaauto.co.id
tel:021-23519108
mailto:mbindonesia@daimler.com
tel:0267-8643131
tel:021-8934855-6
tel:0267%20440458
mailto:ntri@nt-pistonring.co.id
tel:021%208974316


 
 

 
 

14. PT Murni Cahaya 

Pratama 

Jl. Kp. Lio Baru KM. 2 

Desa Sanja Citeureup 

Bogor, Jawa Barat 

021-875415658 

15.  PT Hino Motors 

Manufacturing 

Indonesia 

Wisma Indomobil II. Jl 

Letjen MT. Haryono 

Kav. 9 Jakarta 13330 

021-8564570 

14. PT Isuzu Astra 

Motor Indonesia 

Jl Danau Sunter Utara 

Blok 0-3 Kav 30 

Sunter, Jakarta 14350 

021-6501000 

15. PT Astra Multi 

Trucks Indonesia 

Jl. Danau Sunter 

Selatan Block O/5, 

Sunter II Jakarta Utara 

14350 

021-6508008 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

tel:021-875415658
tel:021-8564570
tel:021-6501000
tel:021-6508008


 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

LAMPIRAN 15 

Angket Minat Terhadap Incentive 

Tour Dengan Tujuan Kabupaten 

Lombok Tengah  



 
 

 
 

Angket minat terhadap Incentive Tour dengan tujuan Kabupaten Lombok Tengah 

 

 

  

Timestamp Email Nama Lengkap Jenis 

Kelamin

Umur Domisili Profesi Dimana 

Instansi/perusa

haan anda 

bekerja/bersek

olah/kuliah?

Berapa 

penghasilan 

anda 

perbulan?

Apakah anda 

menyukai 

perjalanan 

wisata ke suatu 

daerah di 

Indonesia?

Rata-rata berapa 

kali dalam 

sebulan anda 

melakukan 

perjalanan wisata 

ke suatu daerah di 

Indonesia?

Rata-rata berapa 

lama waktu 

yang anda 

habiskan untuk 

menikmati/meng

inap pada 

perjalanan 

wisata di suatu 

daerah?

Berapa biaya 

minimal yang 

biasa anda 

keluarkan ketika 

berkunjung ke 

suatu lokasi 

wisata di 

Indonesia

Apa 

pertimbangan 

anda 

mengunjungi 

berbagai tempat 

wisata di 

Indonesia

Faktor apa 

yang 

diperhitungkan 

ketika 

berkunjung ke 

tempat wisata 

di Indonesia

Apakah anda 

familiar dengan 

berbagai 

tempat wisata 

di Provinsi 

Nusa Tenggara 

Barat?

Apakah anda pernah 

berlibur ke Provinsi 

Nusa Tenggara 

Barat?

Pada Kabupaten 

Lombok Tengah Nusa 

Tenggara Barat terdapat 

berbagai tempat wisata 

yang menarik anda 

kunjungi, mana yang 

paling anda ketahui ?

Pada perjalanan 

Incentive Travel, 

aspek apa yang bisa 

memuaskan anda 

dalam menilai 

perjalanan yang 

sedang dilakukan?

Dalam Kegiatan 

Incentive Travel 

tujuan Kabupaten 

Lombok Tengah, 

aktifitas apa yang 

anda harapkan?

Jika anda memiliki 

kesempatan untuk 

mengikuti perjalanan 

Incentive ke 

Kabupaten Lombok 

Tengah, Nusa 

Tenggara Barat. 

Apakah anda akan 

mengikutinya?

CV. Maju Pelesat nantinya akan 

membuat perjalanan Incentive 

Travel tujuan Kabupaten 

Lombok Tengah dengan 

destinasi diantaranya Wisata 

Bahari, Wisata Alam, Wisata 

Budaya, Wisata Seni, Wisata 

Religi, Wisata IPTEK, Wisata 

Industri bisa memuaskan setiap 

kebutuhan wisatawan yang 

berkunjung. Apakah anda 

tertarik untuk mencoba 

perjalanan istimewa tersebut 

bersama kami?

Dengan menjawab 

pertanyaan ini kamu 

berkesempatan 

mendapatkan undian 

saldo sebesar 100 ribu 

untuk 2 orang pemenang 

(50rb per orang). Silahkan 

cantumkan nomor telefon 

dan uname Twitter kamu.

26/05/2021 09:12

frizzky2003@

gmail.com Frizzky J.A.A Wanita 17-25

Purworej

o Pelajar/Mahasiswa

SMA N 2 

Purworejo

Diatas Rp 

10.000.000 Ya 3 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Program dan kegiatan 

yang tidak terlupakan

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya 82137073055

26/05/2021 09:16

ichsannovian

anto@gmail.c

om

Muhamad Ichsan 

Noviananto Pria 17-25 Bogor Pelajar/Mahasiswa Unj

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Ya Tidak Pegunungan dan bukit

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
082213379609 micsanov

26/05/2021 09:17

anggxmonica

.am@gmail.c

om Anggi Monica Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa pnj

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Ya Tidak Desa Wisata

Program dan kegiatan 

yang tidak terlupakan

Mengunjungi 

tempat suci 

keagamaan Ya Ya 82120545830

26/05/2021 09:18

rizkiramadha

nputrayasa8

@gmail.com

Rizki Ramadhan 

P.Y Pria 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa Univ. Pancasila

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya > 3 kali > 3 hari

> Rp 5.000.000 - 

Rp 10.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Ya Ya Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

087809629297, twiiter tdk 

punya

26/05/2021 09:24

azzam.zzr15

@gmail.com Azzam Zainurrafi Pria 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Universitas 

Diponegoro

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Ya Ya Desa Wisata

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman Semuanya Ya Ya 6,2899E+11

26/05/2021 09:25

Ditawidyaaa

@gmail.com

Dita Widyawati 

Sudibyo Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa PNJ

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai Semua opsi di atas

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya

085776474987 

@ditasudibyo

26/05/2021 09:25

laraskysaa13

@gmail.com Laras Kaysa Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa Bersekolah

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak

Ziarah makam tokoh 

agama Islam

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya

085774053920 @ykbeliyk_

26/05/2021 09:29

Zizahnura12

@gmail.com Nur Azizah Wanita 17-25 Depok Karyawan Swasta

ELIZABETH 

BAG

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Ya Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 88809771662

26/05/2021 09:30

Nikolapatrio

@gmail.com Nikola Patrio Pria 17-25

Lampun

g Pelajar/Mahasiswa Itera

Dibawah Rp 

5.000.000 Tidak 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Program dan kegiatan 

yang tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

089633418912 

(biji_salakkk123)



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

26/05/2021 09:44

diana.nurherd

iana@gmail.c

om Nur Herdiana Wanita 26-35 Bandung Karyawan Swasta

PT Sentosa 

Indah Abadi

> Rp 

5.000.000 - 

Rp 7.500.000 Ya 2 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Ya Ya Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Snorkling dan 

menikmati tiap 

pantainya Ya Ya @dianaaanh

26/05/2021 09:49

zahiratrihandr

iani@gmail.c

om

Zahira 

Trihandriani Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Tidak

Sirkuit Internasional 

Mandalika

Program dan kegiatan 

yang tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 081210088789 / zapssy

26/05/2021 09:52

Liyuu517@g

mail.com

Oksha 

Hidayattullah Pria 17-25 Depok Karyawan Swasta

PT Fajar Mitra 

Indah

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Goa dan Air Terjun

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya 81952701185

26/05/2021 09:52

raranagrande

1@gmail.co

m Rara Wanita 17-25 Bandung Pelajar/Mahasiswa Polban

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Goa dan Air Terjun

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba melihat 

satwa yang hidup di 

Goa Ya Ya

081273849671 / taeloggy

26/05/2021 09:53

Nadiayu23@

gmail.com Nadia Ayu Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan 

yang tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 08569030246 @nadiiayu

26/05/2021 09:56

intanfatwanh

@gmail.com Intan Fatwa Wanita 17-25

Tangera

ng Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Desa Wisata

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba melihat 

satwa yang hidup di 

Goa Tidak Ya 8,95331E+11

26/05/2021 09:58

trimutiasalsa

bila1004@g

mail.com

Tri Mutia 

Salsabila Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Universitas 

Indraprasta PGRI

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 89616841924

26/05/2021 10:01

suciajengelf

@gmail.com

Suci Ajeng 

Windiastuti Wanita 17-25 Depok Karyawan Swasta Perbankan

> Rp 

5.000.000 - 

Rp 7.500.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya

085710798261 username 

twitter : @Suciajeng4

26/05/2021 10:06

dewivcky@g

mail com dewi vicky Wanita 17-25 batam Pelajar/Mahasiswa

yos sudarso, 

batam

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

0895614611909, junyibby

26/05/2021 10:08

ilzamhafidz78

9@gmail.co

m ilzam hafidz Pria 17-25 kediri Pelajar/Mahasiswa

MAN 1 Kota 

Kediri

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
085648860965 (@xxxsipa)



 
 

 
 

 

 

 

 

26/05/2021 09:32

aumayra20@

gmail.com Adela Umayrra Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa PNJ

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba 

pengalaman 

bertenun Ya Ya

081584822669 

@adlumayrra

26/05/2021 09:33

alifamdt99@

gmail.com

Alifa Muthia 

Diningtyas Wanita 17-25 Depok Pegawai Negeri Sipil

Arsip Nasional 

Republik 

Indonesia

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Desa Wisata

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Mencoba 

pengalaman 

bertenun Ya Ya @_milodingin

26/05/2021 09:35

naomihelena

08@gmail.co

m Naomi Helena D Wanita 17-25 Bandung Pelajar/Mahasiswa

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 3 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau, Jarak 

lokasi dekat 

karena saya ingin 

saya aman 

apalagi sedang 

Corona begini 

lebih baik 

berpergian ke 

tempat wisata 

terdekat

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Pegunungan dan bukit Service/Hospitality

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya @naoforwho

26/05/2021 09:36

nadyahlmtn30

@gmail.com Hilmatun Nadiya Wanita 17-25

Kalimant

an 

selatan Pelajar/Mahasiswa

Universitas 

Lambung 

Mangkurat

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

083119260092 @hbrntion

26/05/2021 09:38

aleniaagstn@

gmail.com Alenia Agustin Wanita 17-25

banjarm

asin Karyawan Swasta Banjarmasin

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya

085600440827 - gaada 

twitter

26/05/2021 09:40

puri.alifiya.x

@gmail.com Puri Alifiya Wanita 17-25

Tasikmal

aya Pelajar/Mahasiswa

universitas 

siliwangi

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mengunjungi 

tempat suci 

keagamaan Ya Ya

WA: 085603612746 Telp: 

085892518018 Twitter: 

@life_is_Iong

26/05/2021 09:43

shofita96@g

mail.com

Shofita 

Nuramalia Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

SMAN 22 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Mencoba 

pengalaman 

bertenun Ya Ya 81514748710

26/05/2021 09:43

nathanialais9

7@sma.belaj

ar.id Nathania La Wanita 17-25

Tangera

ng Pelajar/Mahasiswa

SMAN 8 Kab 

Tangerang

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Tidak Goa dan Air Terjun

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Mencoba 

pengalaman 

bertenun Ya Ya

085718849278 Twitter : 

aninditaT1

26/05/2021 09:43

alfiraazzahra

1999@gmail.

com Alfira Azzahra Wanita 17-25 Bekasi Pelajar/Mahasiswa

Trisakti School of 

Management

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya > 3 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya -

26/05/2021 09:44

Ikhdareviani2

8@gmail.co

m

Ikhda Reviani 

Alya Dimas Wanita 17-25 Jakarta Fresh graduate

Universitas 

Indeaprasta 

PGRI

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 89637280743



 
 

 
 

 

26/05/2021 10:10

dhiposatriow

@gmail.com

Dhipo Satrio 

Wibowo Pria 17-25 Depok Pegawai Negeri Sipil Dpmd prov jabar

> Rp 

7.500.000 - 

Rp 

10.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 82121232675

26/05/2021 10:11

dythasuryani

@gmail.com Dytha suryani Wanita 17-25 Malang Pelajar/Mahasiswa UB

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Berkunjung ke 

arena sirkuit 

internasional 

Mandalika Ya Ya

081335159795 

(soohyun9enthu)

26/05/2021 10:14

Aldi.pard99

@gmail.com Aldi alfiandi Pria 17-25

Banyuwa

ngi Pelajar/Mahasiswa

Universitas 

malang

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai Service/Hospitality

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

085102693252 

(shoppeepay) akun tw 

@hellapupps

26/05/2021 10:17

athiyyahfchdn

@gmail.com athiyyah fachdina Wanita 17-25

Banjarm

asin Pelajar/Mahasiswa

Dibawah Rp 

5.000.000 Tidak 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Mencoba 

pengalaman 

bertenun Ya Ya @sekalatte

26/05/2021 10:25

hasanharaha

p084@gmail.

com

Ardy Jabbar 

Hasan Harahap Pria 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Tidak Tidak

081269000207 / 

@sannharahap

26/05/2021 10:28

galangaswini

@gmail.com Aswenitari Wanita 17-25 Bali Pelajar/Mahasiswa Denpasar

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - 

Rp 5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Tidak Ya Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
08996618466, @akugaliatttt

26/05/2021 10:30

nadhirashafir

a.official@gm

ail.com

Nadhira Shafira 

Salsabila Wanita 17-25 Bogor Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan 

yang tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 083811935803/-

26/05/2021 10:32

ianandri99@

gmail.com

ian andri 

pradana Pria 17-25 Bekasi Pelajar/Mahasiswa pnj

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Ya Tidak Pegunungan dan bukit

Program dan kegiatan 

yang tidak terlupakan

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya 83823743681

26/05/2021 10:34

annisaauliya7

4@gmail.co

m Annisa Auliya Wanita 17-25 Bekasi Pelajar/Mahasiswa

Politeknik negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada 

daerah tersebut 

(Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas 

yang nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 81517107499

26/05/2021 10:38

Jecelynem@

gmail.com

Jecelyne 

Marcella Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

Universitas 

Bunda Mulia

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari 

perayaan festival 

daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan 

yang tidak terlupakan

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya

0895332182238 

@jejenojaem



 
 

 
 

 

 

 

26/05/2021 10:39

morarsdha@gm

ail.com Maura Rosadha Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa PNJ

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
085156334171 smoga menang^̂

26/05/2021 10:39

Jecelynem@gm

ail.com Jecelyne Marcella Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

Universitas Bunda 

Mulia

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Goa dan Air Terjun

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
0895332182338 @jejenojaem

26/05/2021 10:41

aldyth.tompel@g

mail.com

Aldyth Primadana 

Putra, S.Tr. Par. Pria 17-25

Yogyakart

a Pegawai Negeri Sipil

Kementerian 

Ketenagakerjaan - 

Direktorat Jenderal 

Pembinaan Pelatihan 

Vokasi dan 

Produktivitas

> Rp 7.500.000 - 

Rp 10.000.000 Ya 3 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Ya Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya

087871302307 - @di_doa_ibuku

26/05/2021 10:57

hafidfauzan397

@gmail.com

Hafid Fauzan 

Ramadhito Pria 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa UPN Veteran Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 3 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Sirkuit Internasional Mandalika

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Semua nya kalo bisa 

mah Ya Ya 85886058807

26/05/2021 11:02

apriliaeva1543@

gmail.com Eva Aprilia Wanita 17-25 Bogor Pelajar/Mahasiswa

SMAN 1 

CIBUNGBULANG

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya @aprxjis 081933920910

26/05/2021 11:02

Desolate59@gm

ail.com Fateh Fatmaningsih Wanita 17-25 Semarang Pelajar/Mahasiswa Undip

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Sirkuit Internasional Mandalika

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Berkunjung ke arena 

sirkuit internasional 

Mandalika Ya Ya
081225631978, @ngi_go

26/05/2021 11:13

Naykamaliya614

@gmail.com NAYLA KAMALIYA Wanita 17-25 Brebes Pelajar/Mahasiswa

SMA NEGERI 1 

BUMIAYU

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Tidak

085280444010 (@watasiwayoo)

26/05/2021 11:15

rositaeka612@g

mail.com rosita eka Wanita 17-25 yogyakarta Pelajar/Mahasiswa sman 6 yogyakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Sirkuit Internasional Mandalika

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Ya Ya
0895378738166 threepleeN

26/05/2021 11:19

cipancece4@gm

ail.com kristina Febrianin Wanita 17-25 Kediri Wiraswasta kane

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
089524639124 @nana06506619

26/05/2021 11:21

syafrudinbatubar

a@gmail.com Syafrudin Batubara Pria 17-25 Medan Pelajar/Mahasiswa UNPAB

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Goa dan Air Terjun

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Ya Ya 85767491292



 
 

 
 

 

 

 

26/05/2021 11:25

Ummulkhair484

@gmail.com Ummul khair Wanita 17-25

Sulawesi 

selatan Pelajar/Mahasiswa

Institut agama islam 

negeri

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya
Winwinkwi - 0895800585820

26/05/2021 11:50

madmoisellecaa

@gmail.com elsa calista n Wanita 17-25 Semarang Pelajar/Mahasiswa

Universitas 

Semarang

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai Service/Hospitality

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya mmmelsaa

26/05/2021 11:51

Sahda.diaan5@

gmail.com Sahda Dian Wanita 17-25 Jember Pelajar/Mahasiswa Universitas jember

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Desa Wisata

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya

085257350603 bisa 

dana/shopeepay, username twitter: 

bunadowoon

26/05/2021 11:54

winwinimutbgt@

gmail.com yolanda Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa SMA

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak

Ziarah makam tokoh agama 

Islam

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mengunjungi tempat 

suci keagamaan Ya Ya
089625696617 @istridoy_

26/05/2021 12:02

Moonisaacjr@g

mail.com Chris tod Pria 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa Solo

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Ya Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 81310520885

26/05/2021 12:48

yolandaagneta@

gmail.com Yolanda Agneta Wanita 17-25 Semarang Pelajar/Mahasiswa SMA N1

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Desa Wisata Service/Hospitality

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
081805877848, @candycone16

26/05/2021 13:49

appsperdana@g

mail.com

Yuliyanto Adi 

Perdana Pria 17-25 Surabaya Pelajar/Mahasiswa Universitas Brawijaya

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Desa Wisata

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya
08973828534 dan @___semesta

26/05/2021 14:17

titikp170372@g

mail.com titik periwi Wanita 46-55 Depok Pegawai Negeri Sipil kemhan

> Rp 5.000.000 - 

Rp 7.500.000 Ya 1 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 81243710151

26/05/2021 15:05

jihoonaekkoya@

gmail.com Saskia VR Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa STEI Rawamangun

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Berkunjung ke arena 

sirkuit internasional 

Mandalika Ya Ya

089651819085 / @holystrinidong 

(Twitter)

26/05/2021 15:19

anifcantik18@g

mail.com Anif Ainun Husniya Wanita 17-25

Pasuruan 

Jawa Timur Pelajar/Mahasiswa

Universitas Negeri 

Malang

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya

085707099929 dan 

@ReallYeoLucky



 
 

 
 

 

26/05/2021 15:50

Raydennadya12

4@gmail.com Rayden nadya Wanita 17-25

Yogyakart

a Pelajar/Mahasiswa

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

Kuningluck 089525098855 (hanya 

ovo saja)

26/05/2021 15:53

Raynernadya124

@gmail.com Raynernadya Wanita 17-25

Yogyakart

a Pelajar/Mahasiswa

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

089525098855 (ovo saja) 

kuningluck ps. Alamat gmail tadi 

salah

26/05/2021 15:58

auliaatariaziza@

gmail.com aulia atari aziza Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa PNJ

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
085885549449 / @auliaatari

26/05/2021 15:59

chintyadwiramay

anti15@gmail.co

m

Chintya dwi 

ramayanti Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

Politeknik negeri 

jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

089604193230 (chintyabrown)

26/05/2021 16:01

nanda.vania@g

mail.com nanda Wanita 17-25 Tangerang Pelajar/Mahasiswa

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Desa Wisata Service/Hospitality

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 817653434

26/05/2021 17:26

raynaslw19@gm

ail.com Rayna Salwa Wanita 17-25 Palembang Pelajar/Mahasiswa

SMA N 18 

Palembang

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
089531440551 @allaboutjualan

26/05/2021 18:56

jihannurfaidah@

gmail.com Jihan Nurfaidah Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

No telfon: 089652578815 twitter: 

@___jojiii

26/05/2021 19:09

sunardi.sitinjak

@gmail.com Sunardi Pria 17-25 Medan Fresh graduate STIE IBBI MEDAN

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Ya Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
087886263187 @SitinjakSunardi

26/05/2021 19:56

ocaoryza.s@gm

ail.com Oryza Sativa Wanita 17-25 Bekasi Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya 81286719218

26/05/2021 20:03

Ainninurfad@gm

ail.com

Ainninurfad@gmail.c

om Wanita 17-25 Bogor Pelajar/Mahasiswa Pnj

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
087886910003 / ainifadilaa



 
 

 
 

 

26/05/2021 20:48

Zizahnura12@g

mail.com Nur Azizah Wanita 17-25 Depok Karyawan Swasta ELIZABETH BAG

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Ya Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 88809771662

26/05/2021 20:55

jihannurfaidah@

gmail.com Jihan Nurfaidah Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

No telfon: 089652578815 twitter: 

@___jojiii

26/05/2021 21:13

jeneyey@gmail.

com jeni Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

politeknik negeri 

jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Goa dan Air Terjun Service/Hospitality

Berkunjung ke arena 

sirkuit internasional 

Mandalika Ya Ya 87878769993

26/05/2021 21:25

khaansa12@gm

ail.com khansa khairunnisa Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

politeknik negeri 

jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya
081280847396 / @balsemtelon

26/05/2021 22:16

Jenjajaja@gmail.

com Jenja Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa Pnj

> Rp 5.000.000 - 

Rp 7.500.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 5.000.000 - Rp 

10.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya Gpp

26/05/2021 22:19

faisalmfajr@gma

il.com

Faisal Muhammad 

Fajr Pria 17-25

Tangerang 

Selatan Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai Service/Hospitality

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
087774827047 & @FAISALJAR

26/05/2021 22:28

xniamanda@gm

ail.com Xenia Amanda Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa PNJ

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 087822921839 / thatxn

26/05/2021 22:41

amde081001@g

mail.com Amadea Saraswati Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Ya Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
081806081001 - @deaaa_s

26/05/2021 22:43

krnysmn11@gm

ail.com

Karina Yasmin 

Tazzyayun Wanita 17-25 Malang Karyawan Swasta Salon Rabel

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Sirkuit Internasional Mandalika

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Berkunjung ke arena 

sirkuit internasional 

Mandalika Ya Ya

0895604498803, @glossvocals

26/05/2021 23:06

amde081001@g

mail.com Amadea Saraswati Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Ya Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
081806081001 - @deaaa_s



 
 

 
 

 

 

 

26/05/2021 23:25

jihannurfaidah@

gmail.com Jihan Nurfaidah Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

No telfon: 089652578815 twitter: 

@___jojiii

27/05/2021 00:19

elizka.norimarna

@gmail.com

Elizka Hanna 

Nadahawini N Wanita 26-35 Bogor Freelance Jakarta

> Rp 5.000.000 - 

Rp 7.500.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai Service/Hospitality

Menyelam dan 

berselancar Ya Tidak 6,28963E+12

27/05/2021 00:21

miadeea1818@g

mail.com Mia Dea Agustiwati Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya
081906692303 , @miadea181

27/05/2021 06:02

Salsabilaae03@

gmail.com Archels ramadhany Wanita 17-25 Bali Pelajar/Mahasiswa Universitas udayana

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Ya Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
085739853654 @owchakep

27/05/2021 06:08

abdullohalfarouq

akbar@gmail.co

m

ABDULLOH AL-

FAROUQ AKBAR 

SIDIQ Pria 17-25 Surakarta Pelajar/Mahasiswa

SMAN 1 

KARTASURA

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

No. Telp : 081226923072 , uname 

twt : @iNjun_iNjunn

27/05/2021 06:35

kanghyunggu7@

gmail.com Aghni Afiyah Wanita 17-25 Sidoarjo Pelajar/Mahasiswa SMK PGRI 2 sda

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
081359171028 @hunoyu_

27/05/2021 07:07

rahasiapr28@gm

ail.com Resti Fitriana Wanita 17-25

Jawa 

Tengah Pelajar/Mahasiswa Unsoed

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Ya Goa dan Air Terjun

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Tidak Tidak
@Freshall2 085877432486

27/05/2021 07:33

kherrinlim0@gm

ail.com Kherin Wanita 17-25

Tanjungpin

ang Pelajar/Mahasiswa Smp 5 bintan

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Goa dan Air Terjun

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mengunjungi tempat 

suci keagamaan Ya Ya
Khrxln_jm1n,083188854321

27/05/2021 07:43

pratiwipw166@g

mail.com Pratiwi Widyawati Wanita 17-25

Tasikmala

ya Pelajar/Mahasiswa Tasikmalaya

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
085959800161 (@ourgalaxyv)

27/05/2021 08:26

marsharey19@g

mail.con

Marsha Reynita 

Aestika Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa PNJ

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba pengalaman 

bertenun Ya Ya
085692111006 - marshaarey_



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

27/05/2021 08:59

kogip02@gmail.

com Izza H Wanita 17-25 Bandung Wiraswasta Di Bandung

Dibawah Rp 

5.000.000 Tidak 1 kali > 3 hari < Rp 2.000.000

Bertemu teman 

internet

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Ya Ya
085155194022 twitter whodeosnt

27/05/2021 09:05

indah.puspitasari

1717@gmail.co

m

Fitri Indah 

Puspitasari Wanita 17-25 Solo Pelajar/Mahasiswa

Universitas Veteran 

Bangun Nusantara 

Sukoharjo

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai Service/Hospitality

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Ya Ya

081226935114 twt: dongpyoyell

27/05/2021 09:28

29aprillili@gmail.

com Sinta Apriyani Wanita 17-25 Bali Pelajar/Mahasiswa

Smk pariwisata 

harapan

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Goa dan Air Terjun

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Ya Ya
0895416304400 @starnotpatrickk

27/05/2021 09:48

Donghan98kim

@gmail.com Nana Wanita 17-25 Tangerang Pelajar/Mahasiswa Universitas buddhi

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mengunjungi tempat 

suci keagamaan Tidak Tidak
081287876104 / @huoneydukes

27/05/2021 10:18

hoshyeah27@g

mail.com Arnisa Salsabella Wanita 17-25 Bekasi Pelajar/Mahasiswa

Univeritas 

Singaperbangsa 

Karawang

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Sirkuit Internasional Mandalika

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Berkunjung ke arena 

sirkuit internasional 

Mandalika Ya Ya

089677358503 uname twt: 

donspberry

27/05/2021 10:59

lukitachoirunniza

2@gmail.com Lukita Choirunnisa Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari > Rp 10.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 81383207776

27/05/2021 11:03

hampichinim@g

mail.com Alifia Nur Latifah Wanita 17-25 Jawa Timur Pelajar/Mahasiswa Ngawi, Jawa Timur

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Goa dan Air Terjun Service/Hospitality

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Tidak Tidak

085645164687 (Twitter: 

@hamhaengwoon)

27/05/2021 11:11

Janatin76@gmai

l.com Maya Hamidah Wanita 17-25

Tangerang 

Selatan Pelajar/Mahasiswa

Bersekolah di sman 

4 tangsel

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Tidak
08551852075 @moonisluvtaeil

27/05/2021 12:10

justino.candrapu

tra@gmail.com Justino Candra Putra Pria 17-25 Bogor Karyawan Swasta Jakarta Utara

> Rp 5.000.000 - 

Rp 7.500.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mengunjungi tempat 

suci keagamaan Ya Ya

085695503953 @cintakentang

27/05/2021 13:28

nurulshida98@g

mail.com Nurul Shafa Hidayati Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa UNJ

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
085710556307 dan shafamp19b



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

28/05/2021 12:20

Praharantipep@

gmail.com

Febrian Praharanti 

Putri Kusuma 

Wardani Wanita 17-25 Bekasi Karyawan Swasta Bks

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Sirkuit Internasional Mandalika Semua opsi Semua:( Ya Ya 81290979959

28/05/2021 16:15

allizhamonarqi@

gmail.com Allizha Puti M. Wanita 17-25 Depok Dikit lg jadi pns -

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
087769032153 / @thicchamsky

28/05/2021 16:39

reyfasyahiraisn

@gmail.com Reyfa Syahira Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa PNJ

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Berkunjung ke arena 

sirkuit internasional 

Mandalika Ya Ya 81314031192

28/05/2021 18:36

atlanticspeaking

@gmail.com Tia Wanita 17-25 Bekasi freelance

Situs Berita Daring: 

Media Magelang - 

Pikiran Rakyat

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

@notcuppatea / 087879208080

28/05/2021 18:38

setiawanancy@

gmail.com Bayu Setiawan Pria 17-25 Tangerang Pelajar/Mahasiswa

University 

Gunadarma

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Sirkuit Internasional Mandalika

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya

083806896060 & Twitter 

Bayou_Setia

28/05/2021 19:37

Shafalf12@gmail

.com Shafa lutfianti Wanita 17-25 Depok Wiraswasta union group

> Rp 5.000.000 - 

Rp 7.500.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 87720483008

28/05/2021 19:52

firdazaimmatul@

gamil.com Firda Zaimmatul Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

Universitas 

Paramadina

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
085817668584/whitecolatte

29/05/2021 06:52

sh.nabilla@gmai

l.com Siti Haiva Nabilla Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa Jakarta Timur

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 82249250965

31/05/2021 05:36

ysukmaratna@g

mail.com

Yuliana Sukma 

Ratna Sari Dewi Wanita 17-25 Surabaya Pelajar/Mahasiswa

Universitas Brawijaya 

Malang

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik tentu juga 

dengan harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

083832306792 / @ysukmaratna



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

27/05/2021 15:19

ananda.praditya

@gmail.com ananda praditya Pria 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negri 

Jakarta, Storia 

Organizer, Storia 

Usher

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

87887603743, romansickkk

27/05/2021 15:45

choiwoosan1026

@gmail.com Niken Eka Wanita 17-25 Surabaya Wiraswasta Di CV Ochi

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Ya Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Tidak dojen_ctzen

27/05/2021 16:23

alyciaptr29@gm

ail.com

ALYCIA PUTRI 

AGUSTIN Wanita 17-25 Subang Pelajar/Mahasiswa Kota subang

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Goa dan Air Terjun

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Ya Ya
081222635131 @luckyquenn

27/05/2021 16:36

Ira.harisma05@g

mail.com Ira Harisma Wanita 17-25 Medan Pelajar/Mahasiswa

SMA 

MUHAMMADIYAH 4 

BABALAN

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 1 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya chamhwiera

27/05/2021 16:42

tankhoonrise@g

mail.com Lintang Palupi Wanita 17-25 Tegal Pelajar/Mahasiswa SMAN 1 TEGAL

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Pegunungan dan bukit

Program dan kegiatan yang 

tidak terlupakan

Menyelam dan 

berselancar Tidak Tidak
nomor : 0895378046828, uname 

twt : HOONSKIE

27/05/2021 17:27

aninditamry16@

gmail.com Anindita Mauliana Wanita 17-25 Pemalang Pelajar/Mahasiswa

SMA NEGERI 1 

PEMALANG

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 3 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Harga yang 

terjangkau

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Berkunjung ke arena 

sirkuit internasional 

Mandalika Ya Ya
085290511445 (@Aninditamaulia3)

27/05/2021 17:50

rifqiaulia238@g

mail.com Rifqi Aulia Pria 17-25 Depok Karyawan Swasta Bekasi

> Rp 5.000.000 - 

Rp 7.500.000 Ya 1 kali 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya 81627724874

27/05/2021 21:32

salmaprilly20@g

mail.com Salma Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa Pnj

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
082299662624 @PrillySalma

27/05/2021 21:34

Nadachariski24

@gmail.com Nada Wanita 17-25 Depok Pelajar/Mahasiswa Pnj

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Ya Pegunungan dan bukit

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya 88211767977

28/05/2021 02:51

iqbalptr99@gmai

l.com

Iqbal Putra 

Dewangga Pria 17-25 Tangerang Pelajar/Mahasiswa Bogor

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
081291448199 - @icedchocofloat



 
 

 
 

 

03/06/2021 21:26

haznaa.ha@gma

il.com Aisyah Haznaa Wanita 17-25 Surakarta Pelajar/Mahasiswa

Universitas Sebelas 

Maret

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Ya Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Menikmati 

pemandangan Ya Ya
081225651800, donkkotsu

03/06/2021 22:27

cindyclra30@gm

ail.com Cindy Clara Wanita 17-25 Bekasi Pelajar/Mahasiswa

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Ya Ya Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Mencoba melihat satwa 

yang hidup di Goa Ya Ya
081297272773, @dounwonpi

04/06/2021 17:08

unjaslim@gmail.

com

Calandrinia Ayu Putri 

Yuwana Wanita 17-25 Jakarta Pelajar/Mahasiswa

Politeknik Negeri 

Media Kreatif Jakarta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 2 kali 2 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Jarak lokasi dari 

domisili

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya 85853007476

06/06/2021 10:15

Jejee9527@gma

il.com jecelyne Wanita 17-25 Jakarta Karyawan Swasta

Porto Indonesia 

Sejahtera

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Pegunungan dan bukit

Tempat dan fasilitas yang 

nyaman

Mendaki menuju Air 

Tejun Rinjani Ya Ya
0895332182338 kolorjeno

13/06/2021 19:44

sarahkusnadi260

8@gmail.com

Sarah Jayanti 

Kusnadi Wanita 17-25 Bandung Pelajar/Mahasiswa SMAK Rehoboth

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 3 hari < Rp 2.000.000

Harga yang 

terjangkau

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Ya Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya

@vullpecullaaa 081572289820

14/06/2021 03:51

apelpasta@gmai

l.com Lucy Xu Wanita 17-25 Bandung Wiraswasta Di Rumah

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali > 3 hari

> Rp 2.000.000 - Rp 

5.000.000

Destinasi yang 

menarik

Hari - hari perayaan 

festival daerah Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya @sugwrcube

15/06/2021 05:42

oohdesfr@gmail.

com Sika Wanita 17-25 Serang Pelajar/Mahasiswa Untirta

Dibawah Rp 

5.000.000 Ya 1 kali 2 hari < Rp 2.000.000

Semuanya menjadi 

pertimbangan

Musim pada daerah 

tersebut (Hujan dan 

panas) Tidak Tidak Wisata laut dan pantai

Destinasi yang akan 

dikunjungi

Menyelam dan 

berselancar Ya Ya
08159535255/@adorablekjw



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 16 

Diagram Hasil Angket 



 
 

 
 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 17 

Desain Brosur Perusahaan 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 18 

Desain Kaos Untuk Peserta 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 19 

Desain Kartu Ucapan 

Selamat Datang 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 20 

Desain Kartu Ucapan 

Terimakasih 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 21 

Desain Gantungan Kunci  



 
 

 
 

 

 

  

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

Lampiran 22 

Desain Masker  



 
 

 
 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 23 

Desain Stiker  



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

Lampiran 24 

Desain Totebag 



 
 

 
 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

Lampiran 25 

Desain Tumbler 



 
 

 
 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

Lampiran 26 

Desain Wristband 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 27 

Desain Backdrop 

Photobooth 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 28 

Desain Backdrop 

Temu Sapa Motogp 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 29 

Proposal Pengajuan Event 

Temu Sapa Motogp Motogp 
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LAMPIRAN 

PROFIL TARGET PENGISI BOOTH BAZAAR 



 
 

 
 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 30 

Bukti Sumber Database 

Perusahaan Pesaing 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 31 

Bukti Sumber Database 

Komunitas 



 
 

 
 

  

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 32 

Sosial Media Perusahaan 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 33 

Desain Tampilan Website 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
 

 

 

  

Lampiran 34 

Gantt Chart Mekanisme 

Pembayaran Produk Tahun 

2022 - 2024 



 
 

 
 

Gantt Chart Mekanisme Pembayaran Produk Tahun 2022 

1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4

Authentic Mandalika

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Pertama 10%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Kedua 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Ketiga 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Keempat 10%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

Visit New Atlantica from Lombok

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Pertama 10%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Kedua 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Ketiga 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Keempat 10%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

Nobar MotoGP

Penerimaan Pembayaran Tenant Tahap Pertama 50%

Penerimaan Pembayaran Tenant Tahap Kedua 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

MAR APR

CV MAJU PLESAT

TIMELINE OPERASIONAL FINANCE

TAHUN 2022

NOV DES
KEGIATAN

JUN JUL AGT SEP OKTJAN FEB MEI



 
 

 
 

Gantt Chart Mekanisme Pembayaran Produk Tahun 2023 

 
1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4

Authentic Mandalika

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Pertama 10%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Kedua 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Ketiga 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Keempat 10%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

Visit New Atlantica from Lombok

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Pertama 10%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Kedua 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Ketiga 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Keempat 10%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

Nobar MotoGP

Penerimaan Pembayaran Tenant Tahap Pertama 50%

Penerimaan Pembayaran Tenant Tahap Kedua 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

AGT SEP OKT NOVJAN FEB
KEGIATAN

TAHUN 2023

DESMAR APR MEI JUN JUL



 
 

 
 

Gantt Chart Mekanisme Pembayaran Produk Tahun 2024 

1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4

Authentic Mandalika

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Pertama 10%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Kedua 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Ketiga 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Keempat 10%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

Visit New Atlantica from Lombok

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Pertama 10%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Kedua 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Ketiga 40%

Penerimaan Pembayaran Client Tahap Keempat 10%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

Nobar MotoGP

Penerimaan Pembayaran Tenant Tahap Pertama 50%

Penerimaan Pembayaran Tenant Tahap Kedua 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Pertama 50%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Kedua 20%

Pembayaran Ke Pihak Supplier Tahap Ketiga 30%

NOVEMBER DESEMBERJUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER
KEGIATAN

TAHUN 2024

JAN FEB MAR APRIL MEI



 
 

 
 

 

 

Lampiran 35 

Gantt Chart Produk Penjualan Tim 

Marketing Tahun 2022 - 2024 



 
 

 
 

 

Gantt Chart Produk Penjualan Tim Marketing Tahun 2022 

1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 5 1 2 3 4

1. Promosi Produk

2.

Menghubungi pihak yang  

bekerja sama keamanan, 

akomodasi dan kesehatan

3.

Pencatatan detail request 

perjalanan dan melakukan 

Breakdown

4.
Pembuatan perlengkapan 

acara       

5. Pembayaran pertama

6. Pemesanan ke supplier

7.
Pembuatan Grup Chat 

Winners

8. Pembayaran kedua

9
Konfirmasi ulang ke pihak 

supplier

10. Perjalanan dimulai

1. Promosi Produk

2.

Menghubungi pihak yang  

bekerja sama keamanan, 

akomodasi dan kesehatan

3.

Pencatatan detail request 

perjalanan dan melakukan 

Breakdown

4.
Pembuatan perlengkapan 

acara       

5. Pembayaran pertama

6. Pemesanan ke supplier

7.
Pembuatan Grup Chat 

Winners

8. Pembayaran kedua

9.
Konfirmasi ulang ke pihak 

supplier
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Lampiran 36 

Detail Beban Peralatan 



 
 

 
 

Detail Beban Peralatan 2021 

 

1 Laptop Dell Latitude4310 1 Unit Rp2.500.000 Rp2.500.000 Rp250.000 5 Rp450.000 Rp37.500 Rp2.250.000 Beli Baru

2 Kamera digital Canon EOS 600D 1 Unit Rp2.960.000 Rp2.960.000 Rp296.000 5 Rp532.800 Rp44.400 Rp2.664.000 Beli Baru

3 Telepon Kabel Sahitel S52 1 Unit Rp110.000 Rp110.000 Rp11.000 4 Rp24.750 Rp2.063 Rp99.000 Beli Baru

4 Printer Epson L120 1 Unit Rp1.600.000 Rp1.600.000 Rp160.000 4 Rp360.000 Rp133.333 Rp1.440.000 Beli Baru

5 Flashdisk SanDisk Cruzer 32GB 2 Unit Rp58.000 Rp116.000 Rp11.600 5 Rp20.880 Rp9.667 Rp46.400 Beli Baru

6 Hardisk Eksternal Seagate Slim 3.0 1TB 1 Unit Rp680.000 Rp680.000 Rp68.000 5 Rp122.400 Rp56.667 Rp612.000 Beli Baru

7 Handy Talkie HT SPC SH10 5 Unit Rp140.000 Rp700.000 Rp70.000 5 Rp126.000 Rp58.333 Rp70.000 Beli Baru

8 Tripod Weifeng WT-3110A 1 Unit Rp60.000 Rp60.000 Rp6.000 5 Rp10.800 Rp5.000 Rp54.000 Beli Baru

9 AC Panasonic 1 Unit Rp1.700.000 Rp1.700.000 Rp170.000 8 Rp191.250 Rp141.667 Rp1.530.000 Beli Baru

10 Meja Kerja 60 cm x 90 cm 3 Unit Rp655.000 Rp1.965.000 Rp196.500 8 Rp221.063 Rp163.750 Rp458.500 Beli Baru

11 Kursi Kerja 46 cm x 100 cm 3 Unit Rp350.000 Rp1.050.000 Rp105.000 8 Rp118.125 Rp87.500 Rp245.000 Beli Baru

12 Projector InFocus LED C9VT 1 Unit Rp950.000 Rp950.000 Rp95.000 5 Rp171.000 Rp15.833 Rp855.000 Beli Baru

13 Screen Projector InFocus Screen Layar Proyektor Tripod 70 Inch1 Unit Rp669.000 Rp669.000 Rp66.900 5 Rp120.420 Rp11.150 Rp602.100 Beli Baru

14 Pointer Logitech R400 1 Unit Rp190.000 Rp190.000 Rp19.000 4 Rp42.750 Rp3.167 Rp171.000 Beli Baru

TOTAL Rp15.250.000 Rp2.512.238 Rp770.029

PERALATAN KANTOR TAHUN 2021

NO NAMA ASET SPESIFIKASI JUMLAHSATUAN HARGA HARGA TOTALNILAI RESIDU PENYUSUTAN/BLNNILAI BUKU ASET 2022 KETPENYUSUTAN/THNUMUR EKONOMIS



 
 

 
 

 

Detail Beban Peralatan 2022 

 

1 Laptop Dell Latitude4310 1 Unit Rp2.250.000 Rp2.250.000 Rp225.000 5 Rp405.000 Rp33.750 Rp2.025.000 Beli Baru

2 Kamera digital Canon EOS 600D 1 Unit Rp2.664.000 Rp2.664.000 Rp266.400 5 Rp479.520 Rp39.960 Rp2.397.600 Beli Baru

3 Telepon Kabel Sahitel S52 1 Unit Rp99.000 Rp99.000 Rp9.900 4 Rp22.275 Rp1.856 Rp89.100 Beli Baru

4 Printer Epson L120 1 Unit Rp1.440.000 Rp1.440.000 Rp144.000 4 Rp324.000 Rp120.000 Rp1.296.000 Beli Baru

5 Flashdisk SanDisk Cruzer 32GB 2 Unit Rp46.400 Rp92.800 Rp9.280 5 Rp16.704 Rp7.733 Rp37.120 Beli Baru

6 Hardisk Eksternal Seagate Slim 3.0 1TB 1 Unit Rp612.000 Rp612.000 Rp61.200 5 Rp110.160 Rp51.000 Rp550.800 Beli Baru

7 Handy Talkie HT SPC SH10 5 Unit Rp70.000 Rp350.000 Rp35.000 5 Rp63.000 Rp29.167 Rp35.000 Beli Baru

8 Tripod Weifeng WT-3110A 1 Unit Rp54.000 Rp54.000 Rp5.400 5 Rp9.720 Rp4.500 Rp48.600 Beli Baru

9 AC Panasonic 1 Unit Rp1.530.000 Rp1.530.000 Rp153.000 8 Rp172.125 Rp127.500 Rp1.377.000 Beli Baru

10 Meja Kerja 60 cm x 90 cm 3 Unit Rp458.500 Rp1.375.500 Rp137.550 8 Rp154.744 Rp114.625 Rp320.950 Beli Baru

11 Kursi Kerja 46 cm x 100 cm 3 Unit Rp245.000 Rp735.000 Rp73.500 8 Rp82.688 Rp61.250 Rp171.500 Beli Baru

12 Projector InFocus LED C9VT 1 Unit Rp855.000 Rp855.000 Rp85.500 5 Rp153.900 Rp14.250 Rp769.500 Beli Baru

13 Screen Projector InFocus Screen Layar Proyektor Tripod 70 Inch1 Unit Rp602.100 Rp602.100 Rp60.210 5 Rp108.378 Rp10.035 Rp541.890 Beli Baru

14 Pointer Logitech R400 1 Unit Rp171.000 Rp171.000 Rp17.100 4 Rp38.475 Rp2.850 Rp153.900 Beli Baru

TOTAL Rp12.830.400 Rp2.140.688 Rp618.476

PERALATAN KANTOR TAHUN 2022

KETNILAI RESIDUUMUR EKONOMISPENYUSUTAN/THNPENYUSUTAN/BLNNAMA ASET SPESIFIKASINO JUMLAH HARGA TOTALSATUAN HARGA NILAI BUKU ASET 2022



 
 

 
 

Detail Beban Peralatan 2023 

 

1 Laptop Dell Latitude4310 1 Unit Rp2.025.000 Rp2.025.000 Rp202.500 5 Rp364.500 Rp30.375 Rp1.822.500 Beli Baru

2 Kamera digital Canon EOS 600D 1 Unit Rp2.397.600 Rp2.397.600 Rp239.760 5 Rp431.568 Rp35.964 Rp2.157.840 Beli Baru

3 Telepon Kabel Sahitel S52 1 Unit Rp89.100 Rp89.100 Rp8.910 4 Rp20.048 Rp1.671 Rp80.190 Beli Baru

4 Printer Epson L120 1 Unit Rp1.296.000 Rp1.296.000 Rp129.600 4 Rp291.600 Rp108.000 Rp1.166.400 Beli Baru

5 Flashdisk SanDisk Cruzer 32GB 2 Unit Rp37.120 Rp74.240 Rp7.424 5 Rp13.363 Rp6.187 Rp29.696 Beli Baru

6 Hardisk Eksternal Seagate Slim 3.0 1TB 1 Unit Rp550.800 Rp550.800 Rp55.080 5 Rp99.144 Rp45.900 Rp495.720 Beli Baru

7 Handy Talkie HT SPC SH10 5 Unit Rp35.000 Rp175.000 Rp17.500 5 Rp31.500 Rp14.583 Rp17.500 Beli Baru

8 Tripod Weifeng WT-3110A 1 Unit Rp48.600 Rp48.600 Rp4.860 5 Rp8.748 Rp4.050 Rp43.740 Beli Baru

9 AC Panasonic 1 Unit Rp1.377.000 Rp1.377.000 Rp137.700 8 Rp154.913 Rp114.750 Rp1.239.300 Beli Baru

10 Meja Kerja 60 cm x 90 cm 3 Unit Rp320.950 Rp962.850 Rp96.285 8 Rp108.321 Rp80.238 Rp224.665 Beli Baru

11 Kursi Kerja 46 cm x 100 cm 3 Unit Rp171.500 Rp514.500 Rp51.450 8 Rp57.881 Rp42.875 Rp120.050 Beli Baru

12 Projector InFocus LED C9VT 1 Unit Rp769.500 Rp769.500 Rp76.950 5 Rp138.510 Rp12.825 Rp692.550 Beli Baru

13 Screen Projector InFocus Screen Layar Proyektor Tripod 70 Inch1 Unit Rp541.890 Rp541.890 Rp54.189 5 Rp97.540 Rp9.032 Rp487.701 Beli Baru

14 Pointer Logitech R400 1 Unit Rp153.900 Rp153.900 Rp15.390 4 Rp34.628 Rp2.565 Rp138.510 Beli Baru

TOTAL Rp10.975.980 Rp1.852.263 Rp509.014

NAMA ASET SPESIFIKASI HARGA TOTALHARGASATUANJUMLAHNO UMUR EKONOMISNILAI RESIDU

PERALATAN KANTOR TAHUN 2023

NILAI BUKU ASET 2023PENYUSUTAN/BLNPENYUSUTAN/THN KET



 
 

 
 

 

Detail Beban Peralatan 2024 

 

1 Laptop Dell Latitude4310 1 Unit Rp1.822.500 Rp1.822.500 Rp182.250 5 Rp328.050 Rp27.338 Rp1.640.250 Beli Baru

2 Laptop Asus TUF 505DY 1 Unit Rp8.850.000 Rp8.850.000 Rp885.000 5 Rp1.593.000 Rp737.500 Rp7.965.000 Beli Baru

3 Kamera digital Canon EOS 600D 1 Unit Rp2.157.840 Rp2.157.840 Rp215.784 5 Rp388.411 Rp32.368 Rp1.942.056 Beli Baru

4 Telepon Kabel Sahitel S52 1 Unit Rp80.190 Rp80.190 Rp8.019 4 Rp18.043 Rp1.504 Rp72.171 Beli Baru

5 Printer Epson L120 1 Unit Rp1.166.400 Rp1.166.400 Rp116.640 4 Rp262.440 Rp97.200 Rp1.049.760 Beli Baru

6 Flashdisk SanDisk Cruzer 32GB 2 Unit Rp29.696 Rp59.392 Rp5.939 5 Rp10.691 Rp4.949 Rp23.757 Beli Baru

7 Hardisk Eksternal Seagate Slim 3.0 1TB 1 Unit Rp495.720 Rp495.720 Rp49.572 5 Rp89.230 Rp41.310 Rp446.148 Beli Baru

8 Handy Talkie HT SPC SH10 5 Unit Rp17.500 Rp87.500 Rp8.750 5 Rp15.750 Rp7.292 Rp8.750 Beli Baru

9 Tripod Weifeng WT-3110A 1 Unit Rp43.740 Rp43.740 Rp4.374 5 Rp7.873 Rp3.645 Rp39.366 Beli Baru

10 AC Panasonic 1 Unit Rp1.239.300 Rp1.239.300 Rp123.930 8 Rp139.421 Rp103.275 Rp1.115.370 Beli Baru

11 Meja Kerja 60 cm x 90 cm 3 Unit Rp224.665 Rp673.995 Rp67.400 8 Rp75.824 Rp56.166 Rp157.266 Beli Baru

12 Kursi Kerja 46 cm x 100 cm 3 Unit Rp120.050 Rp360.150 Rp36.015 8 Rp40.517 Rp30.013 Rp84.035 Beli Baru

13 Projector InFocus LED C9VT 1 Unit Rp692.550 Rp692.550 Rp69.255 5 Rp124.659 Rp11.543 Rp623.295 Beli Baru

14 Screen Projector InFocus Screen Layar Proyektor Tripod 70 Inch1 Unit Rp487.701 Rp487.701 Rp48.770 5 Rp87.786 Rp8.128 Rp438.931 Beli Baru

15 Pointer Logitech R400 1 Unit Rp138.510 Rp138.510 Rp13.851 4 Rp31.165 Rp2.309 Rp124.659 Beli Baru

TOTAL Rp18.355.488 Rp3.212.860 Rp1.164.538

JUMLAHSATUANNAMA ASET SPESIFIKASI PENYUSUTAN/BLNNO UMUR EKONOMISPENYUSUTAN/THN

PERALATAN KANTOR TAHUN 2024

NILAI BUKU ASET 2024 KETHARGA HARGA TOTALNILAI RESIDU



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 37 

Detail 

Beban Perlengkapan 



 
 

 
 

Detail Beban Perlengkapan 

 

 

  

2022 2023 2024

1 Kwitansi Paperline @ 50 pcs 3 buku Rp5.000 Rp15.000 Rp15.450 Rp15.991

2 Pulpen Standard AE7 @ 12 pcs 1 box Rp18.000 Rp18.000 Rp18.540 Rp19.189

3 Tipe-X Joyko JK-01 @ 12 pcs 1 box Rp36.500 Rp36.500 Rp37.595 Rp38.911

4 Spidol Papan Tulis Snowman @ 12 pcs 1 box Rp67.000 Rp67.000 Rp69.010 Rp71.425

5 Double Tape 3M Scocth 12 mm x 3 m 1 pack Rp15.700 Rp15.700 Rp16.171 Rp16.737

6 Kertas HVS PaperOne A4 70 gr @ 1 rim3 Pack Rp34.000 Rp102.000 Rp105.060 Rp108.737

7 Pembolong Kertas Joyko 2 hole 30 cm 2 pcs Rp10.000 Rp20.000 Rp20.600 Rp21.321

8 Lakban Hitam Matstone 2 inch x 11 m 2 pcs Rp11.000 Rp22.000 Rp22.660 Rp23.453

9 Selotip Aura Pack 1 inch x 44 mm 3 pcs Rp3.000 Rp9.000 Rp9.270 Rp9.594

10 Isi Stapler Joyko no 10 @ 20 pack 1 box Rp19.000 Rp19.000 Rp19.570 Rp20.255

11 Stapler Kecil Joyko HD 10 D 3 pcs Rp9.000 Rp27.000 Rp27.810 Rp28.783

12 Cutter Kenko L500 3 pcs Rp13.400 Rp40.200 Rp41.406 Rp42.855

13 Refill Isi Cutter Kenko L500 5 pcs Rp5.300 Rp26.500 Rp27.295 Rp28.250

14 Amplop Coklat V-Gen 11 x 24 cm @ 100 pcs1 box Rp11.900 Rp11.900 Rp12.257 Rp12.686

15 Amplop Putih Merpati 110 x 70 mm @ 100 pcs2 box Rp7.500 Rp15.000 Rp15.450 Rp15.991

16 Map Karton B29 F4 @ 50 pcs 3 pack Rp19.000 Rp57.000 Rp58.710 Rp60.765

17 Map Plastik Snelhecter 10 pcs Rp1.500 Rp15.000 Rp15.450 Rp15.991

18 Paper Clip Joyko Trigonal Clip @ 10 dus1 box Rp18.500 Rp18.500 Rp19.055 Rp19.722

19 Gunting Joyko SC-838 3 pcs Rp5.600 Rp16.800 Rp17.304 Rp17.910

20 Stampel Perusahaan 27 x 43 mm 1 pcs Rp58.500 Rp58.500 Rp60.255 Rp62.364

21 Isi Tinta Stempel Stampel Flash 5 ml 1 pcs Rp7.000 Rp7.000 Rp7.210 Rp7.462

Rp617.600 Rp636.128 Rp699.741

HARGA

PERLENGKAPAN KANTOR 2022

TOTAL HARGA

Alat Tulis Kantor

TOTAL ATK

NO NAMA ASET SPESIFIKASI JUMLAHSATUAN

22 Kotak p3k OneMed 16 x 16 cm @ 10 pcs1 pcs Rp65.000 Rp65.000 Rp66.950 Rp69.293

23 Plester  Hansaplast @ 50 lembar 1 box Rp30.000 Rp30.000 Rp30.900 Rp31.982

24 Betadine 60 ml 1 pcs Rp35.500 Rp35.500 Rp36.565 Rp37.845

25 Perban Bandage 7,5 cm x 4,5 cm 3 roll Rp9.000 Rp27.000 Rp27.810 Rp28.783

26 Alkohol 70% @ 100 ml 1 botol Rp8.000 Rp8.000 Rp8.240 Rp8.528

27 Kasa Steril OneMed 16 x 16 cm @ 10 pcs3 box Rp5.000 Rp15.000 Rp15.450 Rp15.991

28 Obat Sakit Kepala Panadol 1 strip Rp8.500 Rp8.500 Rp8.755 Rp9.061

29 Vitamin Enervon C @ 30 tablet 1 botol Rp36.000 Rp36.000 Rp37.080 Rp38.378

30 Obat Flu Ultra Flu 2 strip Rp4.000 Rp8.000 Rp8.240 Rp8.528

31 Obat Maag Promag 1 strip Rp9.000 Rp9.000 Rp9.270 Rp9.594

32 Minyak Angin Cap lang 120 ml 1 botol Rp38.000 Rp38.000 Rp39.140 Rp40.510

33 Koyo Salonpas 1 pack Rp7.000 Rp7.000 Rp7.210 Rp7.462

34 Jamu Tolak Angin 1 box Rp33.000 Rp33.000 Rp33.990 Rp35.180

Rp320.000 Rp329.600 Rp362.560

Rp937.600 Rp965.728 Rp1.062.301

Perlengkapan Emergency Kit

TOTAL EMERGENCY KIT

TOTAL KESELURUHAN



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 38 

Detail Beban Pre Dan 

During Operasional 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2021 2022 2023 (3%) 2024 (3,5%)

Kartu Nama 3 Art Carton Glossy Rp35.000 Rp0 Rp105.000 Rp108.150 Rp111.935

Banner 2 2 m x 4 m Rp120.000 Rp0 Rp240.000 Rp247.200 Rp255.852

X-Banner 3 60 cm x 160 cm Rp77.500 Rp0 Rp232.500 Rp239.475 Rp247.857

Company Profile Booklet 50 Art Carton Glossy Rp43.000 Rp129.000 Rp2.150.000 Rp2.214.500 Rp2.292.008

Brosur 100 HVS Glossy Rp2.500 Rp25.000 Rp250.000 Rp257.500 Rp266.513

Instagram Ads 48 Paket sehari Rp25.000 Rp25.000 Rp1.200.000 Rp1.236.000 Rp1.279.260

Google Ads 1 Paket Setahun Rp600.000 Rp600.000 Rp600.000 Rp618.000 Rp639.630

TOTAL Rp179.000 Rp4.777.500 Rp4.920.825 Rp5.093.054

TOTAL HARGA

BEBAN PROMOSI

KATEGORI QTY HARGA SATUANDETAIL

2021 2022 2023 (3%) 2024 (3,5%)

Setor Awal Rekening 1 Kali Rp1.000.000 Rp1.000.000 Rp0 Rp0 Rp0

Biaya Admin Bank 1 Bulan Rp12.500 Rp0 Rp150.000 Rp154.500 Rp159.908

Biaya Kartu 1 Bulan Rp6.500 Rp0 Rp78.000 Rp80.340 Rp83.152

Rp1.000.000 Rp228.000 Rp234.840 Rp243.059TOTAL

BEBAN BANK

KATEGORI QTY DETAIL HARGA SATUAN
TOTAL HARGA



 
 

 
 

 

Lanjutan Detail Beban Pre dan During Operasional 

 

 

 

 

 

 

 

BEBAN 2021

Pendirian Perusahaan (CV) Rp5.000.000

Setor Awal Rekening Bank Rp1.000.000

Beban Sewa Kantor Rp3.900.000

Beban Peralatan Rp15.250.000

Beban Pembuatan Website Rp30.492

Beban Utilitas Rp900.000

Beban Promosi Rp179.000

TOTAL KESELURUHAN Rp26.259.492

BEBAN PRA-OPERASIONAL

BEBAN 2022 2023 (3%) 2024 (3,5%) KETERANGAN

Pendirian Perusahaan (CV) Rp0 Rp0 Rp0 indooffice.co.id

Setor Awal Rekening Bank Rp0 Rp0 Rp0 Bank Mandiri

Beban Sewa Kantor Rp15.600.000 Rp16.068.000 Rp16.630.380 Kontrakan

Beban Gaji Rp179.183.940 Rp243.720.466 Rp310.193.088 Gaji+BPJS

Beban THR Rp6.823.698 Rp18.561.997 Rp23.624.037

Beban Utilitas Rp4.680.000 Rp4.820.400 Rp4.989.114 WiFi+Listrik

Beban Perlengkapan Rp937.600 Rp965.728 Rp1.062.301

Beban Promosi Rp4.777.500 Rp4.920.825 Rp5.093.054 Terlampir

Beban Pembuatan Website Rp252.000 Rp259.560 Rp268.645 Niaga Hoster

Beban Administrasi Bank Rp228.000 Rp234.840 Rp243.059 Mandiri

Beban Peralatan Rp0 Rp0 Rp18.355.488

Total Beban Operasional Rp212.482.738 Rp289.551.816 Rp380.459.165

BEBAN OPERASIONAL



 
 

 
 

 

 

 

Lampiran 39 

Tunjangan Badan Penyelenggara 

Jaminan Sosial 



 
 

 
 

TUNJANGAN BPJS TAHUN 2022 

  

JKM

GOL (P) (P) 0,3% (P) 3,7% (K) 2% (P) 2% (K) 1%

1 Dimas Laksana MDir. Utama TK/0 Rp4.550.000 1,27% Rp57.785 Rp13.650 Rp168.350 Rp91.000 Rp91.000 Rp45.500 Rp330.785 Rp136.500 Rp467.285 Rp182.000 Rp45.500 Rp227.500

2 Auliana RamadhanDir. Keuangan TK/0 Rp4.450.000 0,89% Rp39.605 Rp13.350 Rp164.650 Rp89.000 Rp89.000 Rp44.500 Rp306.605 Rp133.500 Rp440.105 Rp178.000 Rp44.500 Rp222.500

3 Desi KurniawatiDir. PemasaranTK/0 Rp4.450.000 0,89% Rp39.605 Rp13.350 Rp164.650 Rp89.000 Rp89.000 Rp44.500 Rp306.605 Rp133.500 Rp440.105 Rp178.000 Rp44.500 Rp222.500

Rp13.450.000 Rp943.995 Rp403.500 Rp672.500

BEBAN BPJS TAHUN 2022

TOTAL

BPJS KESEHATAN

TOTAL

BPJS KETENAGAKERJAAN

NO NAMA JABATANSTATUSGAJI POKOK
(K) 1% TOTAL

JKK JHT JP
(P) 4%(P) (K)



 
 

 
 

 

TUNJANGAN BPJS TAHUN 2023 

 

 

 

 

 

JKM

GOL (P) (P) 0,3% (P) 3,7% (K) 2% (P) 2% (K) 1%

1 Dimas Laksana MDir. Utama TK/0 Rp4.686.500 1,27% Rp59.519 Rp14.060 Rp173.401 Rp93.730 Rp93.730 Rp46.865 Rp340.709 Rp140.595 Rp481.304 Rp187.460 Rp46.865 Rp234.325

2 Auliana RamadhanDir. Keuangan TK/0 Rp4.583.500 0,89% Rp40.793 Rp13.751 Rp169.590 Rp91.670 Rp91.670 Rp45.835 Rp315.803 Rp137.505 Rp453.308 Rp183.340 Rp45.835 Rp229.175

3 Desi KurniawatiDir. PemasaranTK/0 Rp4.583.500 0,89% Rp40.793 Rp13.751 Rp169.590 Rp91.670 Rp91.670 Rp45.835 Rp315.803 Rp137.505 Rp453.308 Rp183.340 Rp45.835 Rp229.175

4 X Staf Design GrafisTK/0 Rp4.460.000 0,54% Rp24.084 Rp13.380 Rp165.020 Rp89.200 Rp89.200 Rp44.600 Rp291.684 Rp133.800 Rp425.484 Rp178.400 Rp44.600 Rp223.000

Rp18.313.500 Rp1.263.999 Rp549.405 Rp915.675

BEBAN BPJS TAHUN 2023

(K) 1% TOTAL
NO NAMA JABATANSTATUS

(P) 4%

TOTAL

GAJI POKOK
(K)

BPJS KESEHATANBPJS KETENAGAKERJAAN

JKK JHT JP
TOTAL(P)



 
 

 
 

 TUNJANGAN BPJS TAHUN 2024 

 

 

 

 

JKM

GOL (P) (P) 0,3% (P) 3,7% (K) 2% (P) 2% (K) 1%

1 Dimas Laksana MDir. Utama TK/0 Rp4.827.095 1,27% Rp61.304 Rp14.481 Rp178.603 Rp96.542 Rp96.542 Rp48.271 Rp350.930 Rp144.813 Rp495.743 Rp193.084 Rp48.271 Rp241.355

2 Auliana RamadhanDir. Keuangan TK/0 Rp4.721.005 0,89% Rp42.017 Rp14.163 Rp174.677 Rp94.420 Rp94.420 Rp47.210 Rp325.277 Rp141.630 Rp466.907 Rp188.840 Rp47.210 Rp236.050

3 Desi KurniawatiDir. PemasaranTK/0 Rp4.721.005 0,89% Rp42.017 Rp14.163 Rp174.677 Rp94.420 Rp94.420 Rp47.210 Rp325.277 Rp141.630 Rp466.907 Rp188.840 Rp47.210 Rp236.050

4 X Staf Design GrafisTK/0 Rp4.593.800 0,54% Rp24.807 Rp13.781 Rp169.971 Rp91.876 Rp91.876 Rp45.938 Rp300.435 Rp137.814 Rp438.249 Rp183.752 Rp45.938 Rp229.690

5 Y Staf MarketingTK/0 Rp4.460.000 0,54% Rp24.084 Rp13.380 Rp165.020 Rp89.200 Rp89.200 Rp44.600 Rp291.684 Rp133.800 Rp425.484 Rp178.400 Rp44.600 Rp223.000

Rp23.322.905 Rp1.001.484 Rp428.073 Rp713.455

BEBAN BPJS TAHUN 2024

(P) 4% (K) 1% TOTALTOTAL
NO NAMA JABATANSTATUSGAJI POKOK

BPJS KESEHATAN

JKK JHT JP

TOTAL

BPJS KETENAGAKERJAAN

(P) (K)



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 40 

Detail Beban Gaji 

Tahun 2022-2024 



 
 

 
 

 

Detail Beban Gaji Tahun 2022 

 

 

 

 

(P) (K) (P) 4% (K) 1%

1 Dimas Laksana MDir. UtamaTK/0 Rp4.550.000 Rp330.785 Rp136.500 Rp182.000 Rp45.500 Rp5.062.785 Rp60.753.420 Rp4.627.646 Rp55.531.749 Rp253.139 Rp54.000.000 Rp1.531.749 Rp76.587 Rp2.313.823

2 Auliana RamadhanDir. Keuangan TK/0 Rp4.450.000 Rp306.605 Rp133.500 Rp178.000 Rp44.500 Rp4.934.605 Rp59.215.260 Rp4.509.875 Rp54.118.497 Rp246.730 Rp54.000.000 Rp118.497 Rp5.925 Rp2.254.937

3 Desi KurniawatiDir. PemasaranTK/0 Rp4.450.000 Rp306.605 Rp133.500 Rp178.000 Rp44.500 Rp4.934.605 Rp59.215.260 Rp4.509.875 Rp54.118.497 Rp246.730 Rp54.000.000 Rp118.497 Rp5.925 Rp2.254.937

Rp13.450.000 Rp943.995 Rp403.500 Rp538.000 Rp134.500 Rp14.931.995 Rp179.183.940 Rp13.647.395 Rp163.768.743 Rp88.437 Rp6.823.698

BEBAN GAJI TAHUN 2022

BPJS TK BPJS KESEHATAN

TOTAL

NO NAMAJABATAN GAPOKSTTS BRUTO/BLN BRUTO/THN PTKP/TAHUNNETTO/BLN NETTO/THN

BIAYA 

JABATAN

(5%)

PKP/TAHUN PPH 21/THN THR



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

Detail Beban Gaji Tahun 2023 

 

(P) (K) (P) 4% (K) 1%

1 Dimas Laksana MDir. UtamaTK/0 Rp4.686.500 Rp340.709 Rp140.595 Rp187.460 Rp46.865 Rp5.214.669 Rp62.576.023 Rp4.766.475 Rp57.197.701 Rp260.733 Rp54.000.000 Rp3.197.701 Rp159.885 Rp4.766.475

2 Auliana RamadhanDir. Keuangan TK/0 Rp4.583.500 Rp315.803 Rp137.505 Rp183.340 Rp45.835 Rp5.082.643 Rp60.991.718 Rp4.645.171 Rp55.742.052 Rp254.132 Rp54.000.000 Rp1.742.052 Rp87.103 Rp4.645.171

3 Desi KurniawatiDir. PemasaranTK/0 Rp4.583.500 Rp315.803 Rp137.505 Rp183.340 Rp45.835 Rp5.082.643 Rp60.991.718 Rp4.645.171 Rp55.742.052 Rp254.132 Rp54.000.000 Rp1.742.052 Rp87.103 Rp4.645.171

4 X Staf Design GrafisTK/0 Rp4.460.000 Rp291.684 Rp133.800 Rp178.400 Rp44.600 Rp4.930.084 Rp59.161.008 Rp4.505.180 Rp54.062.158 Rp246.504 Rp54.000.000 Rp62.158 Rp3.108 Rp4.505.180

Rp18.313.500 Rp1.263.999 Rp549.405 Rp732.540 Rp183.135 Rp20.310.039 Rp243.720.466 Rp18.561.997 Rp222.743.963 Rp337.198 Rp18.561.997

BEBAN GAJI TAHUN 2023

BPJS TK BPJS KESEHATAN
GAJI POKOK NETTO/BLN THRBRUTO/BLN BRUTO/THN NETTO/THN PTKP/TAHUNNO

TOTAL

NAMAJABATANSTTS

BIAYA 

JABATAN

(5%)

PKP/TAHUN PPH 21/THN



 
 

 
 

Detail Beban Gaji Tahun 2024 

(P) (K) (P) 4% (K) 1%

1 Dimas Laksana MDir. UtamaTK/0 Rp4.827.095 Rp350.930 Rp144.813 Rp193.084 Rp48.271 Rp5.371.109 Rp64.453.303 Rp4.909.469 Rp58.913.633 Rp268.555 Rp54.000.000 Rp4.913.633 Rp245.682 Rp4.909.469

2 Auliana RamadhanDir. Keuangan TK/0 Rp4.721.005 Rp325.277 Rp141.630 Rp188.840 Rp47.210 Rp5.235.122 Rp62.821.469 Rp4.784.526 Rp57.414.313 Rp261.756 Rp54.000.000 Rp3.414.313 Rp170.716 Rp4.784.526

3 Desi KurniawatiDir. PemasaranTK/0 Rp4.721.005 Rp325.277 Rp141.630 Rp188.840 Rp47.210 Rp5.235.122 Rp62.821.469 Rp4.784.526 Rp57.414.313 Rp261.756 Rp54.000.000 Rp3.414.313 Rp170.716 Rp4.784.526

4 X Staf Design GrafisTK/0 Rp4.593.800 Rp300.435 Rp137.814 Rp183.752 Rp45.938 Rp5.077.987 Rp60.935.838 Rp4.640.335 Rp55.684.022 Rp253.899 Rp54.000.000 Rp1.684.022 Rp84.201 Rp4.640.335

5 Y Staf MarketingTK/0 Rp4.460.000 Rp291.684 Rp133.800 Rp178.400 Rp44.600 Rp4.930.084 Rp59.161.008 Rp4.505.180 Rp54.062.158 Rp246.504 Rp54.000.000 Rp62.158 Rp3.108 Rp4.505.180

Rp23.322.905 Rp1.593.603 Rp699.687 Rp932.916 Rp233.229 Rp25.849.424 Rp310.193.088 Rp23.624.037 Rp283.488.439 Rp674.422 Rp23.624.037

BEBAN GAJI TAHUN 2024

NETTO/THN PTKP/TAHUNPKP/TAHUN PPH 21/THNGAJI POKOK NETTO/BLNBRUTO/BLN BRUTO/THN

BIAYA 

JABATAN

(5%)

BPJS TK BPJS KESEHATAN

TOTAL

NO NAMAJABATANSTTS THR



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 41 

Detail Harga Produk Authentic 

Mandalika Dan BEP 



 
 

 
 

 

2022 2023 (3%) 2024 (3,5%) 2022 2023 (3%) 2024 (3,5%)

1 Penyambutan Ransel Canvas 15 Inch V 10 Orang 1 Kali Rp90.000 Rp900.000 Rp927.000 Rp959.445 Rp103.500 Rp1.035.000 Rp1.066.050 Rp1.103.362
Topi Bucket Rimba diameter 58cmV 10 Orang 1 Kali Rp10.000 Rp100.000 Rp103.000 Rp106.605 Rp11.500 Rp115.000 Rp118.450 Rp122.596
Teropong HD Night VisionV 10 Orang 1 Kali Rp20.000 Rp200.000 Rp206.000 Rp213.210 Rp23.000 Rp230.000 Rp236.900 Rp245.192

2 Desa Sukarara Menenun sapu tangan 20 cmV 10 Orang 1 Hari Rp75.000 Rp750.000 Rp772.500 Rp799.538 Rp86.250 Rp862.500 Rp888.375 Rp919.468

3 Air terjun Benang KelambuTiket Masuk V 15 Orang 1 Hari Rp5.000 Rp75.000 Rp77.250 Rp79.954 Rp5.750 Rp86.250 Rp88.838 Rp91.947

Burung Hantu CelepukInc Pawang F 1 Orang 1 Hari Rp150.000 Rp150.000 Rp154.500 Rp159.908 Rp172.500 Rp172.500 Rp177.675 Rp183.894

4 Bukit Merese Flysheet 3 x 4 m V 2 Pcs 1 Hari Rp20.000 Rp40.000 Rp41.200 Rp42.642 Rp23.000 Rp46.000 Rp47.380 Rp49.038

5 Sirkuit Mandalika Arena 1 Jam V 10 Orang 1 Hari Rp30.000 Rp300.000 Rp309.000 Rp319.815 Rp34.500 Rp345.000 Rp355.350 Rp367.787

Wearpack All in 5 Jam V 10 Orang 1 Hari Rp190.000 Rp1.900.000 Rp1.957.000 Rp2.025.495 Rp218.500 Rp2.185.000 Rp2.250.550 Rp2.329.319

6 Goa Prabu BangkaTiket Masuk V 15 Orang 1 Hari Rp5.000 Rp75.000 Rp77.250 Rp79.954 Rp5.750 Rp86.250 Rp88.838 Rp91.947

7 Pantai Selok BelanakTiket Masuk V 15 Orang 1 Hari Rp2.000 Rp30.000 Rp30.900 Rp31.982 Rp2.300 Rp34.500 Rp35.535 Rp36.779

Naik Kuda 30 menit V 10 Orang 1 Kali Rp250.000 Rp2.500.000 Rp2.575.000 Rp2.665.125 Rp287.500 Rp2.875.000 Rp2.961.250 Rp3.064.894

Selancar 2 Jam V 10 Orang 1 Kali Rp50.000 Rp500.000 Rp515.000 Rp533.025 Rp57.500 Rp575.000 Rp592.250 Rp612.979

8 Gili Kedis Tiket Masuk V 15 Orang 1 Hari Rp5.000 Rp75.000 Rp77.250 Rp79.954 Rp5.750 Rp86.250 Rp88.838 Rp91.947

9 Gili Nanggu Tiket Masuk V 15 Orang 1 Hari Rp5.000 Rp75.000 Rp77.250 Rp79.954 Rp5.750 Rp86.250 Rp88.838 Rp91.947

10 Snorkeling Paket lengkap V 10 Orang 1 Hari Rp25.000 Rp250.000 Rp257.500 Rp266.513 Rp28.750 Rp287.500 Rp296.125 Rp306.489

11 Gili Sudak Tiket Masuk Free V 15 Orang 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

12 Desa Ende Iuran Desa F 1 Paket 1 Hari Rp150.000 Rp150.000 Rp154.500 Rp159.908 Rp172.500 Rp172.500 Rp177.675 Rp183.894

Tarian Tradisional 3 Penari F 3 Orang 1 Hari Rp100.000 Rp300.000 Rp309.000 Rp319.815 Rp115.000 Rp345.000 Rp355.350 Rp367.787

Rumah Jerami Warga Lokal F 1 Orang 1 Hari Rp100.000 Rp100.000 Rp103.000 Rp106.605 Rp115.000 Rp115.000 Rp118.450 Rp122.596

13 Desa Sade Iuran Desa F 1 Paket 1 Hari Rp150.000 Rp150.000 Rp154.500 Rp159.908 Rp172.500 Rp172.500 Rp177.675 Rp183.894

Rumah Kotoran SapiWarga Lokal F 1 Orang 1 Hari Rp100.000 Rp100.000 Rp103.000 Rp106.605 Rp115.000 Rp115.000 Rp118.450 Rp122.596

1 Tour Leader Warga Setempat F 1 Orang 1 Hari Rp300.000 Rp300.000 Rp309.000 Rp319.815 Rp345.000 Rp345.000 Rp355.350 Rp367.787

2 Profesional Diver Warga Setempat F 1 Orang 1 Hari Rp100.000 Rp100.000 Rp103.000 Rp106.605 Rp115.000 Rp115.000 Rp118.450 Rp122.596

CV MAJU PELESAT

HARGA POKOK PENJUALAN
PRICE

DURA

TION
QTYDETAILDESCRIPTIONCATEGORIES

10 PAX

3 DAYS 2 NIGHT

AUTHENTIC MANDALIKA PACKAGE

N

O

HARGA PRODUK PENJUALAN
PRICE

F/

V

PROGRAM

CREW



 
 

 
 

1 Tiket Pesawat Panitia PP Lion Air V 3 Orang 1 Kali Rp1.021.200 Rp3.063.600 Rp3.155.508 Rp3.265.951 Rp1.174.380 Rp3.523.140 Rp3.628.834 Rp3.755.843

3 Mini Bus Hi Ace 16 Seat F 1 Pcs 3 Hari Rp750.000 Rp2.250.000 Rp2.317.500 Rp2.533.800 Rp862.500 Rp2.587.500 Rp2.665.125 Rp2.758.404

4 Boat Sewa 8 seat F 2 Pcs 1 Hari Rp270.000 Rp540.000 Rp556.200 Rp575.667 Rp310.500 Rp621.000 Rp639.630 Rp662.017

4 Mobil Jeep Sewa All in 6 Seat F 2 Pcs 1 Hari Rp1.500.000 Rp3.000.000 Rp3.090.000 Rp3.198.150 Rp1.725.000 Rp3.450.000 Rp3.553.500 Rp3.677.873

5 Hotel Peserta Kuta Paradise Grand Deluxe RoomV 10 Kamar 2 Hari Rp300.000 Rp6.000.000 Rp6.180.000 Rp6.180.000 Rp345.000 Rp6.900.000 Rp7.107.000 Rp7.355.745

6 Hotel Panitia Kuta Paradise Deluxe Room V 2 Kamar 2 Hari Rp250.000 Rp1.000.000 Rp1.030.000 Rp1.084.075 Rp287.500 Rp1.150.000 Rp1.184.500 Rp1.225.958

1 Foto + Video 2 Video Editan F 2 Orang 3 Hari Rp250.000 Rp1.500.000 Rp1.545.000 Rp1.599.075 Rp287.500 Rp1.725.000 Rp1.776.750 Rp1.838.936

1 Welcoming Snack Paket V 10 Orang 1 Kali Rp6.000 Rp60.000 Rp61.800 Rp63.963 Rp6.900 Rp69.000 Rp71.070 Rp73.557

2 Makan Pagi Include hotel F 15 Orang 2 Kali Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

3 Makan Siang Nasi Balap Puyung Nasi Ayam+Es tehV 10 Orang 1 Kali Rp23.000 Rp230.000 Rp236.900 Rp245.192 Rp26.450 Rp264.500 Rp272.435 Rp281.970

4 Makan Malam Warung Flora Nasi Ayam TaliwangV 10 Orang 1 Kali Rp20.000 Rp200.000 Rp206.000 Rp213.210 Rp23.000 Rp230.000 Rp236.900 Rp245.192

5 Makan Siang Barbeque Seafood V 10 Orang 1 Kali Rp30.000 Rp300.000 Rp309.000 Rp319.815 Rp34.500 Rp345.000 Rp355.350 Rp367.787

6 Makan Panitia Rice Box Catering V 5 Orang 4 Kali Rp20.000 Rp400.000 Rp412.000 Rp426.420 Rp23.000 Rp460.000 Rp473.800 Rp490.383

7 Jus Buah Buavita All Flavour 1 Liter V 5 Pcs 1 Kali Rp23.000 Rp115.000 Rp118.450 Rp122.596 Rp26.450 Rp132.250 Rp136.218 Rp140.985

1 Banner 1 x 2 m Custom F 1 Pcs 1 Kali Rp30.000 Rp30.000 Rp30.900 Rp31.982 Rp34.500 Rp34.500 Rp35.535 Rp36.779

2 Welcoming Card A7 Custom V 10 Pcs 1 Kali Rp467 Rp4.667 Rp4.807 Rp4.975 Rp537 Rp5.367 Rp5.528 Rp5.721

3 Pillow Gift Card A7 Custom V 10 Pcs 1 Kali Rp467 Rp4.667 Rp4.807 Rp4.975 Rp537 Rp5.367 Rp5.528 Rp5.721

4 Clue Card A5 Coklat V 10 Pcs 7 Kali Rp1.500 Rp105.000 Rp108.150 Rp111.935 Rp1.725 Rp120.750 Rp124.373 Rp128.726

5 Kotak Kayu 10 x 7 cm Coklat V 10 Pcs 1 Kali Rp42.000 Rp420.000 Rp432.600 Rp447.741 Rp48.300 Rp483.000 Rp497.490 Rp514.902

6 Mutiara Air Laut 2,1 gr/butir Putih V 30 Pcs 1 Kali Rp525.000 Rp15.750.000 Rp16.222.500 Rp16.790.288 Rp603.750 Rp18.112.500 Rp18.655.875 Rp19.308.831

7 Kaos Cotton Combed 20sPutih V 10 Pcs 1 Kali Rp35.000 Rp350.000 Rp360.500 Rp373.118 Rp40.250 Rp402.500 Rp414.575 Rp429.085

8 Tumblr 650ml Custom V 10 Pcs 1 Kali Rp6.250 Rp62.500 Rp64.375 Rp66.628 Rp7.188 Rp71.875 Rp74.031 Rp76.622

9 Masker Masker kain 3 applyHitam V 10 Pcs 1 Kali Rp2.750 Rp27.500 Rp28.325 Rp29.316 Rp3.163 Rp31.625 Rp32.574 Rp33.714

10 Handsanitazer Nuvo 60% alkohol 50 ml V 10 Pcs 1 Kali Rp2.500 Rp25.000 Rp25.750 Rp26.651 Rp2.875 Rp28.750 Rp29.613 Rp30.649

1 Kotak P3K Kotak dan isi F 1 Paket 1 Kali Rp45.250 Rp45.250 Rp46.608 Rp48.239 Rp52.038 Rp52.038 Rp53.599 Rp55.475

2 Asuransi AXA Mandiri F 10 Orang 1 Kali Rp55.000 Rp550.000 Rp566.500 Rp586.328 Rp63.250 Rp632.500 Rp651.475 Rp674.277

AKOMODASI

DOKUMENTASI

KONSUMSI

DESIGN AND COLLATERAL

FIRST AID KIT



 
 

 
 

KETERANGAN 
HARGA POKOK PENJUALAN HARGA PRODUK PENJUALAN 

2022 2023 2024 2022 2023 2024 

TOTAL FIXED COST Rp9.265.250 Rp9.543.208 Rp10.012.407 Rp10.655.038 Rp10.974.689 Rp11.358.803 

TOTAL VARIABLE COST Rp36.037.933 Rp37.119.071 Rp38.219.964 Rp41.271.123 Rp42.509.257 Rp43.997.081 

TOTAL OUTCOME Rp45.303.183 Rp46.662.279 Rp48.232.371 Rp51.926.161 Rp53.483.946 Rp55.355.884 

MANAGEMENT FEE 

(15%) 
   Rp7.788.924 Rp8.022.592 Rp8.303.383 

CONTINGENCY COST 

(10%) 
   Rp5.192.616 Rp5.348.395 Rp5.535.588 

TOTAL PRODUK    Rp64.907.701 Rp6.854.932 Rp69.194.855 

NUMBER OF 

PARTICIPANT 
10 10 10 10 10 10 

HARGA PRODUK Rp4.530.318 Rp4.666.228 Rp4.823.237 Rp6.490.770 Rp6.685.493 Rp6.919.485 

HARGA PRODUK 

MENYESUAIKAN 
   Rp6.500.000 Rp6.700.000 Rp6.950.000 

MARGIN/PAX    Rp1.969.682 Rp2.033.772 Rp2.126.763 

MARGIN/PRODUK    Rp19.969.817 Rp20.337.721 Rp21.267.629 

VARIABEL COST/PAX    Rp4.127.112 Rp4.250.926 Rp4.399.708 

TOTAL INCOME    Rp65.000.000 Rp67.000.000 Rp69.500.000 
              

HARGA JUAL/PAX Rp6.500.000 Rp6.700.000 Rp6.950.000 

BEP UNIT = (FIX COST) / (HARGA PER PAX - VARIABEL COST PER 

PAX) 
4 4 4 

BEP RUPIAH = (FIX COST) / (MARGIN PER PAX / HARGA PER PAX) Rp35.161.897 Rp30.023.758 Rp30.954.762 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 42 

Detail Harga Produk Visit New 

Atlantica Dan BEP 



 
 

 
 

 

 

 

2022 2023 (3% ) 2024 (3,5% ) 2022 2023 (3% ) 2024 (3,5% )

1 Penyambutan Syal Tenun 90 x 20 cm V 25 Orang 1 Hari Rp20.000 Rp500.000 Rp515.000 Rp533.025 Rp25.000 Rp625.000 Rp643.750 Rp666.281

2 Desa Sade Iuran Desa V 1 Paket 1 Hari Rp150.000 Rp150.000 Rp154.500 Rp159.908 Rp187.500 Rp187.500 Rp193.125 Rp199.884

3 Pantai Gerupuk Tiket Masuk V 32 Orang 1 Hari Rp5.000 Rp160.000 Rp164.800 Rp170.568 Rp6.250 Rp200.000 Rp206.000 Rp213.210

4 Pantai Seger Tiket Masuk Free V 32 Orang 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

5 Ritual Bau Nyale Feb-Mar V 32 Orang 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

6 Wahana Air Selancar 1 jam V 8 Selancar 1 Hari Rp50.000 Rp400.000 Rp412.000 Rp426.420 Rp62.500 Rp500.000 Rp515.000 Rp533.025

7 Gili Kedis Tiket Masuk V 32 Orang 1 Hari Rp5.000 Rp160.000 Rp164.800 Rp170.568 Rp6.250 Rp200.000 Rp206.000 Rp213.210

8 Gili Nanggu Tiket Masuk V 32 Orang 1 Hari Rp5.000 Rp160.000 Rp164.800 Rp170.568 Rp6.250 Rp200.000 Rp206.000 Rp213.210

9 Snorkeling Paket lengkap V 25 Orang 1 Hari Rp25.000 Rp625.000 Rp643.750 Rp666.281 Rp31.250 Rp781.250 Rp804.688 Rp832.852

10 Gili Sudak Tiket Masuk Free V 32 Orang 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

11 Pantai Tanjung AanTiket Masuk V 32 Orang 1 Hari Rp5.000 Rp160.000 Rp164.800 Rp170.568 Rp6.250 Rp200.000 Rp206.000 Rp213.210

12 Bukit Merese Tiket Masuk Free V 32 Orang 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

13 Desa Ende Iuran Desa V 1 Paket 1 Hari Rp150.000 Rp150.000 Rp154.500 Rp159.908 Rp187.500 Rp187.500 Rp193.125 Rp199.884

14 Sirkuit Mandalika Arena 1 jam V 25 Orang 1 Hari Rp30.000 Rp750.000 Rp772.500 Rp799.538 Rp37.500 Rp937.500 Rp965.625 Rp999.422

15 Pasar Cakra NegaraOleh-oleh Free V 32 Orang 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

1 Tour Leader Warga Setempat F 2 Orang 1 Hari Rp300.000 Rp600.000 Rp618.000 Rp639.630 Rp375.000 Rp750.000 Rp772.500 Rp799.538

2 Peselancar ProfesionalWarga Setempat F 1 Orang 1 Hari Rp100.000 Rp100.000 Rp103.000 Rp106.605 Rp125.000 Rp125.000 Rp128.750 Rp133.256

1 Tiket Pesawat Panitia PP V 3 Orang 1 Kali Rp550.000 Rp1.650.000 Rp1.699.500 Rp1.758.983 Rp687.500 Rp2.062.500 Rp2.124.375 Rp2.198.728

2 Bus All in 45 Seat F 1 Pcs 3 Hari Rp1.550.000 Rp4.650.000 Rp4.789.500 Rp4.957.133 Rp1.937.500 Rp5.812.500 Rp5.986.875 Rp6.196.416

3 Boat Sewa 8 seat F 4 Pcs 1 Hari Rp300.000 Rp1.200.000 Rp1.236.000 Rp1.279.260 Rp375.000 Rp1.500.000 Rp1.545.000 Rp1.599.075

4 Hotel Peserta Kuta Paradise Grand Deluxe RoomV 25 Kamar 2 Hari Rp350.000 Rp17.500.000 Rp18.025.000 Rp18.655.875 Rp437.500 Rp21.875.000 Rp22.531.250 Rp23.319.844

5 Hotel Panitia Kuta Paradise Deluxe Room V 2 Kamar 2 Hari Rp300.000 Rp1.200.000 Rp1.236.000 Rp1.236.000 Rp375.000 Rp1.500.000 Rp1.545.000 Rp1.599.075

CREW

AKOMODASI

PROGRAM

PRICE
HARGA POKOK PENJUALAN

NO PRICE
HARGA PRODUK PENJUALANDURATI

ON

25 PAX

3 DAYS 2 NIGHT

VISIT NEW ATLANTICA PACKAGE

CV MAJU PLESAT

F/VCATEGORIES DESCRIPTION DETAIL Q UANTITY



 
 

 
 

 

1 Dokumentasi Foto+Video F 2 Orang 3 Hari Rp250.000 Rp1.500.000 Rp1.545.000 Rp1.599.075 Rp312.500 Rp1.875.000 Rp1.931.250 Rp1.998.844

1 Makan Pagi Include hotel F 32 Orang 2 Kali Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

2 Makan Siang Nasi Balap Puyung Nasi+Ayam+Es tehV 25 Orang 1 Kali Rp23.000 Rp575.000 Rp592.250 Rp612.979 Rp28.750 Rp718.750 Rp740.313 Rp766.223

3 Makan Malam Warung Moerah MeriahNasi Ayam TaliwangV 25 Orang 1 Kali Rp20.000 Rp500.000 Rp515.000 Rp533.025 Rp25.000 Rp625.000 Rp643.750 Rp666.281

4 Makan Siang Restoran Bucu Restaurant & Bar  Seafood V 25 Orang 1 Kali Rp50.000 Rp1.250.000 Rp1.287.500 Rp1.332.563 Rp62.500 Rp1.562.500 Rp1.609.375 Rp1.665.703

5 Makan Malam Warung Surfer Beach V 25 Orang 1 Kali Rp30.000 Rp750.000 Rp772.500 Rp799.538 Rp37.500 Rp937.500 Rp965.625 Rp999.422

6 Makan Siang Paket Nasi Kotak V 25 Orang 1 Kali Rp25.000 Rp625.000 Rp643.750 Rp666.281 Rp31.250 Rp781.250 Rp804.688 Rp832.852

7 Makan Panitia Paket Nasi Kotak V 7 Orang 4 Kali Rp18.000 Rp504.000 Rp519.120 Rp537.289 Rp22.500 Rp630.000 Rp648.900 Rp671.612

1 Pillow Gift Outer Tenun V 25 Orang 1 Kali Rp100.000 Rp2.500.000 Rp2.575.000 Rp2.665.125 Rp125.000 Rp3.125.000 Rp3.218.750 Rp3.331.406

2 Parkir Bukit Merese F 1 Paket 1 Kali Rp10.000 Rp10.000 Rp10.300 Rp10.661 Rp12.500 Rp12.500 Rp12.875 Rp13.326

Pantai Gerupuk F 1 Paket 1 Kali Rp10.000 Rp10.000 Rp10.300 Rp10.661 Rp12.500 Rp12.500 Rp12.875 Rp13.326

Pantai Seger F 1 Paket 1 kali Rp10.000 Rp10.000 Rp10.300 Rp10.661 Rp12.500 Rp12.500 Rp12.875 Rp13.326

Pantai Tanjung Aan F 1 Paket 1 Kali Rp10.000 Rp10.000 Rp10.300 Rp10.661 Rp12.500 Rp12.500 Rp12.875 Rp13.326

Nasi Balap Puyung F 1 Paket 1 Kali Rp5.000 Rp5.000 Rp5.150 Rp5.330 Rp6.250 Rp6.250 Rp6.438 Rp6.663

Pasar Cakra Negara F 1 Paket 1 Kali Rp10.000 Rp10.000 Rp10.300 Rp10.661 Rp12.500 Rp12.500 Rp12.875 Rp13.326

Gili F 1 Paket 1 Kali Rp5.000 Rp5.000 Rp5.150 Rp5.330 Rp6.250 Rp6.250 Rp6.438 Rp6.663

Desa Sade F 1 Paket 1 Kali Rp5.000 Rp5.000 Rp5.150 Rp5.330 Rp6.250 Rp6.250 Rp6.438 Rp6.663

Desa Ende F 1 Paket 1 Kali Rp5.000 Rp5.000 Rp5.150 Rp5.330 Rp6.250 Rp6.250 Rp6.438 Rp6.663

1 Banner 1 x 2 m F 1 Pcs 1 Kali Rp30.000 Rp30.000 Rp30.900 Rp31.982 Rp37.500 Rp37.500 Rp38.625 Rp39.977

2 Welcoming Card A7 V 25 Pcs 1 Kali Rp467 Rp11.667 Rp12.017 Rp12.437 Rp583 Rp14.583 Rp15.021 Rp15.547

3 Pillow Gift Card A7 V 25 Pcs 1 Kali Rp467 Rp11.667 Rp12.017 Rp12.437 Rp583 Rp14.583 Rp15.021 Rp15.547

4 Kaos Cotton Combed 20s Putih V 25 Pcs 1 Kali Rp35.000 Rp875.000 Rp901.250 Rp932.794 Rp43.750 Rp1.093.750 Rp1.126.563 Rp1.165.992

5 Tumblr 650ml V 25 Pcs 1 Kali Rp6.250 Rp156.250 Rp160.938 Rp166.570 Rp7.813 Rp195.313 Rp201.172 Rp208.213

6 Totebag 20 x 30 cm V 25 Pcs 1 Kali Rp3.500 Rp87.500 Rp90.125 Rp93.279 Rp4.375 Rp109.375 Rp112.656 Rp116.599

7 Masker Masker kain 3 apply Hitam V 25 Pcs 1 Kali Rp2.750 Rp68.750 Rp70.813 Rp73.291 Rp3.438 Rp85.938 Rp88.516 Rp91.614

8 Handsanitazer Nuvo 60% alkohol 50 ml V 25 Pcs 1 Kali Rp2.500 Rp62.500 Rp64.375 Rp66.628 Rp3.125 Rp78.125 Rp80.469 Rp83.285

1 Kotak P3K Kotak dan isi F 1 Paket 1 Kali Rp45.250 Rp45.250 Rp46.608 Rp48.239 Rp56.563 Rp56.563 Rp58.259 Rp60.298

2 Asuransi BCA Insurance F 25 Orang 1 Kali Rp50.000 Rp1.250.000 Rp1.287.500 Rp1.332.563 Rp62.500 Rp1.562.500 Rp1.609.375 Rp1.665.703

DESIGN AND COLLATERAL

FIRST AID KIT

DOKUMENTASI

KONSUMSI

OPERASIONAL



 
 

 
 

KETERANGAN 

HARGA POKOK PENJUALAN HARGA PRODUK PENJUALAN 

2022 2023 2024 2022 2023 
2024 

 

TOTAL FIXED COST Rp9.675.250 Rp9.965.508 Rp10.314.300 Rp12.094.063 Rp12.456.884 Rp12.892.875 

TOTAL VARIABEL 

COST Rp30.136.917 Rp31.041.024 Rp32.084.200 Rp37.671.146 Rp38.801.280 Rp40.159.325 

TOTAL OUTCOME Rp39.812.167 Rp41.006.532 Rp42.398.500 Rp49.765.208 Rp51.258.165 Rp53.052.200 

MANAGEMENT FEE 

(15%)       Rp7.464.781 Rp7.688.725 Rp7.957.830 

CONTIGENCY COST       Rp4.976.521 Rp5.125.816 Rp5.305.220 

TOTAL  PRODUK    Rp62.206.510 Rp64.072.706 Rp66.315.250 

NUMBER OF 

PARTICIPANT 25 25 25 25 25 25 

HARGA  PRODUK Rp1.592.487 Rp1.640.261 Rp1.695.940 Rp2.488.260 Rp2.562.908 Rp2.697.345 

HARGA  PRODUK 

MENYESUAIKAN    
Rp2.500.000 Rp2.600.000 Rp2.700.000 

MARGIN/PAX       Rp907.513 Rp959.739 Rp975.429 

MARGIN/ PRODUK       Rp22.687.833 Rp23.993.468 Rp24.385.736 

VARIABEL COST/PAX       Rp1.506.846 Rp1.552.051 Rp1.654.421 

TOTAL INCOME    Rp62.500.000 Rp65.000.000 Rp67.500.000 

              
HARGA JUAL/PAX Rp2.500.000 Rp2.600.000 Rp2.700.000 

BEP UNIT = (FIX COST) / (HARGA PER PAX - VARIABEL COST PER 

PAX) 12 12 12 

BEP RUPIAH = (FIX COST) / (MARGIN PER PAX / HARGA PER PAX) Rp33.316.487 Rp33.746.579 Rp34.670.004 

 



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 43 

Detail Harga Temu Sapa Motogp 

Dan BEP 



 
 

 
 

 

OUTCOME

2022 2023 (3%) 2024 (3,5%) 2022 2023 (3%) 2024 (3,5%)

1 Registrasi Outsource F 1 Person 1 Hari Rp250.000 Rp250.000 Rp257.500 Rp266.513 Rp252.500 Rp252.500 Rp260.075 Rp269.178

2 LO LO Band Outsource F 1 Person 1 Hari Rp250.000 Rp250.000 Rp257.500 Rp266.513 Rp252.500 Rp252.500 Rp260.075 Rp269.178

3 Band Eclat Guest star F 1 Team 1 Hari Rp750.000 Rp750.000 Rp772.500 Rp799.538 Rp757.500 Rp757.500 Rp780.225 Rp807.533

4 MC Outsource F 1 Person 1 Hari Rp500.000 Rp500.000 Rp515.000 Rp533.025 Rp505.000 Rp505.000 Rp520.150 Rp538.355

1 One BelPark 20 x 15 m All in F 1 Paket 1 Hari Rp5.000.000 Rp5.000.000 Rp5.150.000 Rp5.330.250 Rp5.050.000 Rp5.050.000 Rp5.201.500 Rp5.383.553

1 Sound system 1000 watt Inc Venue F 1 Paket 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

2 Lighting 100 Watt Inc Venue F 2 Pcs 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

3 Booth Pameran Tenda 2x2m Inc.Listrik
F 8 Pcs 1 Hari Rp150.000 Rp1.200.000 Rp1.236.000 Rp1.279.260 Rp151.500 Rp1.212.000 Rp1.248.360 Rp1.292.053

4 Stage 8 x 5 m Inc Venue F 1 Pcs 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

5 Blower 150 watt Inc Venue F 4 Pcs 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

6
Alat Band 

Akustik
Gitar+Vokal+DrumAll In

F 1 Paket 1 Hari Rp500.000 Rp500.000 Rp515.000 Rp533.025 Rp505.000 Rp505.000 Rp520.150 Rp538.355

7 Videotron 6 x 4 m Inc Venue F 1 Paket 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

8 Kursi Futura Inc Venue F 25 Pcs 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

9 Meja Inc Venue F 13 Pcs 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

10 Karpet 25 x 3 m Karpet MerahF 1 Paket 1 Hari Rp750.000 Rp750.000 Rp772.500 Rp799.538 Rp757.500 Rp757.500 Rp780.225 Rp807.533

11 Gate Entrance Baja Ringan Inc Venue F 2 Pcs 1 Hari Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

12 Fish Bowl 2 Liter 15 cm F 1 Pcs 1 Kali Rp25.000 Rp25.000 Rp25.750 Rp26.651 Rp25.250 Rp25.250 Rp26.008 Rp26.918

13 Butir Busa 400 gram F 1 Pack 1 Kali Rp10.000 Rp10.000 Rp10.300 Rp10.661 Rp10.100 Rp10.100 Rp10.403 Rp10.767

14 Hand Sanitizer Onemed Aseptic Gel500 ml F 3 Pcs 1 Kali Rp13.500 Rp40.500 Rp41.715 Rp43.175 Rp13.635 Rp40.905 Rp42.132 Rp43.607

1 Stiker A3 @ 10 lembar Vinyl V 150 Pcs 5Lembar Rp192 Rp144.000 Rp148.320 Rp153.511 Rp194 Rp145.440 Rp149.803 Rp155.046

2 Key Chain 3 x 4 cm Acrylic V 100 Pcs 1 Kali Rp2.500 Rp250.000 Rp257.500 Rp266.513 Rp2.525 Rp252.500 Rp260.075 Rp269.178

3 Wristband 20 cm Karet V 100 Pcs 1 Kali Rp7.000 Rp700.000 Rp721.000 Rp746.235 Rp7.070 Rp707.000 Rp728.210 Rp753.697

CV MAJU PELESAT

TEMU SAPA MOTO GP

PRICE
HARGA POKOK PENJUALAN

PRICE
HARGA PRODUK PENJUALANN

O
CATEGORIES DESCRIPTION DETAIL QTY

DURA

TION

F/

V

LOGISTIC

MERCHANDISE

CREW

VENUE DAN PERIZINAN



 
 

 
 

 

 

 

1 Banner 2 x 4 m Flexy Cina F 1 Pcs 1 Hari Rp160.000 Rp160.000 Rp164.800 Rp170.568 Rp161.600 Rp161.600 Rp166.448 Rp172.274

2 Backdrop 3 x 5 m Flexy Cina F 1 Pcs 1 Hari Rp300.000 Rp300.000 Rp309.000 Rp319.815 Rp303.000 Rp303.000 Rp312.090 Rp323.013

3 Signage A4 Kertas HVSF 10 Pcs 1 Hari Rp2.000 Rp20.000 Rp20.600 Rp21.321 Rp2.020 Rp20.200 Rp20.806 Rp21.534

1 Makan Malam Panitia Catering V 5 Pax 1 Kali Rp15.000 Rp75.000 Rp77.250 Rp79.954 Rp15.150 Rp75.750 Rp78.023 Rp80.753

2 Makan Malam Band+MC Catering V 4 Pax 1 Kali Rp30.000 Rp120.000 Rp123.600 Rp127.926 Rp30.300 Rp121.200 Rp124.836 Rp129.205

3 Snack Band+MC Catering V 4 Pax 1 Kali Rp5.000 Rp20.000 Rp20.600 Rp21.321 Rp5.050 Rp20.200 Rp20.806 Rp21.534

Rp9.755.500 Rp10.048.165 Rp10.399.851 Rp9.853.055 Rp10.148.647 Rp10.503.849

Rp1.309.000 Rp1.348.270 Rp1.395.459 Rp1.322.090 Rp1.361.753 Rp1.409.414

Rp11.064.500 Rp11.396.435 Rp11.795.310 Rp11.175.145 Rp11.510.399 Rp11.913.263

Rp1.117.515 Rp1.151.040 Rp1.191.326

Rp558.757 Rp575.520 Rp595.663

Rp1.606.427 Rp1.654.620 Rp1.712.532

Rp1.445.784 Rp1.489.158 Rp1.541.278

Rp1.455.000 Rp1.495.000 Rp1.550.000

8 8 8

Rp11.175.145 Rp11.510.399 Rp11.913.263

BEP BOOTH = (GRAND TOTAL / HARGA JUAL 90%)

HARGA BOOTH

HARGA JUAL 90%

GRAND TOTAL

MANAGEMENT FEE (10%)

CONTINGENCY COST (5%)

KONSUMSI

TOTAL FIXED COST

TOTAL VARIABEL COST

DESAIN DAN PERCETAKKAN

BEP RUPIAH = (BEP BOOTH X HARGA JUAL 90%)

HARGA PENYESUAIAN

2022 2023 (3%) 2024 (3,5%)

1 Tenant F&B 8 Pcs Rp1.455.000 Rp11.640.000 Rp11.960.000 Rp12.400.000

1 Stiker 150 Pcs Rp5.000 Rp750.000 Rp772.500 Rp799.538

2 Key Chain 100 Pcs Rp10.000 Rp1.000.000 Rp1.030.000 Rp1.066.050

3 Wristband 100 Pcs Rp15.000 Rp1.500.000 Rp1.545.000 Rp1.599.075

Rp14.890.000 Rp15.307.500 Rp15.864.663

Rp3.714.855 Rp3.797.101 Rp3.951.399

BOOTH

MERCHANDISE

TOTAL

MARGIN/TEMU SAPA

INCOME

NO CATEGORIES QTY PRICE
HARGA PRODUK PENJUALAN



 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 44 

Detail Proyeksi 

Harga Pokok Penjualan 



 
 

 
 

 

PAKET HARGA PAKET JAN FEB MAR APR MEI JUN JUL AGT SEP OKT NOV DES TOTAL

Authentic Mandalika Rp45.303.183 1 Paket 1 Paket 1 Paket 2 Paket 2 Paket Rp317.122.283

Visit New Atlantica from Lombok Rp39.812.167 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket Rp199.060.833

Temu Sapa MotoGP Rp11.064.500 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket Rp66.387.000

TOTAL 1 Paket 2 Paket 2 Paket 3 Paket 3 Paket 1 Paket 2 Paket 2 Paket 1 Paket 1 Paket Rp582.570.117

PAKET HARGA PAKET JAN FEB MAR APR MEI JUN JUL AGT SEP OKT NOV DES TOTAL

Authentic Mandalika Rp46.662.279 2 Paket 1 Paket 2 Paket 2 Paket 1 Paket Rp373.298.231

Visit New Atlantica from Lombok Rp41.006.532 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket Rp287.045.722

Temu Sapa MotoGP Rp11.396.435 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 2 Paket 2 Paket 2 Paket 1 Paket Rp136.757.220

TOTAL 1 Paket 1 Paket 3 Paket 2 Paket 3 Paket 3 Paket 2 Paket 3 Paket 3 Paket 3 Paket 2 Paket 1 Paket Rp797.101.172

PAKET HARGA PAKET JAN FEB MAR APR MEI JUN JUL AGT SEP OKT NOV DES TOTAL

Authentic Mandalika Rp48.232.371 2 Paket 2 Paket 2 Paket 2 Paket 1 Paket Rp434.091.340

Visit New Atlantica from Lombok Rp42.398.500 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 1 Paket 2 Paket 2 Paket Rp381.586.502

Temu Sapa MotoGP Rp11.795.310 2 Paket 1 Paket 2 Paket 2 Paket 1 Paket 2 Paket 2 Paket 1 Paket 1 Paket Rp165.134.343

TOTAL 1 Paket 1 Paket 4 Paket 3 Paket 4 Paket 3 Paket 2 Paket 3 Paket 3 Paket 2 Paket 3 Paket 2 Paket Rp980.812.185

CV MAJU PELESAT

PROYEKSI HARGA POKOK PENJUALAN

TAHUN 2022

TAHUN 2023

TAHUN 2024



 
 

 
 

 

 

Lampiran 45 

Proyeksi Arus Kas Detail 

2021 - 2024 



 
 

 
 

Proyeksi Arus Kas Tahun 2021 

 

KETERANGAN JAN FEB MAR APR MEI JUN JUL AGT SEP OKT NOV DES TOTAL

Setoran Modal Awal Rp100.000.000

Saldo Kas Awal Rp0 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp95.000.000 Rp78.750.000 Rp76.940.508 Rp75.340.508

PENERIMAAN

Pendapatan Penjualan

Authentic Mandalika

New Atlantica

Temu Sapa MotoGP

Total Pendapatan Penjualan

TOTAL PENERIMAAN Rp0 Rp0 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp95.000.000 Rp78.750.000 Rp76.940.508 Rp75.340.508

PENGELUARAN

Beban Pokok Penjualan

Authentic Mandalika

New Atlantica

Temu Sapa MotoGP

Total Beban Pokok Penjualan

Aktivitas Investasi

Pembelian Aset Peralatan Rp15.250.000

Total Aktivitas Investasi Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp15.250.000 Rp0 Rp0 Rp0

Beban Operasional

Beban Pendirian CV Rp5.000.000 Rp5.000.000

Beban Setoran Awal Bank Rp1.000.000

Beban Gaji

Beban THR

Beban Sewa Kantor Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp3.900.000

Beban Utilitas Rp300.000 Rp300.000 Rp300.000 Rp900.000

Beban Perlengkapan

Beban Promosi Rp179.000 Rp179.000

Beban Pembuatan Website Rp30.492 Rp30.492

Beban Administrasi Bank

Total Beban Operasional Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp5.000.000 Rp1.000.000 Rp1.809.492 Rp1.600.000 Rp1.600.000

Beban Pajak

Pajak Badan 0,5%*Penjualan

PPh 21 5%

Total Beban Pajak

TOTAL PENGELUARAN Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp5.000.000 Rp16.250.000 Rp1.809.492 Rp1.600.000 Rp1.600.000 Rp26.259.492

Saldo Kas Akhir Rp0 Rp0 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp100.000.000 Rp95.000.000 Rp78.750.000 Rp76.940.508 Rp75.340.508 Rp73.740.508

2021

CV MAJU PELESAT

PROYEKSI ARUS KAS DETAIL



 
 

 
 

Proyeksi Arus Kas Tahun 2022 

 

KETERANGAN JAN FEB MAR APR MEI JUN JUL AGT SEP OKT NOV DES TOTAL

Setoran Modal Awal

Saldo Kas Awal Rp73.740.508 Rp55.554.543 Rp35.928.678 Rp38.725.130 Rp45.599.082 Rp45.649.337 Rp72.220.105 Rp98.790.874 Rp104.830.342 Rp114.695.311 Rp124.560.279 Rp130.599.748

PENERIMAAN

Pendapatan Penjualan

Authentic Mandalika Rp65.000.000 Rp65.000.000 Rp65.000.000 Rp130.000.000 Rp130.000.000

New Atlantica Rp62.500.000 Rp62.500.000 Rp62.500.000 Rp62.500.000 Rp62.500.000

Temu Sapa MotoGP Rp14.890.000 Rp14.890.000 Rp14.890.000 Rp14.890.000 Rp14.890.000 Rp14.890.000

Total Pendapatan Penjualan Rp0 Rp0 Rp65.000.000 Rp79.890.000 Rp79.890.000 Rp144.890.000 Rp144.890.000 Rp62.500.000 Rp77.390.000 Rp77.390.000 Rp62.500.000 Rp62.500.000 Rp856.840.000

TOTAL PENERIMAAN Rp73.740.508 Rp55.554.543 Rp100.928.678 Rp118.615.130 Rp125.489.082 Rp190.539.337 Rp217.110.105 Rp161.290.874 Rp182.220.342 Rp192.085.311 Rp187.060.279 Rp193.099.748

PENGELUARAN

Beban Pokok Penjualan

Authentic Mandalika Rp45.303.183 Rp45.303.183 Rp45.303.183 Rp90.606.367 Rp90.606.367

New Atlantica Rp39.812.167 Rp39.812.167 Rp39.812.167 Rp39.812.167 Rp39.812.167

Temu Sapa MotoGP Rp11.064.500 Rp11.064.500 Rp11.064.500 Rp11.064.500 Rp11.064.500 Rp11.064.500

Total Beban Pokok Penjualan Rp0 Rp0 Rp45.303.183 Rp56.367.683 Rp56.367.683 Rp101.670.867 Rp101.670.867 Rp39.812.167 Rp50.876.667 Rp50.876.667 Rp39.812.167 Rp39.812.167 Rp582.570.117

Aktivitas Investasi

Pembelian Aset Peralatan

Total Aktivitas Investasi Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

Beban Operasional

Beban Pendirian CV

Beban Setoran Awal Bank

Beban Gaji Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp14.931.995 Rp179.183.940

Beban THR Rp6.823.698 Rp6.823.698

Beban Sewa Kantor Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp1.300.000 Rp15.600.000

Beban Utilitas Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp390.000 Rp4.680.000

Beban Perlengkapan Rp937.600 Rp937.600

Beban Promosi Rp600.000 Rp2.977.500 Rp1.200.000 Rp4.777.500

Beban Pembuatan Website Rp252.000 Rp252.000

Beban Administrasi Bank Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp19.000 Rp228.000

Total Beban Operasional Rp18.178.595 Rp19.618.495 Rp16.892.995 Rp16.640.995 Rp23.464.693 Rp16.640.995 Rp16.640.995 Rp16.640.995 Rp16.640.995 Rp16.640.995 Rp16.640.995 Rp17.840.995

Beban Pajak

Pajak Badan 0,5%*Total Penjualan Rp4.284.200

PPh 21 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp88.437

Total Beban Pajak Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp7.370 Rp4.291.570

TOTAL PENGELUARAN Rp18.185.965 Rp19.625.865 Rp62.203.548 Rp73.016.048 Rp79.839.746 Rp118.319.231 Rp118.319.231 Rp56.460.531 Rp67.525.031 Rp67.525.031 Rp56.460.531 Rp61.944.731 Rp799.425.491

Saldo Kas Akhir Rp55.554.543 Rp35.928.678 Rp38.725.130 Rp45.599.082 Rp45.649.337 Rp72.220.105 Rp98.790.874 Rp104.830.342 Rp114.695.311 Rp124.560.279 Rp130.599.748 Rp131.155.017

2022

CV MAJU PELESAT

PROYEKSI ARUS KAS DETAIL



 
 

 
 

Proyeksi Arus Kas Tahun 2023 

  

KETERANGAN JAN FEB MAR APR MEI JUN JUL AGT SEP OKT NOV DES TOTAL

Setoran Modal Awal

Saldo Kas Awal Rp131.155.017 Rp131.466.348 Rp130.294.583 Rp152.523.121 Rp136.111.502 Rp158.599.601 Rp181.087.699 Rp183.238.077 Rp192.955.266 Rp202.672.456 Rp212.389.646 Rp218.195.770

PENERIMAAN

Pendapatan Penjualan

Authentic Mandalika Rp134.000.000 Rp67.000.000 Rp134.000.000 Rp134.000.000 Rp67.000.000

New Atlantica Rp65.000.000 Rp65.000.000 Rp65.000.000 Rp65.000.000 Rp65.000.000 Rp65.000.000 Rp65.000.000

Temu Sapa MotoGP Rp15.307.500 Rp15.307.500 Rp15.307.500 Rp15.307.500 Rp15.307.500 Rp30.615.000 Rp30.615.000 Rp30.615.000 Rp15.307.500

Total Pendapatan Penjualan Rp65.000.000 Rp65.000.000 Rp149.307.500 Rp82.307.500 Rp149.307.500 Rp149.307.500 Rp82.307.500 Rp95.615.000 Rp95.615.000 Rp95.615.000 Rp80.307.500 Rp65.000.000 Rp1.174.690.000

TOTAL PENERIMAAN Rp196.155.017 Rp196.466.348 Rp279.602.083 Rp234.830.621 Rp285.419.002 Rp307.907.101 Rp263.395.199 Rp278.853.077 Rp288.570.266 Rp298.287.456 Rp292.697.146 Rp283.195.770

PENGELUARAN

Beban Pokok Penjualan

Authentic Mandalika Rp93.324.558 Rp46.662.279 Rp93.324.558 Rp93.324.558 Rp46.662.279

New Atlantica Rp41.006.532 Rp41.006.532 Rp41.006.532 Rp41.006.532 Rp41.006.532 Rp41.006.532 Rp41.006.532

Temu Sapa MotoGP Rp11.396.435 Rp11.396.435 Rp11.396.435 Rp11.396.435 Rp11.396.435 Rp22.792.870 Rp22.792.870 Rp22.792.870 Rp11.396.435

Total Beban Pokok Penjualan Rp41.006.532 Rp41.006.532 Rp104.720.993 Rp58.058.714 Rp104.720.993 Rp104.720.993 Rp58.058.714 Rp63.799.402 Rp63.799.402 Rp63.799.402 Rp52.402.967 Rp41.006.532 Rp797.101.172

Aktivitas Investasi

Pembelian Aset Peralatan

Total Aktivitas Investasi Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0

Beban Operasional

Beban Pendirian CV

Beban Setoran Awal Bank

Beban Gaji Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp20.310.039 Rp243.720.466

Beban THR Rp18.561.997 Rp18.561.997

Beban Sewa Kantor Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp1.339.000 Rp16.068.000

Beban Utilitas Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp401.700 Rp4.820.400

Beban Perlengkapan Rp965.728 Rp965.728

Beban Promosi Rp618.000 Rp3.066.825 Rp1.236.000 Rp4.920.825

Beban Pembuatan Website Rp259.560 Rp259.560

Beban Administrasi Bank Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp19.570 Rp234.840

Total Beban Operasional Rp23.654.037 Rp25.137.134 Rp22.329.869 Rp40.632.306 Rp22.070.309 Rp22.070.309 Rp22.070.309 Rp22.070.309 Rp22.070.309 Rp22.070.309 Rp22.070.309 Rp23.306.309

Beban Pajak

Pajak Badan 0,5%*Total Penjualan Rp5.873.450

PPh 21 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp337.198

Total Beban Pajak Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp28.100 Rp5.901.550

TOTAL PENGELUARAN Rp64.688.668 Rp66.171.765 Rp127.078.961 Rp98.719.119 Rp126.819.401 Rp126.819.401 Rp80.157.123 Rp85.897.810 Rp85.897.810 Rp85.897.810 Rp74.501.375 Rp70.214.390 Rp1.092.863.637

Saldo Kas Akhir Rp131.466.348 Rp130.294.583 Rp152.523.121 Rp136.111.502 Rp158.599.601 Rp181.087.699 Rp183.238.077 Rp192.955.266 Rp202.672.456 Rp212.389.646 Rp218.195.770 Rp212.981.380

CV MAJU PELESAT

PROYEKSI ARUS KAS DETAIL
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Proyeksi Arus Kas Tahun 2024 

 

KETERANGAN JAN FEB MAR APR MEI JUN JUL AGT SEP OKT NOV DES TOTAL

Setoran Modal Awal

Saldo Kas Awal Rp212.981.380 Rp208.653.444 Rp193.347.786 Rp192.401.562 Rp211.278.667 Rp234.225.124 Rp257.171.581 Rp254.781.057 Rp260.293.756 Rp265.806.455 Rp267.249.801 Rp293.794.648

PENERIMAAN

Pendapatan Penjualan

Authentic Mandalika Rp139.000.000 Rp139.000.000 Rp139.000.000 Rp139.000.000 Rp69.500.000

New Atlantica Rp67.500.000 Rp67.500.000 Rp67.500.000 Rp67.500.000 Rp67.500.000 Rp135.000.000 Rp135.000.000

Temu Sapa MotoGP Rp31.729.325 Rp15.864.663 Rp31.729.325 Rp31.729.325 Rp15.864.663 Rp31.729.325 Rp31.729.325 Rp15.864.663 Rp15.864.663

Total Pendapatan Penjualan Rp67.500.000 Rp67.500.000 Rp170.729.325 Rp154.864.663 Rp170.729.325 Rp170.729.325 Rp85.364.663 Rp99.229.325 Rp99.229.325 Rp83.364.663 Rp150.864.663 Rp135.000.000 Rp1.455.105.275

TOTAL PENERIMAAN Rp280.481.380 Rp276.153.444 Rp364.077.111 Rp347.266.225 Rp382.007.992 Rp404.954.449 Rp342.536.243 Rp354.010.382 Rp359.523.081 Rp349.171.117 Rp418.114.464 Rp428.794.648

PENGELUARAN

Beban Pokok Penjualan

Authentic Mandalika Rp96.464.742 Rp96.464.742 Rp96.464.742 Rp96.464.742 Rp48.232.371

New Atlantica Rp42.398.500 Rp42.398.500 Rp42.398.500 Rp42.398.500 Rp42.398.500 Rp84.797.001 Rp84.797.001

Temu Sapa MotoGP Rp23.590.620 Rp11.795.310 Rp23.590.620 Rp23.590.620 Rp11.795.310 Rp23.590.620 Rp23.590.620 Rp11.795.310 Rp11.795.310

Total Beban Pokok Penjualan Rp42.398.500 Rp42.398.500 Rp120.055.363 Rp108.260.052 Rp120.055.363 Rp120.055.363 Rp60.027.681 Rp65.989.121 Rp65.989.121 Rp54.193.811 Rp96.592.311 Rp84.797.001 Rp980.812.185

Aktivitas Investasi

Pembelian Aset Peralatan Rp9.505.488

Total Aktivitas Investasi Rp0 Rp9.505.488 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp0 Rp9.505.488

Beban Operasional

Beban Pendirian CV

Beban Setoran Awal Bank

Beban Gaji Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp25.849.424 Rp310.193.088

Beban THR Rp23.624.037 Rp23.624.037

Beban Sewa Kantor Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp1.385.865 Rp16.630.380

Beban Utilitas Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp415.760 Rp4.989.114

Beban Perlengkapan Rp1.062.301 Rp1.062.301

Beban Promosi Rp639.630 Rp3.174.164 Rp1.279.260 Rp5.093.054

Beban Pembuatan Website Rp268.645 Rp268.645

Beban Administrasi Bank Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp20.255 Rp243.059

Total Beban Operasional Rp29.373.234 Rp30.845.467 Rp51.563.985 Rp27.671.303 Rp27.671.303 Rp27.671.303 Rp27.671.303 Rp27.671.303 Rp27.671.303 Rp27.671.303 Rp27.671.303 Rp28.950.563

Beban Pajak

Pajak Badan 0,5%*Total Penjualan Rp7.275.526

PPh 21 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202

Total Beban Pajak Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp56.202 Rp7.331.728

TOTAL PENGELUARAN Rp71.827.936 Rp82.805.657 Rp171.675.549 Rp135.987.558 Rp147.782.868 Rp147.782.868 Rp87.755.187 Rp93.716.626 Rp93.716.626 Rp81.921.316 Rp124.319.816 Rp121.079.292 Rp1.360.371.299

Saldo Kas Akhir Rp208.653.444 Rp193.347.786 Rp192.401.562 Rp211.278.667 Rp234.225.124 Rp257.171.581 Rp254.781.057 Rp260.293.756 Rp265.806.455 Rp267.249.801 Rp293.794.648 Rp307.715.356

CV MAJU PELESAT

PROYEKSI ARUS KAS DETAIL
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Lampiran 46 

Net Present Value 



 
 

 
 

 

Untuk Suku Bunga Terendah (8%): 

CV MAJU PELESAT 

NET PRESENT VALUE 

Fv = 

1/(1+i)n 

i = Suku Bunga (8% = 0,8)    

n = Tahun, n (Pangkat)    

Tahun 0 1    

Tahun 1 0,925925926    

Tahun 2 0,85733882    

Tahun 3 0,793832241    

     

TAHU

N 
DISKONTO X 

ARUS KAS 

BERSIH 

PRESENT 

VALUE 

INITIAL INVESTMENT 

0 (2021) 1 X -Rp11.009.492 -Rp11.009.492 

1 (2022) 0,925925926 X Rp57.414.509 Rp53.161.582 

2 (2023) 0,85733882 X Rp81.826.363 Rp70.152.918 

3 (2024) 0,793832241 X Rp104.239.464 Rp82.748.647 

PV DARI ARUS KAS BERSIH Rp195.053.655 

MODAL Rp100.000.000 

NET PRESENT VALUE = PV PROCEEDS - PV OUTLAYS Rp95.053.655 

NPV > 0, PERUSAHAAN LAYAK DIJALANKAN 

 

 

  



 
 

 
 

Untuk Suku Bunga Tertinggi (46,5%): 

Fv = 

1/(1+i)n 

i = Suku Bunga 

(46,5% = 0,465) 
   

n = Tahun, n (Pangkat)    

Tahun 0 1    

Tahun 1 0,682593857    

Tahun 2 0,465934373    

Tahun 3 0,318043941    

     

TAHUN DISKONTO X 
ARUS KAS 

BERSIH 

PRESENT 

VALUE 

INITIAL INVESTMENT 

0 (2021) 1 X -Rp11.009.492 -Rp11.009.492 

1 (2022) 0,682593857 X Rp57.414.509 Rp39.190.791 

2 (2023) 0,465934373 X Rp81.826.363 Rp38.125.715 

3 (2024) 0,318043941 X Rp104.239.464 Rp33.152.730 

PV DARI ARUS KAS BERSIH Rp99.459.744 

MODAL Rp100.000.000 

NET PRESENT VALUE = PV PROCEEDS - PV OUTLAYS -Rp540.256 

NPV > 0, PERUSAHAAN LAYAK DIJALANKAN 

 


