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BAB I 

RINGKASAN EKSEKUTIF 

CV Malia Creativa merupakan perusahaan yang bergerak pada produk jasa 

penyelenggaraan program edukasi dan hiburan di JABODETABEK dengan 7 

(tujuh) spesifikasi program bernama Cooking Class, Art Class, Sensory Class, Field 

Trip Budayaku, Field Trip I am a Dentist, Field Trip MRT Ride, dan Field Trip 

Animalearn. Target konsumen dari produk yang ditawarkan oleh perusahaan adalah 

Orang tua di usia produktif yang memiliki anak di usia 2-10 tahun. Tentunya dengan 

behavioural orang tua yang selalu mengikuti kegiatan penunjang pada anak. Pada 

survey yang kami lakukan kepada orang tua yang memiliki anak dengan usia 2-10 

tahun dimana sebanyak 97,1% responden mengatakan bahwa diperlukan aktivitas 

penunjang di luar kegiatan formal. Hal ini menjadi peluang yang bisa dipenuhi oleh 

perusahaan sebagai penyedia jasa penyelenggaraan acara edukasi dan hiburan untuk 

anak. 

CV Malia Creativa akan didirikan pada tahun 2023 dan mulai beroperasional 

secara resmi dengan melakukan aktivitas penjualan produk pada awal tahun 2024 

dengan dukungan sumber daya manusia yang kompeten dalam bidang MICE 

dengan modal investasi awal sebesar Rp 150.000.000 (seratus lima puluh juta 

rupiah) yang berasal dari modal 3 (tiga) orang pemilik perusahaan yaitu, Aulia Putri 

Anzani sebagai Direktur Utama, Andina Sunarhalika sebagai Direktur Keuangan 

dan Mia Dea Agustiwati sebagai Direktur Pemasaran. 

Dari penjabaran sebelumnya mengenai pemilihan produk, peluang pasar, 

tenaga kerja, dan investasi, perusahaan juga perlu merancang suatu strategi 

1 



2 

 

 

keuangan yang meliputi proyeksi penjualan, proyeksi arus kas,neraca keuangan, 

laporan perubahan modal, laporan laba rugi untuk menentukan prediksi payback 

period dan juga analisa kelayakan perusahaan dengan pendekatan net present value, 

internal rate of return, return on investment dan profitability index. CV Malia 

Creativa memproyeksikan laba bersih yang akan didapat oleh perusahaan pada 

tahun 2026 sebesar RpRp 1.523.381,352. Berdasarkan perhitungan analisis 

payback period perusahaan dapat mengembalikan kebutuhan investasi diperkirakan 

selama 2 Tahun 6 Bulan 28 Hari. Dengan profitability index sebesar 10,66715512 

dari perhitungan dengan membandingkan nilai arus kas masa mendatang dengan 

nilai pengeluaran investasi masa sekarang, sehingga dapat disimpulkan bahwa 

investasi yang dilakukan pada CV Malia Creativa layak dilaksanakan dan 

perusahaan layak untuk dijalankan. 



 

 

 

BAB VII 

 

ANALISIS DAMPAK DAN RISIKO USAHA 

 

 
CV Malia Creativa sebagai perusahaan yang bergerak di bidang jasa 

penyelenggaraan kegiatan edukasi dan hiburan bagi anak usia dini, tentunya tidak 

dapat memungkiri akan terjadinya ancaman yang akan dihasilkan dari dampak dan 

risiko kegiatan usaha. Dalam menghadapi kejadian tersebut, perusahaan akan 

menganalisis aspek dampak dan risiko usaha dari mulai aspek hukum yang 

melandasi perusahaan, dampak terhadap lingkungan dari kegiatan yang dilakukan 

perusahaan, analisis risiko usaha, serta upaya yang dilakukan perusahaan dalam 

mengantisipasi risiko usaha. 

 
7.1 Aspek Hukum 

 
Menurut Hugo de Groot (Grotius), hukum merupakan peraturan tentang 

perbuatan moral yang menjamin nilai-nilai keadilan. Demikian pula dalam 

mendirikan suatu perusahaan, aspek hukum merupakan salah satu aspek 

penting yang harus diperhatikan karena merupakan dasar pendirian suatu 

perusahaan. Aspek hukum yang teguh dan jelas akan menjadi dasar 

pengawasan perusahaan terhadap kelangsungan dan kegiatan operasional 

perusahaan Aspek hukum dapat terbagi menjadi 4 (empat) bagian yaitu aspek 

hukum pendirian perusahaan, ketenagakerjaan, perjanjian kerjasama dan 

penyelesaian sengketa. CV Malia Creativa tentunya mengimplementasikan 

aspek hukum tersebut agar perusahaan berdiri dengan landasan yang resmi 

berdasarkan hukum - hukum yang berlaku di Indonesia. 
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7.1.1 Aspek Hukum Pendirian Perusahaan 

 
Aspek hukum yang pertama menyangkut pendirian suatu 

perusahaan. Selama proses pendirian perusahaan, kami memutuskan 

untuk membentuk perusahaan sebagai Commanditaire vennootschap 

(CV). Alasan perusahaan ini memilih CV ialah karena memiliki sifat dan 

ciri khas yang tidak dimiliki oleh bentuk badan usaha lain, antara lain: 

1) Proses serta persyaratan pembuatan CV jauh lebih mudah dan lebih 

singkat dibandingkan dengan PT 

2) Tidak ada ketentuan batas minimum penanaman modal yang 

ditetapkan pemerintah 

3) Dalam pendirian CV hanya memerlukan minimal dua orang 

 

4) Pelaksanaan operasional sepenuhnya hanya berhak atas sekutu aktif 

dalam pemutusan kebijakan, berbeda dengan PT dimana pemodal 

berhak memutuskan kebijakan yang diambil 

Aspek hukum pendirian perusahaan terkait dengan pendirian CV 

Malia Creativa, dapat diuraikan dengan peraturan sebagai berikut: 

A. Pasal 16 sampai 35 Kitab Undang-Undang Hukum Dagang 

(KUHD). 

B. Pasal 19 sampai 21 Kitab Undang-Undang Hukum Dagang 

(KUHD). 

C. Peraturan Menteri Hukum dan Hak Asasi Manusia Nomor 17 Tahun 

2018 yang membahas pendaftaran persekutuan komanditer, 

persekutuan firma, dan persekutuan perdata. 
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D. Kitab Undang-Undang Hukum Perdata (KUHPer) pasal 1647 dan 

1649 mengenai pembubaran CV 

E. KUHP pasal 1651 mengenai pewarisan sekutu. 

 

7.1.2 Aspek Hukum Ketenagakerjaan 

 
Aspek hukum berikutnya terkait tentang ketenagakerjaan. Aspek 

ketenagakerjaan ini mencakup keseluruhan hal yang terkait dengan tenaga 

kerja sebelum, selama, dan setelah masa kerja. Aspek hukum yang 

mengatur ketenagakerjaan akan tertuang pada berikut ini : 

a. Undang-undang Nomor 6 Tahun 2023 tentang Penetapan Peraturan 

Pemerintah Pengganti Undang-undang Nomor 2 Tahun 2022 

tentang Cipta Kerja. 

b. Pasal 77 UU Ketenagakerjaan mengenai waktu para pekerja. 

 

c. Pasal 88 ayat (1) UU Ketenagakerjaan mengenai dasar pengupahan. 

 

d. Pasal   151   UU   Ketenagakerjaan   mengenai dasar pemutusan 

hubungan kerja. 

e. Pasal 48 a dan 48 b tentang Keselamatan dan Kesehatan kerja serta 

pengendalian lingkungan 

 

7.1.3 Aspek Hukum Perjanjian Kerjasama 

 
Dalam menjalin kerjasama dengan pihak luar tentunya dibutuhkan 

aspek hukum yang melandasi perjanjian kerja sama tersebut yang 

bertujuan untuk memberikan kepercayaan bagi kedua belah pihak yang 
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menyepakati perjanjian tersebut. Aspek hukum yang melandasi perjanjian 

kerjasama pada CV Malia Creativa diatur dalam pasal berikut ini: 

1) Pasal 1313 KUH Perdata tentang Perjanjian 

 

2) Pasal 1320 KUH Perdata tentang Syarat Sah Perjanjian 

 

3) Pasal 1234 KUH Perdata tentang Prestasi 

 

4) Pasal 1335 KUH Perdata tentang Pembatalan Perjanjian 

 

7.1.4 Aspek Hukum Penyelesaian Sengketa 

 
Dalam peningkatan kerjasama bisnis, tentunya memungkinkan pula 

adanya peninggian sengketa. Tentunya, hal tersebut harus dijadikan 

perhatian dan disiasati dengan aspek hukum yang mengatur tentang 

penyelesaian sengketa. Dalam prosesnya, penyelesaian sengketa dapat 

diselesaikan melalui 2 (dua) proses yakni, litigasi dan non-litigasi. Litigasi 

adalah proses penyelesaian sengketa dengan pengadilan, sedangkan non- 

litigasi adalah penyelesaian sengketa dengan arbitrase dan melalui cara 

alternatif penyelesaian sengketa atau ADR (Alternative Dispute 

Resolution). Berdasarkan pasal 1 angka 10, alternatif penyelesaian 

sengketa merupakan lembaga yang melakukan penyelesaian sengketa atau 

perbedaan pendapat harus melalui prosedur yang telah disepakati para 

pihak terkait, seperti konsultasi, negosiasi, mediasi, konsiliasi, atau 

penilaian ahli. 
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7.2 Dampak Terhadap Lingkungan 

 
CV Malia Creativa merupakan perusahaan yang bergerak di bidang jasa 

penyelenggaraan program edutainment. Perusahaan ini bukan termasuk 

dalam perusahaan yang memproduksi dan menjual barang hasil jadi, 

setengah jadi, maupun manufaktur. Oleh karena itu, kemungkinan limbah 

dari proses bisnis yang dihasilkan tentunya memiliki skala yang rendah 

dalam mencemari lingkungan. Dampak terhadap lingkungan yang dihasilkan 

dalam proses bisnis perusahaan ini akan dikelompokkan menjadi 2 (dua) 

bagian yang berpengaruh dengan produk perusahaan yaitu sampah dan 

budaya. 

Peningkatan volume sampah pada penyelenggaraan event merupakan 

permasalahan yang hangat diperbincangkan. Dilansir dalam artikel RRI yang 

berisi pembahasan pada diskusi dalam rangkaian Festival Peduli Sampah 

Nasional yang digelar di auditorium Manggala Wanabakti, KLHK Jakarta, 

Kamis (15/6/2023). Berdasarkan diskusi tersebut Kepala Subdirektorat Tata 

Laksana Produsen, Direktorat Pengurangan Sampah, KLHK Ujang Solihin 

Sidik menegaskan bahwa pengelolaan sampah di event baik indoor maupun 

outdoor harus memiliki unit khusus dalam penanganannya baik pra acara, 

saat berlangsungnya acara, maupun sesudah acara. Berdasarkan penegasan 

tersebut, tentunya perusahaan ini mengantisipasi dengan penyediaan tempat 

sampah dengan jumlah yang memadai serta melakukan penghimbauan bagi 

setiap peserta dan pendamping yang mengikuti acara untuk tetap menjaga 

kebersihan serta bijak dalam membuang sampah milik pribadi. Selain itu, 
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perusahaan ini selalu memfokuskan untuk menggunakan bahan serta 

peralatan yang bisa digunakan kembali pada event selanjutnya. 

Pada dampak terhadap lingkungan yang berkaitan dengan budaya, 

disini dimaksudkan pada program field trip dimana salah satu destinasinya 

yaitu Kampung Sindang Barang dimana pada rangkaian kegiatan tersebut 

peserta akan berinteraksi langsung dengan masyarakat setempat. Diferensiasi 

budaya dan adat dari masyarakat setempat dan peserta tentu berpengaruh 

pada perbedaan persepsi sosial mereka. Namun, ketika masyarakat setempat 

telah bersedia untuk memfasilitasi dalam pelayanan wisata tentunya mereka 

telah menyiapkan diri untuk menyambut peserta wisatawan. Sedangkan 

dalam sisi peserta, tentunya akan diarahkan untuk tetap menjaga sikap serta 

mempelajari perbedaan budaya yang ada dan dijadikan bahan edukasi 

pengenalan budaya tradisional. 

 

7.3 Analisis Risiko Usaha 

 
Dalam rancangan perencanaan yang telah dilakukan oleh CV Malia 

Creativa tentunya akan timbul berbagai kemungkinan risiko yang menjadi 

hambatan dalam proses keberlangsungan bisnis di perusahaan. CV Malia 

Creativa sebagai perusahaan jasa penyelenggara program edutainment 

tentunya terdapat kemungkinan risiko usaha yang akan terjadi. Perusahaan 

mengidentifikasi serta menganalisis berbagai kemungkinan risiko usaha 

dengan harapan risiko - risiko tersebut dapat dicegah dan diminimalisir. Pada 

proses bisnis dalam suatu perusahaan, risiko usaha dapat dikelompokkan 

menjadi 6 (enam) aspek pokok yang berkaitan langsung terhadap kegiatan 
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usaha, yaitu risiko operasional, risiko keuangan, risiko pasar, risiko hukum, 

risiko reputasi,dan risiko strategi. 

7.3.1 Risiko Operasional 

 
Menurut Bambang Rianto Rustam (2017), risiko operasional adalah 

risiko yang terdampak dari ketidakcukupan ketidakcukupan dan /atau 

tidak berfungsinya proses internal, kesalahan manusia, kegagalan sistem, 

dan/atau adanya kejadian eksternal yang mempengaruhi operasional 

perusahaan. Berdasarkan analisis risiko operasional oleh perusahaan, 

terdapat 8 poin risiko yang dimungkinkan bisa terjadi pada CV Malia 

Creativa terbagi dari faktor internal dan eksternal perusahaan. Berikut 

merupakan hasil analisis risiko operasional pada perusahaan yang akan 

dijabarkan pada tabel di bawah ini: 

Tabel 7.1 Analisis Faktor Pada Risiko Operasional 

 

No. Faktor Internal No. Faktor Eksternal 

 

 

 

1. 

 

Tidak tercukupinya 

kebutuhan SDM dalam 

pelaksanaan kegiatan 

bisnis perusahaan 

 

 

 

1. 

Adanya perbedaan pendapat 

maupun penipuan yang 

mengakibatkan konflik 

dengan partner maupun 

rekanan vendor 

 

2. 
Terjadinya perbedaan 

 

pendapat yang 

 

2. 
Terjadinya perubahan cuaca 

 

dan bencana alam 
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 menimbulkan konflik di 

 

internal perusahaan 

  

 
 

3. 

Hilangnya database 

perusahaan akibat laptop 

yang terserang virus 

 
 

3. 

Pekerja freelance yang tidak 

dapat mengikuti aturan SOP 

kerja. 

 

 

4. 

 
 

Kerusakan pada aset 

fisik Perusahaan 

 

 

4. 

Terjadinya mispersepsi atas 

syarat dan ketentuan yang 

telah ditetapkan oleh 

partner bisnis 

Sumber: Data diolah oleh CV Malia Creativa, 2023 

 

7.3.2 Risiko Keuangan 

 
Menurut Mardiyanto (2009), risiko keuangan merupakan risiko yang 

diakibatkan dari penggunaan sumber dana di jangka panjang yang 

menimbulkan biaya tetap (utang dan saham preferen). Berdasarkan definisi 

tersebut, risiko keuangan merupakan risiko yang diukur berdasarkan aspek 

keuangan di perusahaan. Hasil analisis risiko keuangan yang dilakukan 

oleh perusahaan, terdapat sekitar 4 (empat) poin risiko yang mungkin akan 

terjadi pada CV Malia Creativa yang terbagi dari faktor internal dan 

eksternal perusahaan. Analisis risiko keuangan memiliki peranan krusial 

dalam mendapatkan informasi terkait posisi keuangan dan pencapaian hasil 

melalui seleksi strategi perusahaan yang akan dilaksanakan. Dalam 

konteks ini, disajikan hasil dari analisis risiko keuangan untuk perusahaan 

yang akan diuraikan secara rinci dalam tabel berikut: 
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Tabel 7.2 Analisis Faktor Pada Risiko Keuangan 

 

No. Faktor Internal No. Faktor Eksternal 

 

1. 

Kesalahan dalam perhitungan 

 

proyeksi biaya produksi 

 

3. 

Risiko dalam likuiditas 

 

 

 

2. 

 

 

Target pemasukkan tidak 

tercapai sesuai dengan target 

 

 

 

4. 

Terjadinya perubahan 

kebijakan yang 

mengakibatkan kenaikan 

pada suku bunga dan 

inflasi 

Sumber:Data diolah oleh CV Malia Creativa, 2023 

 

7.3.3 Risiko Pasar 

 
Menurut Fahmi (2014), "Risiko pasar adalah situasi yang dihadapi 

oleh suatu perusahaan akibat perubahan dalam kondisi dan situasi pasar 

eksternal dan kendali perusahaan itu sendiri. Risiko pasar juga dikenal 

sebagai risiko yang cenderung bersifat menyeluruh dan dialami oleh 

seluruh entitas perusahaan. Berbeda dengan analisis risiko lainnya yang 

mungkin berasal dari faktor internal, risiko pasar timbul akibat pengaruh 

eksternal. Berikut adalah 2 (dua) poin potensi risiko pasar yang mungkin 

dihadapi oleh CV Malia Creativa dan akan diuraikan lebih lanjut di bawah 

ini: 
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a. Risiko Persaingan Pasar 

 

Risiko persaingan pasar timbul dikarenakan adanya kompetitor 

lama dan pendatang baru yang memiliki kesamaan dalam bidang usaha 

serta pasar yang dituju. Selain itu, kemungkinan subtitusi dari lembaga 

maupun penyedia jasa lain yang dapat memberikan program yang sama 

dengan program yang diberikan oleh perusahaan . 

b. Perubahan Minat Pasar 

 

Minat pasar yang berubah akan mempengaruhi pada produk atau 

program yang akan dikemas oleh perusahaan. Selain itu, apabila 

perubahan tersebut condong ke dalam penurunan otomatis akan 

mempengaruhi frekuensi penjualan pada produk perusahaan. 

 

7.3.4 Risiko Hukum 

 
Menurut penelitian terbaru (Yanuardin & Siregar Saparuddin, 2020), 

Risiko hukum (legal risk) adalah risiko yang timbul akibat kelemahan- 

kelemahan aspek yuridis seperti adanya tuntutan hukum, ketiadaan 

peraturan perundang undangan risiko yang disebabkan oleh adanya 

kelemahan-kelemahan aspek yuridis seperti adanya tuntutan hukum, 

ketiadaan peraturan perundang undang yang memperkuat atau kelemahan 

perikatan seperti tidak adanya pemenuhan terhadap persyaratan 

keabsahan kontrak atau keterbatasan dalam pengikatan agunan. Hasil 

analisis perusahaan terhadap risiko hukum, terdapat 2 (dua) poin yang 

mungkin akan terjadi dan terbagi atas faktor internal dan eksternal. Untuk 

menjabarkan poin tersebut, akan dijabarkan melalui tabel di bawah ini: 
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Tabel 7.3 Analisis Faktor Pada Risiko Hukum 

 

No. Faktor Internal No. Faktor Eksternal 

1. Kendala dalam 

perpajakkan 

2. Tuntutan perusahaan oleh pekerja 

melalui PHI (Perselisihan Hubungan 

Industrial) 

Sumber: Data diolah oleh CV Malia Creativa, 2023 

 

7.3.5 Risiko Reputasi 

 
Risiko reputasi (reputational risk) merupakan citra organisasi dalam 

menangani risiko (Bonime-Blanc & Ponzi,Understanding Reputation 

Risk: Part I 2016). Risiko reputasi berkaitan dengan pengelolaan terhadap 

ancaman atau bahaya terhadap stabilitas kesehatan organisasi. Pada saat 

risiko ini menghantam, perusahaan akan kesulitan untuk pulih, karena 

alasan inilah risiko reputasi dianggap sebagai puncak risiko. Risiko 

reputasi yang paling sering terjadi adalah menurunnya kepercayaan dari 

para pemangku bisnis yaitu client, mitra, dan vendor terhadap perusahaan. 

Berdasarkan analisis risiko reputasi yang telah dilakukan oleh perusahaan, 

teridentifikasi sekitar empat poin risiko yang berpotensi muncul pada CV 

Malia Creativa. Risiko-risiko ini dibagi antara faktor internal dan 

eksternal perusahaan, dan akan diuraikan dalam tabel berikut: 
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Tabel 7.4 Analisis Faktor Pada Risiko Reputasi 

 

No. Faktor Internal No. Faktor Eksternal 

1. Kelalaian yang dilakukan oleh 3. Mitra bisnis yang 

 
staf atau karyawan yang 

 
memiliki permasalahan 

 
terekspos di platform media 

 
diluar dari kerja sama 

 
sosial. 

 
namun berdampak 

   
kepada perusahaan. 

2. Produk yang dijual 

mengalami kekurangan atau 

tidak sesuai dengan yang 

disepakati 

4. Testimoni yang buruk 

dari konsumen yang 

terekspos di media sosial 

Sumber: Data diolah oleh CV Malia Creativa, 2023 

 

7.3.6 Risiko Strategik 

 
Menurut Schlagel & Trent (2015), Risiko strategik merupakan faktor 

risiko yang memiliki dampak signifikan terhadap kapasitas organisasi 

dalam menjalankan strategi bisnis, mencapai tujuan perusahaan, serta 

menjaga integritas aset dan nilai merek. Hasil dari analisis risiko strategik 

yang dilakukan oleh perusahaan, terdapat 4 (empat) poin risiko yang 

memungkinkan akan terjadi pada CV Malia Creativa yang dikelompokkan 

atas faktor internal dan eksternal perusahaan dan akan dijabarkan pada 

tabel berikut ini: 
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Tabel 7.5 Analisis Faktor Pada Risiko Strategik 

 

No. Faktor Internal No. Faktor Eksternal 

1. Sasaran pemasaran yang tidak 

sesuai dengan yang telah 

dirancang 

3. Strategi bisnis yang ditiru 

oleh kompetitor 

2. Strategi yang dilakukan 

kurang dapat membuat 

perusahaan bersaing di pasar 

4. Pembatalan kerjasama 

dengan mitra 

Sumber: Data diolah oleh CV Malia Creativa, 2023 

 

 
7.4 Antisipasi Risiko Usaha 

 
Setelah mengevaluasi dan menguraikan berbagai risiko yang 

mempengaruhi operasional CV Malia Creativa, baik dari sisi internal maupun 

eksternal, langkah berikutnya adalah menguraikan tindakan pencegahan 

risiko atau langkah-langkah yang dapat diambil untuk mengantisipasi atau 

meminimalisir dampak dari risiko-risiko tersebut. Strategi pencegahan 

terhadap risiko-risiko ini akan dijelaskan dalam bentuk tabel berikut: 

Tabel 7.6 Antisipasi Pada Risiko Usaha CV Malia Creativa 

 
No. Jenis Risiko Faktor 

 

Risiko 

Analisis Risiko Antisipasi Risiko 

1 Risiko 

Operasional 

Internal Tidak 

tercukupinya 

kebutuhan 

Melakukan rekrutmen 

pekerja sesuai dengan 
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   SDM dalam 

pelaksanaan 

kegiatan bisnis 

perusahaan 

kualifikasi yang 

dibutuhkan 

   Terjadinya 

perbedaan 

pendapat yang 

menimbulkan 

konflik di 

internal 

perusahaan 

Melakukan evaluasi 

bulanan untuk menilai 

kinerja dan proses bisnis 

perusahaan dan tentunya 

selalu menerapkan 

budaya respectful bagi 

para karyawan yang 

bekerja di perusahaan 

   Hilangnya 

database 

perushaan 

akibat laptop 

yng terserang 

virus 

Melakukan backup data 

secara berkala 

menggunakan perangkat 

pendukung seperti 

harddisk, flasdisk, serta 

alat maupun aplikasi lain 

yang berfungsi untuk 

mencadangkan data 

   Kerusakan pada 

aset fisik 

perusahaan 

Mengecekkan secara 

berkala dan memprediksi 

umur ekonomis dari aset 

fisik tersebut 
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  Eksternal Adanya 

perbedaan 

pendapat 

maupun 

penipuan yang 

mengakibatkan 

konflik dengan 

partner maupun 

rekanan vendor 

1. Melakukan agenda 

meeting maupun 

brainstorming setiap 

pra pelaksanaan acara 

2. Membuat perjanjian 

kerja sama seperti 

MoU 

3. Melakukan kerja 

sama dengan partner 

yang memiliki 

integritas,terpercaya, 

serta berkualitas baik 

   Terjadinya 

perubahan 

cuaca dan 

bencana alam 

Memprediksikan musim 

pada periode pelaksanaan 

program/acara dan 

memberi arahan kepada 

peserta dengan 

pemahaman tentang 

upaya penyelamatan diri 

   Pekerja 

freelance yang 

tidak dapat 

mengikuti 

aturan SOP 

kerja. 

Melakukan perekrutan 

secara detail serta 

memberikan gambaran 

jobdesk dari pekerjaan 

yang akan dilakukan 



 

200 

 

 
 

   Terjadinya 

Mispersepsi 

atas syarat dan 

ketentuan yang 

telah ditetapkan 

oleh partner 

bisnis 

Me-review serta 

mengkonfirmasi ulang 

apa saja yang dijadikan 

syarat dan ketentuan 

dalam perjanjian serta 

mempelajari MoU 

dengan detail 

2. Risiko 

Keuangan 

Internal Kesalahan 

dalam 

perhitungan 

proyeksi biaya 

produksi 

Menganalisis biaya per 

item pada produksi untuk 

menghindari kesalahan 

prediksi biaya 

Melakukan pengecekan 

berulang untuk 

menghindari kesalah 

pada perhitungan 

   Target 

pemasukkan 

tidak tercapai 

sesuai dengan 

target 

Mereduksi biaya 

operasional dan 

Melakukan penekanan 

pada penjualan produk 

yang paling diminati dan 

bisa menutupi 

kekurangan tersebut 

  Eksternal Risiko dalam 

likuiditas 

Menjaga keseimbangan 

pada jangka waktu aset 

dan kewajiban 
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    perusahaan 

Menetapkan serta 

menyesuaikan margin 

minimal di setiap 

tahunnya 

   Terjadinya 

perubahan 

kebijakan yang 

mengakibatkan 

kenaikan pada 

suku bunga dan 

inflasi 

Melakukan pemantauan 

terhadap tingkat inflasi 

untuk merencanakan 

perkiraan penjualan dan 

menyesuaikan harga 

secara tahunan sesuai 

dengan perubahan inflasi 

atau kenaikan biaya 

pokok yang akan 

digunakan 

3. Risiko Pasar Eksternal Adanya 

kompetitor 

lama dan 

pendatang baru 

yang memiliki 

kesamaan 

dalam bidang 

usaha serta 

Menganalisis dan 

membandi ngkan 

kelebihan serta 

kelemahan kompetitior 

tersebut melalui analisis 

SWOT 
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   pasar yang 

 

dituju. 

 

   Subtitusi   dari 

lembaga 

maupun 

penyedia   jasa 

lain yang dapat 

memberikan 

program  yang 

sama dengan 

program  yang 

diberikan  oleh 

perusahaan . 

Memberikan value lebih 

yang dijadikan sebagai 

uniqueness perusahaan 

   Perubahan pada 

minat pasar 

dari sasaran 

pasar yang 

dituju 

Melakukan analisa minat 

secara berkala serta 

mengevaluasi minat pasar 

terhadap kegiatan yang 

diselenggarakan di tiap 

bulannya 

4. Risiko 

Hukum 

Internal Kendala dalam 

perpajakkan 

Selalu membayar pajak 

tepat waktu serta mendata 

apa saja pajak yang perlu 

dibayarkan oleh 

perusahaan. 
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  Eksternal Tuntutan 

perusahaan 

oleh pekerja 

melalui PHI 

(Perselisihan 

Hubungan 

Industrial) 

Memperlakukan serta 

memberikan hak pekerja 

sesuai dengan peraturan 

yang berlaku di UU yang 

mengatur 

ketenagakerjaan 

5. Risiko 

Reputasi 

Internal Kelalaian yang 

dilakukan oleh 

staf atau 

karyawan yang 

terekspos di 

platform media 

sosial. 

Membuat SOP dalam 

setiap kegiatan bisnis 

yang dilakukan termasuk 

pada pelaksanaan 

program dan selalu 

menegur atas perilaku 

yang memperburuk citra 

perusahaan 

   Produk yang 

dijual 

mengalami 

kekurangan 

atau tidak 

sesuai dengan 

yang disepakati 

Karena produk kami 

berupa jasa event, maka 

perusahaan melakukan 

pengecekkan dengan 

membuat checklist 

kebutuhan event dan brief 

pada seluruh individu 

yang terlibat 

  Eksternal Mitra bisnis 

 

yang memiliki 

Memberikan statement 

 

resmi pada akun media 
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   permasalahan 

diluar dari kerja 

sama namun 

berdampak 

kepada 

perusahaan 

sosial perusahaan dengan 

pemuatan informasi yang 

tidak menyinggung mitra 

bisnis namun tetap 

menekankan bahwa 

perusahaan CV Malia 

Creativa tidak ada 

sangkut paut atas konflik 

pribadi pada mitra 

   Testimoni yang 

buruk dari 

konsumen yang 

terekspos di 

media sosial 

1. Memberikan 

pelayanan prima 

dengan 

mengedepankan 

budaya respectful dan 

kindnes pada 

konsumen 

2. Melakukan 

pendekatan secara 

personal serta 

memberikan 

compliment sebagai 

bentuk rasa hormat 

6. Risiko 

Strategik 

Internal Sasaran 

pemasaran 

yang tidak 

Menganalisis faktor apa 

yang mempengaruhi 

risiko tersebut dan 
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   sesuai dengan 

yang telah 

dirancang 

menerapkan strategi lain 

yang dinilai lebih efektif 

   Strategi yang 

dilakukan 

kurang dapat 

membuat 

perusahaan 

bersaing di 

pasar 

Meninjau faktor utama 

yang mempengaruhi 

risiko tersebut serta 

melakukan perancangan 

strategi baru untuk 

mengikuti persaingan 

pasar 

  Eksternal Strategi bisnis 

yang ditiru oleh 

competitor 

Memperkuat brand image 

dengan memperlihatkan 

testimoni dari para 

konsumen serta 

melakukan inovasi baru 

   Pembatalan 

kerjasama 

dengan mitra 

Melakukan pembuatan 

MoU yang detail dan 

mencantumkan 

penegasan pada syarat 

pemutusan kerja sama 

secara sepihak 

Sumber: Data diolah oleh CV Malia Creativa, 2023 
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Berdasarkan tabel di atas, dapat diketahui bahwa CV Malia Creativa 

telah memiliki antisipasi risiko dalam kemungkinan berbagai risiko yang 

mungkin akan terjadi. Antisipasi risiko tersebut dijadikan tindakan preventif 

dalam meminimalisir dampak yang akan terjadi. 



 

208 

 

 

DAFTAR PUSTAKA 

 

 
Anjar. (2023, April 26). Mengenal Risiko Reputasi. PRINDONESIA.CO. 

https://www.prindonesia.co/detail/3164/Mengenal-Risiko-Reputasi 

BAB II TINJAUAN PUSTAKA 2.1 Manajemen Keuangan 2.1.1 Pengertian 

Manajemen Keuangan. (n.d.). Retrieved August 12, 2023, from 

http://repository.unpas.ac.id/49082/5/BAB II.pdf 

Buchari, A. (2007). Manajemen Pemasaran dan Pemasaran Jasa. Alfabela. 

Dhita. (2023). Simak Sebelum Mendirikan, ini Dasar Hukum CV (Persekutuan 

Komoditer). Solusiperizinan.Com. https://solusiperizinan.com/simak- 

sebelum-mendirikan-ini-dasar-hukum-cv-persekutuan-komanditer 

Fahmi, I. (2014). Manajemen Risiko (Cetakan Keempat). Alfabeta. 

Ghalib, S., Magister Ilmu Administrasi Bisnis, M., Unlam Banjarmasin, F., 

Magister Ilmu Administrasi Bisnis, D., & Unlam Banjarmasin Jl Brigjen 

Hasan Basry Banjarmasin, F. H. (2015). Pengaruh Produk, Promosi, Orang, 

dan Proses terhadap Keputusan Orang Tua dalam memilih SMA Global 

Islamic Boarding School. Jurnal Bisnis Dan Pembangunan, 4(1), 33–40. 

Hukum Menurut Para Ahli. (n.d.). Retrieved August 18, 2023, from 

http://eprints.umpo.ac.id/8686/4/BAB 2.pdf 

Jumingan & Wardiyah. (2019). Biaya Operasonal. Elibrary UNIKOM, 14–21. 

https://elibrary.unikom.ac.id/id/eprint/2266/8/UNIKOM_ERGAT AZIZ 

ARIPIN_10.BAB II.pdf 

Mardiyanto, H. (2009). Intisari Manajemen Keuangan: Teori, Soal, dan Jawaban. 

Jakarta. Grasindo. 

Nathania, R. (2023, February 3). AIDA: Apa Itu, Contoh Penerapan, Kelebihan dan 

Kekurangannya. Glints. https://glints.com/id/lowongan/aida-adalah/ 

Politeknik Wilmar Bisnis Indonesia. (n.d.). Retrieved November 8, 2023, from 

https://repositori.wbi.ac.id/bitstream/handle/123456789/69/5 Chapter 

II.pdf?sequence=5&isAllowed#:~:text=Menurut (Kotler and Armstrong%2C 

2016)%2C ada empat indikator,yaitu%3A 1. Keterjangkauan harga.&text=2. 

http://www.prindonesia.co/detail/3164/Mengenal-Risiko-Reputasi
http://www.prindonesia.co/detail/3164/Mengenal-Risiko-Reputasi
http://repository.unpas.ac.id/49082/5/BAB
http://eprints.umpo.ac.id/8686/4/BAB


 

209 

 

 

Kesesuaian harga dengan kualitas,4. Kesesuaian harga dengan manfaat 

Rahmawati, N. R., Septiana, N. Z., & Masitoh, F. (2019). POLA PENGASUHAN 

ORANGTUA MILENIAL Novi. Proceeding of International Conference on 

Islamic Education: Challenges in Technology and Literacy Faculty of 

Education and Teacher Training, Universitas Islam Negeri Maulana Malik 

Ibrahim Malang POLA PENGASUHAN ORANGTUA MILENIAL, 6–7. 

Schlegel, G. L., & Trent, R. J. (2015). Supply Chain Risk Management An Emerging 

Discipline Series on Resource Management. CRC Press. 

Tim Hukumonline. (2023, August 8). 15 Pengertian Hukum Menurut Para Ahli 

Hukum. Hukumonline.Com. 

https://www.hukumonline.com/berita/a/pengertian-hukum-menurut-para- 

ahli-hukum-lt62e73b860a678/ 

Tommy. (2023). Skema PPh Final PP 23 Tahun 2018 Akan Berakhir, Bagaimana 

Selanjutnya? Pajakku. 

https://www.pajakku.com/read/612eedbadcd4b57133ed20ab/Skema-PPh- 

Final-PP-23-Tahun-2018-Akan-Berakhir-Bagaimana-Selanjutnya 

Wulandari, T. (2019). TEORI PROGRESIVISME JOHN DEWEY DAN 

PENDIDIKAN PARTISIPATIF DALAM PENDIDIKAN ISLAM Tria. At- 

Tarbawi: Jurnal Kajian Kependidikan Islam, 4(2), 71–86. 

https://doi.org/10.22515/attarbawi.v4i2.1927 

http://www.hukumonline.com/berita/a/pengertian-hukum-menurut-para-
http://www.hukumonline.com/berita/a/pengertian-hukum-menurut-para-
http://www.pajakku.com/read/612eedbadcd4b57133ed20ab/Skema-PPh-
http://www.pajakku.com/read/612eedbadcd4b57133ed20ab/Skema-PPh-


 

209 

 

 

LAMPIRAN 

 

 
LAMPIRAN 1 AKTA PENDIRIAN CV 

 

PERSEROAN KOMANDITER 

CV. MALIA CREATIVA 

NOMOR :17 

- Pada hari ini, Rabu 10-08-2023 (sepuluh September dua ribu 

dua puluh tiga) —   

- Pukul 12.07 WIB (dua belas lewat tujuh Waktu Indonesia 

Bagian Barat). —------ 

 

- Berhadapan dengan saya, Ananda, Sarjana Hukum, Magister 

Kenotariatan, 

Notaris di Kecamatan Limo, dengan dihadiri saksi-saksi yang 

Saya, Notaris 

kenal dan nama-namanya akan disebutkan pada bagian akhir akta 

ini.    

 

1. Nona Aulia Putri Anzani, Swasta, bertempat tinggal di 

Villa Bogor, 

Villa Bogor Indah 2 Bogor Rukun Tetangga 03, Rukun Warga 04, 

Pemegang Kartu 

Penduduk Nomor 327105570*****003, Warga Negara Indonesia, 

untuk sementara 

berada di Kabupaten Bogor. 

2. Nona Andina Sunarhalika, Swasta, bertempat tinggal di 

Depok, Gg. Nangka No.5 

No.5 Rukun Tetangga 001, Rukun Warga 004 , Pemegang Kartu 

Penduduk 

Nomor 3175******3010**7 , Warga Negara Indonesia, untuk 

sementara berada 

di Kota Depok. 

3. Nona Mia Dea Agustiwati, Swasta, bertempat tinggal di 

Depok, JL. Aman 

Nomor 10 Rukun Tetangga 004, Rukun Warga 001, Pemegang Kartu 

Penduduk 

3175******0000**9, Warga Negara Indonesia, untuk sementara 

berada di Kota 

Depok. 
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- Para penghadap menerangkan dan menyatakan bahwa para 

penghadap telah setuju 

dan mufakat untuk mendirikan Perseroan Komanditer dengan 

anggaran dasar 

sebagai berikut:   

 

Pasal 1 

- Perseroan ini bernama Perseroan Komanditer : —------------ 

   —   

   ― CV MALIA CREATIVA ‖   

------- berkedudukan dan 

berkantor pusat di Depok. 

- Jika dipandang perlu atas permufakatan para persero dapat 

dibuka cabang-cabang 

dan/atau perwakilan-perwakilan di tempat lain di seluruh 

Wilayah Negara Republik 

Indonesia oleh perseroan pengurus -------------------------- 

 

 

Pasal 2 

- Maksud dan tujuan Perseroan ini ialah: ------------------- 

 

a. Melakukan usaha jasa di bidang event Organizer, dimana 

kegiatannya meliputi :--- 

 

 

- Melayani pembuatan acara edukasi dan hiburan 

 

 

 

 

 
Pasal 3 

- Perseroan ini dimulai pada hari dan tanggal akta ini, dan 

didirikan untuk Waktu 

yang tidak ditentukan lamanya. ----------------------------- 

--- 

- Masing-masing persero sewaktu-waktu berhak untuk 

mengundurkan diri dari 

perseroan, asal saja persero yang bersangkutan memberikan 

maksudnya itu kepada 

pesero lainnya dua bulan sebelumnya. ------------- 

- Dalam hal demikian, maka bagian dari pesero yang 

mengundurkan diri itu dalam 
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perseroan dikeluarkan dan dibayarkan secara tunai kepadanya 

dalam 3 (tiga) 

bulan, terhitung dari dan menurut keadaan pada hari dan 

tanggal 

keluarnya/pengunduran diri pesero tersebut, sedang untuk 

selanjutnya perseroan 

diteruskan oleh para pesero lainnya.--------------- 

 
Pasal 4 

- Modal dasar perseroan ini tidak ditentukan besarnya, dan 

sewaktu-waktu akan 

ternyata dan dapat dilihat dalam buku perseroan; demikian 

juga bagian dari 

masing-masing pesero dalam modal perseroan.----------------- 

--- 

- Tiap-tiap penyertaan dalam modal oleh para pesero dilakukan 

atas persetujuan 

mereka bersama dan dimasukkan sebagai kredit dalam acara 

perseroan, dan 

kepada pesero yang berkenaan diberikan suatu tanda pembayaran 

yang sah dan 

ditandatangani oleh semua pesero.---------------- 

- Selain modal, pesero tersebut juga memberikan tenaga, 

kecakapan dan keahlian 

serta Waktunya kepada perseroan.----------- 

Pasal 5 

- Pesero Nyonya Aulia, Nyonya Andina dan Nyoya Mia tersebut 

adalah persero 

pengurus yang bertanggung-jawab penuh dengan gelaran Direktur 

Utama, Direktur Keuangan dan Direktur Pemasaran. ----------- 

 

- Pesero Nyonya Aulia, Nyonya Andina dan Nyoya Mia adalah 

persero komanditer 

yang bertanggung-jawab atas pemasukan seluruh produk 

penjualan dalam 

perseroan.    

 

Pasal 6 

- Direktur mewakili perseroan di dalam dan di luar Pengadilan, 

dan karenanya 

berhak menanda-tangani untuk atas nama perseroan, mengikat 

perseroan terhadap 

pihak lain, atau pihak lain pada persero, serta menjalankan 

semua hak dan 
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kekuasaan, baik mengenai tindakan pengurusan maupun mengenai 

tindakan 

pemilikan, akan tetapi dengan pembatasan bahwa untuk:------- 

 

 
a. meminjam atau meminjamkan uang atas nama perseroan (dalam 

hal ini tidak 

termasuk pengambilan uang dari kredit yang telah dibuka);--- 

 

b. menjual atau melepaskan hak atas barang-barang milik 

perseroan;-------- 

166 

c. membeli aset perseroan yang nilainya lebih dari 

Rp.25.000.000,--(dua puluh lima 

juta rupiah);   

 

d. mengikat perseroan sebagai penanggung/avalist;----------- 

  haruslah 

mendapat persetujuan tertulis terlebih dahulu dari dan atau 

bertindak bersamasama dengan persero komanditer.------------ 

 

- Pesero pengurus berhak pula mengangkat seorang atau lebih 

kuasa, dengan 

memberikan kepadanya kekuasaan-kekuasaan yang dianggapnya 

perlu; demikian 

pula mencabut kekuasaan-kekuasaan yang dianggapnya perlu; 

demikian pula 

mencabut kekuasaan-kekuasaan tersebut.---------------- 

Pasal 7 

- Pesero pengurus mendapat gaji dan jaminan-jaminan lainnya 

yang jumlahnya 

ditetapkan oleh para pesero bersama.------------------------ 

 

- Gaji dan jaminan-jaminan lainya tersebut akan dimasukkan 

dalam buku- buku 

perseroan sebagai pengeluaran/biaya perseroan.-------------- 

 

Pasal 8 

- Buku-buku perseroan ditutup pada akhir bulan Desember tiap- 

tiap tahun; untuk 

pertama kalinya pada tanggal……………..-------------------- 

Selambat-lambatnya pada akhir bulan Maret tahun berikutnya, 

untuk pertama 

kalinya selambat-lambatnya pada akhir bulan Maret dua ribu 

delapan (2008), para 
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pesero Pengurus harus membuat neraca perhitungan laba rugi, 

dan untuk sahnya 

harus ditandatangani oleh semua pesero.------- 

- Pembagian keuntungan harus segera dilakukan setelah neraca 

dan 

perhitungan laba-rugi tersebut disahkan, sedangkan jika 

terdapat kerugian, 

maka kerugian tersebut segera ditutup dengan cara mengurangi 

atau 

menambah modal perseroan.   

 

Pasal 9 

- Keuntungan-keuntungan yang diperoleh atau kerugian-kerugian 

yang 

diderita oleh perseroan dibagi antara atau dipikul oleh para 

pesero menurut 

perbandingan penyetoran masing-masing pesero dalam modal 

perseroan; 

akan tetapi dalam hal perseroan menderita rugi, maka pesero 

komanditer 

hanya turut bertanggung-jawab sampai jumlah 

pemasukan/penyetorannya 

dalam modal perseroan.   

 

Pasal 10 

- Jika salah seorang pesero meninggal dunia, maka perseroan 

tidak bubar, 

akan tetapi diteruskan oleh para pesero lainnya dengan ahli 

waris pesero 

yang meninggal dunia tersebut, atau dengan mereka yang 

mendapat hak 

darinya.   

 

- Para ahli waris tersebut diwajibkan mengangkat seorang 

diantara mereka 

sendiri, atau mereka menunjuk orang lain sebagai wakil mereka 

dalam semua 

urusan perseroan.   

 

Pasal 11 

- Jikalau seorang pesero jatuh pailit atau ditaruh dibawah 

pengampuan 

(curatele), maka pesero tersebut dianggap telah keluar satu 

hari sebelum 
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ditetapkan keputusan yang berkenaan terhadap pesero dimaksud 

diatas, 

dan usaha – usaha perseroan diteruskan oleh para pesero 

lainnya; 

sedangkan bagian/hak dari pesero tersebut akan 

dikeluarkan/diserahkan/dibayarkan dalam waktu satu tahun 

dengan tunai 

kepada wakilnya yang sah menurut hukum, terhitung dari dan 

menurut 

keadaan pada hari dianggap keluarnya pesero tersebut.------- 

 

 

Pasal 12 

- Masing-masing pesero dilarang untuk memindahkan bagiannya 

baik 

sebagaimana maupun seluruhnya kepada orang lain, kecuali 

jikalau 

mengenai hal tersebut telah mendapat persetujuan terlebih 

dahulu dari para 

pesero lainnya; demikian pula halnya untuk menerima orang 

lain sebagai 

pesero baru. Yang dapat diterima atau yang berhak untuk 

menjalankan 

hak-hak sebagai pesero dalam perseroan ini hanyalah Warga 

Negara 

Indonesia.   
 

-- 

Pasal 13 

- Menguasai persoalan-persoalan yang timbul kemudian dan 

tidak atau tidak 

cukup diatur dalam akta ini, akan diputuskan oleh para pesero 

secara 

musyawarah untuk mufakat.   
 

-- 

Pasal 14 

- Mengenai akta ini dan segala akibat serta pelaksanaannya, 

para penghadap 

memiliki domisili di Kantor Kepaniteraan Pengadilan Negeri di 

Jakarta.---- 

- Para penghadap menyatakan dengan ini menjalin akan kebenaran 

identitas 

para penghadap sesuai tanda pengenal yang disampaikan kepada 

saya, 



 

215 

 

 

 

Notaris dan bertanggung jawab sepenuhnya atas hal tersebut 

dan 

selanjutnya para penghadap juga menyatakan telah mengerti dan 

memahami isi akta ini.   

 

-- 

- Akta ini diselesaikan pada pukul 13.05WIB (satu lewat lima 

Waktu 

Indonesia bagian Barat).   

Para penghadap dikenal oleh saya, Notaris.------------------ 

- 

  DEMIKIAN AKTA INI—    

 

 

- Dibuat dan diselesaikan di ……………., pada hari, tanggal dan 

jam tersebut 

pada bagian awal akta ini, dengan dihadiri oleh:------------ 

 

1. ………………………………………….. 

2. ………………………………………….. 

- Keduanya pegawai Kantor Notaris, sebagai saksi-saksi.----- 

 

- Setelah saya, Notaris membacakan akta ini kepada para 

penghadap dan 

para saksi, maka segera para penghadap, para saksi dan saya, 

Notaris 

menanda-tangani akta ini. 

- Selanjutnya untuk pembuktian para penghadap dan ------- 

saksi-saksi 

membubuhkan sidik jari yang disediakan ---- untuk keperluan 

akta ini, 

demikian sesuai dengan ------ undang-undang jabatan notaris 

atau 

perundang-undangan - yang berlaku. 

- Dibuat dengan tiada tambahan, coretan maupun gantian. 

- Diberikan salinan yang sama bunyinya 
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LAMPIRAN 2 SURAT PERNYATAAN DOMISILI PERUSAHAAN 

 

SURAT PERNYATAAN TEMPAT KEDUDUKAN/DOMISILI USAHA 

 
Saya yang bertanda tangan di bawah ini: 

 
Nama : Aulia Putri Anzani 

NIK 3271055705010003 

Alamat : Villa Bogor Indah 2, Bogor Utara 

Jabatan : Direktur Utama 

 
Menyatakan dengan sesungguhnya bahwa: 

1.  Nama Badan Usaha: CV Malia Creativa 

NPWP Badan Usaha: 92.896.576.1-245.000 

Berkedudukan dan melakukan aktivitas usaha di: 

Jl. H. Konim No.49, RT.01 RW. 01, Kel. Grogol, Kec. Limo, Kota Depok, 

Kode Pos 16533 

2. Apabila di kemudian hari diketahui kedudukan usaha/badan usaha tidak 

sesuai dengan 

data diatas, maka kami bersedia dikenakan sanksi pencabutan/pembatalan 

izin yang telah diterbitkan. 

 
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sebenar-benarnya, tanpa ada paksaan dari 

pihak manapun, dan untuk digunakan sebagai kelengkapan pengurusan perizinan 

usaha. 

Depok, 05 September 2023 

Pemohon, 

 

 
 

Aulia Putri Anzani 

Direktur Utama 
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LAMPIRAN 3 LOKASI PERUSAHAAN 
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LAMPIRAN 4 DENAH KANTOR 
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LAMPIRAN 5 NPWP PERUSAHAAN 
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LAMPIRAN 6 NOMOR INDUK BERUSAHA 



 

221 

 

 

LAMPIRAN 7 SURAT IZIN USAHA PERDAGANGAN 
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LAMPIRAN 8 SURAT KETERANGAN TERDAFTAR BADAN USAHA 
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LAMPIRAN 9 BROSUR PERUSAHAAN 



 

224 

 

 

LAMPIRAN 10 TAMPILAN AKUN INSTAGRAM BRAND 
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LAMPIRAN 11 KARTU NAMA 
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LAMPIRAN 12 DETAIL RUNDOWN PROGRAM COOKING CLASS 
 

 

 
 

No. 
Waktu  

Aktivitas 

 
Detail 

Mulai Selesai Durasi 

 
1 

 
08.30 

WIB 

 
09.00 

WIB 

 
30' 

Registrasi Ulang 

dan pengambilan 

Cooking Kit 

peserta 

Peserta melakukan registrasi ulang dan 

pengambilan cooking kit. Setelah 

itu,dipersilahkan untuk menempati tempat 

duduk sesuai nomor peserta 

 
2 

 
09.00 

WIB 

 
09.45 

WIB 

 
45' 

 
Parenting Session 

Parenting session dilaksanakan bersamaan 

dengan pembukaan acara utama, namun di 

ruangan yang berbeda. Parenting session 

akan diisi oleh narasumber dari komunitas 

 
 

3 

 
09.00 

WIB 

 
09.30 

WIB 

 
 

30' 

Pembukaan Oleh 

MC dan 

Entertaining 

Session 

Pembukaan acara oleh MC dan dilanjutkan 

dengan entertaining session seperti 

menyanyi bersama atau kegiatan attraction 

lain menyesuaikan program pada kegiatan 

tersebut 

4 
09.30 

WIB 

10.15 

WIB 
45' 

Cooking Class 

Start 

Mentor mulai memandu peserta untuk 

mulai memasak 

 
5 

10.15 

WIB 

10.30 

WIB 

 
15' 

Penutupan dan 

Pembagian Goodie 

Bag 

Acara ditutup dengan pembagian goodie 

bag sebagai kenang-kenangan yang 

dibawa oleh peserta 
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LAMPIRAN 13 DETAIL RUNDOWN PROGRAM ART CLASS 
 

 

Art Class 

 

 
No. 

Waktu  
Aktivitas 

 
Detail 

Mulai Selesai Durasi 

 
1 

 
08.30 

WIB 

 
09.00 

WIB 

 
30' 

Registrasi Ulang 

dan pengambilan 

Art Kit peserta 

Peserta melakukan registrasi ulang dan 

pengambilan Art kit. Setelah 

itu,dipersilahkan untuk menempati tempat 

duduk sesuai nomor peserta 

 
2 

 
09.00 

WIB 

 
09.45 

WIB 

 
45' 

 
Parenting Session 

Parenting session dilaksanakan bersamaan 

dengan pembukaan acara utama, namun di 

ruangan yang berbeda. Parenting session 

akan diisi oleh narasumber dari komunitas 

 
 

3 

 
09.00 

WIB 

 
09.15 

WIB 

 
 

15' 

Pembukaan Oleh 

MC dan 

Entertaining 

Session 

Pembukaan acara oleh MC dan dilanjutkan 

dengan entertaining session seperti menyanyi 

bersama atau kegiatan attraction lain 

menyesuaikan program pada kegiatan 

tersebut 

4 
09.15 

WIB 

10.15 

WIB 
60' Art Class Start 

Mentor mulai memandu peserta untuk mulai 

membuat karyanya 

 
5 

10.15 

WIB 

10.30 

WIB 

 
15' 

Penutupan dan 

Pembagian Goodie 

Bag 

Acara ditutup dengan pembagian goodie bag 

sebagai kenang-kenangan yang dibawa oleh 

peserta 



 

228 

 

 

LAMPIRAN 14 DETAIL RUNDOWN PROGRAM SENSORY CLASS 
 

 

Sensory Class 

 

 
No. 

Waktu  
Aktivitas 

 
Detail 

Mulai Selesai Durasi 

 
1 

08.30 

WIB 

08.50 

WIB 

 
20' 

 
Registrasi Ulang 

Peserta melakukan registrasi ulang,setelah itu 

dipersilahkan untuk menempati tempat duduk 

sesuai nomor peserta 

 
2 

 
08.45 

WIB 

 
09.30 

WIB 

 
45' 

 
Parenting Session 

Parenting session dilaksanakan bersamaan 

dengan pembukaan acara utama, namun di 

ruangan yang berbeda. Parenting session akan 

diisi oleh narasumber dari komunitas 

 
3 

 
08.50 

WIB 

 
09.20 

WIB 

 
30' 

Pembukaan Oleh 

MC dan 

Entertaining 

Session 

Pembukaan acara oleh MC dan dilanjutkan 

dengan entertaining session seperti menyanyi 

bersama atau kegiatan attraction lain 

menyesuaikan program pada kegiatan tersebut 

 
4 

09.20 

WIB 

10.20 

WIB 

 
60' 

Sensory class 

Start 

Mentor mulai memandu peserta untuk bermain 

mainan sensorik seperti mengenal 

tekstur,bentuk,warna,dsb 

 
5 

10.20 

WIB 

10.30 

WIB 

 
10' 

Penutupan dan 

Pembagian 

Goodie Bag 

Acara ditutup dengan pembagian goodie bag 

sebagai kenang-kenangan yang dibawa oleh 

peserta 
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LAMPIRAN 15 DETAIL RUNDOWN PROGRAM FIELD TRIP KAMPUNG 

BUDAYA SINDANG BARANG 
 

Field Trip - Kampung Budaya Sindang Barang 

 

 
No. 

Waktu  
Aktivitas 

 
Detail 

Mulai Selesai Durasi 

 

 
 

1 

 
 

08.00 

WIB 

 
 

08.30 

WIB 

 

 
 

30' 

 
Pendistribusian Peserta 

dari Titik Kumpul ke 

Venue 

Peserta melakukan registrasi 

ulang,setelah itu dipersilahkan untuk 

menaiki transportasi yang sudah 

disediakan untuk menuju venue 

 
2 

08.30 

WIB 

08.45 

WIB 

 
15' 

 
Tiba di Venue 

Peserta diarahkan untuk duduk di tempat 

pendopo 

 
3 

08.45 

WIB 

09.00 

WIB 

 
15' 

 
Pembukaan 

Pengenalan sejarah kampung budaya 

sindang barang 

 

 

 

4 

 

 
 

09.00 

WIB 

 

 
 

09.45 

WIB 

 

 

 

45' 

 

 

 

Parenting session 

Parenting session dilaksanakan 

bersamaan dengan pembukaan acara 

utama, namun di ruangan yang berbeda. 

Parenting session akan diisi oleh 

narasumber dari komunitas 

 
5 

09.00 

WIB 

09.15 

WIB 

 
15' 

Pengenalan alat masak 

tradisional 

Peserta diperkenalkan apa saja alat 

masak tradisional 

 
6 

09.15 

WIB 

10.00 

WIB 

 
45' 

Membuat permainan 

tradisional 

Peserta diajarkan membuat permainan 

tradisional 

 
7 

10.00 

WIB 

10.45 

WIB 

 
45' 

 
Games tradisional 

Peserta memainkan permainan 

tradisional 

 
8 

10.45 

WIB 

11.15 

WIB 

 
30' 

 
Praktek menanam padi 

 
Peserta diajarkan cara menanam padi 

 
9 

11.15 

WIB 

11.45 

WIB 

 
30' 

 
Praktek menumbuk padi 

 
Peserta diajarkan cara menumbuk padi 

Break Makan siang 

 
10 

12.30 

WIB 

13.15 

WIB 

 
45' 

 
Marak lauk 

 
Peserta diajarkan cara menangkap ikan 

 
11 

13.15 

WIB 

13,35 

WIB 

 
20' 

Pertunjukkan kesenian 

jaipong 

Peserta menyaksikan pertunjukkan 

kesenian jaipong 

 
 

12 

 
13.35 

WIB 

 
13.45 

WIB 

 
 

10' 

 
Penutupan dan 

Pembagian Goodie Bag 

Acara ditutup dengan pembagian goodie 

bag sebagai kenang-kenangan yang 

dibawa oleh peserta 

 
13 

13.45 

WIB 

14.00 

WIB 

 
15' 

 
Perjalanan ke Tikum 

 
- 
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LAMPIRAN 16 DETAIL RUNDOWN PROGRAM FIELD TRIP DENTIST 
 

 

Field Trip - Dentist 

 

 
No. 

Waktu  
Aktivitas 

 
Detail 

Mulai Selesai Durasi 

 
1 

08.00 

WIB 

08.30 

WIB 

 
30' 

 
Registrasi Ulang 

Peserta melakukan registrasi ulang,setelah 

itu dipersilahkan untuk duduk di tempat 

sesuai nomor peserta 

2 
08.30 

WIB 

08.40 

WIB 
10' Opening 

Perkenalan dengan dokter dan perawatan 

di Medikids 

3 
08.40 

WIB 

08.55 

WIB 
15' Entertaining session 

Menari dan menyanyi bersama Captain 

Medi 

 
4 

08.55 

WIB 

09.25 

WIB 

 
30' 

Edukasi Kesehatan 

Gigi dan Parenting 

Session 

Pemaparan edukasi kesehatan gigi dan 

praktik menggosok gigi yang benar 

5 
09.25 

WIB 

09.45 

WIB 
20' 

Role play menjadi 

dokter gigi 

Anak - anak role play menjadi dokter gigi 

di Medikids 

6 
09.45 

WIB 

10.00 

WIB 
15' Games Kegiatan Kreativitas 

7 
10.00 

WIB 

10.45 

WIB 
45' Periksa Gigi Periksa gigi anak - anak oleh dokter gigi 

8 
10.45 

WIB 

11.00 

WIB 
15' Penutupan 

Pembagian sertifikat, Goodie bag,Raport 

gigi, dan Foto Bersama 



 

231 

 

 

LAMPIRAN 17 DETAIL RUNDOWN PROGRAM FIELD TRIP 

ANIMALEARN 
 

 

Field Trip - Animalearn 

 

 
No. 

Waktu  
Aktivitas 

 
Detail 

Mulai Selesai Durasi 

 
 

1 

 
09.00 

WIB 

 
09.30 

WIB 

 
 

30' 

 
 

Registrasi Ulang 

Peserta melakukan registrasi ulang,setelah itu 

dipersilahkan untuk duduk di tempat sesuai 

nomor peserta 

 
2 

09.30 

WIB 

08.40 

WIB 

 
10' 

 
Opening 

 
Perkenalan dengan pemandu dari animalium 

 
3 

09.40 

WIB 

09.55 

WIB 

 
15' 

Entertaining 

session 

 
Menari dan menyanyi bersama 

 
4 

09.55 

WIB 

10.20 

WIB 

 
75' 

Pemaparan 

edukasi dan tour 

 
Pemaparan edukasi dan tour animalium 

 
6 

10.20 

WIB 

10.35 

WIB 

 
15' 

 
Games 

 
Kegiatan Kreativitas 

 
7 

10.35 

WIB 

10.50 

WIB 

 
15' 

 
Penutupan 

 
Pembagian Goodie bag dan Foto bersama 
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LAMPIRAN 18 DETAIL RUNDOWN PROGRAM FIELD TRIP MRT RIDE 
 

 

Field Trip - MRT RIDE 

 
No. 

Waktu  
Aktivitas 

 
Detail 

Mulai Selesai Durasi 

 
 

1 

 
10.00 

WIB 

 
10.30 

WIB 

 
 

30' 

 
 

Registrasi Ulang 

Peserta melakukan registrasi ulang,setelah 

itu dipersilahkan untuk mengambil nomer 

peserta dan tiket MRT 

Titik kumpul di Stasiun MRT Lebak Bulus 

Grab 

2 
10.30 

WIB 

10.40 

WIB 
10' 

Pembagian 

Kelompok 
Pembagian kelompok anak 

3 
10.40 

WIB 

10.55 

WIB 
15' Opening oleh MRT Pengenalan fasilitas MRT 

4 
10.55 

WIB 

11.25 

WIB 
30' MRT Ride 

Peserta menaiki MRT serta Pemaparan 

tentang SOP Profesi di MRT 

5 
11.25 

WIB 

11.45 

WIB 
20' DKA Tour 

Peserta melakukan tour di terowongan 

dukuh atas 

6 
11.45 

WIB 

12.05 

WIB 
20' Entertaining session Penayangan video animasi MRT dan QNA 

 
7 

12.05 

WIB 

12.35 

WIB 

 
30' 

Jalur Balik ke 

Stasiun MRT lebak 

bulus 

Peserta kembali ke tempat titik kumpul 

awal 

8 
12.35 

WIB 

12.50 

WIB 
15' Penutupan Pembagian Goodie bag dan Foto bersama 
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LAMPIRAN 19 HASIL SURVEI PASAR 
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LAMPIRAN 20 UNGGAHAN INSTASTORY PADA INSTAGRAM 

@KIDDY.HUB 
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LAMPIRAN 21 UNGGAHAN FEEDS PADA INSTAGRAM @KIDDY.HUB 
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LAMPIRAN 22 RESUME JAWABAN RESPONDEN 

 

Berdasarkan hasil dari 3 responden yang kami wawancara, berikut rangkuman 
poin penting menyangkut kegiatan edutainment : 

 
 

1. Narasumber : KIDDDO 

 

Menurut Organizer KIDDO pasar mereka yang memiliki kesamaan dengan 

pasar kami memiliki behavioral seperti: 

• suka dengan hal hal yg berbau complimentary 

• Kegiatan yg interaktif 

• Program harus Worth the price dan affordable 

 

Strategi marketing yang KIDDO lakukan dalam menarik konsumen pada acara 

cooking class,yaitu : 

• Door to door 

• Komunitas 

• Social Media 

 

Tambahan saran dari KIDDO terhadap penyelenggaraan acara edutainment 

adalah: 

• Menyiapkan slot tambahan untuk onsite 

• Kerjasama sponsorship dominan resto / cafe yang memiliki peluang besar 

untuk partnership 

• Produksian untuk additional seperti add equipment, doorprize, goodie bag 

• Top interesting programme: cooking, fun learning, fun drawing, playdog 

• Memasang attraction seperti: kids corner, balon,dsb 

• Mencari unique program 

• Mengadakan sharing session untuk orang tua 

• Komunitas dapat diajak kerja sama dengan barter program dan value 

 
 

2. Narasumber : Ibu Athifah, Tenaga Pengajar di TK Sahabat Mentari 

 

Berdasarkan keadaan sebenarnya, behaviour anak-anak TK dan Orang tuanya 

sebagai berikut: 

 
 

• Kegiatan field trip dan cooking class ada dan setiap kegiatan 

menggunakan tema kegiatan yang dilakukan (ex: ke museum transportasi 

untuk belajar melihat secara langsung transportasi). 

• Pihak sekolah dengan taraf bawah langsung direct ke venue jika ada 

kegiatan pembelajaran di luar sekolah tanpa pihak ke- 3. Jika sekolah taraf 

besar bisa menggunakan jasa pihak ketiga. 
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• Orang tua sangat antusias jika ada kegiatan di luar kelas, dengan anggapan 

liburan bahkan orang tua yang berinisiatif untuk bertanya mengenai 

kegiatan tersebut. 

• Pada tiap semester telah ditetapkan frekuensi kegiatan di luar jam 

pelajaran dan diatur oleh lembaga 

• Anak anak menyukai aktivitas yg melibatkan kreatifitas seperti cooking 

class, prakarya 

• Waktu ideal untuk mempersiapkan pembelajaran di luar sekolah yaitu di 

pertengahan semester 

• Pada kurikulum merdeka, anak anak lebih banyak melakukan projek 

seperti karya, daur ulang, market, dan lebih menonjolkan kreatifitas anak 

anak. Jadi kegiatan Edutainment sangat mendukung anak 

• Menurut Bu Atifah kegiatan tambahan perlu dan bisa menambah 

perkembangan anak, kreativitas, dan meningkatkan rasa kesabaran 

 

3. Narasumber : Ibu Tita, Dosen yang berlatar belakang sebagai psikolog 

Dari sisi psikolog, Ibu tita memberikan pendapat bahwa: 

• Rentang usia 2 -10 tahun adalah rentang usia yang jauh , sehingga harus 

dibagi menjadi kelompok usia 2-5 tahun dan 5-10 tahun. 

• Untuk usia 2-5 tahun perlu diberi kegiatan yang merangsang motorik dan 

menggunakan alat dan bahan yang aman 

• Perlu pendamping bagi kegiatan yang ditujukkan pada anak usia 2-5 tahun 

• Untuk usia 5-10 tahun perlu diberi kegiatan yang mengasah soft skill dan 

melatih kesabaran serta bersosialisasi 

• Perancangan tema dan desain acara harus eye catching 

• Anak anak harus selalu diapresiasi agar tumbuh rasa kepercayaan dirinya 
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LAMPIRAN 23 DASAR PERHITUNGAN HPP 
 

 

ART CLASS (NON-PARTNER) 

20 PAX 

 
TAHUN 

FIXED 

COST 

VARIABEL 

COST 

COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

2024 
Rp 

1.500.000 

Rp 

1.600.000 

Rp 

3.100.000 

Rp 

155.000 

Rp 

250.000 

Rp 

5.000.000 

Rp 

1.900.000 

2025 
Rp 

1.545.000 

Rp 

1.648.000 

Rp 

3.193.000 

Rp 

159.650 

Rp 

300.000 

Rp 

6.000.000 

Rp 

2.807.000 

2026 
Rp 

1.583.625 

Rp 

1.689.200 

Rp 

3.288.790 

Rp 

164.440 

Rp 

350.000 

Rp 

7.000.000 

Rp 

3.711.210 

2027 
Rp 

1.631.134 

Rp 

1.739.876 

Rp 

3.387.454 

Rp 

169.373 

Rp 

400.000 

Rp 

8.000.000 

Rp 

4.612.546 

 

 
 

ART CLASS (PARTNER) 

20 PAX 

 
TAHUN 

FIXED 

COST 

VARIABEL 

COST 

COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

2024 
Rp 

1.500.000 

Rp 

1.100.000 

Rp 

2.600.000 

Rp 

130.000 

Rp 

250.000 

Rp 

5.000.000 

Rp 

2.400.000 

2025 
Rp 

1.545.000 

Rp 

1.133.000 

Rp 

2.678.000 

Rp 

133.900 

Rp 

300.000 

Rp 

6.000.000 

Rp 

3.322.000 

2026 
Rp 

1.583.625 

Rp 

1.161.325 

Rp 

2.758.340 

Rp 

137.917 

Rp 

350.000 

Rp 

7.000.000 

Rp 

4.241.660 

2027 
Rp 

1.631.134 

Rp 

1.196.165 

Rp 

2.841.090 

Rp 

142.055 

Rp 

400.000 

Rp 

8.000.000 

Rp 

5.158.910 

 

 
 

COOKING CLASS (NON-PARTNER) 

20 PAX 

 
TAHUN 

FIXED 

COST 

VARIABEL 

COST 

COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

2024 
Rp 

1.500.000 

Rp 

2.000.000 

Rp 

3.500.000 

Rp 

175.000 

Rp 

250.000 

Rp 

5.000.000 

Rp 

1.500.000 

2025 
Rp 

1.545.000 

Rp 

2.060.000 

Rp 

3.605.000 

Rp 

180.250 

Rp 

300.000 

Rp 

6.000.000 

Rp 

2.395.000 

2026 
Rp 

1.583.625 

Rp 

2.111.500 

Rp 

3.713.150 

Rp 

185.658 

Rp 

350.000 

Rp 

7.000.000 

Rp 

3.286.850 
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2027 
Rp 

1.631.134 

Rp 

2.174.845 

Rp 

3.824.545 

Rp 

191.227 

Rp 

400.000 

Rp 

8.000.000 

Rp 

4.175.456 

 

COOKING CLASS (PARTNER) 

20 PAX 

 
TAHUN 

FIXED 

COST 

VARIABEL 

COST 

COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

2024 
Rp 

500.000 
Rp 1.500.000 Rp 2.000.000 

Rp 

100.000 

Rp 

250.000 

Rp 

5.000.000 

Rp 

3.000.000 

2025 
Rp 

515.000 
Rp 1.545.000 Rp 2.060.000 

Rp 

103.000 

Rp 

300.000 

Rp 

6.000.000 

Rp 

3.940.000 

2026 
Rp 

527.875 
Rp 1.583.625 Rp 2.121.800 

Rp 

106.090 

Rp 

350.000 

Rp 

7.000.000 

Rp 

4.878.200 

2027 
Rp 

543.711 
Rp 1.631.134 Rp 2.185.454 

Rp 

109.273 

Rp 

400.000 

Rp 

8.000.000 

Rp 

5.814.546 

 

 

FIELD TRIP (KAMPUNG SINDANG BARANG) 

40 PAX 

 
TAHUN 

FIXED 

COST 

VARIABEL 

COST 

COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

2024 
Rp 

300.000 
Rp 7.600.000 

Rp 

7.900.000 

Rp 

197.500 

Rp 

300.000 

Rp 

12.000.000 

Rp 

4.100.000 

2025 
Rp 

309.000 
Rp 7.828.000 

Rp 

8.137.000 

Rp 

203.425 

Rp 

350.000 

Rp 

14.000.000 

Rp 

5.863.000 

2026 
Rp 

316.725 
Rp 8.023.700 

Rp 

8.381.110 

Rp 

209.528 

Rp 

400.000 

Rp 

16.000.000 

Rp 

7.618.890 

2027 
Rp 

326.227 
Rp 8.264.411 

Rp 

8.632.543 

Rp 

215.814 

Rp 

450.000 

Rp 

18.000.000 

Rp 

9.367.457 

 

 
 

FIELD TRIP (ANIMALIUM) 

40 PAX 

 
 

TAHUN 

 
FIXED 

COST 

 
VARIABEL 

COST 

 
COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

 
2024 

Rp 

300.000 

 
Rp 5.800.000 

Rp 

6.100.000 

Rp 

152.500 

Rp 

250.000 

Rp 

10.000.000 

Rp 

3.900.000 

 
2025 

Rp 

309.000 

 
Rp 5.974.000 

Rp 

6.283.000 

Rp 

157.075 

Rp 

300.000 

Rp 

12.000.000 

Rp 

5.717.000 

 
2026 

Rp 

316.725 

 
Rp 6.123.350 

Rp 

6.471.490 

Rp 

161.787 

Rp 

350.000 

Rp 

14.000.000 

Rp 

7.528.510 
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2027 

Rp 

326.227 

 
Rp 6.307.051 

Rp 

6.665.635 

Rp 

166.641 

Rp 

400.000 

Rp 

16.000.000 

Rp 

9.334.365 

 

FIELD TRIP (DENTIST) 

25 PAX 

 
 

TAHUN 

 
FIXED 

COST 

 
VARIABEL 

COST 

 
COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

 
2024 

Rp 

800.000 

 
Rp 2.825.000 

Rp 

3.625.000 

Rp 

145.000 

Rp 

250.000 

Rp 

6.250.000 

Rp 

2.625.000 

 
2025 

Rp 

824.000 

 
Rp 2.909.750 

Rp 

3.733.750 

Rp 

149.350 

Rp 

300.000 

Rp 

7.500.000 

Rp 

3.766.250 

 
2026 

Rp 

844.600 

 
Rp 2.982.494 

Rp 

3.845.763 

Rp 

153.831 

Rp 

350.000 

Rp 

8.750.000 

Rp 

4.904.238 

 
2027 

Rp 

869.938 

 
Rp 3.071.969 

Rp 

3.961.135 

Rp 

158.445 

Rp 

400.000 

Rp 

10.000.000 

Rp 

6.038.865 

 

 

FIELD TRIP (MRT JAKARTA) 

40 PAX 

 
 

TAHUN 

 
FIXED 

COST 

 
VARIABEL 

COST 

 
COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

 
2024 

Rp 

800.000 

 
Rp 3.720.000 

Rp 

4.520.000 

Rp 

113.000 

Rp 

250.000 

Rp 

10.000.000 

Rp 

5.480.000 

 
2025 

Rp 

824.000 

 
Rp 3.831.600 

Rp 

4.655.600 

Rp 

116.390 

Rp 

300.000 

Rp 

12.000.000 

Rp 

7.344.400 

 
2026 

Rp 

844.600 

 
Rp 3.927.390 

Rp 

4.795.268 

Rp 

119.882 

Rp 

350.000 

Rp 

14.000.000 

Rp 

9.204.732 

 
2027 

Rp 

869.938 

 
Rp 4.045.212 

Rp 

4.939.126 

Rp 

123.478 

Rp 

400.000 

Rp 

16.000.000 

Rp 

11.060.874 

 

OUTDOOR ACTIVITIES (SENSORY CLASS) 

25 PAX 

 
 

TAHUN 

 
FIXED 

COST 

 
VARIABEL 

COST 

 
COST 

PRODUKSI 

COST 

PER 

PAX 

HARGA 

JUAL 

PAX 

TOTAL 

HARGA 

JUAL 

MARGIN 

TOTAL 

 
2024 

Rp 

1.800.000 

Rp 

2.700.000 

Rp 

4.500.000 

Rp 

180.000 

Rp 

250.000 

Rp 

6.250.000 

Rp 

1.750.000 

 
2025 

Rp 

1.854.000 

Rp 

2.781.000 

Rp 

4.635.000 

Rp 

231.750 

Rp 

300.000 

Rp 

7.500.000 

Rp 

2.865.000 

 
2026 

Rp 

1.900.350 

Rp 

2.850.525 

Rp 

4.774.050 

Rp 

238.703 

Rp 

350.000 

Rp 

8.750.000 

Rp 

3.975.950 

 
2027 

Rp 

1.957.361 

Rp 

2.936.041 

Rp 

4.917.272 

Rp 

245.864 

Rp 

400.000 

Rp 

10.000.000 

Rp 

5.082.729 
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LAMPIRAN 24 BEBAN BANK 
 

 

BEBAN ADMINISTRASI BANK 

 
TAHUN 

 
ITEM 

 
SPESIFIKASI 

 
QTY 

 
HARGA 

 
SUBTOTAL 

 

TOTAL 

PERTAHUN 

 

 

 

2023 

Biaya Mengendap 
Tahapan BCA 

Gold 
1 

Rp 

100.000 
Rp 100.000 

 

 

 

Rp 619.000 

Setoran Awal 
Tahapan BCA 

Gold 
1 

Rp 

500.000 
Rp 500.000 

Pembuatan Kartu 
Tahapan BCA 

Gold 
1 

Rp 

15.000 
Rp 15.000 

Biaya 

Adminitrasi/Bulan 

Tahapan BCA 

Gold 
12 

Rp 

17.000 
Rp 204.000 

2024 
Biaya 

Adminitrasi/Bulan 

Tahapan BCA 

Gold 
12 

Rp 

17.510 
Rp 210.120 Rp 210.120 

2025 
Biaya 

Adminitrasi/Bulan 

Tahapan BCA 

Gold 
12 

Rp 

18.035 
Rp 216.424 Rp 216.424 

2026 
Biaya 

Adminitrasi/Bulan 

Tahapan BCA 

Gold 
12 

Rp 

18.576 
Rp 222.916 Rp 222.916 

TOTAL BEBAN ADMINISTRASI BANK Rp 1.268.460 
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LAMPIRAN 25 ANGGARAN ART CLASS 
 

 

ART CLASS  
QTY 

20 PAX (NON-PARTNER) 

NO ITEM PRICE 
FIXED 

COST 

VARIABEL 

COST 

 

 

 

 
CLAY 

VENUE 
Rp 

1.000.000 
1 

Rp 

1.000.000 

 

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000  

MEALS Rp 25.000 20  Rp 500.000 

BAHAN BAKU (CLAY) Rp 30.000 20  Rp 600.000 

GOODIE BAG Rp 25.000 20  Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000  

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 

1.500.000 
Rp 1.600.000 

Rp 3.100.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 155.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 95.000 

MARGIN TOTAL Rp 1.900.000 

MARGIN (PERSEN) 61,29% 

 

 

 

 

BEADS 

VENUE 
Rp 

1.000.000 
1 

Rp 

1.000.000 

 

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000  

MEALS Rp 25.000 20  Rp 500.000 

BAHAN BAKU (MANIK 

MANIK) 
Rp 30.000 20 

 
Rp 600.000 

GOODIE BAG Rp 25.000 20  Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000  

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 

1.500.000 

 
Rp 1.600.000 

Rp 3.100.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 155.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 95.000 
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MARGIN TOTAL Rp 1.900.000 

MARGIN (PERSEN) 61,29% 

 

 

 

 

PAINTING 

VENUE 
Rp 

1.000.000 
1 

Rp 

1.000.000 

 

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000  

MEALS Rp 25.000 20  Rp 500.000 

BAHAN BAKU (KAOS, 

CAT) 
Rp 30.000 20 

 
Rp 600.000 

GOODIE BAG Rp 25.000 20  Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000  

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 

1.500.000 
Rp 1.600.000 

Rp 3.100.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 155.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 95.000 

MARGIN TOTAL Rp 1.900.000 

MARGIN (PERSEN) 61,29% 

 

ART CLASS 20 PAX (PARTNER) 

NO ITEM PRICE QTY 
FIXED 

COST 

VARIABEL 

COST 

 

 

 

CLAY 

VENUE BUNDLING 

MEALS 

Rp 

1.000.000 

 
1 

Rp 

1.000.000 

 

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000 
 

BAHAN BAKU (CLAY) Rp 30.000 20 
 

Rp 600.000 

GOODIE BAG Rp 25.000 20 
 

Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000 
 

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 

1.500.000 

 
Rp 1.100.000 

Rp 2.600.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 130.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 120.000 
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MARGIN TOTAL Rp 2.400.000 

MARGIN (PERSEN) 92,31% 

 

 

 
 

BEADS 

VENUE BUNDLING 

MEALS 

Rp 

1.000.000 

 
1 

Rp 

1.000.000 

 

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000 
 

BAHAN BAKU (MANIK 

MANIK) 

 
Rp 30.000 

 
20 

  
Rp 600.000 

GOODIE BAG Rp 25.000 20 
 

Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000 
 

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 

1.500.000 

 
Rp 1.100.000 

Rp 2.600.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 130.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 120.000 

MARGIN TOTAL Rp 2.400.000 

MARGIN (PERSEN) 92,31% 

 

 

 
 

PAINTING 

VENUE BUNDLING 

MEALS 

Rp 

1.000.000 

 
1 

Rp 

1.000.000 

 

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000 
 

BAHAN BAKU (KAOS, 

CAT) 

 
Rp 30.000 

 
20 

  
Rp 600.000 

GOODIE BAG Rp 25.000 20 
 

Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000 
 

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 

1.500.000 
Rp 1.100.000 

Rp 2.600.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 130.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 120.000 

MARGIN TOTAL Rp 2.400.000 

MARGIN (PERSEN) 92,31% 
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LAMPIRAN 26 ANGGARAN COOKING CLASS 
 

 

COOKING CLASS  
QTY 

20 PAX (NON-PARTNER) 

NO ITEM PRICE FIXED COST 
VARIABEL 

COST 

 

 

 

 

VENUE 

VENUE Rp 1.000.000 1 Rp 1.000.000  

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000  

BAHAN 

BAKU 
Rp 50.000 20 

 
Rp 1.000.000 

LUNCH Rp 25.000 20  Rp 500.000 

GOODIE 

BAG 
Rp 25.000 20 

 
Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000  

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 1.500.000 Rp 2.000.000 

Rp 3.500.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 175.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 75.000 

MARGIN TOTAL Rp 1.500.000 

MARGIN (PERSEN) 43% 

 

COOKING CLASS 20 PAX (PARTNER) 

NO ITEM PRICE QTY FIXED COST 
VARIABEL 

COST 

 
VENUE 

ALL IN 

(VENUE & 

BAHAN 

BAKU) 

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000  

VENUE 

BUNDLING 
Rp 0 1 Rp 0 

 

BAHAN BAKU & 

GOODIE BAG 
Rp 70.000 20 

 
Rp 1.400.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000  

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 500.000 Rp 1.400.000 

Rp 1.900.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 95.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 
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MARGIN/PAX Rp 155.000 

MARGIN TOTAL Rp 3.100.000 

MARGIN (PERSEN) 163% 

 

 
 

VENUE 

ONLY 

VENUE Rp 0 1 Rp 0  

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000  

BAHAN BAKU Rp 50.000 20  Rp 1.000.000 

GOODIE BAG Rp 25.000 20  Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000  

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 500.000 Rp 1.500.000 

Rp 2.000.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 100.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 150.000 

MARGIN TOTAL Rp 3.000.000 

MARGIN (PERSEN) 150% 

 

 

BAHAN 

BAKU 

ONLY 

VENUE 
Rp 

1.000.000 
1 Rp 1.000.000 

 

MENTOR Rp 200.000 1 Rp 200.000  

BAHAN BAKU Rp 0 20  Rp 0 

GOODIE BAG Rp 25.000 20  Rp 500.000 

DEKORASI Rp 300.000 1 Rp 300.000  

 
TOTAL HARGA PRODUKSI 

Rp 1.500.000 Rp 500.000 

Rp 2.000.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 100.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 5.000.000 

MARGIN/PAX Rp 150.000 

MARGIN TOTAL Rp 3.000.000 

MARGIN (PERSEN) 150% 
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LAMPIRAN 27 ANGGARAN FIELD TRIP 
 

 
 

FIELD TRIP 
40 PAX (KAMPUNG SINDANG 

BARANG) 

NO ITEM PRICE QTY FIXED COST VARIABEL COST 

1 HTM (Inc. Coffee Break & Lunch) Rp 150.000 40  Rp 6.000.000 

2 Transport Rp 100.000 4  
Rp 400.000 

3 Crew Rp 200.000 1  
Rp 200.000 

4 Dekorasi Rp 300.000 1 Rp 300.000 
 

5 Goodie Bag Rp 25.000 40  
Rp 1.000.000 

SUB TOTAL 
 

Rp 300.000 Rp 7.600.000 

TOTAL Rp 7.900.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 197.500 

HARGA JUAL / PAX Rp 300.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 12.000.000 

MARGIN/PAX Rp 102.500 

MARGIN TOTAL Rp 4.100.000 

MARGIN (PERSEN) 34% 

 

 

 

FIELD TRIP 25 PAX (SENSORY CLASS) 

NO ITEM PRICE QTY FIXED COST 
VARIABEL 

COST 

1 Venue Rp 1.000.000 1 Rp 1.000.000 
 

2 Program Rp 500.000 1 Rp 500.000 
 

3 Bahan Baku Rp 50.000 25  
Rp 1.250.000 

4 Makan Siang Rp 25.000 25  
Rp 625.000 

5 Crew Rp 200.000 1  
Rp 200.000 

6 Dekorasi Rp 300.000 1 Rp 300.000 
 

7 Goodie Bag Rp 25.000 25  
Rp 625.000 

SUB TOTAL 
 

Rp 1.800.000 Rp 2.700.000 

TOTAL Rp 4.500.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 180.000 
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HARGA JUAL / PAX 
 

Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 6.250.000 

MARGIN/PAX Rp 70.000 

MARGIN TOTAL Rp 1.750.000 

MARGIN (PERSEN) 28% 

 

 

FIELD TRIP 40 PAX (ANIMALIUM) 

 
NO 

 
ITEM 

 
PRICE 

 
QTY 

 
FIXED COST 

VARIABEL 

COST 

1 HTM Rp 100.000 40 
 

Rp 4.000.000 

2 Makan Siang Rp 25.000 40 
 

Rp 1.000.000 

3 Crew Rp 200.000 1 
 

Rp 200.000 

4 Dekorasi Rp 300.000 1 Rp 300.000 
 

5 Goodie Bag Rp 15.000 40 
 

Rp 600.000 

SUB TOTAL 
 

Rp 300.000 Rp 5.800.000 

TOTAL Rp 6.100.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 152.500 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 10.000.000 

MARGIN/PAX Rp 97.500 

MARGIN TOTAL Rp 3.900.000 

MARGIN (PERSEN) 39% 

 

 

Tabel Detail Anggaran Field Trip (Dentist) 
 

FIELD TRIP 25 PAX (DENTIST) 

NO ITEM PRICE QTY FIXED COST 
VARIABEL 

COST 

1 HTM Rp 65.000 25  
Rp 1.625.000 

2 Program Rp 500.000 1 Rp 500.000 
 

3 Makan Siang Rp 25.000 25  
Rp 625.000 

4 Crew Rp 200.000 1  
Rp 200.000 

5 Dekorasi Rp 300.000 1 Rp 300.000 
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6 Goodie Bag Rp 15.000 25  
Rp 375.000 

SUB TOTAL 
 

Rp 800.000 Rp 2.825.000 

TOTAL Rp 3.625.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 145.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 6.250.000 

MARGIN/PAX Rp 105.000 

MARGIN TOTAL Rp 2.625.000 

MARGIN (PERSEN) 42% 

 

 
 

FIELD TRIP 40 PAX (MRT JAKARTA) 

NO ITEM PRICE QTY FIXED COST 
VARIABEL 

COST 

1 Kartu Flazz Rp 25.000 40  
Rp 1.000.000 

2 Tiket MRT PP Rp 28.000 40  
Rp 1.120.000 

3 Program Rp 500.000 1 Rp 500.000 
 

4 Makan Siang Rp 25.000 40  
Rp 1.000.000 

5 Dekorasi Rp 300.000 1 Rp 300.000 
 

6 Goodie Bag Rp 15.000 40  
Rp 600.000 

SUB TOTAL 
 

Rp 800.000 Rp 3.720.000 

TOTAL Rp 4.520.000 

BEBAN PRODUKSI / PAX Rp 113.000 

HARGA JUAL / PAX Rp 250.000 

HARGA JUAL TOTAL Rp 10.000.000 

MARGIN/PAX Rp 137.000 

MARGIN TOTAL Rp 5.480.000 

MARGIN (PERSEN) 54,80% 
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LAMPIRAN 28 BREAK EVENT POINT (BEP) 
 

 

ART CLASS 

 

ITEM 

2024 2025 2026 

20 PAX 

(NON- 

PARTNER) 

20 PAX 

(PARTNER) 

20 PAX 

(NON- 

PARTNER 

20 PAX 

(PARTNER) 

20 PAX 

(NON- 

PARTNER) 

20 PAX 

(PARTNER) 

FIXED COST 
Rp 

1.500.000 

Rp 

1.500.000 

Rp 

1.545.000 

Rp 

1.545.000 

Rp 

1.583.625 

Rp 

1.583.625 

VARIABEL 

COST 

Rp 

1.600.000 

Rp 

1.100.000 

Rp 

1.648.000 

Rp 

1.133.000 

Rp 

1.689.200 

Rp 

1.161.325 

VARIABEL 

COST/PAX 
Rp 80.000 Rp 55.000 Rp 82.400 Rp 56.650 Rp 84.460 Rp 58.066 

HARGA/PAX Rp 250.000 Rp 250.000 
Rp 

300.000 
Rp 300.000 Rp 350.000 Rp 350.000 

HARGA 

TOTAL 

Rp 

5.000.000 

Rp 

5.000.000 

Rp 

6.000.000 

Rp 

6.000.000 

Rp 

7.000.000 

Rp 

7.000.000 

MARGIN/PAX Rp 95.000 Rp 120.000 
Rp 

140.350 
Rp 166.100 Rp 185.561 Rp 106.042 

MARGIN 

TOTAL 

Rp 

1.900.000 

Rp 

2.400.000 

Rp 

2.807.000 

Rp 

3.322.000 

Rp 

3.711.210 

Rp 

4.241.660 

BEP UNIT 8,82 7,69 7,10 6,35 5,96 5,42 

BEP RP 
Rp 

3.947.368 

Rp 

3.125.000 

Rp 

3.302.458 

Rp 

2.790.488 

Rp 

2.986.998 

Rp 

5.226.904 

 

COOKING CLASS 

 

ITEM 

2024 2025 2026 

20 PAX 

(NON- 

PARTNER) 

20 PAX 

(PARTNER) 

20 PAX 

(NON- 

PARTNER 

20 PAX 

(PARTNER) 

20 PAX 

(NON- 

PARTNER) 

20 PAX 

(PARTNER) 

FIXED COST 
Rp 

1.500.000 
Rp 500.000 

Rp 

1.545.000 
Rp 515.000 

Rp 

1.583.625 
Rp 527.875 

VARIABEL 

COST 

Rp 

2.000.000 

Rp 

1.500.000 

Rp 

2.060.000 

Rp 

1.545.000 

Rp 

2.111.500 

Rp 

1.583.625 

VARIABEL 

COST/PAX 
Rp 100.000 Rp 75.000 

Rp 

103.000 
Rp 77.250 Rp 105.575 Rp 79.181 

HARGA/PAX Rp 250.000 Rp 250.000 
Rp 

300.000 
Rp 300.000 Rp 350.000 Rp 350.000 

HARGA 

TOTAL 

Rp 

5.000.000 

Rp 

5.000.000 

Rp 

6.000.000 

Rp 

6.000.000 

Rp 

7.000.000 

Rp 

7.000.000 

MARGIN/PAX Rp 75.000 Rp 150.000 
Rp 

119.750 
Rp 197.000 Rp 164.343 Rp 243.910 

MARGIN 

TOTAL 

Rp 

1.500.000 

Rp 

3.000.000 

Rp 

2.395.000 

Rp 

3.940.000 

Rp 

3.286.850 

Rp 

4.878.200 
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BEP UNIT 10,00 2,86 7,84 2,31 6,48 1,95 

BEP RP 
Rp 

5.000.000 
Rp 833.333 

Rp 

3.870.564 
Rp 784.264 

Rp 

3.372.644 
Rp 757.477 

 

 

 

 

FIELD TRIP 

 
ITEM 

2024 

KAMPUNG 

SINDANG BARANG 
DENTIST 

OUTDOOR 

ACTIVITIES 

MRT 

JAKARTA 

FIXED COST Rp 300.000 Rp 800.000 Rp 300.000 Rp 800.000 

VARIABEL 

COST 
Rp 7.600.000 Rp 2.825.000 Rp 5.800.000 Rp 3.720.000 

VARIABEL 

COST/PAX 
Rp 190.000 Rp 70.625 Rp 145.000 Rp 93.000 

HARGA/PAX Rp 300.000 Rp 250.000 Rp 250.000 Rp 250.000 

HARGA TOTAL Rp 12.000.000 Rp 6.250.000 Rp 10.000.000 
Rp 

10.000.000 

MARGIN/PAX Rp 102.500 Rp 65.625 Rp 97.500 Rp 137.000 

MARGIN 

TOTAL 
Rp 4.100.000 Rp 2.625.000 Rp 3.900.000 Rp 5.480.000 

BEP UNIT 2,73 4,46 2,86 5,10 

BEP RP Rp 878.049 Rp 3.047.619 Rp 769.231 Rp 1.459.854 

 

FIELD TRIP 

 
ITEM 

2025 

KAMPUNG SINDANG 

BARANG 
DENTIST 

OUTDOOR 

ACTIVITIES 

MRT 

JAKARTA 

FIXED COST Rp 309.000 Rp 824.000 Rp 309.000 
Rp 

824.000 

VARIABEL 

COST 
Rp 7.828.000 Rp 2.909.750 Rp 5.974.000 

Rp 

3.831.600 

VARIABEL 

COST/PAX 
Rp 195.700 Rp 72.744 Rp 149.350 Rp 95.790 

HARGA/PAX Rp 350.000 Rp 300.000 Rp 300.000 
Rp 

300.000 

HARGA TOTAL Rp 14.000.000 Rp 7.500.000 Rp 12.000.000 
Rp 

12.000.000 

MARGIN/PAX Rp 146.575 Rp 94.156 Rp 142.925 
Rp 

183.610 

MARGIN TOTAL Rp 5.863.000 Rp 3.766.250 Rp 5.717.000 
Rp 

7.344.400 
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BEP UNIT 2,00 3,63 2,05 4,04 

BEP RP Rp 737.848 Rp 2.625.423 Rp 648.592 
Rp 

1.346.332 

 

FIELD TRIP 

 
ITEM 

2026 

KAMPUNG 

SINDANG BARANG 
DENTIST 

OUTDOOR 

ACTIVITIES 

MRT 

JAKARTA 

FIXED COST Rp 316.725 Rp 844.600 Rp 316.725 
Rp 

844.600 

VARIABEL 

COST 
Rp 8.023.700 Rp 2.982.494 Rp 6.123.350 

Rp 

3.927.390 

VARIABEL 

COST/PAX 
Rp 200.593 Rp 74.562 Rp 153.084 Rp 98.185 

HARGA/PAX Rp 400.000 Rp 350.000 Rp 350.000 
Rp 

350.000 

HARGA TOTAL Rp 16.000.000 Rp 8.750.000 Rp 14.000.000 
Rp 

14.000.000 

MARGIN/PAX Rp 190.472 Rp 122.606 Rp 188.213 
Rp 

230.118 

MARGIN TOTAL Rp 7.618.890 Rp 4.904.238 Rp 7.528.510 
Rp 

9.204.732 

BEP UNIT 1,59 3,07 1,61 3,35 

BEP RP Rp 665.136 Rp 2.411.058 Rp 588.981 
Rp 

1.284.600 
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LAMPIRAN 29 PROYEKSI ARUS KAS PER BULAN 
 
 
 

NO 
KETERANGAN 

A   SALDO KAS AWAL 

B PEMASUKAN 

1 Modal Investasi 

2 Piutang Penjualan 

Art Class 20 Pax 

Cooking Class 20 Pax 

Field Trip (Kampung Budaya Sindang 

Barang) 40 Pax 

Field Trip (Dentist) 25 Pax 

Field Trip (Animalium) 40 Pax 

Field Trip (MRT Jakarta) 40 Pax 

Field Trip (Sensory Class) 20 Pax 

TOTAL PIUTANG 

3 PAJAK 

PPN 11% 

C PENGELUARAN 

1 Pembelian Peralatan 

2 Beban Produksi 

Art Class 20 Pax 

Cooking Class 20 Pax 

Field Trip (Kampung Budaya Sindang 

Barang) 40 Pax 

Field Trip (Dentist) 25 Pax 

Field Trip (Animalium) 40 Pax 

Field Trip (MRT Jakarta) 40 Pax 

Field Trip (Sensory Class) 20 Pax 

TOTAL BEBAN PRODUKSI 

3 Beban Pemasaran 

Pemasaran Above The Line 

Pemasaran Below The Line 

TOTAL BEBAN PEMASARAN 

4 Beban Operasional 

Beban Pendirian Perusahaan 

Beban Sewa Kantor 

Beban Utilitas 

Beban Gaji 

Beban Setoran & Administrasi Bank 

Beban THR 

Beban Perlengkapan 

CV MALIA CREATIVA 

PROYEKSI ARUS KAS 

 
2024 

Januari Februari Maret April Mei Juni Juli Agustus September Oktober November Desember Tahunan 2024 

Rp 77.389.334 Rp     84.935.579 Rp  91.656.279 Rp  99.202.523 Rp  99.798.768 Rp     106.519.468 Rp      114.065.712 Rp      121.611.957 Rp      128.332.657 Rp      135.878.901 Rp      143.425.146 Rp      156.364.596 Rp  77.389.334 

Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 

Rp 10.000.000 Rp     10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 120.000.000 

Rp 10.000.000 Rp     10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 120.000.000 

Rp 12.000.000 Rp     12.000.000 Rp 12.000.000 Rp       12.000.000 Rp 12.000.000 Rp 12.000.000 Rp 12.000.000 Rp 12.000.000 Rp 12.000.000 Rp 12.000.000 Rp 12.000.000 Rp 12.000.000 Rp 144.000.000 

Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 12.500.000 Rp 6.250.000 Rp 81.250.000 

Rp 10.000.000 Rp     10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 120.000.000 

Rp 10.000.000 Rp     10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 10.000.000 Rp 120.000.000 

Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 6.250.000 Rp 75.000.000 

Rp 64.500.000 Rp     64.500.000 Rp 64.500.000 Rp 64.500.000 Rp 64.500.000 Rp 64.500.000 Rp 64.500.000 Rp 64.500.000 Rp 64.500.000 Rp 64.500.000 Rp 70.750.000 Rp 64.500.000 Rp 780.250.000 

Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.095.000 Rp 7.782.500 Rp 7.095.000 Rp 85.827.500 

Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 

Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 5.700.000 Rp 68.400.000 

Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 5.500.000 Rp 66.000.000 

Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 7.900.000 Rp 94.800.000 

Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 3.625.000 Rp 43.500.000 

Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 6.100.000 Rp 73.200.000 

Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 4.520.000 Rp 54.240.000 

Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 4.500.000 Rp 54.000.000 

Rp 37.845.000 Rp     37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 37.845.000 Rp 454.140.000 

Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 693.533 Rp 8.322.400 

Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 18.025 Rp 216.300 

Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 711.558 Rp 8.538.700 

Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 

Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 12.000.000 

Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 1.493.500 Rp 17.922.000 

Rp 13.542.627 Rp     13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 13.542.627 Rp 162.511.524 

Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 17.510 Rp 210.120 

Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 6.950.000 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 6.950.000 

Rp 0 Rp 825.545 Rp 0 Rp 0 Rp 825.545 Rp 0 Rp 0 Rp 825.545 Rp 0 Rp 0 Rp 825.545 Rp 0 Rp 3.302.180 
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4 Beban Operasional              

Beban Pendirian Perusahaan Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 

Beban Sewa Kantor Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp  1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 1.050.000 Rp 12.600.000 

Beban Utilitas Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp  1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 1.538.305 Rp 18.459.660 

Beban Gaji Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp  18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 18.131.819 Rp 217.581.824 

Beban Setoran & Administrasi Bank Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 18.035 Rp 216.424 

Beban THR Rp 0 Rp 0 Rp 15.766.667 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 15.766.667 

Beban Perlengkapan Rp 0 Rp 850.311 Rp 0 Rp 0 Rp 850.311 Rp 0 Rp 0 Rp 850.311 Rp 0 Rp 0 Rp 850.311 Rp 0 Rp 3.401.245 

Beban BPJS Ketenagakerjaan Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp  1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 1.788.960 Rp 21.467.520 

Beban BPJS Kesehatan Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 945.000 Rp 11.340.000 

TOTAL BEBAN OPERASIONAL Rp 23.472.119 Rp 24.322.430 Rp 39.238.786 Rp 23.472.119 Rp  24.322.430 Rp 23.472.119 Rp 23.472.119 Rp 24.322.430 Rp 23.472.119 Rp 23.472.119 Rp 24.322.430 Rp 23.472.119 Rp 300.833.339 

Peralatan              

D PAJAK              

Pajak Perorangan PPh 21 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 12.181 Rp 146.176 

Pajak Badan Usaha PPh 23 (0,5%) Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 700.000 Rp 8.400.000 

PPN 11% Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp  15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 15.400.000 Rp 184.800.000 

TOTAL PAJAK Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp  16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 16.112.181 Rp 193.346.176 

SALDO KAS AKHIR Rp 211.229.935 Rp 257.698.718 Rp 289.251.146 Rp 336.570.241 Rp 383.039.024 Rp 430.358.119 Rp 477.677.213 Rp 524.145.997 Rp 571.465.091 Rp 618.784.186 Rp 665.252.969 Rp 712.572.064 Rp 712.572.064 

 

 

 
 

  CV MALIA CREATIVA 

 PROYEKSI ARUS KAS 

NO 
KETERANGAN 

TAHUN 

2026 

 Januari Februari Maret April Mei Juni Juli Agustus September Oktober November Desember Tahunan 2026 

A SALDO KAS AWAL Rp 712.572.064 Rp 841.946.225 Rp 950.344.565 Rp 1.079.718.727 Rp 1.209.092.888 Rp 1.337.591.229 Rp 1.466.965.390 Rp 1.596.339.551 Rp 1.724.837.892 Rp 1.854.212.053 Rp 1.983.586.214 Rp 2.112.084.555 Rp712.572.064 

B PEMASUKAN              

1 Modal Investasi Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp0 

2 Piutang Penjualan              

 Art Class 20 Pax Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp672.000.000 
 Cooking Class 20 Pax Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp672.000.000 
 Field Trip (Kampung Budaya Sindang 

Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 Rp 16.000.000 
 

Rp192.000.000  Barang) 40 Pax 
 Field Trip (Dentist) 25 Pax Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp 35.000.000 Rp420.000.000 
 Field Trip (Animalium) 40 Pax Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp 56.000.000 Rp672.000.000 
 Field Trip (MRT Jakarta) 40 Pax Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp 28.000.000 Rp336.000.000 

 Field Trip (Sensory Class) 20 Pax Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp 26.250.000 Rp315.000.000 

 TOTAL PIUTANG Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp 273.250.000 Rp   3.279.000.000 

3 PAJAK              

PPN 11% Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp      360.690.000 

C PENGELUARAN              

1 Pembelian Peralatan Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0  

2 Beban Produksi              

 Art Class 20 Pax Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp 23.127.620 Rp277.531.440 
 Cooking Class 20 Pax Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp 20.157.100 Rp241.885.200 
 Field Trip (Kampung Budaya Sindang 

Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 Rp 8.381.110 
 

Rp100.573.320  Barang) 40 Pax 
 Field Trip (Dentist) 25 Pax Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp 15.383.050 Rp184.596.600 
 Field Trip (Animalium) 40 Pax Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp 25.885.960 Rp310.631.520 
 Field Trip (MRT Jakarta) 40 Pax Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp 9.590.536 Rp115.086.432 
 Field Trip (Sensory Class) 20 Pax Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp 14.322.150 Rp171.865.800 
 TOTAL BEBAN PRODUKSI Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp 116.847.526 Rp   1.402.170.312 
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3 Beban Pemasaran              

Pemasaran Above The Line Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp 735.770 Rp8.829.234 

Pemasaran Below The Line Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp 19.123 Rp229.473 

TOTAL BEBAN PEMASARAN Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 754.892 Rp 9.058.707 

4 Beban Operasional              

Beban Pendirian Perusahaan Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp0 

Beban Sewa Kantor Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp 1.100.000 Rp13.200.000 

Beban Utilitas Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp 1.584.454 Rp19.013.450 

Beban Gaji Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp 19.225.874 Rp230.710.489 

Beban Setoran & Administrasi Bank Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp 18.576 Rp222.916 

Beban THR Rp 0 Rp 20.100.000 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp 0 Rp20.100.000 

Beban Perlengkapan Rp 0 Rp 875.821 Rp 0 Rp 0 Rp 875.821 Rp 0 Rp 0 Rp 875.821 Rp 0 Rp 0 Rp 875.821 Rp 0 Rp3.503.283 

Beban BPJS Ketenagakerjaan Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp 1.903.140 Rp22.837.680 

Beban BPJS Kesehatan Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp 1.005.000 Rp12.060.000 

TOTAL BEBAN OPERASIONAL Rp 24.837.045 Rp 45.812.865 Rp 24.837.045 Rp 24.837.045 Rp 25.712.865 Rp 24.837.045 Rp 24.837.045 Rp 25.712.865 Rp 24.837.045 Rp 24.837.045 Rp 25.712.865 Rp 24.837.045 Rp      321.647.818 

Peralatan              

D PAJAK              

Pajak Perorangan PPh 21 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp 70.126 Rp841.511 

Pajak Badan Usaha PPh 23 (0,5%) Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp 1.366.250 Rp16.395.000 

PPN 11% Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp 30.057.500 Rp360.690.000 

TOTAL PAJAK Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp 31.493.876 Rp      377.926.511 

SALDO KAS AKHIR Rp 841.946.225 Rp 950.344.565 Rp 1.079.718.727 Rp 1.209.092.888 Rp 1.337.591.229 Rp 1.466.965.390 Rp 1.596.339.551 Rp 1.724.837.892 Rp 1.854.212.053 Rp 1.983.586.214 Rp 2.112.084.555 Rp 2.241.458.716 Rp2.241.458.716 



 

LAMPIRAN 30 BEBAN UTILITAS 
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BEBAN UTILITAS 

NO ASET SPESIFIKASI QTY HARGA SUBTOTAL 
 

2023 2024 (3%) 2025 (3%) 2026 (3%) 

 Internet Indihome 30mbps 12 Bulan Rp 250.000 Rp 3.000.000 Rp 500.000 Rp 3.090.000 Rp 3.182.700 Rp 3.278.181 

 Listrik 2.200 VA, PLN 12 Bulan Rp 1.000.000 Rp 12.000.000 Rp 2.000.000 Rp 12.360.000 Rp 12.730.800 Rp 13.112.724 

 Air PDAM 12 Bulan Rp 200.000 Rp 2.400.000 Rp 400.000 Rp 2.472.000 Rp 2.546.160 Rp 2.622.545 

TOTAL Rp 1.450.000  Rp 2.900.000 Rp 17.922.000 Rp 18.459.660 Rp 19.013.450 



 

LAMPIRAN 32 BEBAN PERALATAN 
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NO 

 
ASET 

 
SPESIFIKASI 

 
QTY 

 
HARGA 

 
TOTAL 

 
RESIDU 

 
10% 

UMUR EKONOMI  
KETERANGAN 

QTY VARIABEL 

1 Meja Kerja Rumah Aku Mebel 4 Rp 790.000 Rp 3.160.000 Rp 316.000 5 Tahun Beli Baru 

2 Kursi Kerja Touri 5 Rp 250.000 Rp 1.250.000 Rp 125.000 5 Tahun Beli Baru 

3 Printer & Scanner Canon Pixma MG2570s 1 Rp 735.000 Rp 735.000 Rp 73.500 5 Tahun Beli Baru 

4 Rak Buku & Arsip Avery 1 Rp 1.600.000 Rp 1.600.000 Rp 160.000 5 Tahun Beli Baru 

5 Air Conditioner Samsung, 1/2 PK 1 Rp 2.300.000 Rp 2.300.000 Rp 230.000 5 Tahun Beli Baru 

6 Kabel Roll (4 Switch) Ingco Hes03041v 5 Rp 150.000 Rp 750.000 Rp 75.000 5 Tahun Beli Baru 

7 Laptop Lenovo Thinkpad X28 1 Rp 3.200.000 Rp 3.200.000 Rp 320.000 5 Tahun Beli Baru 

8 Glassboard 8mm Glassboard 80x100 1 Rp 650.000 Rp 650.000 Rp 65.000 5 Tahun Beli Baru 

9 Agenda Board Ace Hardware - Odi Magnetic Monthly Planner 1 Rp 150.000 Rp 150.000 Rp 15.000 5 Tahun Beli Baru 

10 WIFI \router tp-link archer c54 ac1200 1 Rp 500.000 Rp 500.000 Rp 50.000 5 Tahun Beli Baru 

11 TV LCD 
 

AQUA SMART TV 43 Inch 1 Rp 3.000.000 Rp 3.000.000 Rp 300.000 5 Tahun Beli Baru 

12 CCTV Cctv Infrared 2mp Body Besi 1080p Murni 1 Rp 170.000 Rp 170.000 Rp 17.000 5 Tahun Beli Baru 

13 Sound System Speaker Portable Hardwell HF12 B 1 Rp 2.100.000 Rp 2.100.000 Rp 210.000 5 Tahun Beli Baru 

14 Projector Proyektor Infocus IN 114 1 Rp 3.500.000 Rp 3.500.000 Rp 350.000 5 Tahun Beli Baru 

15 Lcd Projector 
Layar Proyektor Tripod Screen Projektor 70 inch 
jaya multikom 

1 Rp 355.000 Rp 355.000 Rp 35.500 5 Tahun Beli Baru 

16 Penggaris Besi Joyko 2 Rp 7.500 Rp 15.000 Rp 1.500 2 Tahun Beli Baru 

17 Streples Joyko 1 Rp 15.000 Rp 15.000 Rp 1.500 5 Tahun Beli Baru 

18 Pembolong Kertas Joyko 2 lubang 2 Rp 15.000 Rp 30.000 Rp 3.000 5 Tahun Beli Baru 

19 Gunting Joyko SC-838 1 Rp 10.000 Rp 10.000 Rp 1.000 5 Tahun Beli Baru 

20 Cutter Joyko L-500 2 Rp 18.000 Rp 36.000 Rp 3.600 5 Tahun Beli Baru 
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21 Stempel Perusahaan Stempel Otomatis 2 Rp 30.000 Rp 60.000 Rp 6.000 5 Tahun Beli Baru 

22 Handphone Iphone 11 128 Gb 1 Rp 6.999.000 Rp 6.999.000 Rp 699.900 5 Tahun Beli Baru 

TOTAL Rp 30.585.000 Rp 3.058.500 TOTAL  
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LAMPIRAN 33 BEBAN PENYUSUTAN 
 

 
 

BEBAN PERALATAN TAHUN 2023 

 

NO 

 

ASET 

 

SPESIFIKASI 

 

QTY 

 

HARGA 

 

TOTAL 

 

RESIDU 

 

10% 
UMUR EKONOMI PENYUSUTAN/ 

BULAN 

PENYUSUTAN/ 

TAHUN 

 

NILAI BUKU ASET 

 

KETERANGAN 
QTY VARIABEL 

1 Meja Kerja Rumah Aku Mebel 4 Rp 790.000 Rp 3.160.000 Rp 316.000 5 Tahun Rp 47.400 Rp 568.800 Rp 2.591.200 Beli Baru 

2 Kursi Kerja Touri 5 Rp 250.000 Rp 1.250.000 Rp 125.000 5 Tahun Rp 18.750 Rp 225.000 Rp 1.025.000 Beli Baru 

3 Printer & Scanner Canon Pixma MG2570s 1 Rp 735.000 Rp 735.000 Rp 73.500 5 Tahun Rp 11.025 Rp 132.300 Rp 602.700 Beli Baru 

4 Rak Buku & Arsip Avery 1 Rp 1.600.000 Rp 1.600.000 Rp 160.000 5 Tahun Rp 24.000 Rp 288.000 Rp 1.312.000 Beli Baru 

5 Air Conditioner Samsung, 1/2 PK 1 Rp 2.300.000 Rp 2.300.000 Rp 230.000 5 Tahun Rp 34.500 Rp 414.000 Rp 1.886.000 Beli Baru 

6 Kabel Roll (4 Switch) Ingco Hes03041v 5 Rp 150.000 Rp 750.000 Rp 75.000 5 Tahun Rp 11.250 Rp 135.000 Rp 615.000 Beli Baru 

7 Laptop Lenovo Thinkpad X28 1 Rp 3.200.000 Rp 3.200.000 Rp 320.000 5 Tahun Rp 48.000 Rp 576.000 Rp 2.624.000 Beli Baru 

8 Glassboard 8mm Glassboard 80x100 1 Rp 650.000 Rp 650.000 Rp 65.000 5 Tahun Rp 9.750 Rp 117.000 Rp 533.000 Beli Baru 

9 Agenda Board 
Ace Hardware - Odi Magnetic 

Monthly Planner 
1 Rp 150.000 Rp 150.000 Rp 15.000 5 Tahun Rp 2.250 Rp 27.000 Rp 123.000 Beli Baru 

10 WIFI \router tp-link archer c54 ac1200 1 Rp 500.000 Rp 500.000 Rp 50.000 5 Tahun Rp 7.500 Rp 90.000 Rp 410.000 Beli Baru 

11 TV LCD AQUA SMART TV 43 Inch 1 Rp 3.000.000 Rp 3.000.000 Rp 300.000 5 Tahun Rp 45.000 Rp 540.000 Rp 2.460.000 Beli Baru 

12 CCTV 
Cctv Infrared 2mp Body Besi 1080p 

Murni 
1 Rp 170.000 Rp 170.000 Rp 17.000 5 Tahun Rp 2.550 Rp 30.600 Rp 139.400 Beli Baru 

13 Sound System Speaker Portable Hardwell HF12 B 1 Rp 2.100.000 Rp 2.100.000 Rp 210.000 5 Tahun Rp 31.500 Rp 378.000 Rp 1.722.000 Beli Baru 

14 Projector Proyektor Infocus IN 114 1 Rp 3.500.000 Rp 3.500.000 Rp 350.000 5 Tahun Rp 52.500 Rp 630.000 Rp 2.870.000 Beli Baru 

15 Lcd Projector 
Layar Proyektor Tripod Screen 

Projektor 70 inch jaya multikom 
1 Rp 355.000 Rp 355.000 Rp 35.500 5 Tahun Rp 5.325 Rp 63.900 Rp 291.100 Beli Baru 

16 Penggaris Besi Joyko 2 Rp 7.500 Rp 15.000 Rp 1.500 5 Tahun Rp 225 Rp 2.700 Rp 12.300 Beli Baru 

17 Streples Joyko 1 Rp 15.000 Rp 15.000 Rp 1.500 5 Tahun Rp 225 Rp 2.700 Rp 12.300 Beli Baru 

18 Pembolong Kertas Joyko 2 lubang 2 Rp 15.000 Rp 30.000 Rp 3.000 5 Tahun Rp 450 Rp 5.400 Rp 24.600 Beli Baru 

19 Gunting Joyko SC-838 1 Rp 10.000 Rp 10.000 Rp 1.000 5 Tahun Rp 150 Rp 1.800 Rp 8.200 Beli Baru 

20 Cutter Joyko L-500 2 Rp 18.000 Rp 36.000 Rp 3.600 5 Tahun Rp 540 Rp 6.480 Rp 29.520 Beli Baru 

21 Stempel Perusahaan Stempel Otomatis 2 Rp 30.000 Rp 60.000 Rp 6.000 5 Tahun Rp 900 Rp 10.800 Rp 49.200 Beli Baru 

22 Handphone Iphone 11 128 Gb 1 Rp 6.999.000 Rp 6.999.000 Rp 699.900 5 Tahun Rp 104.985 Rp 1.259.820 Rp 5.739.180 Beli Baru 

TOTAL Rp 30.585.000 Rp 3.058.500 TOTAL Rp 458.775 Rp 5.505.300 Rp 25.079.700  
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LAMPIRAN 34 BEBAN PERLENGKAPAN 
 

 
 

BEBAN PERLENGKAPAN 

NO ASET SPESIFIKASI QTY HARGA SUBTOTAL 
 

2024 (3%) 2025 (3%) 2026 (3%) 

ALAT TULIS KANTOR 

 Pulpen Faster C600 2 Pack Rp 25.000 Rp 50.000 Rp 51.500 Rp 53.045 Rp 54.636 

 Tip-X Roll Joyko 2 pcs Rp 6.000 Rp 12.000 Rp 12.360 Rp 12.731 Rp 13.113 

 Pensil Joyko 1 Pack Rp 15.000 Rp 15.000 Rp 15.450 Rp 15.914 Rp 16.391 

 Penghapus Joyko 1 Pack Rp 15.000 Rp 15.000 Rp 15.450 Rp 15.914 Rp 16.391 

 Paper Clip Joyko 2 pack Rp 5.000 Rp 10.000 Rp 10.300 Rp 10.609 Rp 10.927 

 Isi Straples Joyko 5 pack Rp 2.000 Rp 10.000 Rp 10.300 Rp 10.609 Rp 10.927 

 Binder Clip Joyko All size 1 Set Rp 25.000 Rp 25.000 Rp 25.750 Rp 26.523 Rp 27.318 

 Kertas HVS Paperone A4 75gram 2 Dus Rp 230.000 Rp 460.000 Rp 473.800 Rp 488.014 Rp 502.654 

 Tinta Printer 1 Liter Ecotank 6 Color Rp 140.000 Rp 840.000 Rp 865.200 Rp 891.156 Rp 917.891 

 Spidol Snowman 1 pack Rp 68.000 Rp 68.000 Rp 70.040 Rp 72.141 Rp 74.305 

 Whiteboard Eraser Joykko WE-1205 1 pcs Rp 10.000 Rp 10.000 Rp 10.300 Rp 10.609 Rp 10.927 

 Sticky Note Post It Berbagai Ukuran 1 Set Rp 70.000 Rp 70.000 Rp 72.100 Rp 74.263 Rp 76.491 

 Kwitansi Paperline 2 pcs Rp 5.000 Rp 10.000 Rp 10.300 Rp 10.609 Rp 10.927 

 Nota Paperline 2 pcs Rp 5.000 Rp 10.000 Rp 10.300 Rp 10.609 Rp 10.927 

 Lakban Hitam Joyko 48mm 2 pcs Rp 16.000 Rp 32.000 Rp 32.960 Rp 33.949 Rp 34.967 

 Lakban Bening Joyko 48mm OPP-1-80M 2 pcs Rp 10.000 Rp 20.000 Rp 20.600 Rp 21.218 Rp 21.855 

 Lakban Kertas Joyko 24mm x 20m 2 pcs Rp 8.000 Rp 16.000 Rp 16.480 Rp 16.974 Rp 17.484 

 Double tape Joyko 12mm x 15 yard 2 pcs Rp 5.000 Rp 10.000 Rp 10.300 Rp 10.609 Rp 10.927 

 Lem Kertas Joyko Stick 6 pcs Rp 5.000 Rp 30.000 Rp 30.900 Rp 31.827 Rp 32.782 

TOTAL ATK Rp 1.764.390 Rp 1.817.322 Rp 1.871.841 
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 PERLENGKAPAN EMERGENCY KIT 

 Kotak P3K Box ONLY 1 pcs Rp 27.500 Rp 27.500 Rp 28.325 Rp 29.175 Rp 30.050 

 Obat-obat Ringan Tolak Angin, Bodrex, dll 1 set Rp 300.000 Rp 300.000 Rp 309.000 Rp 318.270 Rp 327.818 

 Perban Kasa Perbna Bunda Husada 2 paxk Rp 10.000 Rp 20.000 Rp 20.600 Rp 21.218 Rp 21.855 

 Betadine Solution 30ml 2 pcs Rp 27.000 Rp 54.000 Rp 55.620 Rp 57.289 Rp 59.007 

 Alkohol Rivanol 300 ml 2 pcs Rp 15.000 Rp 30.000 Rp 30.900 Rp 31.827 Rp 32.782 

 Kasa Steril Onemed 2 pack Rp 10.000 Rp 20.000 Rp 20.600 Rp 21.218 Rp 21.855 

 Plester Hansaplast 1 pack Rp 50.000 Rp 50.000 Rp 51.500 Rp 53.045 Rp 54.636 
 Masker Duckbil 5 pack Rp 20.000 Rp 100.000 Rp 103.000 Rp 106.090 Rp 109.273 

 Handsanitizer Dettol 3 pcs Rp 30.000 Rp 90.000 Rp 92.700 Rp 95.481 Rp 98.345 

TOTAL ATK Rp 712.245 Rp 733.612 Rp 755.621 

TOTAL PERLENGKAPAN PERTAHUN Rp 2.476.635 Rp 2.550.934 Rp 2.627.462 
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