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BAB I 

RINGKASAN EKSEKUTIF 

CV Palladium Indonesia merupakan perusahaan yang bergerak di bidang 

penyelenggaraan acara musik, terkhusus music showcase dengan nama kegiatan 

Vividly in Person. 

Perusahaan ini didirikan karena melihat adanya peluang dalam menjalankan 

bisnis music showcase, diantaranya adalah minat masyarakat akan hadir ke suatu 

acara musik yang meningkat. Kedua, kebutuhan akan promosi karya terbaru dari 

musisi-musisi. Ketiga, masih sedikitnya perusahaan yang bergerak dalam 

penyelenggaraan event music showcase dengan kondisi permintaan yang tinggi. 

Produk utama dari CV Palladium Indonesia adalah Vividly in Person dan produk 

pendukung berupa Time to Meet1, dengan target konsumen adalah B2B atau 

Business to Business. Segmentasi pasar dari produk utama kami adalah gen z dan 

millennials yang berusia 17—25 tahun, pekerjaan mahasiswa ataupun karyawan, 

dengan mayoritas berdomisili Jabodetabek. 

Berdasarkan hasil analisis Payback Period (PP), CV Palladium Indonesia 

akan kembali modal selama 2 tahun 10 bulan 14 hari2. Kemudian didapatkan Net 

Present Value (NPV) sejumlah Rp50.691.404 dan menunjukkan hasil NPV>0 yang 

dimana berarti perusahaan layak dijalankan3. Selanjutnya terdapat Initial Rate of 

Return (IRR) sejumlah 21,21%4, dengan Return of Investment (ROI) yang dicapai 

 
1 BAB 3.1 hlm.28 
2 BAB 6.8 hlm.104 
3 BAB 6.9 hlm.105 
4 BAB 6.10 hlm.106 



2 

 

 

 

sejumlah 6% di tahun pertama, 32% di tahun kedua, dan 41% di tahun ketiga5, serta 

Profitability Index (PI) senilai 1,336. 

Berdasarkan analisa pasar, analisa pesaing, analisa keuangan, serta analisa 

risiko usaha yang telah dilakukan, maka perusahaan CV Palladium Indonesia 

berhadap mendapat sambutan baik dari pelanggan dan akan dapat bersaing dengan 

para kompetitor serta dapat mempertahankan keberlangsungan perusahaan.

 
5 BAB 6.11 hlm.107 
6 BAB 6.12 hlm.107 
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Lampiran 2 Dokumentasi Wawancara 
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Lampiran 3 Reduksi Data Kualitatif (Wawancara) 

1. Data 1 

Nama Responden: Setya Ratu 

Posisi        : CEO 

Perusahaan          : SAMA 
 

No Objective Pertanyaan Jawaban Kesimpulan 

1. Latar 

belakang 

perusahaan 

pesaing 

Boleh 

dijelaskan 

bagaimana 

terbentuknya 

SAMA? 

Kita sebenernya udah 

terbentuk dari 2018, 

bareng-bareng ngejalanin 

event tapi belum kebentuk 

tuh nama SAMA. Setelah 

berjalan 2 tahun tanpa 

nama yang proper, 

akhirnya di 2020 kebentuk 

lah SAMA dengan sistem 

yang lebih terstruktur. 

Terbentuk dari 

2018 tanpa nama, 

baru di 2020 

berubah menjadi 

SAMA. 

2. Produk yang 

ditawarkan 

Apa saja produk 

yang ditawarkan 

oleh SAMA? 

Di SAMA kita sebenernya 

gak cuma nawarin jasa 

organizer music showcase 

aja, tapi fokus kita juga 

ada sebagai Artist Service 

Development (ASD) kita 

membantu di bagian 

artisnya untuk 

mempromosikan lagu 

mereka jadi mereka bisa 

terpublish dengan baik 

untuk promo-promonya, 

kedua kita sebagai 

consultant brand kayak 

kebutuhan marketing, 

sistemnya, HR nya dan 

terakhir sebagai event 

consultant mulai dari 

konsep, eksekusi sampai 

hari H. Jadi selain 

showcase, kita juga punya 

peluang di jasa-jasa lain 

yang masih berhubungan. 

Artist Service 

Development 

(ASD, consultant 

brand dan event 

consultant 
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3. Persaingan 

dalam bisnis 

music 

showcase di 

wilayah 

Jakarta 

Bagaimana 

perusahaan 

menghadapi 

persaingan 

dengan 

kompetitor? 

Pasti kita gunakan 

langkah-langkah kayak 

analisis si kompetitor apa 

kekuatan dan kelemahan 

mereka. nah kalo kita 

udah tau poin itu aja dulu, 

kita udah bisa nih nentuin 

nilai kita ada dimana 

diantara persaingan sama 

kompetitor ini. Memang 

untuk organizer yang 

bener-bener fokus cuma 

ke showcase ga banyak 

meskipun based nya di 

Jakarta ya, tapi justru yang 

ga banyak itu yang bikin 

peluang untuk masuk di 

pasaran jadi lebih 

gampang. Tapi inget perlu 

analisis mendalam supaya 

gampang itu ga cuma jadi 

omongan aja, bisa 

direalisasikan. Kuncinya 

jangan malas buat belajar 

strateginya kompetitor dan 

kasih inovasi yang bikin 

perusahaan kalian beda 

dari si kompetitor. 

Melakukan 

analisis 

kompetitor 

melalui kekuatan 

dan 

kelemahannya. 

4. Frekuensi 

penyelenggara

an event 

music 

showcase 

Seberapa 

banyak 

frekuensi 

penyelenggaraa

n event music 

showcase dalam 

kurun waktu 

satu tahun? 

Sebelum pandemi, untuk 

total event secara 

keseluruhan bisa sampai 

25-35 event per tahun, 

kalau showcase sekitar 5-

10 kali penyelenggaraan 

per tahun. tapi setelah 

pandemi berkurang drastis 

karena kita perlu banyak 

penyesuaian mulai dari 

sistem sampai eksekusinya 

gimana karena saat itu kan 

kita bener-bener beralih ke 

kegiatan online semua. Itu 

cuma 2-3 kali pada tahun 

pandemi. Tapi akhirnya 

Sebelum pandemi 

5-10 kali 

penyelenggaraan 

per tahun, saat 

pandemi menurun 

menjadi 2-3 kali 

penyelenggaraan 

saja. 
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sampai hari ini setelah 

pandemi selesai, kita 

pelan-pelan bisa balik 

rame lagi. 

5. Riset pasar Riset seperti apa 

yang dilakukan 

untuk 

mengetahui 

peluang pasar 

yang dimiliki 

oleh SAMA? 

Tim SAMA itu lumayan 

aktif riset sosmed. 

Biasanya mereka cari tau 

nih siapa kira-kira artis 

yang dia emang pengen 

bikin showcase, jadi 

langkah pertama tuh 

mapping dan akhirnya kita 

nemuin nih salah satu artis 

yang udah kode-kode kalo 

dia mau bikin showcase. 

Setelah kita tau ada 

peluang itu, kita masuklah 

dan memperkenalkan diri 

kita sebagai SAMA, salah 

satu event management 

yang based nya di Jakarta. 

Mengutamakan 

riset melalui 

sosial media 

sehingga bisa 

cepat mendapat 

calon klien yang 

berpeluang. 

6. Perbedaan 

perusahaan 

dengan 

kompetitor 

Apa yang 

menjadi 

pembeda antara 

SAMA dengan 

kompetitor? 

Dari experience tuh kita 

menawarkan hal-hal yang 

berdekatan dengan seni. 

Karena kita fokus di 

musik, apa nih yang cocok 

untuk dipaduin sama 

musik, entah nanti ada 

instalasi seni, aktifitas-

aktifitas yang value nya 

juga bisa bikin kita lebih 

cinta sama lingkungan dan 

budaya atau kita buat zona 

interaktif supaya penonton 

yang dateng ga cuma 

dapet nyanyi-nyanyi 

bareng si artisnya aja, tapi 

juga ada interaksi lebih 

intim lagi sama si artis. 

Berkaitan sama experience 

juga, kita tuh selalu 

berusaha ngebuat acara 

kita berdampak buat sosial 

Experience, 

aktifitas yang 

ditawarkan dan 

dampak yang 

ingin diberikan 

oleh SAMA. 
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budaya karena memang 

visi misi kita salah satunya 

berkaitan dengan itu. 

7. Hambatan 

yang dialami 

perusahaan 

Hambatan apa 

saja yang 

dialami 

perusahaan 

selama 

menjalankan 

bisnis EO music 

showcase? 

Diawal-awal yang pasti 

uang sih ya. Gimanapun 

kalo kita mau ngejalanin 

acara butuh investasi yang 

signifikan soal dana. 

Sempet kita ngalamin 

tekanan dibagian 

keuangan karena harus 

ngerintis semua dari nol 

tapi untungnya kita bisa 

ngelewatin itu semua kalo 

kita udah bertekad buat 

bisnis di bidang ini. 

Setelah masalah diawal 

itu, ga lama muncul covid. 

Wah itu bener-bener jatoh 

sih, kita gak tau harus 

gimana. Sistem berubah 

dan kita harus bisa ikutin 

itu. Terus juga karena 

covid, promosi kita 

sempet berhenti. Mau 

gimana kan semua 

kegiatan ga bisa dijalanin, 

mau gak mau harus puter 

otak lagi gimana caranya 

supaya promosi tetep jalan 

meskipun acara udah ga 

ada harapan. Minimal 

orang-orang masih tau 

kalo ada SAMA disini, ga 

tenggelem. 

Hambatan mulai 

dari keuangan, 

pandemi COVID 

hingga rencana 

promosi yang 

tertunda. 

8. Proses 

penawaran 

jasa 

Bagaimana 

proses 

penawaran jasa 

yang dilakukan 

oleh SAMA 

untuk 

mendapatkan 

Biasanya bisa lewat 

pitching dulu diawal, jadi 

kita sebagai organizer 

mengajukan proposal ke 

calon klien kita kalo cocok 

ya lanjut. Atau lewat cara 

lain kayak kita punya 

kenalan yang nawarin 

Melalui pitching 

dan based on 

connection. 
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klien? untuk maju sebagai 

organizer untuk handling 

showcase mereka atau 

event lainnya yang bisa 

SAMA handle. Tapi lebih 

sering sih kita mengajukan 

ya, biasanya kalo info dari 

kenalan tuh yang 

sebelumnya udah pernah 

pake jasa kita. Kalo klien 

baru, pasti lewat pitching. 

Proses pitching juga 

lumayan panjang dari 

mulai pengajuan proposal 

sampe negosiasi dan 

berakhir deal. Jadi tetep 

sih pengalaman ngelobi 

klien itu harus jago. 

9. Kerjasama 

yang 

dilakukan oleh 

perusahaan 

Bentuk 

kerjasama 

seperti apa yang 

sudah dilakukan 

oleh SAMA? 

Showcasenya Dikta itu 

jadi salah satu bentuk 

kerja sama juga sih, jadi 

kita disana sebagai 

supporting bagian show 

management. Kita full 

bantu bagian acaranya 

showcase Dikta. Terus kita 

juga ada beberapa 

kerjasama sama venue, 

komunitas, vendor, 

sponsor dan mitra 

promosi. Emang belum 

terbilang banyak sih, tapi 

masih cukup lah untuk 

ngejalanin event di skala 

pasarnya SAMA saat ini. 

Sebagai show 

management, 

kerjasama venue, 

komunitas, 

vendor, sponsor 

dan mitra 

promosi. 

10. Rencana 

perusahaan 

Bagaimana 

rencana SAMA 

ke depan agar 

dapat terus 

bersaing dalam 

bisnis EO ini? 

Yang jelas kita akan terus 

mantau tren musik setiap 

hari sih karena cepet 

banget kan berubahnya, 

jadi kita harus siap untuk 

ngerespon perubahan itu 

tanpa mengubah keunikan 

si SAMA nya itu sendiri. 

Memantau tren, 

siap merespon 

perubahan, 

meningkatkan 

kualitas SDM, 

memperluas 

scope. 
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Kita juga mau nambah 

SDM dengan keahlian lain 

khususnya dibidang 

teknologi dan digitalisasi 

karena untuk 

menyesuaikan dengan 

perkembangan zaman. 

Mungkin juga ke 

depannya SAMA bakal 

memperluas scope lagi, 

tapi itu belum jadi tujuan 

utama sih buat sekarang. 

Masih harapan aja, karena 

kita juga pengen 

berkembang. 
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2. Data 2 

Nama Responden: Fijar 

Posisi       .: Project Manager 

Perusahaan     : After School Shows 

 

No Objective Pertanyaan Jawaban Kesimpulan 

1. Latar 

belakang 

perusahaan 

pesaing 

Boleh 

dijelaskan 

bagaimana 

terbentukny

a After 

School 

Shows? 

After School Shows itu 

dibentuk berdasarkan 

inisiasi dari salah satu 

kawan yang punya label 

indie. Terbentuk tahun 2020 

yang dimana tahun itu lagi 

terjadi pandemi. Tim yang 

awalnya optimis dibisnis ini 

akhirnya malah jadi pesimis, 

tapi salah satu anggota kita 

ada yang nguatin kalo ini 

masih bisa berjalan 

meskipun ya agak 

terguncang ya. Akhirnya di 

2021 pelan-pelan kita bisa 

ngejalanin After School 

Shows ini dan hasilnya 

sampe sekarang kita berhasil 

bawa beberapa nama artis 

pendatang baru untuk di 

promosikan lewat showcase. 

Berawal dari salah 

seorang pendiri label 

indie yang akhirnya 

membentuk event 

organizer dibidang 

musik. 

2. Produk yang 

ditawarkan 

Apa saja 

produk yang 

ditawarkan 

oleh After 

School 

Shows? 

Kita fokus ke organizer 

musik dan label musik. 

Rencananya mau bikin store 

juga buat merch event yang 

diadain sama after school, 

tapi belum bisa direalisasi. 

Fokus organizer 

musik dan label 

musik. 

3. Persaingan 

dalam bisnis 

music 

showcase di 

wilayah 

Jakarta 

Bagaimana 

perusahaan 

menghadapi 

persaingan 

dengan 

kompetitor? 

Gue sih yakin kalo After 

School punya keunikan dari 

segi kualitas produksi dan 

teknologi. Mulai dari 

produksi acara, panggung 

sampe dokumentasi. Kita 

selalu punya cara yang unik 

Melalui keunikan 

yang dimiliki. 
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untuk bikin setiap acara itu 

beda, dengan kayak gitu 

yakin banget sih after school 

layak bersaing sama 

kompetitor. Karena mau 

gimanapun produksian acara 

jadi salah satu aktifitas vital, 

nah kita bagusin deh tuh 

kualitasnya biar ga kalah 

sama EO lain. 

4. Frekuensi 

penyelengga

raan event 

music 

showcase 

Seberapa 

banyak 

frekuensi 

penyelengga

raan event 

music 

showcase 

dalam kurun 

waktu satu 

tahun? 

Kita start di tahun 2020 

yang dimana itu tahun lagi 

ada pandemi tuh, jadi ya 

buat permulaan di era 

pandemi pula 1 atau 2 event 

udah bersyukur banget. Tapi 

kita jadi banyak belajar buat 

ngadepin krisis yang kayak 

gitu kedepannya. Karena itu 

kan hubungannya sama 

alam ya, ga bisa kita 

prediksi. Sekarang jadi 

punya gambaran buat 

antisipasi aja. Tapi di tahun 

2023 makin meningkat jadi 

4 kali dalam setahun. 

1-2 kali saat 

pandemi dan 

meningkat di 2023 

menjadi 4 kali 

penyelenggaraan 

dalam setahun. 

5. Riset 

pemasaran 

Riset seperti 

apa yang 

dilakukan 

untuk 

mengetahui 

peluang 

pasar yang 

dimiliki oleh 

After School 

Shows? 

Pernah sebar survey ke 

masyarakat umum aja buat 

tau ketertarikan mereka 

sama EO musik apalagi 

showcase, ternyata hasilnya 

oke juga. Banyak yang 

menaruh harapan gitu ke EO 

EO baru supaya bisa bikin 

event-event yang mereka 

imipiin bareng idola 

mereka. Kita juga selalu 

mantau event-event 

showcase lain, terus kita 

analisis deh kira-kira apa 

nih kelemahannya, bisa ga 

kita perbaikin kelemahan 

dia terus kita jadiin 

Menyebar survey 

dan memantau 

event-event 

showcase lain. 
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kekuatan di After School. 

Pokoknya emang cara 

paling gampang tuh 

ngamatin, pikirin, lakuin. 

6. Perbedaan 

perusahaan 

dengan 

kompetitor 

Apa yang 

menjadi 

pembeda 

antara After 

School 

Shows 

dengan 

kompetitor? 

After School tuh lebih 

banyak narik artis pendatang 

baru, tujuannya simple sih 

buat promosiin karya 

mereka apalagi abis 

pandemi banyak yang susah 

buat cari panggung, nah ini 

kita sediain. Konten kita 

juga terbilang unik karena 

setiap artis yang kita bawa, 

kita bikinin ciri khas nya 

masing-masing. Kayaknya 

itu yang bikin artis yang jadi 

klien kita ngerasa nyaman. 

Lebih banyak 

menarik artis 

pendatang baru dan 

keunikan dari segi 

konten. 

7. Hambatan 

yang 

dialami 

perusahaan 

Hambatan 

apa saja 

yang 

dialami 

perusahaan 

selama 

menjalankan 

bisnis EO 

music 

showcase? 

Bersaing sama kompetitor 

meskipun yang sejenis 

kayak kita ga banyak, tapi 

tetep aja berat. Ditambah 

banyak subtitute kayak label 

musik atau komunitas yang 

ngadain event sendiri tanpa 

perlu jasa kita. Urusan izin 

juga agak sulit ya kalo kita 

belum paham harus gimana 

supaya bisa tembus izin 

acaranya. Sama ini nih 

biasanya yang paling 

berpengaruh menghambat 

acara tuh cuaca, kadang 

pake pawang juga ga 

mempan. 

Persaingan dengan 

kompetitor dan 

subtitute, mengurus 

izin dan perubahan 

cuaca. 

8. Proses 

penawaran 

jasa 

Bagaimana 

proses 

penawaran 

jasa yang 

dilakukan 

oleh After 

Riset dulu sih pertama, ini 

klien siapa dan apa 

keunggulannya yang bisa 

kita jadiin penawaran 

menarik. Kalo udah tau, kita 

ajuin deh proposalnya, 

Melakukan riset dan 

mengajukan 

proposal. 
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School 

Shows 

untuk 

mendapatka

n klien? 

sebisa mungkin sih di 

pertemuan pertama udah 

bisa narik perhatian si calon 

klien kita. Selebihnya ya 

insting dagang aja, gimana 

kita nawarin jasa kita, 

keunggulan kita dan 

keuntungan buat dia. 

9. Kerjasama 

yang 

dilakukan 

oleh 

perusahaan 

Bentuk 

kerjasama 

seperti apa 

yang sudah 

dilakukan 

oleh After 

School 

Shows? 

Pertama kerjasama sama 

artis, udah beberapa nama 

yang kita ajakin kerja 

bareng buat ngadain event 

showcase mereka. Nama-

namanya juga lumayan 

terkenal dan jadi salah satu 

keuntungan buat after 

school. Kedua kerjasama 

venue, kita ada beberapa list 

venue yang memungkinkan 

buat konsep indoor dan 

outdoor. Ketiga kita ada 

kerjasama vendor dan 

terakhir kerjasama 

komunitas musik. 

Kerjasama dengan 

artis, kerjasama 

venue, kerjasama 

vendor dan 

kerjasama komunitas 

musik. 

10. Rencana 

perusahaan 

Bagaimana 

rencana 

After School 

Shows ke 

depan agar 

dapat terus 

bersaing 

dalam bisnis 

EO ini? 

Mau ningkatin kualitas sih 

yang pertama. Meskipun 

feedback dari tiap klien 

bagus, tapi kita ga mau 

cepet puas supaya bisa jadi 

EO yang berkembang terus. 

Rencananya juga mau 

memperluas jaringan 

kerjasama, karena untuk 

ningkatin kualitas kita perlu 

jaringan yang oke juga. 

Meningkatkan 

kualitas dan 

memperluas jaringan 

kerjasama. 
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Lampiran 4 Lokasi Perusahaan 
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Lampiran 5 Layout Kantor 
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Lampiran 6 Draft Akta Pendirian CV 
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Lampiran 7 Nomor Pokok Wajib Pajak (NPWP) 
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Lampiran 8 Nomor Induk Berusaha (NIB) 
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Lampiran 9 ID Card Anggota 
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Lampiran 10 Media Sosial Perusahaan 
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Lampiran 11 Desain Poster Vividly in Person 
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Lampiran 12 Desain Tiket Vividly in Person (Wristband) 
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Lampiran 13 Venue Vividly in Person 
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Lampiran 14 Desain Poster Time to Meet 
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Lampiran 15 Desain Merchandise Time to Meet  
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Lampiran 16 Proyeksi Penjualan Produk Per Bulan Tahun 2024—2026   

 

 

  

 

Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah

1 Vividly in Person 3 83,916,000Rp   1 83,916,000Rp    1 83,916,000Rp    1 83,916,000Rp    251,748,000Rp             

2 Time to Meet 5 45,021,600Rp   1 45,021,600Rp    1 45,021,600Rp    1 45,021,600Rp    1 45,021,600Rp    1 45,021,600Rp    225,108,000Rp             

1 83,916,000Rp    1 45,021,600Rp    1 45,021,600Rp    1 83,916,000Rp    1 45,021,600Rp    1 83,916,000Rp    1 45,021,600Rp    1 45,021,600Rp    476,856,000Rp            

PROYEKSI PENJUALAN CV PALLADIUM INDONESIA

NO NAMA PRODUK

 TARGET HARGA 

PENJUALAN

2024

JANUARI SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER
 GRAND TOTAL (RP)

APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUSFEBRUARI MARET

 GRAND TOTAL

Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah

1 Vividly in Person 5 87,801,000Rp   1 87,801,000Rp    1 87,801,000Rp    1 87,801,000Rp    1 87,801,000Rp    1 87,801,000Rp    439,005,000Rp             

2 Time to Meet 5 46,147,140Rp   1 46,147,140Rp    1 46,147,140Rp    1 46,147,140Rp    1 46,147,140Rp    1 46,147,140Rp    230,735,700Rp             

1 87,801,000Rp    1 46,147,140Rp    1 46,147,140Rp    1 87,801,000Rp    1 87,801,000Rp    1 46,147,140Rp    1 87,801,000Rp    1 46,147,140Rp    669,740,700Rp            

2025

NOVEMBER DESEMBER
 GRAND TOTAL (RP)

 GRAND TOTAL

NAMA PRODUK

 TARGET HARGA 

PENJUALAN JANUARINO SEPTEMBER OKTOBERFEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS

Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah Unit Rupiah

1 Vividly in Person 7 91,686,000Rp   1 91,686,000Rp    1 91,686,000Rp    1 91,686,000Rp    1 91,686,000Rp    1 91,686,000Rp    1 91,686,000Rp    1 91,686,000Rp    641,802,000Rp             

2 Time to Meet 5 47,300,819Rp   1 47,300,819Rp    1 47,300,819Rp    1 47,300,819Rp    1 47,300,819Rp    1 47,300,819Rp    236,504,093Rp             

1 91,686,000Rp    1 47,300,819Rp    1 91,686,000Rp    1 47,300,819Rp    1 91,686,000Rp    1 47,300,819Rp    1 91,686,000Rp    1 91,686,000Rp    1 47,300,819Rp    1 47,300,819Rp    1 91,686,000Rp    878,306,093Rp            

OKTOBER NOVEMBER DESEMBER
 GRAND TOTAL (RP)

2026

APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUSJANUARI FEBRUARI MARET

 GRAND TOTAL

SEPTEMBERNO NAMA PRODUK

 TARGET HARGA 

PENJUALAN
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Lampiran 17 Rincian Anggaran Biaya Vividly in Person  

NO URAIAN DESKRIPSI VOLUME HARGA SATUAN  TOTAL BIAYA

QTY UNIT QTY UNIT

I.

1 ForestTree, Pondok Labu Indoor/Outdoor 1 Ls 1 Event Day 15,000,000Rp          15,000,000Rp    

II.

1 Main Talent performance 1 Person 1 Event Day -Rp                          -Rp                     

2 Live Session Band 5 Person 1 Event Day 300,000Rp               1,500,000Rp      

3 MC 1 Person 1 Event Day 700,000Rp               700,000Rp         

III.

1 Soundsystem 1 Package 1 Day Set  Rp                          - -Rp                     

2 AC Portable 1 Unit 1 Day Unit -Rp                          -Rp                     

2 Lighting 1 Package 1 Day Set  Rp                          - -Rp                     

3 Full Band set 1 Package 1 Day Set 1,500,000Rp            1,500,000Rp      

3 Proyektor 1 Package 1 Day Set 500,000Rp               500,000Rp         

4 Signage 3 Unit 1 Day Pcs 50,000Rp                 150,000Rp         

4 HT 5 Unit 1 Day Pcs 15,000Rp                 75,000Rp           

5 Clearcom 2 Unit 1 Day Pcs 150,000Rp               300,000Rp         

IV.

1 Photobooth 1 Package 1 Event Set 2,500,000Rp            2,500,000Rp      

V

1 X Banner 1.5m x 1m albatros 1 Pcs 1 Day Unit 150,000Rp               150,000Rp         

2 Baju Crew Cotton Combad 24s 5 Pcs 1 Event Pcs 60,000Rp                 300,000Rp         

VI

1 Social Media Ads Instagram Ads 1 Ls 2 Month Month 439,500Rp               879,000Rp         

VII

1 Project Manager Freelance 1 Person 1 Event Project 1,500,000Rp            1,500,000Rp      

2 Designer Freelance 1 Person 1 Event Project 1,500,000Rp            1,500,000Rp      

3 Social Media Specialist Freelance 1 Person 1 Event Project 950,000Rp               950,000Rp         

4 Documentation Crew Outsource 2 Person 1 Day Day 300,000Rp               600,000Rp         

5 LO Volunteer 2 Person 1 Day Day 200,000Rp               400,000Rp         

6 Registrasi Volunteer 2 Person 1 Day Day 200,000Rp               400,000Rp         

7 Logistik Crew Volunteer 2 Person 1 Day Day 200,000Rp               400,000Rp         

VIII

1 Makan Talent 20 Pax 1 Day Pcs 50,000Rp                 1,000,000Rp      

2 Makan Panitia 15 Pax 1 Day Pcs 30,000Rp                 450,000Rp         

I.

1 Riders Main Talent Customable 1 Person 1 Day Person 400,000Rp               400,000Rp         

2 Riders Live Session Player Customable 5 Person 1 Day Person 200,000Rp               1,000,000Rp      

3 Riders MC Customable 1 Person 1 Day Person -Rp                          -Rp                     

II.

1 Ticket Wristband, Art Paper 350 Pcs 1 Day Pcs 1,000Rp                   350,000Rp         

2 Photocard Kertas Artcartoon 210 Pcs 1 Day Pcs 1,000Rp                   210,000Rp         

3 Kaos Cotton Combed 140 Pcs 1 Day Pcs 60,000Rp                 8,400,000Rp      

VARIABLE COST

TOTAL VARIABLE COST 10,360,000Rp                                                                                                             

TALENT

LOGISTIK

PROGRAM

PERCETAKAN

PROMOSI

MAN POWER

FOOD & BAVERAGE

RENCANA ANGGARAN BIAYA SHOWCASE VIP CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2024

34,486,000Rp                                                                                                             

8,316,000Rp                                                                                                               

83,916,000Rp                                                                                                             

TARGET LABA

PPN 11%

HARGA PENAWARAN SHOWCASE VIVIDLY IN PERSON CV PALLADIUM

TOTAL FIX COST 30,754,000Rp                                                                                                             

TOTAL COST (FIX COST+VARIABLE COST)

QTY FREQ

FIX COST

PROVIDE BY 

VENUE

VENUE

TALENT

PRODUCTION

41,114,000Rp                                                                                                             
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NO URAIAN DESKRIPSI VOLUME HARGA SATUAN TOTAL BIAYA

QTY UNIT QTY UNIT

I.

1 ForestTree, Pondok Labu Indoor/Outdoor 1 Ls 1 Event Day 15,375,000Rp          15,375,000Rp    

II.

1 Main Talent performance 1 Person 1 Event Day -Rp                          -Rp                     

2 Live Session Band 5 Person 1 Event Day 307,500Rp               1,537,500Rp      

3 MC 1 Person 1 Event Day 717,500Rp               717,500Rp         

III.

1 Soundsystem 1 Package 1 Day Set -Rp                          -Rp                     

2 AC Portable 1 Unit 1 Day Unit -Rp                          -Rp                     

2 Lighting 1 Package 1 Day Set -Rp                          -Rp                     

3 Full Band set 1 Package 1 Day Set 1,537,500Rp            1,537,500Rp      

3 Proyektor 1 Package 1 Day Set 512,500Rp               512,500Rp         

4 Signage 3 Unit 1 Day Pcs 51,250Rp                 153,750Rp         

4 HT 5 Unit 1 Day Pcs 15,375Rp                 76,875Rp           

5 Clearcom 2 Unit 1 Day Pcs 153,750Rp               307,500Rp         

IV.

1 Photobooth 1 Package 1 Event Set 2,562,500Rp            2,562,500Rp      

V

1 X Banner 1.5m x 1m albatros 1 Pcs 1 Day Unit 153,750Rp               153,750Rp         

2 Baju Crew Cotton Combad 24s 10 Pcs 1 Event Pcs 61,500Rp                 615,000Rp         

VI

1 Social Media Ads Instagram Ads 1 Ls 2 Month Month 450,488Rp               900,975Rp         

VII

1 Project Manager Freelance 1 Person 1 Event Project 1,537,500Rp            1,537,500Rp      

2 Designer Freelance 1 Person 1 Event Project 1,537,500Rp            1,537,500Rp      

3 Social Media Specialist Freelance 1 Person 1 Event Project 973,750Rp               973,750Rp         

4 Documentation Crew Outsource 2 Person 1 Day Day 307,500Rp               615,000Rp         

5 LO Volunteer 2 Person 1 Day Day 205,000Rp               410,000Rp         

6 Registrasi Volunteer 2 Person 1 Day Day 205,000Rp               410,000Rp         

7 Logistik Crew Volunteer 2 Person 1 Day Day 205,000Rp               410,000Rp         

VIII

1 Makan Talent 20 Pax 1 Day Pcs 51,250Rp                 1,025,000Rp      

2 Makan Panitia 15 Pax 1 Day Pcs 30,750Rp                 461,250Rp         

I.

1 Riders Main Talent Customable 1 Person 1 Day Person 410,000Rp               410,000Rp         

2 Riders Live Session Player Customable 5 Person 1 Day Person 205,000Rp               1,025,000Rp      

3 Riders MC Customable 1 Person 1 Day Person -Rp                          -Rp                     

II.

1 Ticket Wristband, Art Paper 350 Pcs 1 Day Pcs 1,025Rp                   358,750Rp         

2 Photocard Kertas Artcartoon 210 Pcs 1 Day Pcs 1,025Rp                   215,250Rp         

3 Kaos Cotton Combed 140 Pcs 1 Day Pcs 61,500Rp                 8,610,000Rp      

VENUE

TALENT

PRODUCTION

PROGRAM

PERCETAKAN

RENCANA ANGGARAN BIAYA SHOWCASE VIVIDLY IN PERSON CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2025

QTY FREQ

FIX COST

87,801,000Rp                                                                                                             

PROVIDE BY 

VENUE

VARIABLE COST

TOTAL VARIABLE COST 10,619,000Rp                                                                                                             

TOTAL FIX COST 31,830,350Rp                                                                                                             

PROMOSI

MAN POWER

FOOD & BAVERAGE

TALENT

LOGISTIK

TOTAL COST (FIX COST+VARIABLE COST)

TARGET LABA

PPN 11%

HARGA PENAWARAN SHOWCASE VIVIDLY IN PERSON CV PALLADIUM

42,449,350Rp                                                                                                             

36,650,650Rp                                                                                                             

8,701,000Rp                                                                                                               



157 

 

 

  

NO URAIAN DESKRIPSI VOLUME HARGA SATUAN TOTAL BIAYA

QTY UNIT QTY UNIT

I.

1 ForestTree, Pondok Labu Indoor/Outdoor 1 Ls 1 Event Day 15,759,375Rp          15,759,375Rp    

II.

1 Main Talent performance 1 Person 1 Event Day -Rp                          -Rp                     

2 Live Session Band 5 Person 1 Event Day 315,188Rp               1,575,938Rp      

3 MC 1 Person 1 Event Day 735,438Rp               735,438Rp         

III.

1 Soundsystem 1 Package 1 Day Set -Rp                          -Rp                     

2 AC Portable 1 Unit 1 Day Unit -Rp                          -Rp                     

2 Lighting 1 Package 1 Day Set -Rp                          -Rp                     

3 Full Band set 1 Package 1 Day Set 1,575,938Rp            1,575,938Rp      

3 LED TV 1 Package 1 Day Set 525,313Rp               525,313Rp         

4 Signage 3 Unit 1 Day Pcs 52,531Rp                 157,594Rp         

4 HT 5 Unit 1 Day Pcs 15,759Rp                 78,797Rp           

5 Clearcom 2 Unit 1 Day Pcs 157,594Rp               315,188Rp         

IV. PROGRAM

1 Photobooth 1 Package 1 Event Set 2,626,563Rp            2,626,563Rp      

V PERCETAKAN

1 X Banner 1.5m x 1m albatros 1 Pcs 1 Day Unit 157,594Rp               157,594Rp         

2 Baju Crew Cotton Combad 24s 10 Pcs 1 Event Pcs 63,038Rp                 630,375Rp         

VI PROMOSI

1 Social Media Ads Instagram Ads 1 Ls 2 Month Month 461,750Rp               923,499Rp         

VII MAN POWER

1 Project Manager Freelance 1 Person 1 Event Project 1,575,938Rp            1,575,938Rp      

2 Designer Freelance 1 Person 1 Event Project 1,575,938Rp            1,575,938Rp      

3 Social Media Specialist Freelance 1 Person 1 Event Project 998,094Rp               998,094Rp         

4 Documentation Crew Outsource 2 Person 1 Day Day 315,188Rp               630,375Rp         

5 LO Volunteer 2 Person 1 Day Day 210,125Rp               420,250Rp         

6 Registrasi Volunteer 2 Person 1 Day Day 210,125Rp               420,250Rp         

7 Logistik Crew Volunteer 2 Person 1 Day Day 210,125Rp               420,250Rp         

VIII FOOD & BAVERAGE

1 Makan Talent 20 Pax 1 Day Pcs 52,531Rp                 1,050,625Rp      

2 Makan Panitia 15 Pax 1 Day Pcs 31,519Rp                 472,781Rp         

I. TALENT

1 Riders Main Talent Customable 1 Person 1 Day Person 420,250Rp               420,250Rp         

2 Riders Live Session Player Customable 5 Person 1 Day Person 210,125Rp               1,050,625Rp      

3 Riders MC Customable 1 Person 1 Day Person -Rp                          -Rp                     

II. LOGISTIK

1 Ticket Wristband, Art Paper 350 Pcs 1 Day Pcs 1,051Rp                   367,719Rp         

2 Photocard Kertas Artcartoon 210 Pcs 1 Day Pcs 1,051Rp                   220,631Rp         

3 Kaos Cotton Combed 140 Pcs 1 Day Pcs 63,038Rp                 8,825,250Rp      

PPN 11%

HARGA PENAWARAN SHOWCASE VIVIDLY IN PERSON CV PALLADIUM

TOTAL COST (FIX COST+VARIABLE COST) 43,510,584Rp                                                                                                             

TARGET LABA 39,089,416Rp                                                                                                             

9,086,000Rp                                                                                                               

91,686,000Rp                                                                                                             

FIX COST

VARIABLE COST

TOTAL VARIABLE COST 10,884,475Rp                                                                                                             

TOTAL FIX COST 32,626,109Rp                                                                                                             

PROVIDE BY 

VENUE

VENUE

TALENT

PRODUCTION

RENCANA ANGGARAN BIAYA SHOWCASE VIVIDLY IN PERSON CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2026

QTY FREQ
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Lampiran 18 Harga Tiket Vividly in Person  

 

JENIS TIKET QTY HARGA TIKET

TIKET MERCH 140 300,000Rp                  

TIKET NON-MERCH 210 160,000Rp                  

75,600,000Rp             

41,114,000Rp             

34,486,000Rp             

TOTAL PENDAPATAN TIKET

BEBAN EVENT (FC+VC)

TAHUN 2024

LABA EVENT

PENJUALAN TIKET SHOWCASE VIP 

CV PALLADIUM INDONESIA

JENIS TIKET QTY HARGA TIKET

TIKET MERCH 140 310,000Rp                 

TIKET NON-MERCH 210 170,000Rp                 

79,100,000Rp            

42,449,350Rp            

36,650,650Rp            LABA EVENT

TOTAL PENDAPATAN TIKET

BEBAN EVENT (FC+VC)

PENJUALAN TIKET SHOWCASE VIP 

CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2025

JENIS TIKET QTY HARGA TIKET

TIKET MERCH 140 320,000Rp                 

TIKET NON-MERCH 210 180,000Rp                 

82,600,000Rp            

43,510,584Rp            

39,089,416Rp            LABA EVENT

TOTAL PENDAPATAN TIKET

BEBAN EVENT (FC+VC)

PENJUALAN TIKET SHOWCASE VIP 

CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2026
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Lampiran 19 BEP Vividly in Person  

KETERANGAN TIKET MERCH TIKET NON-MERCH

Kuota Tiket 140 210

Fix Cost 12,301,600Rp    18,452,400Rp             

Variable Cost 9,100,000Rp      1,260,000Rp               

Total Cost 21,401,600Rp    19,712,400Rp             

Harga Pokok Penjualan 152,869Rp         93,869Rp                    

Price/Unit 300,000Rp         160,000Rp                  

Variable Cost/Unit 65,000Rp           6,000Rp                      

BEP Unit 53 120

BEP Rupiah  Rp   15,900,000  Rp            19,200,000 

TAHUN 2024

BEP VIP CV PALLADIUM INDONESIA

KETERANGAN TIKET MERCH TIKET NON-MERCH

Kuota Tiket 140 210

Fix Cost 12,732,140Rp  19,098,210Rp            

Variable Cost 9,327,500Rp    1,291,500Rp              

Total Cost 22,059,640Rp  20,389,710Rp            

Harga Pokok Penjualan 157,569Rp       97,094Rp                   

Price/Unit 310,000Rp       170,000Rp                 

Variable Cost/Unit 66,625Rp         6,150Rp                     

BEP Unit 53 117

BEP Rupiah  Rp 16,430,000  Rp            19,890,000 

TAHUN 2025

BEP VIP CV PALLADIUM INDONESIA

KETERANGAN TIKET MERCH TIKET NON-MERCH

Kuota Tiket 140 210

Fix Cost 13,050,444Rp  19,575,665Rp            

Variable Cost 9,560,688Rp    1,323,788Rp              

Total Cost 22,611,131Rp  20,899,453Rp            

Harga Pokok Penjualan 161,508Rp       99,521Rp                   

Price/Unit 320,000Rp       180,000Rp                 

Variable Cost/Unit 68,291Rp         6,304Rp                     

BEP Unit 52 113

BEP Rupiah  Rp 16,640,000  Rp            20,340,000 

TAHUN 2026

BEP VIP CV PALLADIUM INDONESIA
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Lampiran 20 Rincian Anggaran Produk Time to Meet  

  

QTY UNIT QTY FREQ

I. JASA

1
Jasa Planning &

Event Management
Planning & During Event 1 package 1 Event 5,000,000Rp        5,000,000Rp     

2 Jasa Promosi Event Planning & During Event 1 ls 1 Event 500,000Rp           500,000Rp        

3 Jasa Admin Planning & During Event 1 person 1 Event 1,000,000Rp        1,000,000Rp     

4 Jasa Desain Planning & During Event 1 person 1 Event 2,500,000Rp        2,500,000Rp     

5 Jasa Pelaksanaan Event During Event 1 package 1 Event 7,500,000Rp        7,500,000Rp     

6 Jasa Logistik Management During Event 1 package 1 Event 3,000,000Rp        3,000,000Rp     

7 Jasa Dokumentasi During Event 1 package 1 Event Rp1,000,000 1,000,000Rp     

II MERCHANDISE

1 T-Shirt During Event 50 pcs 1 Event 60,000Rp             3,000,000Rp     

2 Totebag During Event 50 pcs 1 Event 20,000Rp             1,000,000Rp     

3 Photocard During Event 100 pcs 1 Event 1,000Rp               100,000Rp        

III. LAIN-LAIN

1 Makan Crew During Event 3 person 1 Event 25,000Rp             75,000Rp          

2 Volunteer During Event 3 person 1 Event 200,000Rp           600,000Rp        

3 Makan Volunteer During Event 3 person 1 Event 25,000Rp             75,000Rp          

RENCANA ANGGARAN TIME TO MEET

TAHUN 2024

NO URAIAN FASE
QTY FREQ HARGA 

SATUAN

FIX COST

TOTAL BIAYA

VARIABLE COST

TARGET LABA 15,210,000Rp                                   

TOTAL COST 25,350,000Rp                                   

PPN 11% 4,461,600Rp                                     

HARGA PENAWARAN 45,021,600Rp                                   

QTY UNIT QTY FREQ

I. JASA

1
Jasa Planning & Event 

Management
Planning & During Event 1 package 1 Event 5,125,000Rp       5,125,000Rp     

2 Jasa Promosi Event Planning & During Event 1 ls 1 Event 512,500Rp          512,500Rp        

3 Jasa Admin Planning & During Event 1 person 1 Event 1,025,000Rp       1,025,000Rp     

4 Jasa Desain Planning & During Event 1 person 1 Event 2,562,500Rp       2,562,500Rp     

5 Jasa Pelaksanaan Event During Event 1 package 1 Event 7,687,500Rp       7,687,500Rp     

6 Jasa Logistik Management During Event 1 package 1 Event 3,075,000Rp       3,075,000Rp     

7 Jasa Dokumentasi During Event 1 package 1 Event 1,025,000Rp       1,025,000Rp     

II MERCHANDISE

1 T-Shirt During Event 50 pcs 1 Event 61,500Rp            3,075,000Rp     

2 Totebag During Event 50 pcs 1 Event 20,500Rp            1,025,000Rp     

3 Photocard During Event 100 pcs 1 Event 1,025Rp              102,500Rp        

III. LAIN-LAIN

1 Makan Crew During Event 3 person 1 Event 25,625Rp            76,875Rp          

2 Volunteer During Event 3 person 1 Event 205,000Rp          615,000Rp        

3 Makan Volunteer During Event 3 person 1 Event 25,625Rp            76,875Rp          

RENCANA ANGGARAN TIME TO MEET

TAHUN 2025

FASE
QTY FREQ

FIX COST

HARGA 

SATUAN
TOTAL BIAYANO URAIAN

VARIABLE COST

TARGET LABA

TOTAL COST 25,983,750Rp                                  

15,590,250Rp                                  

PPN 11% 4,573,140Rp                                    

HARGA PENAWARAN 46,147,140Rp                                  
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QTY UNIT QTY FREQ

I. JASA

1
Jasa Planning & 

Event Management
Planning & During Event 1 package 1 Event 5,253,125Rp       5,253,125Rp     

2 Jasa Promosi Event Planning & During Event 1 ls 1 Event 525,313Rp          525,313Rp        

3 Jasa Admin Planning & During Event 1 person 1 Event 1,050,625Rp       1,050,625Rp     

4 Jasa Desain Planning & During Event 1 person 1 Event 2,626,563Rp       2,626,563Rp     

5 Jasa Pelaksanaan Event During Event 1 package 1 Event 7,879,688Rp       7,879,688Rp     

6 Jasa Logistik Management During Event 1 package 1 Event 3,151,875Rp       3,151,875Rp     

7 Jasa Dokumentasi During Event 1 package 1 Event 1,050,625Rp       1,050,625Rp     

II MERCHANDISE

1 T-Shirt During Event 50 pcs 1 Event 63,038Rp            3,151,875Rp     

2 Totebag During Event 50 pcs 1 Event 21,013Rp            1,050,625Rp     

4 Photocard During Event 100 pcs 1 Event 1,051Rp              105,063Rp        

III. LAIN-LAIN

1 Makan Crew During Event 3 person 1 Event 26,266Rp            78,797Rp          

2 Volunteer During Event 3 person 1 Event 210,125Rp          630,375Rp        

3 Makan Volunteer During Event 3 person 1 Event 26,266Rp            78,797Rp          

RENCANA ANGGARAN TIME TO MEET

TAHUN 2026

FREQ HARGA 

SATUAN
TOTAL BIAYA

FIX COST

NO URAIAN FASE
QTY

VARIABLE COST

26,633,344Rp                                  TOTAL COST

TARGET LABA 15,980,006Rp                                  

47,300,819Rp                                  

PPN 11% 4,687,469Rp                                    

HARGA PENAWARAN
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Lampiran 21 Beban Pokok Penjualan  

TRANSAKSI HARGA TOTAL BEBAN TRANSAKSI HARGA TOTAL BEBAN TRANSAKSI HARGA TOTAL BEBAN

Vividly in Person 3 41,114,000Rp 123,342,000Rp 5 42,449,350Rp 212,246,750Rp 7 43,510,584Rp 304,574,086Rp 

Time to Meet 5 25,350,000Rp 126,750,000Rp 5 25,983,750Rp 129,918,750Rp 5 26,633,344Rp 133,166,719Rp 

250,092,000Rp 342,165,500Rp 437,740,805Rp TOTAL TOTALTOTAL 

BEBAN PENJUALAN CV PALLADIUM INDONESIA

NAMA PRODUK

TAHUN

2024 2025 2026
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Lampiran 22 Beban Pendirian Perusahaan dan Beban Sewa Perusahaan  

 

 

  

2023 2024 2025 2026

Pendirian CV 3,000,000Rp -Rp            -Rp         -Rp                

TOTAL 3,000,000Rp 

BEBAN PENDIRIAN PERUSAHAAN 

CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN
KETERANGAN

2023 2024 2025 2026

Sewa Kantor -Rp                12,000,000Rp 12,300,000Rp 12,607,500Rp 

TOTAL -Rp                12,000,000Rp 12,300,000Rp 12,607,500Rp 

BEBAN SEWA KANTOR CV PALLADIUM INDONESIA

KETERANGAN
TAHUN
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Lampiran 23 Beban Promosi 

2023 2024 2025 2026

Promosi 100,000Rp 307,500Rp 525,313Rp  753,823Rp    

TOTAL 100,000Rp 307,500Rp 525,313Rp  753,823Rp    

BEBAN PROMOSI CV PALLADIUM INDONESIA

KETERANGAN
TAHUN
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Lampiran 24 Beban Gaji, BPJS Kesehatan, dan Ketenagakerjaan  

 

 

  

JKM

GOLONGAN  (P) (P) 0,3% (P) 3,7% (K) 2% (P) 2% (K) 1% (P) (K) (P) 4% (K) 1% TOTAL

1 Putri Aliefya CEO TK/0 4,000,000Rp       4,500,000Rp      0.54% 21,600Rp   12,000Rp   148,000Rp    80,000Rp      80,000Rp      40,000Rp      261,600Rp    120,000Rp     160,000Rp    40,000Rp      200,000Rp   -Rp                 4,421,600Rp       53,059,200Rp       4,040,520Rp      48,486,240Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       221,080Rp     3,840,000Rp      46,080,000Rp       

2 Nara Kirei Elaine Pattian CFO TK/0 4,000,000Rp       4,500,000Rp      0.54% 21,600Rp   12,000Rp   148,000Rp    80,000Rp      80,000Rp      40,000Rp      261,600Rp    120,000Rp     160,000Rp    40,000Rp      200,000Rp   -Rp                 4,421,600Rp       53,059,200Rp       4,040,520Rp      48,486,240Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       221,080Rp     3,840,000Rp      46,080,000Rp       

3 Syafira Indah Pertiwi CMO TK/0 4,000,000Rp       4,500,000Rp      0.54% 21,600Rp   12,000Rp   148,000Rp    80,000Rp      80,000Rp      40,000Rp      261,600Rp    120,000Rp     160,000Rp    40,000Rp      200,000Rp   -Rp                 4,421,600Rp       53,059,200Rp       4,040,520Rp      48,486,240Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       221,080Rp     3,840,000Rp      46,080,000Rp       

12,000,000Rp    64,800Rp   36,000Rp   444,000Rp   240,000Rp   240,000Rp   120,000Rp   784,800Rp   360,000Rp    480,000Rp   120,000Rp   13,264,800Rp    159,177,600Rp     12,121,560Rp   145,458,720Rp     663,240Rp    11,520,000Rp    138,240,000Rp     TOTAL

POTONGAN BPJS KESEHATAN

THR
GAJI KOTOR/ 

BULAN

GAJI KOTOR/ 

TAHUN

GAJI BERSIH/ 

BULAN

GAJI BERSIH/ 

TAHUN
PTKP/ TAHUN PKP

BEBAN GAJI KARYAWAN CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2024

No. NAMA JABATAN STATUS GAJI POKOK
GAJI TERIMA/ 

TAHUN

PTKP/

BULAN

POTONGAN KETENAGAKERJAAN

JKK JHT JP TOTAL
PPh 21/ 

TAHUN

PPh 21/ 

BULAN

BIAYA 

JABATAN

GAJI TERIMA/ 

BULAN

JKM

GOLONGAN  (P) (P) 0,3% (P) 3,7% (K) 2% (P) 2% (K) 1% (P) (K) (P) 4% (K) 1% TOTAL

1 Putri Aliefya CEO TK/0 4,202,500Rp       4,500,000Rp      0.54% 22,694Rp   12,608Rp   155,493Rp    84,050Rp      84,050Rp      42,025Rp      274,844Rp    126,075Rp     168,100Rp    42,025Rp      210,125Rp   4,202,500Rp      4,645,444Rp       69,681,648Rp       4,245,071Rp      50,940,856Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       232,272Rp     4,034,400Rp      48,412,800Rp       

2 Nara Kirei Elaine Pattian CFO TK/0 4,202,500Rp       4,500,000Rp      0.54% 22,694Rp   12,608Rp   155,493Rp    84,050Rp      84,050Rp      42,025Rp      274,844Rp    126,075Rp     168,100Rp    42,025Rp      210,125Rp   4,202,500Rp      4,645,444Rp       69,681,648Rp       4,245,071Rp      50,940,856Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       232,272Rp     4,034,400Rp      48,412,800Rp       

3 Syafira Indah Pertiwi CMO TK/0 4,202,500Rp       4,500,000Rp      0.54% 22,694Rp   12,608Rp   155,493Rp    84,050Rp      84,050Rp      42,025Rp      274,844Rp    126,075Rp     168,100Rp    42,025Rp      210,125Rp   4,202,500Rp      4,645,444Rp       69,681,648Rp       4,245,071Rp      50,940,856Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       232,272Rp     4,034,400Rp      48,412,800Rp       

12,607,500Rp    13,500,000Rp    68,081Rp   37,823Rp   466,478Rp   252,150Rp   252,150Rp   126,075Rp   824,531Rp   504,300Rp   126,075Rp   12,607,500Rp    13,936,331Rp    209,044,944Rp     12,735,214Rp   152,822,568Rp     162,000,000Rp    -Rp        -Rp         -Rp       696,817Rp    12,103,200Rp    145,238,400Rp     

PPh 21/ 

BULAN

BIAYA 

JABATAN

GAJI TERIMA/ 

BULAN

TOTAL

BEBAN GAJI KARYAWAN CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2026

No. NAMA JABATAN STATUS GAJI POKOK
GAJI TERIMA/ 

TAHUN
PTKP/BULAN

POTONGAN KETENAGAKERJAAN

JKK JHT JP TOTAL

POTONGAN BPJS KESEHATAN

THR
GAJI KOTOR/ 

BULAN

GAJI KOTOR/ 

TAHUN

GAJI BERSIH/ 

BULAN

GAJI BERSIH/ 

TAHUN
PTKP/ TAHUN PKP

PPh 21/ 

TAHUN

JKM

GOLONGAN  (P) (P) 0,3% (P) 3,7% (K) 2% (P) 2% (K) 1% (P) (K) (P) 4% (K) 1% TOTAL

1 Putri Aliefya CEO TK/0 4,100,000Rp       4,500,000Rp      0.54% 22,140Rp   12,300Rp   151,700Rp    82,000Rp      82,000Rp      41,000Rp      268,140Rp    123,000Rp     164,000Rp    41,000Rp      205,000Rp   4,100,000Rp      4,532,140Rp       54,385,680Rp       4,141,533Rp      49,698,396Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       226,607Rp     3,936,000Rp      47,232,000Rp       

2 Nara Kirei Elaine Pattian CFO TK/0 4,100,000Rp       4,500,000Rp      0.54% 22,140Rp   12,300Rp   151,700Rp    82,000Rp      82,000Rp      41,000Rp      268,140Rp    123,000Rp     164,000Rp    41,000Rp      205,000Rp   4,100,000Rp      4,532,140Rp       54,385,680Rp       4,141,533Rp      49,698,396Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       226,607Rp     3,936,000Rp      47,232,000Rp       

3 Syafira Indah Pertiwi CMO TK/0 4,100,000Rp       4,500,000Rp      0.54% 22,140Rp   12,300Rp   151,700Rp    82,000Rp      82,000Rp      41,000Rp      268,140Rp    123,000Rp     164,000Rp    41,000Rp      205,000Rp   4,100,000Rp      4,532,140Rp       54,385,680Rp       4,141,533Rp      49,698,396Rp       54,000,000Rp       -Rp        -Rp         -Rp       226,607Rp     3,936,000Rp      47,232,000Rp       

12,300,000Rp    13,500,000Rp    66,420Rp   36,900Rp   455,100Rp   246,000Rp   246,000Rp   123,000Rp   804,420Rp   492,000Rp   123,000Rp   12,300,000Rp    13,596,420Rp    163,157,040Rp     12,424,599Rp   149,095,188Rp     162,000,000Rp    -Rp        -Rp         -Rp       679,821Rp    11,808,000Rp    141,696,000Rp     TOTAL

PPh 21/ 

BULAN

BIAYA 

JABATAN

GAJI TERIMA/ 

BULAN

BEBAN GAJI KARYAWAN CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2025

No. NAMA JABATAN STATUS GAJI POKOK
GAJI TERIMA/ 

TAHUN
PTKP/BULAN

POTONGAN KETENAGAKERJAAN

JKK JHT JP TOTAL

POTONGAN BPJS KESEHATAN

THR
GAJI KOTOR/ 

BULAN

GAJI KOTOR/ 

TAHUN

GAJI BERSIH/ 

BULAN

GAJI BERSIH/ 

TAHUN
PTKP/ TAHUN PKP

PPh 21/ 

TAHUN
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Lampiran 25 Beban Peralatan  

 

 

QTY  VARIABLE

1 1/10/2023 Printer & Scanner HP Deskjet Ink Advantage 2336 1 Unit Rp745,000 Rp745,000 Rp74,500 5 tahun Rp134,100 Rp11,175 Rp722,650 Pembelian Aset

2 1/10/2023 Hard Disk Seagate New Expansion Harddisk Eksternal 1TB 1 Unit Rp735,000 Rp735,000 Rp73,500 5 tahun Rp132,300 Rp11,025 Rp723,975 Pembelian Aset

Rp1,480,000 Rp148,000 Rp266,400 Rp22,200 Rp1,446,625Total

BEBAN PERALATAN CV PALLADIUM INDONESIA

Tahun 2023

NO
TANGGAL 

PEMBELIAN
NAMA BARANG SPESIFIKASI QTY  KETERANGAN

 NILAI ASET        

(per Desember)
VARIABLE

 HARGA 

SATUAN

 TOTAL 

HARGA

 NILAI 

RESIDU

 UMUR EKONOMIS  BEBAN PENYUSUTAN/ 

TAHUN

 BEBAN PENYUSUTAN/ 

BULAN

QTY  VARIABLE

1 1/10/2023 Printer & Scanner HP Deskjet Ink Advantage 2336 1 Unit Rp745,000 Rp745,000 Rp74,500 5 tahun Rp134,100 Rp11,175 Rp588,550 Aset

2 1/11/2023 Hard Disk Seagate New Expansion Harddisk Eksternal 1TB 1 Unit Rp735,000 Rp735,000 Rp73,500 5 tahun Rp132,300 Rp11,025 Rp591,675 Aset

3 1/1/2024 Handy Talkie Baofeng T1 3 Unit Rp250,000 Rp750,000 Rp75,000 5 tahun Rp135,000 Rp11,250 Rp615,000 Pembelian Aset

Rp2,230,000 Rp223,000 Rp401,400 Rp33,450 Rp1,795,225

 KETERANGANNO
TANGGAL 

PEMBELIAN

Total

BEBAN PERALATAN CV PALLADIUM INDONESIA

Tahun 2024

NAMA BARANG SPESIFIKASI QTY VARIABLE
 HARGA 

SATUAN

 NILAI ASET        

(per Desember)

 TOTAL 

HARGA

 NILAI 

RESIDU

 UMUR EKONOMIS  BEBAN PENYUSUTAN/ 

TAHUN

 BEBAN PENYUSUTAN/ 

BULAN

QTY  VARIABLE

1 1/10/2023 Printer & Scanner HP Deskjet Ink Advantage 2336 1 Unit Rp745,000 Rp745,000 Rp74,500 5 tahun Rp134,100 Rp11,175 Rp454,450 Aset

2 1/11/2023 Hard Disk Seagate New Expansion Harddisk Eksternal 1TB 1 Unit Rp735,000 Rp735,000 Rp73,500 5 tahun Rp132,300 Rp11,025 Rp459,375 Aset

3 1/1/2024 Handy Talkie Baofeng T1 3 Unit Rp250,000 Rp750,000 Rp75,000 5 tahun Rp135,000 Rp11,250 Rp456,675 Aset

4 1/1/2025 Laptop Lenovo Ideapad Flex 5i 1 Unit Rp8,945,000 Rp8,945,000 Rp894,500 5 tahun Rp1,610,100 Rp134,175 Rp7,334,900 Pembelian Aset

Rp11,175,000 Rp1,117,500 Rp2,011,500 Rp167,625 Rp8,705,400Total

BEBAN PERALATAN CV PALLADIUM INDONESIA

Tahun 2025

 BEBAN 

PENYUSUTAN/BULAN

 NILAI 

RESIDU

 UMUR EKONOMIS  NILAI ASET        

(per Desember)
 KETERANGANNO

TANGGAL 

PEMBELIAN
NAMA BARANG SPESIFIKASI QTY VARIABLE

 HARGA 

SATUAN

 TOTAL 

HARGA

 BEBAN 

PENYUSUTAN/TAHUN
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QTY  VARIABLE

1 1/10/2023 Printer & Scanner HP Deskjet Ink Advantage 2336 1 Unit Rp745,000 Rp745,000 Rp74,500 5 tahun Rp134,100 Rp11,175 Rp320,350 Aset

2 1/11/2023 Hard Disk Seagate New Expansion Harddisk Eksternal 1TB 1 Unit Rp735,000 Rp735,000 Rp73,500 5 tahun Rp132,300 Rp11,025 Rp327,075 Aset

3 1/1/2024 Handy Talkie Baofeng T1 3 Unit Rp250,000 Rp750,000 Rp75,000 5 tahun Rp135,000 Rp11,250 Rp321,675 Aset

4 1/1/2025 Laptop Lenovo Ideapad Flex 5i 1 Unit Rp8,945,000 Rp8,945,000 Rp894,500 5 tahun Rp1,610,100 Rp134,175 Rp5,724,800 Aset

Rp11,175,000 Rp1,117,500 Rp2,011,500 Rp167,625 Rp6,693,900Total

BEBAN PERALATAN CV PALLADIUM INDONESIA

Tahun 2026

NO
TANGGAL 

PEMBELIAN

 UMUR EKONOMIS  BEBAN PENYUSUTAN/ 

TAHUN

 BEBAN PENYUSUTAN/ 

BULAN

 NILAI ASET        

(per Desember)
NAMA BARANG SPESIFIKASI  KETERANGANQTY VARIABLE

 HARGA 

SATUAN

 TOTAL 

HARGA

 NILAI 

RESIDU

2023 2024 2025 2026

Beban Pembelian Peralatan 1,480,000Rp    750,000Rp           8,945,000Rp        

TOTAL 1,480,000Rp   750,000Rp           8,945,000Rp        -Rp                      

 BEBAN PEMBELIAN PERALATAN CV PALLADIUM INDONESIA

KETERANGAN
TAHUN
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Lampiran 26 Beban Perlengkapan  

 

 

2023 2024 (2.5%) 2025 (2.5%) 2026 (2.5%)

1 Pulpen Zebra Kokoro 2 box  Rp               55,700  Rp   111,400  Rp   114,185  Rp   117,040  Rp      119,966 

2 Spidol Permanent Snowman AG-12 1 box  Rp               55,750  Rp     55,750  Rp     57,144  Rp     58,572  Rp        60,037 

3 Stempel Custom Made 3,5x5,1 cm 2 pcs  Rp               30,000  Rp     60,000  Rp     61,500  Rp     63,038  Rp        64,613 

4 Tinta Stempel Tinta Cap Manis, 10ml 1 pcs  Rp               25,000  Rp     25,000  Rp     25,625  Rp     26,266  Rp        26,922 

5 Kertas HVS Paper One A4 80 Gram 1 rim  Rp               55,600  Rp     55,600  Rp     56,990  Rp     58,415  Rp        59,875 

6 Tinta Printer HP 682 Ink 1 set  Rp             129,000  Rp   129,000  Rp   132,225  Rp   135,531  Rp      138,919 

7 Map Bantex 1 box  Rp               22,000  Rp     22,000  Rp     22,550  Rp     23,114  Rp        23,692 

8 Paper Clip Joyko C-3100 1 box  Rp                 4,100  Rp       4,100  Rp       4,203  Rp       4,308  Rp          4,415 

9 Papan Jalan Clipboard F4 3 pcs  Rp                 9,500  Rp     28,500  Rp     29,213  Rp     29,943  Rp        30,691 

10 Sticky Notes Joyko Pastel MMS-1P 2 packs  Rp               15,000  Rp     30,000  Rp     30,750  Rp     31,519  Rp        32,307 

11 Lakban Hitam Matstone 2 inch x 11 meter 2 roll  Rp               10,000  Rp     20,000  Rp     20,500  Rp     21,013  Rp        21,538 

12 Lakban Coklat Goldland 45mm x 300 Meter 1 roll  Rp               19,500  Rp     19,500  Rp     19,988  Rp     20,487  Rp        20,999 

13 Lakban Kertas Matstone 2 inch x 20 meter 2 roll  Rp                 8,500  Rp     17,000  Rp     17,425  Rp     17,861  Rp        18,307 

14 Double Tape Matstone 2 inch x 11 meter 2 roll  Rp                 5,000  Rp     10,000  Rp     10,250  Rp     10,506  Rp        10,769 

15 Correction Tape Joyko CT-522-02 2 packs  Rp               10,000  Rp     20,000  Rp     20,500  Rp     21,013  Rp        21,538 

16 Peroforator Joyko 30X 1 pcs  Rp               17,000  Rp     17,000  Rp     17,425  Rp     17,861  Rp        18,307 

17 Gunting Joyko SC-838 2 pcs  Rp                 8,500  Rp     17,000  Rp     17,425  Rp     17,861  Rp        18,307 

18 Cutter Joyko A-300 2 pcs  Rp                 6,000  Rp     12,000  Rp     12,300  Rp     12,608  Rp        12,923 

19 Stapler Joyko 2 pcs  Rp               10,000  Rp     20,000  Rp     20,500  Rp     21,013  Rp        21,538 

20 Isi Stapler Combo No.10 2 packs  Rp                 1,000  Rp       2,000  Rp       2,050  Rp       2,101  Rp          2,154 

 Rp  675,850  Rp  692,746  Rp  710,065  Rp      727,817 

1 Teh Celup Prendjak 1 packs  Rp                 6,000  Rp       6,000  Rp       6,150  Rp       6,304  Rp          6,461 

 Rp      6,000  Rp      6,150  Rp      6,304  Rp          6,461 

1 Tissue NICE 3 packs  Rp               15,000  Rp     45,000  Rp     46,125  Rp     47,278  Rp        48,460 

2 Tissue Basah Dettol 3 pcs  Rp               10,000  Rp     30,000  Rp     30,750  Rp     31,519  Rp        32,307 

3 Pengharum Ruangan Glazzed 1 pcs  Rp               27,000  Rp     27,000  Rp     27,675  Rp     28,367  Rp        29,076 

4 Tempat Sampah 1 pcs  Rp               10,000  Rp     10,000  Rp     10,250  Rp     10,506  Rp        10,769 

 Rp    37,000  Rp    37,925  Rp    38,873  Rp        39,845 

1 Obat Herbal Tolak Angin isi 12 2 box  Rp               40,000  Rp     80,000  Rp     82,400  Rp     84,460  Rp        86,572 

2 Vitamin Imboost 2 packs  Rp               22,000  Rp     44,000  Rp     45,320  Rp     46,453  Rp        47,614 

3 Obat luka Betadine 30ml 1 pcs  Rp               22,000  Rp     22,000  Rp     22,660  Rp     23,227  Rp        23,807 

4 Box P3K Kotak Plastik 1 pcs  Rp               39,000  Rp     39,000  Rp     40,170  Rp     41,174  Rp        42,204 

5 Plester Luka Handsaplast 2 packs  Rp                 7,000  Rp     14,000  Rp     14,420  Rp     14,781  Rp        15,150 

6 Kapas 1 packs  Rp               10,000  Rp     10,000  Rp     10,300  Rp     10,558  Rp        10,821 

 Rp  209,000  Rp  215,270  Rp  220,652  Rp      226,168 

 Rp  927,850  Rp  952,091  Rp  975,894  Rp   1,000,291 

TOTAL

TOTAL

GRAND TOTAL BEBAN PERLENGKAPAN

 TOTAL HARGA

I. PERLENGKAPAN ALAT TULIS KANTOR

TOTAL

II. PERLENGKAPAN PANTRY

TOTAL

III. PERLENGKAPAN KEBERSIHAN

IV. PERLENGKAPAN KESEHATAN

BEBAN PERLENGKAPAN CV PALLADIUM INDONESIA

NO NAMA BARANG SPESIFIKASI QTY VARIABLE  HARGA SATUAN
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Lampiran 27 Rekapan Beban Operasional  

 

2023 2024 2025 2026

Beban Pendirian Perusahaan 3,000,000Rp 

Beban Sewa 12,000,000Rp   12,300,000Rp   12,607,500Rp   

Beban Gaji Karyawan 138,240,000Rp 141,696,000Rp 145,238,400Rp 

Beban THR 12,300,000Rp   12,607,500Rp   

Bepan BPJS 5,760,000Rp     5,904,000Rp     6,051,600Rp     

Beban Ketenagakerjaan 9,417,600Rp     9,653,040Rp     9,894,366Rp     

Beban Perlengkapan 927,850Rp    952,091Rp        975,894Rp        1,000,291Rp     

Beban Promosi 100,000Rp    307,500Rp        525,313Rp        753,823Rp        

TOTAL 4,027,850Rp 166,677,191Rp 183,354,246Rp 188,153,480Rp 

 BEBAN OPERASIONAL CV PALLADIUM INDONESIA

KETERANGAN
TAHUN
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Lampiran 28 Arus Kas Umum  

 JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER

1 Saldo Awal -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       150,000,000Rp    146,987,500Rp    146,975,000Rp    145,482,500Rp    144,542,150Rp    

Penerimaan

2 Modal 150,000,000Rp    150,000,000Rp    

Pendapatan Penjualan

3 Vividly in Person -Rp                       

4 Time to Meet -Rp                       

Total Pendapatan Penjualan -Rp                     -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       

5 Penerimaan Sponsor

Total Penerimaan -Rp                     -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       150,000,000Rp    -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       150,000,000Rp    

Pengeluaran

6 Beban Pokok Penjualan -Rp                       

7 Beban Pendirian Perusahaan 3,000,000Rp        3,000,000Rp        

8 Beban Sewa -Rp                       

9 Beban Gaji Karyawan -Rp                       

10 Beban THR -Rp                       

11 Beban BPJS -Rp                       

12 Beban Ketenagakerjaan -Rp                       

13 Beban Perlengkapan 927,850Rp           927,850Rp           

14 Beban Promosi 100,000Rp           100,000Rp           

15 Beban Admin Bank 12,500Rp             12,500Rp             12,500Rp             12,500Rp             12,500Rp             62,500Rp             

16 Beban Peralatan 1,480,000Rp        1,480,000Rp        

Sub Total Pengeluaran -Rp                     -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       3,012,500Rp        12,500Rp             1,492,500Rp        940,350Rp           112,500Rp           5,570,350Rp        

16 Pajak Final UMKM (0,5%)

17 PPn (11%)

Total Pengeluaran -Rp                     -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       3,012,500Rp        12,500Rp             1,492,500Rp        940,350Rp           112,500Rp           5,570,350Rp        

SALDO KAS AKHIR -Rp                     -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       -Rp                       150,000,000Rp    146,987,500Rp    146,975,000Rp    145,482,500Rp    144,542,150Rp    144,429,650Rp    

NO.

ARUS KAS CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2023

KETERANGAN
 BULAN

 TOTAL 
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 JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER

1 Saldo Awal 144,429,650Rp  126,882,038Rp    148,467,925Rp    150,880,313Rp    138,082,700Rp    136,495,088Rp    158,080,975Rp    160,493,363Rp    147,695,750Rp    164,329,546Rp    166,741,934Rp    153,944,321Rp    

Penerimaan

2 Modal -Rp                       

Pendapatan Penjualan

3 Vividly in Person 83,916,000Rp      83,916,000Rp      83,916,000Rp      251,748,000Rp    

4 Time to Meet 45,021,600Rp      45,021,600Rp      45,021,600Rp      45,021,600Rp      45,021,600Rp      225,108,000Rp    

Total Pendapatan Penjualan -Rp                     83,916,000Rp      45,021,600Rp      -Rp                       45,021,600Rp      83,916,000Rp      45,021,600Rp      -Rp                       83,916,000Rp      45,021,600Rp      -Rp                       45,021,600Rp      476,856,000Rp    

5 Penerimaan Sponsor

Total Penerimaan -Rp                     83,916,000Rp      45,021,600Rp      -Rp                       45,021,600Rp      83,916,000Rp      45,021,600Rp      -Rp                       83,916,000Rp      45,021,600Rp      -Rp                       45,021,600Rp      476,856,000Rp    

Pengeluaran

6 Beban Pokok Penjualan 41,114,000Rp      25,350,000Rp      25,350,000Rp      41,114,000Rp      25,350,000Rp      41,114,000Rp      25,350,000Rp      25,350,000Rp      250,092,000Rp    

7 Beban Pendirian Perusahaan -Rp                       -Rp                       

8 Beban Sewa 4,000,000Rp      4,000,000Rp        4,000,000Rp        12,000,000Rp      

9 Beban Gaji Karyawan 11,520,000Rp    11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      11,520,000Rp      138,240,000Rp    

10 Beban THR -Rp                       

11 Beban BPJS 480,000Rp         480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           480,000Rp           5,760,000Rp        

12 Beban Ketenagakerjaan 784,800Rp         784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           784,800Rp           9,417,600Rp        

13 Beban Perlengkapan 952,091Rp           952,091Rp           

14 Beban Promosi 102,500Rp           102,500Rp           102,500Rp           307,500Rp           

15 Beban Admin Bank 12,813Rp           12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             12,813Rp             153,750Rp           

16 Beban Peralatan 750,000Rp         750,000Rp           

Sub Total Pengeluaran 17,547,613Rp    54,014,113Rp      38,147,613Rp      12,797,613Rp      42,147,613Rp      54,014,113Rp      38,147,613Rp      12,797,613Rp      58,966,204Rp      38,147,613Rp      12,797,613Rp      38,147,613Rp      417,672,941Rp    

16 Pajak Final UMKM (0,5%) 2,384,280Rp        2,384,280Rp        

17 PPn (11%) 8,316,000Rp        4,461,600Rp        4,461,600Rp        8,316,000Rp        4,461,600Rp        8,316,000Rp        4,461,600Rp        4,461,600Rp        47,256,000Rp      

Total Pengeluaran 17,547,613Rp    62,330,113Rp      42,609,213Rp      12,797,613Rp      46,609,213Rp      62,330,113Rp      42,609,213Rp      12,797,613Rp      67,282,204Rp      42,609,213Rp      12,797,613Rp      44,993,493Rp      464,928,941Rp    

SALDO KAS AKHIR 126,882,038Rp  148,467,925Rp    150,880,313Rp    138,082,700Rp    136,495,088Rp    158,080,975Rp    160,493,363Rp    147,695,750Rp    164,329,546Rp    166,741,934Rp    153,944,321Rp    153,972,429Rp    

NO.
 BULAN

TAHUN 2024

ARUS KAS CV PALLADIUM INDONESIA

KETERANGAN
 TOTAL 
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 JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER

1 Saldo Awal 153,972,429Rp  164,355,463Rp    166,828,161Rp    177,956,195Rp    180,428,893Rp    163,211,340Rp    186,639,374Rp    189,112,072Rp    211,564,213Rp    209,936,910Rp    196,819,357Rp    220,247,392Rp    

Penerimaan

2 Modal -Rp                       

Pendapatan Penjualan

3 Vividly in Person 87,801,000Rp    87,801,000Rp      87,801,000Rp      87,801,000Rp      87,801,000Rp      439,005,000Rp    

4 Time to Meet 46,147,140Rp      46,147,140Rp      46,147,140Rp      46,147,140Rp      -Rp                       46,147,140Rp      230,735,700Rp    

Total Pendapatan Penjualan 87,801,000Rp    46,147,140Rp      87,801,000Rp      46,147,140Rp      -Rp                       87,801,000Rp      46,147,140Rp      87,801,000Rp      46,147,140Rp      -Rp                       87,801,000Rp      46,147,140Rp      669,740,700Rp    

5 Penerimaan Sponsor

Total Penerimaan 87,801,000Rp    46,147,140Rp      87,801,000Rp      46,147,140Rp      -Rp                       87,801,000Rp      46,147,140Rp      87,801,000Rp      46,147,140Rp      -Rp                       87,801,000Rp      46,147,140Rp      669,740,700Rp    

Pengeluaran

6 Beban Pokok Penjualan 42,449,350Rp    25,983,750Rp      42,449,350Rp      25,983,750Rp      42,449,350Rp      25,983,750Rp      42,449,350Rp      25,983,750Rp      42,449,350Rp      25,983,750Rp      342,165,500Rp    

7 Beban Pendirian Perusahaan -Rp                       

8 Beban Sewa 4,100,000Rp      4,100,000Rp        4,100,000Rp        -Rp                       12,300,000Rp      

9 Beban Gaji Karyawan 11,808,000Rp    11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      11,808,000Rp      141,696,000Rp    

10 Beban THR 12,300,000Rp      12,300,000Rp      

11 Beban BPJS 492,000Rp         492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           492,000Rp           5,904,000Rp        

12 Beban Ketenagakerjaan 804,420Rp         804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           804,420Rp           9,653,040Rp        

13 Beban Perlengkapan 975,894Rp           975,894Rp           

14 Beban Promosi 105,063Rp         105,063Rp           105,063Rp           105,063Rp           105,063Rp           525,313Rp           

15 Beban Admin Bank 13,133Rp           13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             13,133Rp             157,594Rp           

16 Beban Peralatan 8,945,000Rp      8,945,000Rp        

Sub Total Pengeluaran 68,716,965Rp    39,101,303Rp      67,971,965Rp      39,101,303Rp      17,217,553Rp      55,671,965Rp      39,101,303Rp      56,647,859Rp      43,201,303Rp      13,117,553Rp      55,671,965Rp      39,101,303Rp      534,622,340Rp    

16 Pajak Final UMKM (0,5%) 3,348,704Rp        3,348,704Rp        

17 PPn (11%) 8,701,000Rp      4,573,140Rp        8,701,000Rp        4,573,140Rp        8,701,000Rp        4,573,140Rp        8,701,000Rp        4,573,140Rp        8,701,000Rp        4,573,140Rp        66,370,700Rp      

Total Pengeluaran 77,417,965Rp    43,674,443Rp      76,672,965Rp      43,674,443Rp      17,217,553Rp      64,372,965Rp      43,674,443Rp      65,348,859Rp      47,774,443Rp      13,117,553Rp      64,372,965Rp      47,023,146Rp      604,341,743Rp    

SALDO KAS AKHIR 164,355,463Rp  166,828,161Rp    177,956,195Rp    180,428,893Rp    163,211,340Rp    186,639,374Rp    189,112,072Rp    211,564,213Rp    209,936,910Rp    196,819,357Rp    220,247,392Rp    219,371,385Rp    

NO.

ARUS KAS CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2025

KETERANGAN
 BULAN

 TOTAL 
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 JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER

1 Saldo Awal 219,371,385Rp  240,705,121Rp    243,239,636Rp    256,168,371Rp    254,500,386Rp    280,036,621Rp    282,571,136Rp    308,107,372Rp    333,643,607Rp    330,975,331Rp    356,511,566Rp    359,046,081Rp    

Penerimaan

2 Modal -Rp                       

Pendapatan Penjualan

3 Vividly in Person 91,686,000Rp    91,686,000Rp      91,686,000Rp      91,686,000Rp      91,686,000Rp      91,686,000Rp      91,686,000Rp      641,802,000Rp    

4 Time to Meet 47,300,819Rp      47,300,819Rp      47,300,819Rp      47,300,819Rp      47,300,819Rp      236,504,093Rp    

Total Pendapatan Penjualan 91,686,000Rp    47,300,819Rp      91,686,000Rp      47,300,819Rp      91,686,000Rp      47,300,819Rp      91,686,000Rp      91,686,000Rp      47,300,819Rp      91,686,000Rp      47,300,819Rp      91,686,000Rp      878,306,093Rp    

5 Penerimaan Sponsor

Total Penerimaan 91,686,000Rp    47,300,819Rp      91,686,000Rp      47,300,819Rp      91,686,000Rp      47,300,819Rp      91,686,000Rp      91,686,000Rp      47,300,819Rp      91,686,000Rp      47,300,819Rp      91,686,000Rp      878,306,093Rp    

Pengeluaran

6 Beban Pokok Penjualan 43,510,584Rp    26,633,344Rp      43,510,584Rp      26,633,344Rp      43,510,584Rp      26,633,344Rp      43,510,584Rp      43,510,584Rp      26,633,344Rp      43,510,584Rp      26,633,344Rp      43,510,584Rp      437,740,805Rp    

7 Beban Pendirian Perusahaan -Rp                       

8 Beban Sewa 4,202,500Rp      4,202,500Rp        4,202,500Rp        12,607,500Rp      

9 Beban Gaji Karyawan 12,103,200Rp    12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      12,103,200Rp      145,238,400Rp    

10 Beban THR 12,607,500Rp      12,607,500Rp      

11 Beban BPJS 504,300Rp         504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           504,300Rp           6,051,600Rp        

12 Beban Ketenagakerjaan 824,531Rp         824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           824,531Rp           9,894,366Rp        

13 Beban Perlengkapan 1,000,291Rp        -Rp                       1,000,291Rp        

14 Beban Promosi 107,689Rp         107,689Rp           107,689Rp           107,689Rp           107,689Rp           107,689Rp           107,689Rp           753,823Rp           

15 Beban Admin Bank 13,461Rp           13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             13,461Rp             161,534Rp           

16 Beban Peralatan -Rp                     -Rp                       -Rp                       

Sub Total Pengeluaran 61,266,264Rp    40,078,835Rp      69,671,264Rp      44,281,335Rp      57,063,764Rp      40,078,835Rp      57,063,764Rp      57,063,764Rp      45,281,626Rp      57,063,764Rp      40,078,835Rp      57,063,764Rp      626,055,819Rp    

16 Pajak Final UMKM (0,5%) 4,391,530Rp        4,391,530Rp        

17 PPn (11%) 9,086,000Rp      4,687,469Rp        9,086,000Rp        4,687,469Rp        9,086,000Rp        4,687,469Rp        9,086,000Rp        9,086,000Rp        4,687,469Rp        9,086,000Rp        4,687,469Rp        9,086,000Rp        87,039,343Rp      

Total Pengeluaran 70,352,264Rp    44,766,304Rp      78,757,264Rp      48,968,804Rp      66,149,764Rp      44,766,304Rp      66,149,764Rp      66,149,764Rp      49,969,095Rp      66,149,764Rp      44,766,304Rp      70,541,295Rp      713,095,161Rp    

SALDO KAS AKHIR 240,705,121Rp  243,239,636Rp    256,168,371Rp    254,500,386Rp    280,036,621Rp    282,571,136Rp    308,107,372Rp    333,643,607Rp    330,975,331Rp    356,511,566Rp    359,046,081Rp    380,190,786Rp    

 TOTAL 
NO.

ARUS KAS CV PALLADIUM INDONESIA

TAHUN 2026

KETERANGAN
 BULAN
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Lampiran 29 Surat Permohonan Kerjasama 
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Lampiran 30 Surat Perjanjian Kerjasama Media Partner 
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Lampiran 31 Surat Perjanjian Kerjasama Klien 
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Lampiran 32 Surat Perjanjian Kerjasama Vendor 
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Lampiran 33 Surat Perjanjian Kerjasama Venue 
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