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ABSTRAK 

Swandaru Dananjaya CN,Manajemen Pemasaran Warga Negara Kebutuhan Khusus 

Penjualan Kemeja Batik dan Tenun Dan’s Shirt di Tokopedia 

 
Tulisan ini membahas tentang metode berjualan dan strateginya di Tokopedia. 

Disamping sebagai persyaratan dalam menyelesaikan perkuliahan Program Studi D-III 

Manajemen Pemasaran bagi Warga Negara Berkebutuhan Khusus (MP-WNBK) di 

Politeknik Negeri Jakarta, tulisan ini juga bertujuan diharapkan dapat dijadikan pedoman 

bagi orang lain yang ingin berjualan dan menggunakan promosi di Tokopedia. Penulis 

juga menerapkan ilmu-ilmu yang sudah diajarkan di waktu kuliah disertai ketertarikan 

penulis terhadap kemeja dengan bahan tenun dan batik. Awalnya memang masih menjadi 

dropshipper, tapi kedepannya harapannya bisa memproduksi baju sendiri, tapi tetap dijual 

secara online saja. 

Semoga TA ini bisa sebagai pijakan bagi penulis dalam mencapai tujuan dan 

harapan selanjutnya. 

 
Kata Kunci: Kemeja Batik dan Tenun – Penjualan di Tokopedia 

 

 

This article discusses selling methods and strategies at Tokopedia. Aside from 
being a requirement in completing the D-III Marketing Management Study Programfor 

Citizens with Special Needs (MP-WNBK) at the Jakarta State Polytechnic, this paper is 

also expected to be used as a guide for other people who want to sell and use promotions 

on Tokopedia. The author nuralso applies the knowledge that has been taughtincollege 

along with the author's interest in shirts made of woven and batik materials. Initially, he 

was still a dropshipper, but in the future he hopes to produce his own clothes, but they 

are still sold online. 

Hopefully this TA can serve as a foothold for the author in achieving his next 
goals and expectations. 

 

Key Word: Batik and Woven Shirts – Sales on Tokopedia 
 

 

 

 

vii 

 

Abstract 

 

Swandaru Dananjaya CN, Marketing Management for Special Needs Citizens, 

Selling Batik Shirts and Weaving Shirts and at Tokopedia 
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BAB 1 

PENDAHULUAN 

 
1.1. Latar Belakang 

Dan’s Shirt menjual kemeja batik dan tenun dengan berbagai model. Selain 

kemeja, Dan’s Shirt juga menjual jaket dan baju luar (outer), juga dari bahan batik dan 

tenun. Bahan tenun mempunyai motif bermacam-macam di antaranya motif toraja, motif 

bali, motif irian, dan lain-lain yang diproduksi di Desa Troso, Jepara, Jawa Tengah. Desa 

Troso Jepara memang di kenal sebagai sentra produksi bahan tenun ATBM (Alat Tenun 

Bukan Mesin). Kalau untuk batik, batik Indonesia sudah terkenal di dunia. Bahan katun 

mori yang ditulis, dilukis atau di cap dengan tinta malam, dengan motif bermacam2 dan 

dengan kreatifitas tinggi bangsa Indonesia. Setiap daerah memiliki ciri khasnya. Selain 

kain mori, batik juga bisa di temukan dengan bahan sutra, bahan dobby, bahan viscose 

dan lain-lain. Kedua bahan ini cocok untuk dibuat baju pria, baju wanita, baju anak-anak, 

maupun aneka kerajinan tangan seperti dompet, tas, dan lain-lain. 

Toko Dan’s Shirt merupakan toko online yang menjual kemeja dari bahan tenun 

dan batik secara dropship dari brand Batik Etniq Craft. Tugas akhir ini akan membahas 

penjualan kemeja batik dan tenun menggunakan media tokopedia. Tokopedia dipilih 

sebagai media pemasaran karena pengunjungnya banyak. Sebelum menjual di Tokopedia, 

penjualan dilakukan dengan media Instagram namun penjualannya kurang bagus. 

 
 

1.2. Tujuan Penulisan 

Tujuan penulisan tugas akhir ini adalah untuk menerapkan metode penjualan dan 

pemasaran di market place Tokopedia. 
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1.3. Manfaat Penulisan 

Manfaat dalam tulisan ini adalah sebagai berikut : 
 

1. Menjadi pedoman bagi orang lain yang ingin berjualan dan melakukan strategi 

berikan di Tokopedia. 

2. Melestarikan dan meningkatkan ketertarikan terhadap hasil karya kreatifitas 

bangsa Indonesia. 

3. Menerapkan ilmu-ilmu yang telah dipelajari saat kuliah. 

 

 
1.4. Metode Penulisan 

Metode penulisan yang digunakan oleh penulis yaitu dengan metode deskriptif 

yakni menggambarkan secara detail tentang satu fenomena atau suatu peristiwa atau 

langkah kerja. 

1.5. Sistematika Penulisan 

Penulisan laporan tugas akhir ini disusun secara sistematis. Untuk memudahkan 

dalam memahami isi dalam laporan tugas akhir ini, berikut sistematika penulisan dibuat 

 
 

BAB 1 : Pendahuluan 
 

Bab pendahuluan berisi informasi tentang latar balakang penulisan laporan tugas akhir 

yang memaparkan dasar atau alasan tentang pemilihan bidang kajian laporan tugas akhir, 

tujuan penulisan yang ingin dicapai, manfaat penulisan. metode penulisan, serta 

sistematika penulisan yang memberikan gambaran singkat setiap isi bab yang menjadi 

bagian dari laporan tugas akhir. 

BAB 2: Tinjauan Pustaka 
 

Tinjauan pustaka berisi teori rujukan yang berhubungan dengan bidang kajian 

 

BAB 3: Metode 
 

Bab metode berisi alat, bahan, metode, cara perancangan, pembuatan suatu produk 

fisik atau non fisik yang sedang dibahas dalam penulisan. 

 

2 

sebagai gambaran singkat laporan tugas akhir yang terdiri atas lima bagian: 



 

 

BAB 4 : Pembahasan 
 

Bab Pembahasan terdiri dari pembahasan yang sesuai dengan tujuan tugas akhir. 

 

BAB 5 : Penutup 
 

Bab ini berisi tentang kesimpulan dan saran dari bab-bab sebelumnya. 
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• 

• 

Dalam beriklan, supaya dapat mengoptimalkan anggaran yang ada. 
 

Agar dapat optimal, maka sebaiknya setiap selesai beriklan, sebaiknya melakukan 

evaluasi lewat Fitur Statistik, agar iklan berikutnya lebih tepat sasaran. 

 

 

BAB 5 

PENUTUP 

 
4.1. Kesimpulan 

Dan’s Shirt sudah berhasil menerapkan strategi berjualan di Tokopedia dengan 

menggunakan jenis promo iklan Top-Ads dan voucher cashback dikombinasikan dengan 

status toko Power Merchant. 

 
 

4.2. Saran 
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