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BAB I 

RINGKASAN EKSEKUTIF 

 

CV GathBase ID merupakan perusahaan yang bergerak di bidang 

special event khusunya di gathering event fanbase K-Pop. Perusahaan ini 

didirikan oleh 3 orang lulusan Program Studi S-1 Usaha Jasa Konvensi, 

Perjalanan Insentif, dan Pameran (MICE) Jurusan Administrasi Niaga 

Politeknik Negeri Jakarta. CV GathBase ID didirikan pada tahun 2021 dan 

berlokasi di Jalan Mega Kuningan Barat, Jalan Dr. Ide Anak Agung Gede 

Agung No.1, RT.5/RW.2, Kuningan, Kuningan Timur, Kecamatan 

Setiabudi, Kota Jakarta Selatan, Daerah Khusus Ibukota Jakarta, 12950. 

CV GathBase ID didirikan melalui market research mengenai 

perkembangan dan pertumbuhan fanbase gathering K-Pop di Indonesia, 

khususnya di JABODETABEK. Melalui market reasearch yang dilakukan, 

terlihat adanya peluang didalam mengembankan bisnis fanbase gathering 

K-Pop. Hal ini dinilai karena pertumbuhan event fanbase gathering K-Pop 

di Indonesia terus meningkat dari tahun ke tahun. Pertumbuhan ini 

dibuktikan juga dari Managing Director Spotify Asia menyatakan data 

bahwa penikmat musik di Indonesia termasuk yang paling aktif dengan 

rata-rata mendengarkan musik 3 jam dalam sehari. Genre yang disukai pun 

mulai dari RnB hiphop, regional meksiko, bollywood, musik spanyol 

kontemporer, J-Pop, dan K-Pop. Penggemar K-Pop di Indonesia 

mendukung  musisi favoritnya dengan cara pembelian album (digital and 



2  

 
 

physical), merchandise, serta menonton konser yang dimana hal tersebut 

mendukung perilaku hedonisme dan konsumtif (bukan kearah hal yang 

buruk). Para penggemar juga menginginkan adanya kegiatan kumpul 

komunitas dengan ketertarikan, hobi, dan selera yang sama untuk berada 

disatu tempat yang sama dan melakukan aktivitas menyenangkan bersama-

sama. Bagi penggemar K-Pop mendukung dengan cara demikian adalah 

salah satu cara mereka untuk self-healing. Dengan adanya beberapa fakta 

tersebut membuat event fanbase gathering K-Pop akan sangat diminati oleh 

pasar penggemar K-Pop. 

CV GathBase ID memiliki 3 produk yang ditawarkan, yaitu Hello, 

Chingu!, Cup Sleeve Event, Shop Here, Chingu!. Hello, Chingu! merupakan 

event fanbase gathering K-Pop, sementara Cup Sleeve Event adalah 

kegiatan menjual minuman dalam rangka untuk merayakan keluarnya lagu 

atau album baru, ulang tahun anggota grup dan merayakan kemenangan 

grup K-Pop yang diselenggarakan di kafe dengan mencetak wajah artist 

pada lengan gelas yang akan didapatkan oleh penggemar dan Shop Here, 

Chingu! menjual unofficial merchandise dari boy group atau girl group K- 

Pop, seperti kaos, hoodie, griptok, dan bucket hat. Target pasar yang dituju 

merupakan remaja millenial yang menggemari Korean Pop dan menyukai 

event gathering yang berdomisili di JABODETABEK. 

Selama 3 tahun pertama 2021-2023, CV GathBase ID melakukan 

penjualan dari supporting product, yaitu Cup Sleeve Event dan Shop Here, 

Chingu!. Sementara main product Hello, Chingu! baru akan diselenggarakan 
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pada tahun 2024 karena menunggu Indonesia kondusif dalam menangani 

virus Covid-19, menunggu semua orang mendapatkan vaksin, dan juga di 

tahun 2024 diperkirakan sudah mendapatkan izin adanya 

perkumpulan/gathering. Event Hello, Chingu! pada tahun 2024 sebanyak 2 

event dan pada tahun 2025 sebanyak 4 event. 

Modal awal yang dimiliki oleh perusahaan adalah sebesar Rp 

50.000.000 (lima puluh juta rupiah) yang berasal dari 3 pendiri CV GathBase 

ID. Melalui perhitungan analisis dengan beberapa metode, seperti Payback 

Period (PP), Net Present Value (NPV),Profitability Indexx, Return of 

Investment, dan Internal Rate of Return yang telah dilakukan oleh CV 

GathBase ID menunjukkan tentang kelayakan bisnis yang cukup baik. 

Berdasarkan analisis Payback Period, perusahaan akan kembali menerima 

modal yang dikeluarkan pada 8 bulan setelah didirikannya perusahaan. 

Analisis Net Present Value CV GathBase ID sebesar Rp 94.835.985, hal ini 

menandakan jika NPV>0 maka perusahaan layak dijalankan. Pada analisis 

Profitability Index, perusahaan kami memiliki PI sebesar 2,7 yang artinya 

perusahaan ini layak untuk dijalankan karena nilai PI>1. Berdasarkan 

beberapa perhitungan kelayakan usaha yang telah dilakukan, maka dapat 

disimpulkan bahwa CV GathBase ID layak untuk dijalankan.
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BAB II 

LATAR BELAKANG PERUSAHAAN 

 

MICE (Meeting, Incentive, Convention, Exhibition) dan special event 

merupakan industri yang tengah berkembang di Indonesia. Industri ini 

menjadi industri andalan di beberapa Negara maju untuk mendapatkan 

pendapatan negaranya seperti di Jepang, Jerman, Singapura, dan masih 

banyak lagi. Di Indonesia sendiri industri ini mempunyai potensi yang sangat 

besar bahkan dapat menyaingi negara- negara maju. 

Dengan perkembangan MICE yang sangat pesat, Perkembangan 

industri MICE di Indonesia juga selaras dengan tren positif global yang selalu 

mengalami peningkatan setiap tahunnya. Mulai dari pemerintah pusat hingga 

pemerintah daerah saling bahu - membahu menguatkan industri MICE, 

terutama pada tingkat kunjungan wisata dan pembangunan infrastruktur agar 

industri MICE dapat menjadi salah satu industri yang mendorong 

pertumbuhan negara. Pemerintah juga sudah mulai mengetahui pentingnya 

industri MICE, oleh karena itu pemerintah membangun berbagai sarana dan 

prasarana yang dapat menunjang perkembangan MICE sebagai sikap 

dukungan pemerintah terhadap penyelenggaraan acara-acara dalam industri 

MICE. 

Dalam perkembangan dan kemajuan industry MICE tentu ada banyak 

rintangan dan hambatan yang terjadi. Seluruh dunia saat ini sedang dilanda 

wabah penyakit Covid – 19. WHO (World Health Organization atau Badan 
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Kesehatan Dunia) secara resmi mendeklarasikan virus corona (COVID-19) 

sebagai pandemi pada  tanggal 9 Maret 2020. Artinya, virus corona telah 

menyebar secara luas di dunia. Hal ini mengakibatkan terhentinya semua 

kegiatan pada sector industry MICE. Perjalanan wisata, kegiatan MICE, 

special events dan berbagai kegiatan yang berhubungan dengan sector ini 

pun terpaksa dihentikan/dilumpuhkan sementara. Pada tahun 2020 pelaku 

usaha industry MICE mengalami keterpurukan karena semua kegiatan 

terpaksa ditunda/dibatalkan. Hal ini membuat seluruh pelaku usaha dan 

pemerintah mencari cara untuk tetap menghidupkan industry MICE, 

beberapa hal yang dilakukan antara lain mengubah kegiatan MICE yang 

pelaksanaannya telah diatur secara offline menjadi kegiatan yang dilakukan 

secara online. Pameran dilaksanakan secara Hybrid, conference & meeting 

dilakukan secara virtual, sementara untuk sector pariwisata masih tidak bisa 

beroperasi. Kemudian dilihat dari kacamata external environment makro, 

acara yang akan dilaksanakan memang diadakan offline dan harus 

berkumpul menjadi kontradiktif dengan apa yang sedang terjadi saat ini di 

dunia. Adanya wabah pandemic COVID 19 sangat mempengaruhi 

pertimbangan perusahaan dalam membangun bisnis usaha gathering 

fanbase K- Pop ini, namun CV GathBase ID telah membuat perhitungan 

dan riset mendalam tentang pandemic sebagai dasar perusahaan 

membangun bisnis ini. Kepala Direktur WHO, Tedros Adhanom 

Ghebreyesus juga mengatakan, dampak dari wabah virus corona akan terasa 

lebih lama. Sebagai gambaran, dunia pernah  mengalami beberapa wabah 
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penyakit yang dinyatakan sebagai pandemic antara lain, Flu Rusia (1889 – 

1890) yang berlangsung selama 1 (satu) tahun dan telah menewaskan 1 juta 

jiwa, Flu Spanyol (1918 – 1919) yang berlangsung selama 1 (satu) tahun dan 

telah menewaskan 40 – 50 juta jiwa, Flu Babi (2009 – 2010) yang 

berlangsung selama 1 (tahun) dan telah menewaskan 200.000 jiwa, dan 

SARS (2002 – 2003) yang berlangsung selama 1 (satu) tahun dan telah 

menewaskan 770 jiwa. Dari gambaran pandemic yang pernah terjadi, kurun 

waktu yang terjadi berada pada kisaran 1 – 2 tahun lamanya untuk pandemic 

tersebut teratasi.                          Dengan demikian CV GathBase ID memiliki strategi untuk 

memulai  usaha Gathering Fanbase K-POP di tahun 2024, setelah pandemic 

teratasi  dan selesai di tahun 2023, diharapkan pada tahun 2024 kegiatan 

MICE terutama special events seperti Gathering sudah dapat terlaksana 

dengan catatan seluruh masyarakat telah divaksin. 

Kemudian terdapat 4 fungsi pokok perusahaan, yang pertama ada 

fungsi produksi, fungsi marketing, fungsi personalia, dan fungsi keuangan. 

Yang pertama yaitu fungsi produksi, disini CV GathBase ID memiliki 

strategi dalam penentuan lokasi perusahaan ditentukan dan disewa pada 

tahun ke 4 karena pada tahun 1, 2, dan 3 CV Gathbase ID melaksanakan 

event supporting product, yaitu Shop Here, Chingu! dan Cup Sleeve Event 

secara online. Hal ini dilakukan guna untuk meningkatkan efisiensi 

pengeluaran keuangan perusahaan. Pada awal berdirinya perusahaan ini 

memiliki modal 20 juta untuk melaksanakan supporting product di tahun 1 

dan 2. Dengan modal tersebut CV GathBase ID dapat meningkatkan brand 
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awareness product kami pada target pasar sehingga menghasilkan output 

yang sesuai dan mencapai target perusahaan.  

Kemudian pada fungsi personalia CV GathBase ID memiliki 3 sumber 

daya manusia yaitu Direktur Utama, Direktur Pemasaran dan Direktur 

Keuangan. Kemudian pada tahun ke 4 dan ke 5 terdapat penambahan 

sumber daya manusia sebanyak 2 orang yaitu untuk Creative Designer dan 

Production Team. Sumber Daya Manusia yang dibutuhkan harus memiliki 

standar kemampuan yang sesuai dengan standar yang telah ditetapkan oleh 

perusahaan. CV GathBase ID juga memetakan timeline untuk perekrutan 

sumber daya manusia dari tahun 2021 hingga tahun 2025. Lalu untuk fungsi 

keuangan menjelaskan profit bersih per tahun yang diterima perusahaan. 

Apabila profit bersih yang diterima perusahaan tidak mencapai 15% dari 

modal, maka bisnis tersebut tidak layak untuk dijalankan. 

Sementara pada fungsi pemasaran, CV GathBase ID menggunakan 

metode above the line dan below the line. Pada above the line CV GathBase 

ID melakukan promosi melalui radio, social media, influencer dan juga live 

streaming youtube. Dan untuk below the line perusahaan kami melakukan 

direct marketing dengan membagikan brosur kepada konsumen yang hadir 

pada supporting product CV GathBase ID yaitu Cup Sleeve Event. 

K-popers merupakan sebutan untuk penggemar K-pop (Korean Pop). 

Kpopers sangat loyal terhadap idolanya sehingga mengetahui seluk-beluk 

terdalam sang idola dan menyukai kegiatan kumpul bersama / gathering 

dengan sesama Kpopers. CV GathBase ID merancang dan 
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menyelenggarakan gathering event fanbase K-Pop agar komunitas Kpopers 

yang memiliki ketertarikan, hobi, dan selera yang sama dapat melakukan 

aktifitas menyenangkan yang berkaitan dengan K-Pop. 

Data para penggemar K-Pop dapat dilihat dari banyak faktor, seperti 

Managing director Spotify Asia menyatakan data bahwa penikmat musik di 

Indonesia termasuk yg paling aktif dengan rata-rata mendengarkan musik 3 

jamdalam sehari. Genre yang disukai pun mulai dari RnB hiphop, regional 

meksiko, bollywood, musik spanyol kontemporer, jpop dan kpop. Indonesia 

negara kedua terbanyak setelah US yang memutar dan mendengarkan musik 

genre kpop padaplatform musik Spotify. Dari tahun 2014-2020 persentase 

peningkatan pendengar kpop di Spotify lebih dari 1800%. Dan penggemar 

K-Pop adalah kelompok penggemar aktif yang memiliki sifat ingin 

menyaksikan daily activity musisi favoritnya, merasa ingin terlibat dalam 

segala penciptaan karya, branding dan mendukung serta ingin adanya 

interaksi lebih terhadap musisi favoritnya. 

Penggemar kpop mendukung musisi favoritnya dengan cara pembelian 

album (digital & physical), merchandise hingga menonton konser yang 

dimana hal-hal tersebut mengarah pada sifat hedonisme/konsumtif (bukan 

mengarah kehal yang buruk). Dan juga para penggemar menginginkan 

adanya kegiatan kumpul komunitas dengan ketertarikan, hobi, dan selera 

yang sama untuk berada di suatu tempat yang sama dan melakukan aktifitas 

menyenangkan bersama-sama. Bagi penggemar kpop dengan mendukung 

dengan cara demikian adalah salah satu cara mereka untuk self-healing. 
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Dengan latar belakang demikian, gathering event untuk fanbase ini 

akan sangat diminati oleh pasar penggemar kpop. CV GathBase ID dengan 

main product “Hello, Chingu!” akan merancang dan menyelenggarakan 

gathering event untuk fanbase K-Pop dengan sensasi seperti menghadiri 

konser sungguhan. 

 

2.1 Data Perusahaan 

 
 

Di bawah ini merupakan data CV GathBase ID yang memuat profil 

perusahaan, logo serta filosofi sebuah perusahaan di bidang jasa 

penyelenggaraan Special Event Gathering. 

Tabel 2.1 

Data CV GathBase ID 

 

Nama Perusahaan CV GathBase ID 

Bidang Usaha 
Jasa Penyelenggaraan Special Event 

Gathering Fanbase K-Pop 

 

 

 
Jenis Produk/Jasa 

Main Product: 

1. Hello, Chingu! 

 
 

Supporting Product: 

1. Cup sleeve Event 

2. Shop Here, Chingu! 

Alamat Perusahaan Jalan Mega Kuningan Barat, Jalan Dr. Ide Anak 

Agung Gede Agung No.1, RT.5/RW.2, 

Kuningan, Kuningan Timur, Kecamatan 

Setiabudi, Kota Jakarta Selatan, Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta, 12950 

Nomor Telfon 021-77380299 
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Nomor Fax 021-77380299 

Bank Perusahaan 
Bank BNI (a/n CV GathBase ID) No. Rek 

0390-4818-34 

Bentuk Badan Hukum Commanditaire Vennootschap (CV) 

Nomor Akte Pendirian 12 

NPWP  02.995.457.5-005.000 

Rencana Berdiri 2021 

Sumber: CV GathBase ID, 2021 

 

 

 

2.1.1 Logo dan Filosofi CV GathBase ID 

 

Gambar 2.1 

Logo CV GathBase ID 

 

 
 

 

 
 
 
 

       Sumber: CV GathBase ID, 2021 

 

 

Arti dari Gath diambil dari bahasa inggris yang disingkat dari kata 

“gathering”, sementara Base memiliki dua makna. Makna pertama diambil 

dari kata bahasa inggris “base” yang mengartikan dasar atau tonggak, 

sementara makna kedua merupakan singkatan dari “fanbase” yang 

mengartikan sekelompok penggemar yang ditandai oleh perasaan empati 

dan persahabatan terhadap orang lain yang memiliki minat yang sama dalam 
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hal ini yaitu K-popers. ID adalah singkatan dari Indonesia yang berarti 

perusahaan akan berfokus dan melayani masyarakat Indonesia dalam 

penyelenggaraan fanbase gathering. Arti perusahaan ini memiliki harapan 

untuk bisa menjadi perusahaan yang dapat diingat pertama kali oleh 

konsumen dalam pelaksanaan kegiatan fanbase gathering. 

 

2.1.2 Deskripsi Logo  CV GathBase ID 

 

Pemilihan logo oleh perusahaan CV GathBase ID menggunakan jenis 

wordmarks yaitu logo yang berbasis font atau tulisan. Penggunaan font 

menjadi bagian yang penting karena berfokus pada nama perusahaan. 

Penggunaan jenis logo yang menggunakan nama perusahaan mudah 

diaplikasikan untuk branding dan diingat oleh konsumen atau pelanggan. 

Font yang digunakan memiliki variasi yang lebar dan tegas, menunjukan 

sifat yang modern, kuat serta menarik. Pada logo perusahaan CV GathBase 

ID juga terdapat bentuk persegi dengan sudut tumpul yang diletakan tepat di 

belakang kata “ID” yang mengartikan konsumen selalu diutamakan dan 

segala sesuatunya selalu dipertimbangkan. Pemberian sudut tumpul pada 

persegi digunakan untuk memberikan kesan ramah. 

Warna logo perusahaan CV GathBase ID adalah merah dan kuning. 

Warna merah mewakili energi yang kuat dan rasa percaya diri yang tinggi 

terhadap produk yang dibuat dan ditawarkan. Warna merah pada logo juga 

digunakan untuk menarik perhatian. Warna kuning digunakan untuk 

mewakili perasaan optimis, kreatif, menyenangkan dan ceria yang dimana 
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sifat-sifat warna pada logo CV GathBase ID mewakili visi dan misi 

perusahaan. 

 

2.1.3 Corporate Culture  CV GathBase ID 

Menurut Organizational Culture Assessment Instrument (OCAI) 

mengklasifikasikan 4 jenis corporate culture berdasarkan parameter 

spesifik, yaitu Clan Culture, Adhocracy Culture, Market Culture, dan 

Hierarchy Culture. Dalam hal ini CV GathBase ID dalam menentukan 

corporate culturenya mengadopsi dari Clan Culture yang dimana culture ini 

mendasarkan teamwork, komunikasi, dan kesepakatan yang kuat. Dari 

culture ini hasil pekerjaan dan target dapat diraih jika semua karyawan 

dalam sebuah perusahaan memberikan kontribusi yang maksimal dalam 

sebuah tim. Dalam Clan Culture, sosok atau peran leader dalam sebuah 

perusahaan harus memiliki sifat bersahabat dengan karyawan dan 

membentuk karyawan dengan sistem mentoring. Tidak hanya membangun 

hubungan yang baik dengan internal perusahaan, culture ini juga berfokus 

dalam membentuk hubungan yang baik dengan external perusahaan, dan 

lingkungan. 

Sebagai sebuah usaha baru, CV GathBase ID senantiasa membentuk 

sebuah sistem nilai yang menjadi acuan semua elemen di perusahaan 

dalammenjalankan setiap kegiatan terkait perusahaan. Dengan dibentuknya 

sistem nilai ini diharapkan dapat mempererat hubungan antara setiap 

karyawan perusahaan dan menjadi acuan berperilaku guna pencapaian 
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tujuan perusahaan yang telah ditetapkan. Mengadakan Gathering Event 

dengan suasana sekelas konser menjadi khas dari produk kami. Namun, 

sebagai sebuah organisasi, penggunaan teknologi saja tidak dapat 

memajukan skala organisasi tersebut. Melainkan, budayalah yang berperan 

penting di dalamnya. Bagi CV GathBase ID, membangun sebuah kebiasaan 

baik dalam setiap kegiatan merupakan sebuah filosofi terkait bagaimana 

perusahaan dapat menciptakan sebuah produk yang baik dengan nilai-nilai 

yang baik pula. Maka dari itulah terdapat corporate culture atau kebiasaan 

yang kami lakukan dalam menjalankan kegiatan berorganisasi. Nilai-nilai 

tersebut dituangkan ke dalam lima poin yang perusahaan sebut sebagai 

“Base of The Best”. Untuk dapat lebih mengetahui poin-poin nilai atau 

corporate culture yang  coba CV GathBase ID bangun, perhatikanlah 

penjelasan berikut. 

a. Melakukan Setiap Perkerjaan Berlandaskan Visi Misi Perusahaan 

Fondasi utama bagi kesuksesan sebuah perusahaan adalah visi dan 

misi perusahaan, karena Visi dan Misi perusahaan merupakan nilai 

yang dipercaya oleh setiap karyawan dan pengurus perusahaan serta 

merefleksikan tujuan yang ingin dicapai. Seluruh pekerja dalam 

perusahaan senantiasa melakukan setiap pekerjaan yang berlandaskan 

visi dan misi perusahaan guna pencapaian cita-cita dan tujuan 

perusahaan secara efisien. 

b.      Membangun Komunikasi yang Kuat 

 

Perusahaan menganggap komunikasi yang baik sangat berperan 
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penting dalam sebuah perusahaan dan merupakan bagian penting dari 

strategi bisnis sebuah perusahaan. Selain itu, komunikasi diartikan 

sebagai kunci awal keberhasilan perusahaan dan harus menjadi bagian 

dalam strategi bisnis. 

c.       Mengembangkan Standar Sikap Karyawan Perusahaan 

 

Cara terbaik untuk mendapat sikap yang perusahaan inginkan secara 

konsisten adalah dengan membuat standar secara tertulis dan bisa 

diukur. Maka dari itu, perusahaan senantiasa merancang dan 

mengembangkan sebuah standar sikap karyawan. Standar sikap 

dirumuskan dalam sebuah sikap karyawan saat bekerja di lingkungan 

perusahaan. 

Mengimplementasikan Pelatihan dan Pengembangan Karyawan 

Pelatihan adalah usaha mengurangi atau menghilangkan terjadinya 

kesenjangan antara kemampuan karyawan dengan standar kemampuan 

yang diinginkan perusahaan. Usaha tersebut dilakukan melalui 

peningkatan kemampuan kerja yang dimiliki karyawan dengan cara 

memperluas pengetahuan dan keterampilan serta mengubah sikap. 

Pelatihan dan pengembangan mempunyai kegunaan pada karier jangka 

panjang karyawan untuk membantu karyawan agar lebih bertanggung 

jawab atas semua kewajibannya. Program ini tidak hanya bermanfaat bagi 

individu karyawan tetapi juga bagi perusahaan. 
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2.2 Biodata Pemilik CV GathBase ID 

 

2.2.1 Pemilik Pertama 

 

Tabel 2.2 

Biodata Pemilik Pertama 

        Sumber: CV GathBase ID, 2021 

 

Pemilik 1 

Nama Nandita Ayu Putri 

Jabatan Direktur Utama 

Tempat, Tanggal lahir Jakarta, 5 Maret 1999 

 
Alamat Rumah 

Jalan Waru No.36A RT 01/05, Cipinang 

Melayu, Makasar 

Nomor HP 087896248599 

Alamat Email nanditayup@gmail.com 

Pendidikan Terakhir S1 Terapan MICE 

 

 

 
Pengalaman Kerja 

a. Wedding Manager Chandani Weddings 

b. Liaison Officer Intern PT. Keren 

Entertainment Indonesia 

c. Promosi dan Pendukungan Intern 

Kementerian Pariwisata dan Ekonomi 

Kreatif 

mailto:nanditayup@gmail.com
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2.2.2 Pemilik Kedua 

 

 

Tabel 2.3 

Biodata Pemilik Kedua 

Pemilik 2 

Nama Chintya Dwi Ramayanti 

Jabatan Manajer Pemasaran 

Tempat, Tanggal 

lahir 
Jakata, 15 Mei 1999 

Alamat Rumah 
Jalan Rawa Domba No 1, Kalimalang, Jakarta 

Timur 

Nomor HP 0896 0419 3230 

Alamat Email chintyadwiramayanti15@gmail.com 

Pendidikan 

Terakhir 
S1 Terapan MICE 

 

 

 
Pengalaman Kerja 

a. Program Divison in Kuliah Umum Politeknik 

Negeri Jakarta 

b. Program Division in Pre-Event Indonesia 

Modest Fashion Week 2020 

c. Content Creator of Social Media in Nasional 

Riset Terapan Bisnis dan MICE ke-IX (Online) 

         Sumber: CV GathBase ID, 2021 

 

mailto:chintyadwiramayanti15@gmail.com


17  

 

 

2.2.3 Pemilik Ketiga 

 

 

Tabel 2.4 

Biodata Pemilik Ketiga 

Pemilik 3 

Nama Fauzia Isti Hanum 

Jabatan Manajer Keuangan 

Tempat, Tanggal lahir Malang, 3 Agustus 1999 

Alamat Rumah 
Jalan Haji Jaim RT 04/02 No. 94, 

Pesanggrahan, Jakarta Selatan 12270 

Nomor HP 0813 9873 8957 

Alamat Email istfauzia@gmail.com 

Pendidikan Terakhir S1 Terapan MICE 

 

 
Pengalaman Kerja 

a. Marketing PT Keren Entertainment 

Indonesia 

b. Strategi Komunikasi Kementrian 

Pariwisata 

   Sumber: CV GathBase ID, 2021 

 

 

 

 

 

mailto:istfauzia@gmail.com
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2.3 Struktur Organisasi CV GathBase ID 

 

Bagan 2.1 

Struktur Organisasi CV GathBase ID 

  

Sumber: CV GathBase ID, 2021 

 

2.3.1 Deskripsi Pekerjaan CV GathBase ID 

 
 

Berikut merupakan tugas dan tanggung jawab masing–masing bagian 

yang terdiri dari: 

a. Direktur Utama 

 

Direktur Utama merupakan jabatan tertinggi pada CV GathBase 

ID, memiliki wewenang dalam memimpin perusahaan dan 

bertanggung jawab untuk menjaga kestabilan perusahaan. Tugas dan 

tanggung jawab seorang direktur dalam perusahaan CV GathBase ID 

adalah sebagai berikut: 

1. Bertanggung jawab atas jalannya seluruh kegiatan perusahaan 

bersama Manajer Pemasaran dan Manajer Keuangan. 

2. Bertanggung jawab atas kerugian maupun keuntungan yang 

Fauzia Isti Hanum Chintya Dwi R 

Manajer Keuangan Manajer Pemasaran 

Nandita Ayu Putri 

Direktur Utama 
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dihadapi perusahaan. 

3. Merencanakan serta mengembangkan sumber-sumber 

pendapatan dan pembelanjaan kekayaan perusahaan. 

4. Merencanakan dan mengawasi kemajuan perusahaan dari 

proyek- proyek yang telah dijadwalkan. 

5. Memantau dan mengendalikan sistem perusahaan. 

 

6. Membuat jadwal kerja agar sesuai dengan permintaan klien. 

 

7. Bertindak sebagai perwakilan perusahaan dalam hubungannya 

dengan dunia luar perusahaan. 

8. Menetapkan strategi-strategi untuk mencapai visi dan misi 

perusahaan. 

9.      Mengkordinasikan dan mengawasi semua kegiatan di 

perusahaan, mulai bidang administrasi, kepegawaian hingga 

pengadaan barang. 

10.    Mengangkat dan memberhentikan karyawan perusahaan. 

11.    Mengadakan briefing terhadap pekerjaan yang akan dilakukan 

dan melakukan evaluasi setelah melaksanakan pekerjaan. 

 

b. Manajer Pemasaran 

 

Manajer Pemasaran bertugas untuk membantu tugas pimpinan 

perusahaan, membantu menyusun program umum perusahaan, 

membantu tugas harian pimpinan perusahaan dalam pengawasan 

terhadap setiap divisi pemasaran di perusahaan. Berikut tugas dan 
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wewenang Manajer Pemasaran sebagai berikut: 

1. Membantu pimpinan perusahaan mengambil keputusan dalam 

menentukan program perusahaan setiap tahunnya. 

2. Menyusun analisa hasil pemasaran perusahaan berdasarkan 

laporan- laporan yang disampaikan oleh staf perusahaan. 

3. Menganalisa strategi pemasaran untuk meningkatkan jumlah 

konsumen. 

4. Menentukan harga jual produk yang akan dijalankan dan 

menetapkan  sistem promosi yang tetap. 

5. Mengawasi setiap kegiatan pemasaran dan memberikan 

laporan yang  realistis kepada perusahaan. 

6. Membuat strategi khusus kegiatan pemasaran produk. 

 

c. Manajer Keuangan 

 

Manajer Keuangan merupakan bagian yang bertanggung jawab 

mengawasi kegiatan arus keuangan CV GathBase ID. Bentuk 

tanggung jawab yang dilakukan mulai dari penandatanganan cek, 

memantau arus kas, dan melakukan perencanaan keuangan 

perusahaan. Tugas secara detail sebagai berikut: 

1. Bertanggung jawab atas pengaturan uang kas dan keluar. 

 

2. Bertanggung jawab atas laporan keuangan dan deposit 

perusahaan. 

3. Bertanggung jawab atas semua penerimaan uang dari pihak lain 

ke kas keuangan atau rekening. 



21  

 

4. Menyusun anggaran kegiatan event yang akan diselenggarakan 

dan anggaran perusahaan untuk setiap tahun kegiatan (anggaran 

tahunan). 

5. Menyusun penyusunan anggaran perusaahaan dan mengawasi 

penggunaan anggaran. 

6. Mengelola pembayaran pajak perusahaan sesuai yang berlaku. 

 

7. Menganalisa keuangan. 

 

8. Mengatur mekanisme penagihan, pembayaran, dan kordinasi 

kerja dengan staf keuangan. 

 

2.4 Susunan Pemegang Saham CV GathBase ID 

 
 

Di bawah ini merupakan tabel susunan pemegang saham CV 

GathBase ID, yaitu: 

Tabel 2.5 

Susunan Pemegang Saham CV GathBase ID 

Sumber: CV GathBase ID, 2021 
 

Berdasarkan tabel diatas, bahwa total dari modal yang dimiliki yaitu 

Nama Jabatan Nilai Saham Persentase 

Nandita Ayu 

Putri 
Direktur Utama Rp 20.000.000 40% 

Chintya Dwi 

Ramayanti 

Manajer 

Pemasaran 
Rp 15.000.000 30% 

Fauzia Isti 

Hanum 

Manajer 

Keuangan 
Rp 15.000.000 30% 

Total Rp 50.000.000,00 100% 



22  

 

Rp 50.000.000 dengan nilai saham 40% dimiliki oleh direktur utama yaitu, 

Nandita Ayu Putri. Selanjutnya nilai saham 30% dimiliki oleh manajer 

perusahaan yaitu Chintya Dwi Ramayanti dan 30% lainnya dimiliki oleh 

manajer keuangan yaitu Fauzia Isti Hanum. 

 

2.5 Jadwal Kegiatan Pra Operasional 

 
 

Proses pendirian perusahaan CV GathBase ID diperkirakan 

berlangsung selama enam bulan yaitu terhitung dari bulan Januari 2021 

sampai bulan Juli 2021 dengan tujuan untuk melengkapi seluruh kebutuhan 

pendirian perusahaan. Berikut adalah jadwal kegiatan pra operasional CV 

GathBase ID:  

 

Tabel 2.6 

Jadwal Kegiatan Pra Operasional CV GathBase ID 

No. Aktivitas Jan Feb Mar Apr Mei Jun Jul 

1. Riset Pasar √ √ √     

2. Proses Penyusunan 

Profil Perusahaan 

  √ √    

3. Pembuatan Logo 

Perusahaan 

  √     

4. Penentuan Lokasi 

Perusahaan 

   √    

5. Pengurusan 

Perizinan 

Perusahaan 

    √   

6. Persiapan 

Kebtuhan Kantor 

    √ √ √ 

Sumber: CV GathBase ID, 2021 
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Kegiatan pra operasional perusahaan adalah beberapa tahapan yang 

dilakukan oleh para pemilik perusahaan sebelum kegiatan operasional 

perusahaan mulai dilaksanakan. Pada sebelum kegiatan pra operasional 

yaitu bulan Desember 2021, pemilik perusahaan merasa perlu melakukan 

kegiatan diskusi dan pengamatan terlebih dahulu. Kegiatan diskusi dan 

pengamatan ini bertujuan untuk memudahkan pemilik perusahaan dalam 

mencari ide dan inovasi serta melakukan pengamatan terhadap minat dan 

kebutuhan konsumen sehingga penetapan produk yang akan dihasilkan oleh 

CV GathBase ID dapat sesuai dengan target pasar yang diharapkan. Proses 

awal ini merupakan acuan dasar yang akan digunakan untuk 

mengembangkan kegiatan pra operasional perusahaan. Berikut ini adalah 

kegiatan pra operasional yang akan dilaksanakan oleh CV GathBase ID: 

 

2.5.1 Riset Pasar 

 
 

Tahap pertama yang dilakukan oleh CV GathBase ID adalah riset 

pasar. Hal tersebut menjadi langkah pertama dalam membangun sebuah 

usaha bisnis yaitu melihat kebutuhan pasar, trend yang ada di masyarakat, 

dan mengambil peluang yang tepat. Riset pasar ini dilakukan selama tiga 

bulan, dilaksanakan dengan detail dan mencari informasi atau data secara 

komprehensif. Hasil ini akan digunakan sebagai perumusan strategi 

pemasaran dalam merebut pasar. Riset pasar yang menjadi dasar alasan 

pendiri untuk membangun sebuah perusahaan bersama dan membuat 
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produk yang diminati oleh pasar yang dituju. 

 

2.5.2 Analisa Pasar 

 
 

Tahap selanjutnya yang dilakukan oleh CV GathBase ID adalah 

analisa pasar. Sebagai sebuah usaha baru, langkah kedua setelah riset pasar 

adalah melakukan kegiatan analisa pasar. Kegiatan analisa pasar diharapkan 

dapat bermanfaat untuk mengetahui potensi bisnis yang akan dijalankan. 

Selain itu, melalui analisa pasar diharapkan juga dapat meningkatkan omzet 

penjualan, keuntungan perusahaan, dan menemukan peluang bisnis serta 

potensi bisnis yang dapat dimanfaatkan dan dikembangkan oleh perusahaan. 

Dalam kegiatannya, terdapat enam langkah atau tahapan yang akan 

dilakukan perusahaan, diantaranya adalah: 

a. Menentukan pasar yang relevan (Relevant Market) 

 

Penentuan pasar yang relevan meliputi kegiatan penggambaran dan 

pengidentifikasian pasar dan penggambaran struktur pasarproduk serta 

batasan pada pasar relevan oleh manajemen perusahaan. 

b. Menganalisis permintaan primer untuk pasar relevan 

 

Permintaan primer mencakup permintaan pada level kelas produk 

(product class level). Pada langkah ini, manajemen harus dapat 

menggambarkan profil atau karakteristik pembeli dan memahami 

faktor-faktor yang mempengaruhi proses pembelian untuk semua 

merek dan produk dalam pasar yang relevan. 

c. Menganalisis permintaan selektif dalam pasar relevan 
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Permintaan selektif adalah permintaan terhadap suatu merek atau 

pemasok spesifik dalam sebuah pasar relevan. Dalam kegiatan ini, 

manajemen harus dapat memahami pilihan merek atau pemasok di 

pasar yang relevan. Untuk dapat mengetahui perbedaan-perbedaan 

atau kebiasaan-kebiasaan para pembeli tersebut, maka perusahaan 

harus menerapkan strategi segmentasi pasar. 

d. Menetapkan segmen pasar 

 

Dalam langkah ini, pihak manajemen perusahaan harus memahami 

berbagai cara untuk pengelompokan konsumen ke dalam segmen- 

segmen yang sesuai. Segmentasi pasar harus mudah diukur dan sesuai 

dengan kelayakan pasar. 

e.      Menilai persaingan bisnis 

 

Kegiatan ini bermaksud agar pihak manajemen dapat menilai 

produk atau mereknya dengan perbandingan tawaran dari pesaingnya. 

f.       Mengidentifikasi pasar sasaran potensial 

 

Tujuan tahapan ini adalah untuk mengidentifikasi peluang terbaik 

guna menciptakan pelanggan yang puas dan loyal. 

 

2.5.3 Penyusunan Profil Perusahaan 

 
 

Tahapan selanjutnya, CV GathBase ID mulai menyusun profil 

perusahaan selama dua bulan. Proses ini dilakukan untuk membentuk suatu 

karakter bisnis yang sama antar pendiri perusahaan mulai dari latar belakang 
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untuk membangun sebuah perusahaan bersama, struktur organisasi 

perusahaan, hingga andil dalam pembagian saham dan modal perusahaan. 

 
 

2.5.4 Penentuan Lokasi Perusahaan 

 
 

Tahap selanjutnya dalam kegiatan pra operasional CV GathBase ID 

yaitu menentukan lokasi perusahaan. Beberapa hal yang dipertimbangkan 

pendiri dalam menentukan lokasi perusahaan CV GathBaseID adalah 

di DKI Jakarta. 

 

2.5.5 Pengurusan Perizinan Pendirian Perusahaan 

 
 

Mendirikan CV dibutuhkan minimal 2 (dua) sebagai pendiri perseroan 

yang juga sekaligus bertindak sebagai pemilik perseroan yang terdiri dari 

Persero Aktif dan Persero Pasif. 

a. Pesero Aktif adalah orang yang mempunyai tanggung jawab penuh 

untuk mengelola perusahaan dengan jabatan sebagai Direktur. 

Direktur Utama CV GathBase ID adalah Nandita Ayu Putri. 

b. Pesero Pasif adalah orang yang mempunyai tanggung jawab sebatas 

modal yang ditempatkan dalam perusahaan, yaitu sebagai Pesero 

Komanditer. Ada beberapa tahap yang harus dilalui dalam melakukan 

perizinan Perseroan Komanditer, diantaranya: 

1. Persiapan Konsultasi diperlukan untuk mengetahui ruang 

lingkup pendirian CV, biaya dan cara pembayaran, prosedur dan 
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persyaratan yang dibutuhkan untuk pendaftaran dan perizinan 

serta berbagai aspek terkait dengan kegiatan usaha yang akan 

dilaksanakan perseroan. Persiapan dilakukan oleh para pendiri 

perseroan dengan mengisi formulir dan surat kuasa pendirian 

CV. Lamanya proses tergantung dari para pendiri perseroan. 

2.  Pembuatan Draf/Notulen Anggaran Dasar CV Draf/Notulen 

Anggaran Dasar dibuat berdasarkan informasi yang dibuat oleh 

para pendiri perseroan didalam formulir pendirian CV dan surat 

kuasa. Lamanya proses pembuatan draft/notulen anggaran dasar 

CV yaitu 1 (satu) hari kerja setelah permohonan diajukan. 

Persyaratan yang dibutuhkan antara lain: 

a) Melampirkan Formulir dan Surat Kuasa Pendirian CV asli 

 

b) Melampirkan copy KTP para pendiri dan pengurus 

 

c) Melampirkan copy KK pimpinan perusahaan (pesero 

aktif/direktur perseroan). 

3.      Pembuatan Akta Pendirian CV 

 

a) Proses pembuatan Akta Pendirian dilakukan oleh Notaris 

yang berwenang. 

b) Akta Pendirian CV akan dibuat dan ditandatangani oleh 

Notaris yang berwenang dan dibuat dalam Bahasa 

IndoneLama Proses; 1 (satu) hari kerja setelah 

permohonan diajukan. 

4.  Surat keterangan Domisili Perusahaan Permohonan Surat 
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Keterangan Domisili diajukan kepada kantor kelurahan setempat 

sesuai dengan alamat kantor perusahaan berada, sebagai bukti 

keterangan/keberadaan alamat perusahaan. Lama proses 

pembuatan Surat Keterangan Domisili Perusahaan 2 (dua) hari 

kerja setelah permohonan diajukan. Persyaratan lain yang 

dibutuhkan antara lain: 

a) Copy kontrak/sewa tempat usaha atau bukti kepemilikan 

tempat usaha. 

b) Surat keterangan dari pemilik gedung apabila berdomisili 

di gedung perkantoran 

c) Copy PBB tahun terakhir sesuai tempat usaha untuk 

perusahaan domisili ruko/rukan 

5.      NPWP (Nomor Pokok Wajib Pajak) dan Surat Keterangan Wajib 

Pajak Permohonan pendaftaran nomor pokok wajib pajak 

diajukan kepada Kepala Kantor Pelayanan Pajak sesuai dengan 

keberadaan domisili perusahaan. Lama proses pembuatan 

NPWP yaitu 2 (dua) hari kerja setelah permohonan diajukan dan 

lama pembuatan SKT Wajib Pajak yaitu 2 (dua) hari kerja 

setelah permohonan diajukan. Persyaratan yang dibutuhkan 

adalah bukti PPN atas sewa/kontrak tempat usaha bagi 

berdomisili di gedung perkantoran. 

6.   Pendaftaran ke Pengadilan Negeri Permohonan ini diajukan 

kepada Kantor Penitera Pengadilan Negeri setempat sesuai 
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keberadaan domisili atau tempat kedudukan perseroan. Lamanya 

proses pendaftaran ke pengadilan negeri yaitu 2 (dua) hari kerja 

setelah permohonan diajukan. Persyaratannya yaitu 

melampirkan Akte Asli Pendirian. 

7.      UUG/SITU (Surat Izin Tempat Usaha) UUG/SITU ini diperlukan 

untuk proses Izin Usaha Industri/Tanda Daftar Industri atau 

SIUP (Surat Izin Usaha Perdagangan) atau untuk kegiatan 

usaha yang di persyaratan adanya UUG/SITU berdasarkan 

Undang-Undang Gangguan. 

8.      SIUP (Surat Izin Usaha Perdagangan) Permohonan SIUP diajukan 

kepada Dinas Perdagangan Kota/Kabupaten/Provinsi sesuai 

dengan keberadaan domisili perusahaan. Lamanya proses 

pembuatan SIUP yaitu 10 (sepuluh) hari kerja setelah 

permohonan diajukan. Penggolongan SIUP terdiri dari SIUP 

Besar, Menengah dan Kecil dengan ketentuan sebagai berikut: 

a. SIUP Besar untuk modal disetor diatas 500 juta. 

 

b. SIUP Menengah untuk modal disetor diatas 200 juta s.d. 

 

500 juta. 24 

 

c. SIUP Kecil untuk modal disetor 100 juta s.d. 200 juta. 

9.    Tanda Daftar Perusahaan (TDP) Permohonan pendaftaran 

diajukan kepada Kantor Dinas Perindustrian dan perdagangan 

Kota/Kabupaten. Kantor pendaftaran Perusahaan sesuai dengan 

domisili perusahaan. Bagi perusahaan yang telah terdaftar akan 
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diberikan sertifikat tanda daftar perusahaan sebagai bukti bahwa 

perusahaan/badan usaha telah melakukan wajib daftar 

perusahaan sesuai dengan peraturan Menteri Perdagangan 

Republik Indonesia N0. 37/MDAG/PER/9/2007 tentang 

“Penyelenggaraan Pendaftaran Perusahaan”. Lama prosesnya 

yaitu 14 (empat belas) hari kerja setelah permohonan diajukan. 

10.  Pelegalisiran Dokumen oleh Notaris Setelah semua dokumen 

selesai, kemudian akan diajukan ke Notaris untuk dilegalisir 

sesuai dengan aslinya. Lama proses pelegalisiran dokumen oleh 

Notaris yaitu 1 (satu) hari kerja setelah permohonan diajukan. 

CV GathBaseID memilih untuk menggunakan bentuk perusahaan 

Commanditaire Vennootschap atau perseroan Komanditer (CV). Bentuk 

perusahaan yang relatif lebih mudah proses pendiriannya. Selain itu, CV 

cenderung lebih mudah untuk mendapatkan kredit ataupun investor. 

 

2.5.6 Pemenuhan Peralatan dan Perlengkapan 

 
 

Pada tahapan selanjutnya, CV GathBase ID melakukan kegiatan 

pemenuhan peralatan dan perlengkapan kantor yang meliputi pengadaan 

sarana prasarana terkait perkantoran maupun peralatan dan perlengkapan 

yang digunakan dalam kegiatan bisnis perusahaan. Kegiatan pemenuhan 

peralatan dan perlengkapan ini dilakukan pada tahun pertama pendirian 

perusahaan dengan tujuan perlengkapan dan peralatan yang dipersiapkan 

dapat menunjang kegiatan bisnis perusahaan dengan baik sedari awal 
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pendirian perusahaan. 

 

2.5.7 Promosi dan Pembuatan Media Sosial Pemasaran Sosial 

 
 

Tahapan terakhir pada kegiatan pra operasional perusahaan adalah  

merancang kegiatan promosi dan pembuatan media sosial guna menunjang 

kegiatan pemasaran. Kegiatan ini meliputi menginformasikan berbagai hal 

penting terkait perusahaan dan produk seperti kontak perusahaan, spesifikasi 

produk, dan hal menarik lainnya yang akan dikemas dalam media promosi 

berlandaskan Above The Line maupun Bellow The Line. 
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BAB VII 

ANALISIS DAMPAK DAN RESIKO USAHA 

 

 

7.1 Aspek Hukum CV GathBase ID 

 
 

Sebuah perusahaan berbadan hukum tentunya tidak terlepas dari aspek 

hukum. Aspek hukum tersebut saling terkait yaitu aspek hukum tentang 

pembentukan perusahaan dan juga permasalahan bidang ketenagakerjaan 

perusahaan. Pemilihan Commanditaire Venootschap atau perseroan 

komanditer (CV) sebagai bentuk badan usaha. Alasan memilih CV adalah 

karena memiliki sifat dan ciri khas yang tidak dimiliki oleh bentuk badan 

usaha lainnya, yaitu: 

a. Proses pendirian perusahaan CV yang relatif lebih mudah 

 

b. CV tidak terikat dengan berapapun besarnya modal minimal 

 

c. CV tidak perlu menyetorkan 25% dari modalnya ke kas perseroan 

 

d. CV cenderung lebih mudah dalam memperoleh modal, 

karena pihak perbankan lebih mempercayainya 

   e. Dari segi kepemimpinan, CV relatif lebih baik dan lebih mudah 

berkembang karena management dipegang oleh orang yang ahli dan 

dipercaya oleh sekutu lainnya. 

f.    Kekayaan pendirinya tidak terpisahkan dari kekayaan CV 

 

g.   CV didirikan minimal oleh 2 orang, yang salah satunya selaku persero 

aktif yang mengurusi, dan sekaligus menjadi direktur, dan persero pasif 

atau disebut persero komanditer.
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h.  Persero aktif bertanggung jawab atas tagihan/hutang pihak ketiga termasuk 

menjamin harta pribadi. Sedangkan persero apasif hanya bertanggung 

jawab sebesar modal yang disetorkannya ke dalam perseroan. 

i.  Sebagai tempat untuk menanamkan modal, CV cenderung lebih baik, 

karena bagi persero pasif akan lebih mudah menginvestasikan maupun 

mencairkan kembali modalnya. 

j.   CV lebih fleksibel karena tanggung jawab terbatas hanya pada persero 

pasif sedangkan yang mengurus perusahaan dan mempunyai tanggung 

jawab tidak terbatas dimiliki oleh persero aktif. 

k.  Pengenaan pajak hanya satu kali, yaitu pada badan usaha. Pembagian 

keuntungan atau laba yang diberikan kepada persero pasif tidak lagi 

dikenakan pajak penghasilan. 

Aspek hukum yang terkait dengan pendirian CV GathBase ID terdiri 

dari 5 (lima) aspek hukum yang saling berkaitan. Yaitu aspek hukum terkait 

pendirian perusahaan, aspek hukum terkait ketenagakerjaan, aspek hukum 

pendukung, aspek hukum perjanjian kerjasama dan aspek hukum 

penyelesaian sengketa. Aspek – aspek tersebut mendukung produk yang 

memiliki keterkaitan dengan lingkungan dimana tiap - tiap aspek hukum akan 

diuraikan sebagai berikut: 

 

7.1.1 Aspek Hukum Pendirian Perusahaan 

 
 

Aspek hukum ini mengatur segala bentuk atau hal-hal yang berkaitan 

dengan perusahaan itu sendiri, diantaranya: 



129  

 
 

a. Aspek hukum yang mengatur pendirian Commanditaire 

Venootschap atau perseroan komanditer (CV), dimana tertuang dalam: 

1) Aspek hukum dalam pendirian CV yang tertuang dalam pasal 16 

sampai dengan 35 kitab Undang-Undang Hukum Dagang 

(KUHD) 

2) Pasal 109 Undang-Undang Nomor 13 tahun 2013 tentang 

peraturan perusahaan 

3) Pasal I butir 1 Undang – Undang Nomor 8 Tahun 1997 tentang 

dokumen perusahaan yang mengatur bahwa perusahaan adalah 

setiap bentuk usaha yang melakukan kegiatan secara tetap dan 

terus menerus dengan tujuan memperoleh keuntungan atau laba, 

baik yang diselenggarakan oleh orang perorangan maupun 

badan usaha yang berbentuk badan hukum atau bukan badan 

hukum, yang didirkan dan berkedudukan dalam wilayah  Negara 

Republik                                 Indonesia. 

 

7.1.2 Aspek Hukum Ketenagakerjaan 

 
 

Aspek hukum ketenagakerjaan hukum ini mengatur tentang undang- 

undang ketenagakerjaan yang tercantum dalam: 

a. Undang-Undang no 13 Tahun 2003 Tentang Ketenagakerjaan. 

b. Pasal 29 UU Ketenagakerjaan ayat (1),(2), (3), (4), (5) 

c. Pasal 61 ayat 1 mengatur perjanjian kerja. 

d. Peraturan Pemerintah No 8 Tahun 1981 tentang perlindungan upah. 
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e. Keputusan Menteri Tenaga Kerja dan Transmigrasi Nomor KEP 

49/MEN/IV/2004 Tentang Ketentuan Struktur dan Sekala Upah. 

f.   UU No. 13 Tahun 2013 Ketenagakerjaan Pasal 64 Tentang                            Outsourcing. 

 

7.1.3 Aspek Hukum Pendukung 

 
 

Aspek hukum perusahaan yang diatur di dalam Pasal 1338 KUH 

Perdata tentang sah atau tidaknya sahnya sebuah perjanjian yang dilakukan 

kedua belah pihak. Kedua belah pihak yang dimaksud adalah pendiri CV 

GathBase ID dengan vendor yang akan melakukan kerjasama di dalam 

penyelenggaran Gathering Fanbase K-Pop. Aspek-aspek yang telah 

dijelaskan diatas menjelaskan bahwa semua hal yang dilakukan oleh 

perusahaan harus sah dimata hukum. Demikian maka diharapkan akan ada 

kejelasan dalam kerja sama serta untuk menghindari suatu tuntunan secara 

sepihak jika terjadi perselisihan di kemudian hari. 

 

7.1.4 Aspek Hukum Perjanjian Kerja Sama 

 

Perjanjian adalah kesepakatan antara subjek hukum (orang atau badan 

hukum) mengenai sesuatu perbuatan hukum yang memberikan suatu akibat 

hukum yang sebagaimana dimaksud pada pasal 1313 KUHPerdata. Aspek 

hukum perjanjian kerja sama pada CV GathBase ID dirincikan sebagai 

berikut: 

a. Undang-Undang No. 13 Tahun 2003 tentang perjanjian kerja sama 
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b. Pasal 1313 KUHPerdata tentang persetujuan kerja sama 

c. Pasal 1320 KUHPerdata tentang syarat-syarat perjanjian kerja sama 

 

7.1.5 Aspek Hukum Penyelesaian Sengketa 

 
 

Penyelesaian sengketa adalah suatu penyelesaian perkara yang 

dilakukan antara salah satu pihak dengan pihak yang lainnya. Dalam 

menjalankan bisnisnya CV GathBase ID berpedoman pada Undang-Undang 

Nomor 30 Tahun 1999 tentang Arbitrase dan Alternatif Penyelesaian 

Sengketa. 

 

7.2 Dampak Terhadap Lingkungan 

 
 

CV GathBase ID merupakan perusahaan yang menghasilkan produk 

berupa acara Gathering Fanbase K-Pop utamanya. Produk jasa ini yaitu 

gathering event yang minim dalam menghasilkan pencemaran lingkungan. 

Agar tidak menyebabkan terjadinya pencemaran lingkungan maka kegiatan 

usaha hendaknya tetap diarahkan sesuai dengan peraturan yang berlaku, 

antara lain: 

a. Kegiatan usaha yang direncanakan akan tetap disesuaikan dengan 

ketentuan yang sudah disetujui. 

b. Dampak kelestarian hubungan ekosistem yang serasi dan seimbang antara 

manusia dengan pengguna sumber daya alam dengan lingkungannya 

yang menyediakan sumber daya yang memiliki keterbatasan, baik 
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menurut jenisnya, kualiatsnya maupun kuantitasnya.  

c.    Evaluasi penanganan dampak lingkungan ini akan memberikan gambaran 

bagi upaya pemecahan masalah yang mungkin timbul sebagai akibat dari 

kegiatan proyek. Melalui pemahaman secara menyeluruh terhadap 

hubungan antara manusia dengan lingkungan hidupnya. Antisipasi dari 

dampak lingkungan yang dilakukan oleh CV GathBase ID adalah: 

1) CV GathBase ID menjaga kelestarian lingkungan hidup, meskipun 

produk yang dihasilkan tidak berupa barang melainkan berupa jasa. 

2) Memperhatikan usaha yang dijalankan untuk tidak mempengaruhi 

lingkungan. 

3) CV GathBase ID selalu memperhatikan lingkungan sekitar agar usaha 

yang dijalankan dapat tumbuh serasi dengan lingkungan yang tidak 

tercemar. 

 

7.3 Analisis Resiko Usaha 

 
CV GathBase ID dalam  melakukan  kegiatan operasional  memiliki 

resiko usaha yang kemungkinan akan timbul, diantaranya adalah: 

 

7.3.1 Resiko Keuangan 

 
 

Persoalan ekonomi seperti laju inflansi yang terjadi dapat berpengaruh 

terhadap proyeksi penjualan yang telah direncanakan sebelumnya oleh CV 

GathBase ID. Laju tingkat inflasi berpengaruh terhadap harga produk yang 

akan dibuat oleh CV GathBase ID. 
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7.3.2 Resiko Sumber Daya Manusia (SDM) 
 

Sumber daya manusia perusahaan yang tidak dapat melakukan 

tugasnya sebagaimana mestinya yang akan merugikan perusahaan, dalam 

pelaksanaan usahanya dapat terjadi banyak sekali permasalahan misalnya 

sifat dan sikap seperti malas bekerja, kurang bertanggung jawab, tidak jujur, 

dan lain sebagainya. Pada intinya hal - hal tersebut akan merugikan 

perusahaan serta mempengaruhi kinerja dan kerjasama dari karyawan 

perusahaan CV GathBase ID. 

 

7.3.3 Resiko Produk 

 
Pertumbuhan produk Gathering Fanbase K-Pop memiliki resiko 

terhadap daya saing produk yang hasilnya akan sejenis. Selain itu produk yang 

ditawarkan tidak sesuai dengan ekspektasi penonton. Hal tersebut akan 

berpengaruh pada penonton yang akan menikmati produk CV GathBase ID. 

 

7.3.4 Resiko Persaingan 

 

Pertumbuhan produk Gathering Fanbase K-Pop yang terus meningkat 

tiap tahunnya akan diikuti dengan pertumbuhan perusahaan baru yang 

menangani kegiatan serupa, maka persaingan akan semakin ketat karena 

perusahaan lama yang bergerak di Gathering Fanbase K-Pop akan 

meningkatkan keunggulan dan kualitas produk agar pasarnya tidak berpindah 

dan hal ini tentunya akan menjadi ancaman. Kemudian juga trend pasar yang 

tidak meningkat menjadi resiko dari perusahaan CV GathBase ID. 
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7.3.5 Resiko Pembatalan Kerjasama 

 

Pembatalan kerjasama antara perusahaan bisa terjadi dengan pihak 

klien, vendor pada umumnya sering terjadi, klien dan vendor dapat dengan 

secara tiba-tiba memutuskan kerjasama. Resiko tersebut menjadi ancaman 

untuk program yang akan dilaksanakan. 

 

7.3.6 Resiko Teknologi 

 

Resiko lain yang sering muncul adalah resiko teknologi yang sering 

digunakan. Selain dengan bantuan Sumber Daya Manusia, usaha yang 

dijalankan juga meliputi bantuan dari teknologi. Masalah yang sering muncul 

adalah kualitas pemakaian alat yang harus selalu dipantau. Jika jangka waktu 

pemakaian alat sudah terlalu lama dan tidak dilakukan service secara berkala, 

maka kemungkinan alat akan rusak dan tidak dapat dipergunakan. Hal ini 

merupakan kerugian bagi perusahaan CV GathBase                         ID. 

 

7.3.7 Resiko Eksternal 

 
Resiko eksternal yang dimaksud merupakan force major atau bencana 

alam, terorisme, cuaca, dan ancaman dari pihak luar yang tidak dapat 

diprediksi kapan akan terjadinya dan akan dapat menggagalkan rencana kerja 

yang telah disusun. Pada saat ini sedang terjadi pandemic COVID – 19, 

pandemic ini sudah berlangsung selama setahun mulai dari tahun 2020. 

Pandemic ini merupakan ancaman bagi perusahaan CV GathBase ID karena 

usaha yang dijalankan akan dilaksanakan secara offline. Dan apabila 
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pandemic ini tidak kunjung usai selama 2 – 3 tahun kedepan, maka hal ini 

merupakan resiko eksternal yang mengancam perusahaan CV GathBase ID. 

 

7.4 Antisipasi Resiko Usaha 

 

Melihat adanya kemungkinan munculnya resiko dalam usaha 

perusahaan CV GathBase ID perlu membuat antisipasi resiko sebagai upaya 

untuk mencegah atau meminimalisir dampak resiko yang akan terjadi. 

Berikut ini merupakan langkah-langkah yang dilakukan oleh CV GathBase 

ID untuk meminimalisir resiko usaha: 

 

7.4.1 Antisipasi Resiko Keuangan 

 
Antisipasi resiko dari keuangan yang dilakukan oleh CV GathBase ID 

adalah: 

a.    Selalu memantau laju inflansi sehingga dapat memperkirakan proyeksi 

penjualan. 

b.    Menaikan harga setiap tahunnya agar sesuai dengan inflasi atau kenaikan 

harga kebutuhan pokok. 

 

7.4.2 Antisipasi Resiko SDM 

 
Antisipasi resiko operasional yang dilakukan oleh CV GathBase ID 

adalah: 

a. Melakukan test psikologi, wawancara, dan persyaratan lain yang 

dilakukan terlebih dahulu sebelum menerima karyawan tersebut untuk 
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bekerja di perusahaan. 

b. Merekrut SDM yang handal, kreatif, dan fleksibel. 

c. Membuat timeline (jadwal) perkejaan yang harus dipenuhi oleh tiap-tiap 

karyawan yang sesuai dengan kemampuan dan bidang pekerjaannya. 

d. Melakukan penambahan SDM di beberapa bidang yang membutuhkan. 

e. Menciptakan suasana kondusif dan nyaman di lingkungan perusahaan. 

f. Melakukan evaluasi secara berkala tentang kinerja karyawan secara 

khusus dan kinerja perusahaan secara umum. 

g. Melakukan feedback terhadap kinerja karyawan perusahaan, bisa berupa 

insentif, teguran dan sebagainya. 

h. Setiap sumber daya manusia haruslah bertanggung jawab sesuai hak dan 

kewajiban. 

 

7.4.3 Antisipasi Resiko Produk 

 

Antisipasi resiko persaingan yang dilakukan oleh CV GathBase ID 

adalah: 

a.  Produk yang dibuat dan ditawarkan ke pasar haruslah melalui riset 

terlebih dahulu sehingga akan mengurangi resiko kegagalan. 

b.   Membuat produk yang dapat diidentifikasikan dan memiliki 

diferensiasi dari perusahaan Gathering Fanbase K-POP lainnya. 

c. Memberikan informasi kepada partisipan tentang keunggulan produk 

yang dapat diterima jika mengikuti acara yang diadakan oleh CV 

GathBase ID. 
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d. Menindak lanjuti keluhan – keluhan partisipan sehingga menjadi 

feedback dengan harapan kedepannya dapat memberikan pelayanan 

yang maksimal. 

 

7.4.4 Antisipasi Resiko Persaingan 

 

Antisipasi resiko persaingan yang dilakukan oleh CV GathBase ID 

adalah: 

 

a.  Menciptakan produk-produk yang lebih bervariasi dan unik namun tetap 

berbobot tanpa mengurangi nilai estetika dari produk Gathering Fanbase 

K-Pop. Di masa mendatang CV GathBase ID akan memperbarui program 

dengan menambahkan product seperti Gallery Exhibition, mengadakan 

Pop Up Store untuk bazaar penjualan merchandise serta melaksanakan 

program Hello Chingu! Festival dengan menyertakan booth – booth 

pendukung dari berbagai Korean Store. 

b.   Memiliki harga produk yang kompetitif. 

 

c.   Membuat strategi pemasaran salah satunya dengan penentuan harga dalam 

memenangkan persaingan. 

 

7.4.5 Antisipasi Resiko Pembatalan Kerjasama 

 

Antisipasi dari resiko pembatalan kerjasama yang dilakukan oleh CV 

GathBase ID adalah: 

a. Pembuatan Memorandum of Understanding (MOU) atau surat 
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kerjasama antara perusahaan dengan klien atau vendor. 

 

7.4.6 Antisipasi Resiko Teknologi 

 

Antisipasi dari resiko teknologi yang dilakukan oleh CV GathBase ID 

adalah: 

a.   Melakukan perawatan atau maintenance pada alat, mesin dan teknologi 

dengan kurun waktu 6 bulan sekali. 

b.   Memberikan pengarahan kepada karyawan dalam penggunaan teknologi 

sehingga meminimalisir resiko kerusakan pemakaian teknologi. 

c.    Menyimpan semua file atau dokumen ke drive perusahaan atau 

menggunakan harddisk untuk meminimalisir resiko kelebihan kapasitas 

dan penurunan kualitas pemakaian laptop atau komputer. 

 

7.4.7 Antisipasi Resiko Eksternal 

 

Antisipasi dari resiko eksternal yang dilakukan oleh CV GathBase ID 

adalah sebagai berikut: 

a. Membangun kerjasama dengan pihak terkait yaitu vendor untuk 

membuat keputusan-keputusan yang dapat memecahkan masalah secara 

kondisional. 

b. Bertanggung jawab kepada penonton apabila force major terjadi 

 

c. Melakukan koordinasi dengan pihak yang terkait mengenai force major 

 

yang kemungkinan terjadi 

 



139  

 
 

d. Terkait resiko yang dapat terjadi akibat pandemic COVID – 19, CV 

GathBase ID akan mengantisipasi dengan mengurangi jumlah partisipan 

atau apabila sudah sangat mengancam maka CV GathBase ID pada tahun 

2024 akan mengganti konsep pertemuan menjadi Hybrid Event. 

Pelaksanaannya akan sama namun audiens yang hadir melalui virtual. 

CV GathBase ID dengan semua resiko dan antisipasi yang telah 

dijabarkan diatas akan selalu tanggap dengan kemungkinan resiko yang akan 

terjadi dan dapat mengantisipanya dengan tepat. Analisis resiko dan antisipasi 

oleh CV GathBase ID yang dilihat dari beberapa aspek dan antisipasi yang 

harus dilakukan terhadap resiko-resiko yang mungkin terjadi. 
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                               Lampiran 1: Akta Pendirian Perusahaan  

AKTA PENDIRIAN PERSEROAN KOMANDITER 

“ CV. GATHBASE ID“ 

Nomor: 08.- 

-Pada hari ini, Rabu tanggal 20-12-2023 (duapuluh Desember duaribu 

duapuluhtiga), pukul 

10.00 WIB (sepuluh Waktu Indonesia bagian Barat).----------------------------------- 
 
 

-Berhadapan dengan saya, ARIS SUSANTO, Sarjana Hukum,-Magister 

Kenotariatan, Notaris di Kota Jakarta Selatan, dengan dihadiri oleh saksi-saksi 

yang saya, Notaris kenal dan akan disebutkan dibagian pada bagian akhir akta ini:-

------ 

 

 

1. Nona NANDITA AYU PUTRI, Sarjana Terapan Pariwisata, lahir di 

Jakarta, tanggal 05-03-1999 (lima maret 

seribusembilanratussembilanpuluhsembilan), Warga Negara Indonesia, 

Wiraswasta, bertempat tinggal Kota Jakarta Timur, Jalan Haji Nasir no.17 , Rukun 

Tetangga 004, Rukun Warga 007, Kelurahan Duren Sawit, Kecamatan Duren 

Sawit, pemegang Nomor Induk Kependudukan (NIK) 

:3175074503990003 ;---------------------- 

2. Nona Chintya Dwi Ramayanti, lahir di Jakarta ---------------------- tanggal 13- 

01-1999 (tigabelas januari seribusembilanratussembilanpuluhsembilan),Warga 

Negara Indonesia, Wiraswasta, bertempat tinggal di Kota Jakarta Timur, Jalan 

Mesjid , Rukun Tetangga 011, Rukun Warga 004, Kelurahan Cibubur, Kecamatan 

Ciracas, pemegang Nomor Induk Kependudukan (NIK) : 31750913019900001 ;-- 

 

 

3.  Nona FAUZIA ISTI HANUM, lahir di Malang,----------------- 

tanggal 03-08-1999 (tiga  agustus 

seribusembilanratussembilanpuluhsembilan),Warga Negara Indonesia, 

Wiraswasta, bertempat tinggal di Kota Jakarta Selatan, Jalan Haji Jaim No.94 
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Rukun Tetangga 004, Rukun Warga 002, Kelurahan Petukangan Selatan, 

Kecamatan Pesanggrahan, pemegang Nomor Induk Kependudukan (NIK) : 

3174104308991003;------- 

 

 

-Para penghadap telah dikenal oleh saya, Notaris.------------ 

-Para Penghadap sebagaimana tersebut diatas menerangkan dalam akta ini bahwa 

 mereka telah sepakat dan setuju untuk bersama-sama mendirikan suatu--------- 
 
 

Perseroan Komanditer dengan tidak mengurangi izin dari yang berwenang 

sepanjang mengenai pendirian perusahaan-perusahaannya dengan aturan-aturan 

atau Anggaran Dasar sebagai berikut :    

----------- Pasal 1 -----------------------------------Perseroan ini bernama Perseroan 

Komanditer: ----------------------------- CV. GATHBASE ID ----------- 

selanjutnya disebut "Perseroan".Perseroan ini berkedudukan di Kota Jakarta 

Selatan, Kecamatan Setiabudi, Kota Jakarta Selatan. Dengan cabang-cabang atau 

perwakilan- perwakilannya di tempat-tempat lain yang dianggap perlu oleh (para) 

Persero Pengurus. W A K T U    

------ Pasal 2. ----------------------Perseroan ini didirikan untuk waktu yang tidak 

ditentukan lamanya dan dimulai sejak tanggal akta ini-ditandatangani. -------------- 

            MAKSUD DAN TUJUAN Pasal 3.          

---------------1. Maksud dan tujuan perseroan ini ialah melaksanakan----- 

kegiatan usaha sebagai berikut :------------------------ 

a. Melaksanakan usaha Penyedia jasa event, (gathering);    

-Segala sesuatu dalam arti kata yang seluas     luasnya. 

2.    Perseroan dapat mendirikan atau turut mendirikan      perseroan-perseroan 

atau badan-badan lain, baik di-dalam maupun di luar negeri, yang mempunyai 

maksud- dan tujuan sama atau hampir sama dengan maksud dan- tujuan 

perseroan dan pada umumnya menjalankan segala kegiatan usaha untuk 

mencapai maksud dan tujuan tersebut di atas dengan mengindahkan undang-

undang dan peraturan-peraturan yang berlaku.---------------------------- 
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  M O D A L    

   Pasal 4.    

1. Modal perseroan ini tidak ditentukan besarnya, akan tetapi sewaktu-waktu 

akan ternyata dalam buku-buku perseroan, demikian pula besar bagian masing-

masing persero.    

2. Para pesero dikreditir dalam buku-buku perseroan ada perhitungan modal 

mereka masing-masing untuk penyetoran-penyetoran uang dan/atau nilai 

pemasukan (inbreng) benda dalam perseroan yang telah atau dilakukan oleh 

mereka dan untuk tiap-tiap pemasukan tersebut akan diberikan suatu tanda 

pembayaran yang sah sebagai tanda bukti yang------- ditandatangani oleh para 

pesero. ----------- 

3. Selain modal yang berupa uang (benda) yang ternyata dalam buku-buku itu, 

(para) Pesero Pengurus juga akan mencurahkan tenaga, pikiran dan 

keahliannya untuk kepentingan dan kemajuan perseroan. -------------------- 

------------ PENGURUSAN DAN TANGGUNG JAWAB ------------ 

------------- (PARA) PESERO PENGURUS ----------------- 

   Pasal 5.    

1. Nona NANDITA AYU PUTRI, Sarjana Terapan Pariwisata adalah Pesero 

Pengurus dari perseroan yang bertanggungjawab sepenuhnya, sedangkan Nona 

CHINTYA DWI RAMAYANTI dan FAUZIA ISTI HANUM adalah Pesero 

Komanditer dan oleh karenanya hanya bertanggungjawab hingga modal yang 

dimasukan dalam perseroan. Nona NANDITA AYU PUTRI, Sarjana 

Terapan Pariwisata dengan jabatan Direktur, apabila ia berhalangan, hal 

mana tidak perlu dibuktikan kepada pihak ketiga maka wakilnya atau yang 

ditunjuk berhak dan berwenang mewakili dan mengikat perseroan dimanapun 

juga baik di dalam maupun di luar pengadilan dan berhak untuk dan atas nama 

perseroan melakukan segala perbuatan pengurusan maupun perbuatan 

pemilikan, akan tetapi dengan pembatasan bahwa untuk:   

 

 

a. memperoleh, melepaskan atau memindahkan hak atas benda-benda tetap 
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(tak bergerak) bagi atau kepunyaan perseroan; ------------------------------- 

 

 

b. meminjam atau meminjamkan uang untuk dan atas nama perseroan (tidak 

termasuk mengambil uang perseroan yang disimpan di bank-bank atau 

tempat-tempat lain);   

c. menggadaikan   atau mempertanggungkan   dengan   cara- lain harta 

kekayaan perseroan;     

d. mengikat perseroan sebagai penjamin, dan ------------ 

e. mengangkat seorang kuasa atau lebih dan mencabut kembali kekuasaan 

itu;    

tidak harus mendapat persetujuan oleh Pesero------ Komanditer. ---------------- 
 

1. (Para) Pesero Pengurus berwenang dan berkewajiban untuk memegang dan 

mengatur buku-buku, uang dan hal-hal lain yang menyangkut (usaha-usaha) 

perseroan dan berwenang pula untuk mengangkat dan/atau memberhentikan 

para karyawan serta------ menetapkan gaji mereka.------------ 

---------- WEWENANG (PARA) PESERO KOMANDITER ---------- 

   Pasal 6.    

1. (Para) Pesero Komanditer secara pribadi atau oleh yang dikuasakannya 

berwenang untuk memasuki pekarangan pekarangan, gedung-gedung, seperti 

kantor-kantor dan bangunan-bangunan lain, yang dipergunakan atau yang 

dimiliki oleh perseroan dan- berwenang pula untuk melakukan pemeriksaan 

tentang- keadaan buku-buku, uang dan hal-hal lain yang menyangkut 

(usaha-usaha) perseroan.   

2. (Para) Pesero Pengurus berkewajiban untuk ---------- memberikan keterangan- 

keterangan yang diminta dalam pemeriksaan yang dilakukan oleh (para) 

Pesero       Komanditer.    

--- PENGUNDURAN DIRI, MENINGGAL DUNIA ATAU PAILIT-------- 

   Pasal 7.    
 

Masing-masing pesero berhak untuk sewaktu-waktu keluar dari perseroan, asalkan 
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kehendaknya itu paling sedikit 3 (tiga) bulan sebelumnya diberitahukan melalui 

surat- kepada (para) pesero lainnya, dengan ketentuan bahwa-- apabila yang keluar 

itu (para) pesero pengurus maka ia (mereka) wajib lebih dahulu membereskan dan 

menyelesaikan semua laporan tentang keadaan keuangan-- dan hal-hal lain yang 

menyangkut (usaha-usaha) perseroan.-------------------------------- 

 

  Pasal 8.    

1. Apabila salah seorang pesero meninggal dunia,perseroan tidak harus 

dibubarkan, tetapi (para) pesero yang masih ada bersama-sama dengan (para) 

ahli waris dari pesero yang meninggal dunia itu, berhak untuk melanjutkan 

(usaha-usaha) perseroan, dengan ketentuan bahwa jika ahli waris yang 

bersangkutan terdiri lebih dari seorang, maka para- ahli waris (yang memiliki 

hak bersama-sama) itu harus menunjuk seorang kuasa untuk mewakili dan 

menjalankan hak-hak dan kewajiban-kewajiban mereka sebagai pesero dalam 

perseroan dalam jangka waktu paling lama 3 (tiga) bulan terhitung dari-hari 

meninggalnya pesero yang bersangkutan.------------------------------- 

2. Jika dalam jangka waktu 3 (tiga) bulan itu para ahli waris belum atau tidak 

menunjuk seorang kuasa atau tidak ada pernyataan bahwa mereka (ia) setuju 

untuk melanjutkan (usaha-usaha) perseroan ini maka mereka (ia) dianggap 

tidak setuju dan dinyatakan telah keluar dari perseroan terhitung sejak hari 

meninggalnya pesero yang bersangkutan dan dalam hal demikian (para) pesero 

yang masih ada berhak untuk melanjutkan (usaha-usaha) perseroan.--- 

 

 

  Pasal 9.    

-Apabila salah seorang pesero dinyatakan pailit,------ diperkenankan menunda 

pembayaran utang-utangnya (surseance van betaling) atau dinyatakan di bawah 

pengampuan (onder curatele gesteld) maka pesero yang bersangkutan dianggap 

telah keluar dari perseroan--- sehari sebelum peristiwa itu terjadi.-------------------- 

  Pasal 10.    

1. Bagian pesero yang keluar atau yang dianggap telah keluar dari perseroan, akan 

dibayarkan dengan uang- tunai kepada yang berhak menerimanya, yaitu sejumlah 
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bagiannya dalam perseroan menurut neraca-- dan perhitungan laba- rugi terakhir 

atau yang dibuat pada waktu keluar atau dianggap keluar pesero yang bersangkutan 

dalam waktu 3(tiga) bulan,tanpa bunga.---------------------- 

2. Dengan pembayaran tersebut (para) pesero yang masih ada berhak sepenuhnya 

untuk melanjutkan (usaha-usaha) perseroan, dengan sisa kekayaan dan beban 

(aktiva dan pasiva)nya dan dengan tetap memakai nama perseroan.    

---------- PENUTUPAN BUKU DAN PEMBUATAN NERACA --------- 

   Pasal 11.    

1. Tiap-tiap tahun pada akhir bulan Desember, buku-buku perseroan harus 

ditutup dan dalam waktu selambat-lambatnya pada akhir bulan Maret tahun- 

berikutnya harus sudah dibuat neraca dan perhitungan laba-rugi perseroan; - 

Untuk pertama kalinya pada buku perseroan ditutup tanggal tigapuluh satu 

Desember duaribu duapuluhempat(31-12-2024). ----------------------------------

--- 

2. Dalam waktu paling lambat 3 (tiga) bulan setelah buku-buku perseroan ditutup, 

(Para) Pesero Pengurus diwajibkan membuat neraca dan perhitungan laba rugi 

perseroan.   

3. Neraca dan perhitungan laba rugi tersebut, demikian pula surat-surat laporan 

tahunan perseroan, harus disimpan di kantor perseroan, sehingga dapat dilihat 

dan diperiksa/diteliti oleh (Para) Pesero Komanditer dalam jangka waktu 14 

(empatbelas) hari- setelah dibuatnya neraca dan perhitungan laba rugi- itu. --- 

 

 

4.     Apabila (Para) Pesero Komanditer tidak dapat menyetujuinya maka ia (mereka) 

berhak untuk mengajukan keberatannya (mereka) kepada (Para) Pesero 

Pengurus mengenai neraca dan perhitungan laba-rugi dan/atau laporan tahunan 

tersebut Apabila dalam jangka waktu 14 (empatbelas) hari itu (Para) Pesero 

Komanditer tidak mengajukan keberatannya maka neraca dan perhitungan 

laba-rugi dan/atau laporan tahunan tersebut dianggap sah dan sebagai tanda 

pengesahannya semua pesero harus menandatanganinya, yang berarti bahwa 

(Para) Pesero Komanditer memberikan pengesahan dan pembebasan 
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tanggung jawab (acquite et decharge) sepenuhnya kepada (Para) Pesero 

Pengurus atas semua tindakan dalam jabatan mereka dalam tahun yang lalu.   

5. -Bilamana mengenai pengesahan neraca dan perhitungan laba-rugi dan/atau 

laporan tahunan antara para pesero yang tak dapat diselesaikan secara 

berunding, maka masing-masing pesero berhak- meminta kepada hakim yang 

berwajib untuk mengangkat 3 (tiga) orang arbiter yang akan memutuskan 

perselisihan itu dengan suara yang terbanyak setelah memberi kesempatan 

kepada para pesero mengajukan pendapatnya masing-masing. ------------------ 

 

-Para arbiter itu berhak melihat semua buku-buku dan surat-surat perseroan dan 

memberi keputusan sebagai orang jujur,juga mengenai biaya-biaya yang 

diperlukan. Para pesero tunduk kepada putusan para arbiter itu.----------------------- 

  K E U N T U N G A N    

   Pasal 12.    

1. Keuntungan yang diperoleh dari perseroan Ini setelah dikurangi dengan biaya-

biaya eksploitasi dan biaya-biaya langsung lainnya dari dan menurut 

persetujuan semua pesero dalam perseroan, akan dibagikan kepada/antara 

pesero masing-masing menurut perbandingan dalam modal perseroan.--------- 

2. Pembagian keuntungan akan dilakukan dalam waktu 1(satu) bulan setelah 

neraca dan perhitungan laba rugi yang dimaksudkan dalam pasal 11 itu 

disahkan.   

  K E R U G I A N    

   Pasal 13.    

-Kerugian-kerugian yang mungkin diderita oleh perseroan akan ditanggung 

bersama oleh semua pesero yang besarnya sesuai dengan perhitungan dalam 

pembagian keuntungan, tetapi dengan ketentuan bahwa apabila kerugian itu sampai 

terjadi maka (Para)Pesero- Komanditer hanya turut bertanggungjawab sampai 

dengan besar modal bagian yang dimasukannya dalam perseroan.----------- 

  DANA CADANGAN    

--- 
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Pasal 14.    

1. Apabila dianggap perlu oleh para pesero, sebelum atau pada waktu 

keuntungan itu dibagikan, sebagian dari keuntungan dapat dipisahkan untuk 

dana cadangan yang besarnya akan ditetapkan oleh dan atas persetujuan semua 

pesero.    

2. Dana cadangan tersebut adalah keuntungan ysng belum dibagikan 

kepada/antara para pesero dan yang akan disediakan untuk menutup 

kerugian,apabila pada suatu tahun buku menunjukkan bahwa perseroan 

menderita kerugian sehingga dengan demikian para pesero tidak perlu 

menambah atau mengurangi modal mereka masing masing dalam perseroan 

untuk mengganti kerugian   itu, kecuali jika dana cadangan itu tidak cukup dan 

atas persetujuan semua pesero-------------------------------- 

mereka perlu menambah atau mengurangi modal mereka- masing-masing untuk 

mengganti kerugian itu. ----------- 

3. Dana cadangan itu selain dimaksudkan untuk menutup kerugian juga dapat 

dipergunakan sebagai modal pembantu menurut kebutuhan modal bekerja 

perseroan, dengan ketentuan bahwa semua keuntungan atau kerugian yang 

diperoleh atau diderita karenanya harus dimasukkan ke dalam perhitungan 

laba-rugi perseroan.     

 

 

----------- PENGALIHAN DAN/ATAU PEMBEBANAN BAGIAN-------- 

   Pasal 15.    

-Masing-masing pesero dilarang untuk menjual atau secarabagaimanapun 

mengalihkan dan/atau melepaskan hak-hak mereka atau membebani bagianmereka 

dalam perseroan, kecuali dengan persetujuan (para) pesero--- 

lainnya. HAL-HAL LAIN    

------------- Pasal 16. --------------------Hal-hal yang tidak diatur atau tidak cukup 

diatur dalam anggaran dasar ini akan diputuskan oleh para pesero secara berunding.

 D O M I S I L I         

    Pasal 17.  Mengenai akta ini dan segala 

akibatnya serta pelaksanaannya,para pesero memilih tempat kedudukan hukum 
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(domisili) yang tetap dan umum di Kantor Panitera Pengadilan Negeri di 

tempatkedudukan perseroan. -------------------------------------------- 

DEMIKIANLAH AKTA INI -----------------Dibuat sebagai minuta dan 

dilangsungkan di Kota Jakarta Selatan pada hari, tanggal, bulan, dan tahun seperti 

tersebut pada bagian awal akta ini dengan dihadiri oleh: -------------------------------

---------- 

 

 

1. Tuan HABIB ,lahir di Semarang tanggal 26-05-1966- 

(duapuluh enam Mei seribu sembilanratus enampuluh enam), 

Warga Negara Indonesia, bertempat tinggal- di Kota Jakarta 

Selatan, Jalan Beringin Jaya 88, Rukun Tetangga 001, Rukun 

Warga 001,Kelurahan Grogol Utara, Kecamatan Kebayoran 

Lama, Pemegang Nomor Induk Kependudukan 

(NIK):11010214410135.   

2.   Tuan SINGGIH, lahir di Klaten tanggal 26-06-1966- 

(duapuluh enam Juni seribu sembilanratus enampuluh enam), 

Warga Negara Indonesia, bertempat tinggal di Kota Jakarta 

Timur, Jalan Brotojoyo 88, Rukun Tetangga 002, Rukun 

Warga 001, Kelurahan Duren Sawit, Kecamatan Duren Sawit, 

Pemegang Nomor Induk Kependudukan (NIK):-- 

11010214410125.   

 

 

-Kedua-duanya pegawai kantor saya, Notaris yang saya, Notaris kenal sebagai 

para saksi.     

- 

-Segera setelah akta ini dibacakan oleh saya, Notaris-kepada para penghadap dan 

saksi-saksi, maka akta ini--ditandatangani oleh penghadap saksi-saksi dan saya,--- 

Notaris.   

 

 

-Dilangsungkan tanpa perubahan.----------------------------- 
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Lampiran 2: Nomor Induk Berusaha 

 

 

 

 

 

 

 

 

Pemerintah Republik Indonesia c.q. Lembaga Pengelola dan Penyelenggara OSS 

berdasarkan ketentuan Pasal 24 Ayat (1) Peraturan Pemerintah Nomor 24 Tahun 2018 

tentang Pelayanan Perizinan Berusaha Terintegrasi Secara Elektronik, menerbitkan 

NIB kepada: 

 

Nama Usaha   :  CV. GathBase ID 

Alamat Usaha : Jl. Mega Kuningan Barat Blok E.4.7 No. 1 RT 5/RW 

2 Kawasan Mega Kuningan Kel. Kuningan Timur, 

Kec. Setiabudi, Kota Jakarta Selatan, Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 12950 

NPWP    :  03.729.466.3-011.000 

Nomor Telepon  :  021 50820840 

Nomor Fax   :  - 

Email    :  gathbase.id@gmail.com 

Nama KBLI :  EVENT ORGANIZER 

KODE KBLI   :  82302 

Status Penanaman Modal :  PMDN 

 

NIB merupakan identitas Pelaku Usaha dalam rangka pelaksanaan kegiatan berusaha 

dan berlaku selama menjalankan kegiatan usaha sesuai ketentuan peraturan perundang-

undangan. 
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NIB adalah bukti Pendaftaran Penananaman Modal/Berusaha yang sekaligus 

merupakan pengesahan Tanda Daftar Perusahaan. 

OSS berwenang untuk melakukan evaluasi dan/atau perubahan atas izin usaha (izin 

komersial/operasional) sesuai ketentuan perundang-undangan. 

Seluruh data yang tercantum dalam NIB dapat berubah sesuai dengan perkembangan 

kegiatan berusaha. 

 

 

Diterbitkan tanggal : 1 Desember 2023 

 

 

 

Dokumen ini dikeluarkan dari Sistem OSS atas dasar data dari pelaku usaha. 

Kebenaran dan keabsahan atas data yang ditampilkan dalam dokumen ini dan data 

yang tersimpan dalam Sistem OSS menjadi tanggung jawab pelaku usaha sepenuhnya. 
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Lampiran 3: SIUP (Surat Izin Usaha Perusahaan) 
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Lampiran 4: Surat Tanda Daftar Perusahaan 
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Lampiran 5: NPWP 
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Lampiran 6: Lokasi Kantor 

 

Cohive 101 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Alamat: Jl. Mega Kuningan Barat Jl. DR. Ide Anak Agung Gde Agung No.1, 

RT.5/RW.2, Kuningan, Kuningan Tim., Kecamatan Setiabudi, Kota 

Jakarta Selatan, Daerah Khusus Ibukota Jakarta 12950 
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Lampiran 7: MoU Vendor 

 

MEMORANDUM OF UNDERSTANDING 

Hello, Chingu! VOL 1: 11th Anniversay Of BTS – Mozart Gallery 

 

Pada tanggal 20 Februari 2024, dinyatakan bahwa masing-masig pihak yang 

bertanda tangan di bawah ini: 

1.    Nama   : Chintya Dwi Ramayanti 

Jabatan : Head of Marketing 

Kontak : 0896 0419 3230 

Alamat : Jl. Mega Kuningan Barat No.1, RT.5/RW.2 

 

Yang selanjutnya dalam Surat Perjanjian Kerjasama ini untuk dan atas nama Hello, 

Chingu! disebut sebagai Pihak Pertama 

 

2.    Nama   : Adiriyanto 

Jabatan : Manager Mozart Gallery 

Kontak : 021 8161 84 

Alamat : Jalan Jatiwaringin Raya A11D Jakarta Timur, 13620 

 

Yang selanjutnya dalam Surat Perjanjian Kerjasama ini untuk dan atas nama 

Mozart Gallery disebut sebagai Pihak Kedua 
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Lanjutan Lampiran 7 

 

Kedua belah pihak sepakat untuk melakukan kerjasama dengan ketentuan sebagai 

berikut: 

 

Pasal 1 

Ruang Lingkup Kerjasama 

 

1)  Selama masa perjanjian berlaku, Pihak Kedua bertindak sebagai pihak  

     pendukung kegiatan untuk kepentingan Pihak Pertama dalam: 

Nama Acara: Hello, Chingu! Vol 1: 11th Anniversary of BTS 

Tanggal       : 10 Maret 2024 

Tempat        : Ice Pallace Concert Hall, Lotte Shopping Avenue Jakarta 

2) Selama masa perjanjian berlaku, Pihak Kedua berpartisipasi sebagai vendor 

percetakan. 

 

Pasal 2 

Kewajiban Pihak Pertama 

 

1) Pihak Pertama sebagai panitia pelaksana berkewajiban memberikan 

kontraprestasi kepada Pihak Kedua berupa: 

 a.   Pencantuman Logo Mozart Gallery dengan ukuran small pada semua media 

publikasi yang dicetak oleh Hello, Chingu! Vol 1. 



157 
 

Lanjutan Lampiran 7 

 

b.     Penyebutan nama Pihak Kedua (Adlibs) sebagai vendor percetakan dalam 

acara Hello, Chingu! Vol 1. 

c.     Publikasi nama Pihak Kedua pada social networking yang dimiliki Hello, 

Chingu! Vol 1. 

  d.     Pihak Pertama memberikan konten publikasi pada Pihak Kedua. 

e.     Pihak Pertama memberikan bukti tayang pada Pihak Kedua.     

 

Pasal 3 

Kewajiban Pihak Kedua 

1)   Pihak Pertama sebagai panitia pelaksana berhak mendapatkan prestasi dari  

      Pihak Kedua berupa: 

a.     Pembuatan backdrop photopbooth ukuran 7x10 m sebanyak 1 buah. 

b.     Pembuatan backdrop photopbooth ukuran 7x10 m sebanyak 1 buah 

dibuat beberapa minggu sebelum hari H berlangsung. 

c.   Backdrop photopbooth ukuran 7x10 m sebanyak 1 buah diantarkan 

langsung oleh Pihak Kedua ke tempat Pihak Pertama. 

d.   Backdrop photopbooth ukuran 7x10 m sebanyak 1 buah dengan konten dari 

Pihak Pertama. 
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Lanjutan Lampiran 7 

 

Pasal 4 

Prosedur Penyelesaian Kewajiban 

Pemberian prestasi Pihak Kedua kepada Pihak Pertama untuk mendukung acara 

Hello, Chingu! Vol 1 melalui Mozart Gallery dimulai pada tanggal 20 Februari 

2024 hingga 10 Maret 2024. 

 

Pasal 5 

Jangka Waktu  

Perjanjian kerjasama ini berlaku sejak ditandatangani Surat Perjanjian Kerjasama 

sampai kedua belah pihak menyelesaikan kewajiban yang telah disepakati bersama 

 

Pasal 6 

Penyelesaian Perselisihan 

1) Apabila terjadi perselisihan antara Pihak Pertama dan Pihak Kedua 

sehubungan dengan kerjasama ini akan diselesaikan secara musyawarah 

mufakat. 

2) Dalam hal perselisihan tersebut tidak dapat diselesaikan secara musyawarah 

mufakat, maka kedua belah pihak sepakat untuk menyelesaikan secara hukum 

yang berlaku di wilayah Republik Indonesia. 
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Lanjutan Lampiran 7 

 

Pasal 7 

Penutup 

Demikian Surat Perjanjian Kerjasama ini dibuat pada hari dan tanggal yang tersebut 

di bawah atas kesepakatan kedua belah pihak yang dibuat rangkap dua yang 

masing-masing memiliki kekuatan hukum yang sama. 

 

Jakarta, 18 Februari 2024 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Pihak Pertama 

 

 

(   ) 

Pihak Kedua 

 

 

(   ) 
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Lampiran 8: MoU Media Partner 

 

MEMORANDUM OF UNDERSTANDING 

Hello, Chingu! VOL 1: 11th Anniversay Of BTS – Mustang 88 FM 

 

Pada tanggal 20 Februari 2024, dinyatakan bahwa masing-masig pihak yang 

bertanda tangan di bawah ini: 

1.    Nama   : Chintya Dwi Ramayanti 

Jabatan : Head of Marketing 

Kontak : 0896 0419 3230 

Alamat : Jl. Mega Kuningan Barat No.1, RT.5/RW.2 

 

Yang selanjutnya dalam Surat Perjanjian Kerjasama ini untuk dan atas nama 

Hello, Chingu! disebut sebagai Pihak Pertama 

 

2.    Nama   : Adetian Dwi Saputra 

Jabatan : Manager Mustang 88 FM 

Kontak : 021 83707171 

Alamat : Menara Imperium Lt. P7, Metropolitan Kuningan Super Blok  

               Kav. No. 1, Jl. HR Rasuna Said, Jakarta 12980 

 

Yang selanjutnya dalam Surat Perjanjian Kerjasama ini untuk dan atas nama 

Mustang 88 FM disebut sebagai Pihak Kedua 
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Lanjutan Lampiran 8 

 

Kedua belah pihak sepakat untuk melakukan kerjasama dengan ketentuan sebagai 

berikut: 

 

Pasal 1 

Ruang Lingkup Kerjasama 

 

1)  Selama masa perjanjian berlaku, Pihak Kedua bertindak sebagai pihak  

     pendukung kegiatan untuk kepentingan Pihak Pertama dalam: 

Nama Acara: Hello, Chingu! Vol 1: 11th Anniversary of BTS 

Tanggal       : 10 Maret 2024 

Tempat        : Ice Pallace Concert Hall, Lotte Shopping Avenue Jakarta 

2) Selama masa perjanjian berlaku, Pihak Kedua berpartisipasi sebagai media 

partner   

 

Pasal 2 

Kewajiban Pihak Pertama 

 

1) Pihak Pertama sebagai panitia pelaksana berkewajiban memberikan 

kontraprestasi kepada Pihak Kedua berupa: 

 a.  Pencantuman Logo Mustang 88 FM dengan ukuran small pada semua 

media publikasi yang dicetak oleh Hello, Chingu! Vol 1. 
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Lanjutan Lampiran 8 

 

b.   Penyebutan nama Pihak Kedua (Adlibs) sebagai media partner dalam 

acara Hello, Chingu! Vol 1. 

c.     Publikasi nama Pihak Kedua pada social networking yang dimiliki Hello, 

Chingu! Vol 1. 

  d.     Pihak Pertama memberikan konten publikasi pada Pihak Kedua. 

e.     Pihak Pertama memberikan bukti tayang pada Pihak Kedua.     

 

Pasal 3 

Kewajiban Pihak Kedua 

1)   Pihak Pertama sebagai panitia pelaksana berhak mendapatkan prestasi dari  

      Pihak Kedua berupa: 

a.   Pembacaan adlibs Hello, Chingu! Vol 1 sebanyak 3 kali sehari dengan 

konten adlibs dari Pihak Pertama. 

b.  Pemuatan 1 artikel di website resmi Mustang 88 FM mengenai Hello, 

Chingu! Vol 1 beberapa bulan atau beberapa minggu sebelum hari H 

berlangsung. 

c.    Pemuatan poster acara Hello, Chingu! Vol 1 di social network yang dimiliki 

Mustang 88 FM. 

d.    Pemuatan 1 artikel press release di website resmi Mustang 88 FM 

e.  Pemasangan side banner acara Hello, Chingu! Vol 1 di website resmi 

Mustang 88 FM. 
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Lanjutan Lampiran 8 

 

Pasal 4 

Prosedur Penyelesaian Kewajiban 

Pemberian prestasi Pihak Kedua kepada Pihak Pertama untuk publikasi acara 

Hello, Chingu! Vol 1 melaui Mustang 88 FM dimulai pada tanggal 20 Februari 

2024 hingga 9 Maret 2024. 

 

Pasal 5 

Jangka Waktu  

Perjanjian kerjasama ini berlaku sejak ditandatangani Surat Perjanjian Kerjasama 

sampai kedua belah pihak menyelesaikan kewajiban yang telah disepakati bersama 

 

Pasal 6 

Penyelesaian Perselisihan 

1) Apabila terjadi perselisihan antara Pihak Pertama dan Pihak Kedua 

sehubungan dengan kerjasama ini akan diselesaikan secara musyawarah 

mufakat. 

2) Dalam hal perselisihan tersebut tidak dapat diselesaikan secara musyawarah 

mufakat, maka kedua belah pihak sepakat untuk menyelesaikan secara hukum 

yang berlaku di wilayah Republik Indonesia. 
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Lanjutan Lampiran 8 

 

Pasal 7 

Penutup 

Demikian Surat Perjanjian Kerjasama ini dibuat pada hari dan tanggal yang tersebut 

di bawah atas kesepakatan kedua belah pihak yang dibuat rangkap dua yang 

masing-masing memiliki kekuatan hukum yang sama. 

 

Jakarta, 18 Februari 2024 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Pihak Pertama 

 

 

(   ) 

Pihak Kedua 

 

 

(   ) 
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Lampiran 9: Surat Kerjasama Partnership 

 

SURAT PERJANJIAN KERJASAMA 

Hello, Chingu! VOL 1: 11th Anniversay Of BTS – Konveksi Jakarta 

 

Yang bertanda tangan dibawah ini adalah:  

1.    Nama   : Chintya Dwi Ramayanti 

Jabatan : Head of Marketing 

Kontak : 0896 0419 3230 

Alamat : Jl. Mega Kuningan Barat No.1, RT.5/RW.2 

 

Yang selanjutnya dalam Surat Perjanjian Kerjasama ini untuk dan atas nama Hello, 

Chingu! disebut sebagai Pihak Pertama 

 

2.    Nama   : Galingga 

Jabatan : Manager Konveksi Jakarta 

Kontak : 0812-1221-7698 

Alamat : Jl. M.H. Thamrin No.10, RT.9/RW.5, Gondangdia, Jakarta, 

Kota Jakarta Pusat, Daerah Khusus Ibukota Jakarta 10240 

 

Yang selanjutnya dalam Surat Perjanjian Kerjasama ini untuk dan atas nama 

Konveksi Jakarta disebut sebagai Pihak Kedua 
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Lanjutan Lampiran 9 

 

Pada tanggal 10 September 2021, Pihak Pertama dan Pihak Kedua mengadakan 

perjanjian sebagai berikut:  

1. Pihak Pertama memesan dan membeli t-shirt dengan jumlah 25 buah 

kepada Pihak Kedua dengan total harga sebesar Rp 1.375.000 

2. Pihak Pertama memesan dan membeli sweatshirt dengan jumlah 25 buah 

kepada Pihak Kedua dengan total harga sebesar Rp 2.000.000 

3. Pihak Pertama dan Pihak Kedua menyetujui masa pembuatan t-shirt dan 

sweatshirt adalah 1 bulan, terhitung dari tanggal surat perjanjian ini. 

4. Pihak Pertama akan melunasinya apabila pemesanan telah selesai sesuai 

dengan waktu yang sudah ditentukan. 

5. Setiap pesanan yang kondisinya rusak dan tidak dapat dipakai, maka Pihak 

Kedua akan menggantinya tanpa ada biaya tambahan. 

6. Apabila Pihak Kedua tidak dapat menyelesaikan semua pesanan dari Pihak 

Pertama tepat pada waktunya, maka Pihak Pertama berhak mendapatkan 

ganti rugi 2x lipat dari harga total yang telah disepakati. 

7. Apabila Pihak Kedua telah menyelesaikan pesanan dari Pihak Pertama, 

namun Pihak Pertama tidak dapat melunasi tepat waktu, maka Pihak 

Kedua berhak mendapatkan ganti rugi 2x lipat dari harga total yang telah 

disepakati. 
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Lanjutan Lampiran 9 

 

8. Apabila terjadi perselisihan antara Pihak Pertama dan Pihak Kedua 

sehubungan dengan kerjasama ini akan diselesaikan secara musyawarah 

mufakat. Dalam hal perselisihan tersebut tidak dapat diselesaikan secara 

musyawarah mufakat, maka kedua belah pihak sepakat untuk menyelesaikan 

secara hukum yang berlaku di wilayah Republik Indonesia. 

 

Demikian Surat Perjanjian Kerjasama ini dibuat atas kesepakatan kedua belah pihak 

yang dibuat rangkap dua yang masing-masing memiliki kekuatan hukum yang 

sama. 

 

Jakarta, 8 September 2021 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Pihak Pertama 

 

 

(   ) 

Pihak Kedua 

 

 

(   ) 
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Lampiran 10: Daftar Kuesioner Target Pasar 

 

1. Nama 

2. Umur 

 15 - 20 Tahun 

 21 - 25 Tahun 

 26 - 30 Tahun 

 > 30 Tahun 

3. Jenis Kelamin 

 Laki-laki 

 Perempuan 

4. Domisili 

 Jakarta 

 Bogor 

 Depok 

 Tangerang 

 Bekasi 

 Lainnya 

5. Pekerjaan 

 Pelajar/Mahasiswa 

 Swasta 

 Freelancer 

 Lainnya 
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Lanjutan Lampiran 10 

 

6. Penghasilan Perbulan 

 < Rp 1.000.000 

 Rp 1.000.000 - Rp 2.000.000 

 Rp 2.000.001 - Rp 3.000.000 

 Rp 3.000.001 - Rp 4.000.000 

 >  Rp 4.000.000 

7. Apakah anda memiliki ketertarikan dengan hal-hal yang berkaitan dengan K-

POP? 

 Ya 

 Tidak 

8. Sudah berapa lama anda menggemari K-POP? 

 < 1 Tahun 

 1 Tahun 

 2 Tahun 

 3 Tahun 

 4 Tahun 

 5 Tahun 

 > 5 Tahun 

9. Apa group K-POP favorite anda? 

 BTS 

 EXO  
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Lanjutan Lampiran 10 

 

 NCT 

 Stray Kids 

 Blackpink 

 Twice 

10. Berapa kali anda menghadiri konser K-POP dalam setahun? (Offline Concert) 

 Tidak pernah 

 1 kali 

 2 kali 

 3 kali 

 4 kali 

 > 4 kali 

11. Berapa kali anda menghadiri konser K-POP dalam setahun? (Online Concert) 

 Tidak pernah 

 1 kali 

 2 kali 

 3 kali 

 4 kali 

 > 4 kali 

12. Berapa biaya yang anda keluarkan untuk hal-hal yang berkaitan dengan K- 

      POP dalam setahun? 

 <  Rp 500.000 
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Lanjutan Lampiran 10 

 

 Rp 500.000 – Rp 1.500.000 

 Rp 1.500.001 – Rp 2.500.000 

 Rp 2.500.001 – Rp 3.500.000 

 Rp 3.500.001 – Rp 4.500.000 

 Lainnya 

13. Berapa kali anda membeli album atau merchandise yang berkaitan dengan K- 

      POP dalam setahun? 

 Tidak pernah 

 1 kali 

 2 kali 

 3 kali 

 4 kali 

 > 4 kali 

14. Apakah anda tertarik untuk mengikuti event gathering fanbase K-POP? 

 Ya 

 Tidak 

15. Apakah anda pernah mengikuti event gathering fanbase K-POP? 

 Ya 

 Tidak 

16. Apakah anda tertarik apabila kegiatan utama gathering fanbase adalah  

      menyanyi bersama (sing along) dengan diiringi live band dan electric music? 



172 
 

Lanjutan Lampiran 10 

 

 Ya 

 Tidak 

17. Apakah anda tertarik untuk mengikuti event gathering fanbase K-POP di  

      Jakarta? 

 Ya 

 Tidak 

18. Jika anda ditawarkan untuk mengikuti event gathering fanbase K-POP,  faktor  

      apa yang membuat anda ingin mengikuti kegiatan tersebut? 

 Konten Acara 

 Tema Acara 

 Pengisi Acara 

 Merchandise Acara 

 Harga Tiket Acara 

 Kesempatan Untuk Bertemu Teman Baru 

 Lainnya 

19. Kegiatan pendukung apa yang anda inginkan untuk kegiatan gathering fanbase  

      K-Pop? (anda dapat memilih 3 kegiatan) 

 Bincang Santai ( Get To Know Each Other) 

 Mini Exhibition 

 Photobooth 

 FnB Corner (Food & Beverage) 
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Lanjutan Lampiran 10 

 

 Missing Lyrics Games 

 Sing Competition 

 Dance Competition 

 Lainnya 

20. Tipe venue apa yang cocok untuk melaksanakn kegiatan event gathering 

fanbase K-POP? 

 Indoor 

 Outdoor 

 Lainnya 
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Lampiran 11: Hasil Kuesioner Target Pasar 

 

Jumlah Responden: 129 orang 

Metode Survei      :  Kuesioner 

Waktu                   :  26 Mei – 6 Juli 2021 

 

 

53%
45%

2%

UMUR

15-20 Tahun 21-25 Tahun 26-30 Tahun

2%

98%

JENIS KELAMIN

Laki-Laki Perempuan
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Lanjutan Lampiran 11 

 

 

50%

20%

13%

11%

6%

DOMISILI

Jakarta Bogor Depok Bekasi Tangerang

90%

6%
4%

PEKERJAAN

Pelajar Swasta Freelancer

64%
16%

11%

3%
6%

PENGHASILAN PERBULAN

<1.000.000 1.000.000 - 2.000.000 2.000.001 - 3.000.000

3.000.001 - 4.000.000 > 4.000.000
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Lanjutan Lampiran 11 

 

 

 

96%

4%

A PA K A H  A N D A  M E M I L I K I  K E T E R TA R I K A N  PA D A  
K - P O P ?

Ya Tidak

10%

12%

8%

20%

31%

19%

S U D A H  B E R A PA  L A M A  A N D A  M E N Y U K A I  K - P O P ?

1 Tahun 2 Tahun 3 Tahun 4 Tahun > 4 Tahun >5 Tahun

20%

14%

43%

19%

4%

A PA  G R U P  K - P O P  FAV O R I T  A N D A

BTS EXO NCT Blackpink Stray Kids
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Lanjutan Lampiran 11 

 

 

44%

29%

15%

5%
2% 5%

B E R A PA  K A L I  A N D A  M E N G H A D I R I  KO N S E R  K -
P O P  D A L A M  S E TA H U N ?  ( O F F L I N E  C O N C E R T )  

Belum Pernah 1 Kali 2 Kali 3 Kali 4 Kali >4 Kali

78%

18%

2% 2%

B E R A PA  K A L I  A N D A  M E N G H A D I R I  KO N S E R  K -
P O P  D A L A M  S E TA H U N ?  ( O N L I N E  C O N C E R T )  

Belum Pernah 1 Kali 2 Kali 3 Kali

52%

30%

11%

3% 4%

B E R A PA  B I AYA  YA N G  A N D A  K E LUA R K A N  U N T U K  
K - P O P  D A L A M  S E TA H U N ?  

< 500.000 500.000 - 1.500.000 500.000 - 1.500.000

2.500.001 - 3.500.000 3.500.001 - 4.500.000
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Lanjutan Lampiran 11 

 

 

30%

15%23%

8%

3%

21%

B E R A P A  K A L I  A N D A  M E M B E L I  A L B U M  A T A U  
M E R C H A N D I S E  Y A N G  B E R K A I T A N  D E N G A N  K - P O P  

D A L A M  S E T A H U N ?

Belum pernah 1 Kali 2 Kali 3 Kali 4 Kali >4 Kali

92%

8%

A P A K A H  A N D A  T E R T A R I K  U N T U K  M E N G I K U T I  E V E N T  
F A N B A S E  G A T H R I N G  K - P O P ?

Ya Tidak

77%

23%

A P A K A H  A N D A  P E R N A H  M E N G I K U T I  E V E N T  
F A N B A S E  G A T H E R I N G  K - P O P ?

Pernah Belum Pernah
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Lanjutan Lampiran 11 

 

 

 

62,90%

40,30%

21,80%

41,10%

34,70%

54,00%

Konten Acara

Tema Acara

Pengisi Acara

Merchandise

Harga Tiket

Kesempatan Bertemu Teman

0,00% 10,00% 20,00% 30,00% 40,00% 50,00% 60,00% 70,00%

F A K T O R  A P A  Y A N G  M E M B U A T  A N D A  I N G I N  
M E N G I K U T I  F A N B A S E  G A T H E R I N G  K - P O P ?

41,10%

55,60%

62,90%

62,10%

29,00%

25,80%

Bincang Santai

Mini Exhibition

Photobooth

FnB Corner

Dance Competition

Missing Lyric Games

0,00% 10,00% 20,00% 30,00% 40,00% 50,00% 60,00% 70,00%

K O N T E N  A C A R A  P E N D U K U N G  U N T U K  K E G I A T A N  
F A N B A S E  G A T H E R I N G  K P O P ?
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Lampiran 12: Database Fanbase 

 

No Grup Fanacc IDN 
Followers 

Instagram 

Engagement 

Rate 

Rata-rata 

pengguna 

aktif  

1 Blackpink 

wow.blackpinkupdate 27.100 13,18% 3571 

blackpinkpage_id 33.400 18,39% 6142 

blinkofficialindonesia 17.500 10,56% 1848 

indonesia.blinks 2.203 51,12% 1126 

blinkstwitter 81.100 10,41% 8442 

2 Straykids 

Straykids.universe_ 81.500 6,80% 5542 

straykidssquad 72.000 9,17% 6.602 

straykids.story 82.200 3,64% 2992 

straykids.base 
25.300 5,42% 1371 

stayunion_ina 
2.232 10,13% 226 

3 Twice 

wowfakta.twice 
32.900 5,72% 1881 

infonya.twice 
44.900 4,73% 2124 

twiceinfonesia 
40.800 11,07% 4516 

twiceupdateina 
14.200 19,82% 2814 

twice._.info 
1.173 25,67% 301 

4 BTS 

7bts.update 
798.000 2,66% 21.226 

wowfakta.bts 
436.000 1,16% 5.058 

faktabtsina 
297.000 0,71% 2.109 

7fanboy.bts 
213.000 1,93% 4.110 
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Lanjutan Lampiran 12 

 

  
memebtsss 

240.000 0,97% 2.328 

5 NCT127 

nct_indonesia 
44.200 4,17% 1.843 

official.nctzeen 
71.400 1,16% 828 

nctinfo.id 
52.900 2,47% 1306 

nct_support 
231.000 2,10% 4.851 

ncitizen.id 
43.100 15,55% 6702 
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Lampiran 13: Tampilan Merchandise Hello, Chingu! 

 

T-Shirt 1 Tote Bag 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

T-Shirt 2 
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Wristband Note Book 
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Lampiran 14: Tampilan Tiket Hello, Chingu! Vol 1 

 

The Ticket 
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Lampiran 15: Proposal Acara dan Sponsorship 
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Lampiran 16: Tampilan Produk Cup Sleeve Event 

 

Cup Sleeve 

 

 

 

 

 

 

Polaroid 
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Photostrip 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sticker 
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Lampiran 17: Tampilan Produk Shop Here, Chingu! 

 

Sweatshirt 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Bucket Hat 
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Griptok Handphone 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sticker 
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Lampiran 18: Tampilan Venue Hello, Chingu! Vol 1: Ice Palace Concert Hall,  

                       Lotte Shopping Avenue, Jakarta 

 

Bagian dalam venue 
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Bagian depan venue 
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Lampiran 19: Tampilan Media Sosial 

 

Tampilan Media Sosial Instagram 
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Tampilan Media Sosial Twitter 
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Lampiran 20: Tampilan Guide Book 
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Lampiran 21: Tampilan Brosur Perusahaan 
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Lampiran 22: Rundown – Kegiatan Acara 

 

Rundown  

Hello, Chingu! Vol 1: 11th Anniversary of BTS 

No Waktu Durasi Kegiatan Acara Pengisi Acara 

1 15.00-16.00 60' Open Registration 

Disiapkan: 

Barcode Reader, 

Laptop, Printer, 

Uang kembalian 

2 16.00 - 16.05 5' Opening & Intro 

Play BTS opening 

Video: By Hello, 

Chingu! 

3 16.05 - 16.09 4' Song 1: Dope by BTS 
DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

4 16.09 - 16.13 4' 
Song 2: Mic Drop by 

BTS 

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

5 16.13 - 16.17 4' Song 3: DNA by BTS 
DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

6 16.17 - 16.20 3' Greeting Audience MC 

7 16.20 - 16.24 4' Song 4: Fire by BTS 
DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

8 16.24 - 16. 28 4' 
Song 5: Anpanman by 

BTS 

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

9 16.28 - 16.32  
Song 6: Fake Love by 

BTS 

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

10 16.32 - 16.42 10' Missing Lyric Games MC 

11 16.42 - 16.46 4' Song 7: IDOL by BTS 
DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

12 16.46 - 16.50 4' 
Song 8: Boy With Luv 

by BTS 

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

13 16.50 - 16.54 4' 
Song 9: Spring Day by 

BTS 

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

14 16.54 - 16.58 4' 

Song 10: We Dont Talk 

Anymore by BTS X 

Charlie Puth 

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

15 16.58 - 17.04 5' 
Congratulation video for 

BTS and ARMY 

Video By Hello, 

Chingu! 

16 17.04 - 17.08 4' 
Song 11: Mikrokosmos 

by BTS 

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

17 17.08 - 17.12 4' 
Song 12: Magic Shop by 

BTS 

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 
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18 17.12 - 17.16 4' Song 13: Make it Right 
DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

19 17.16 - 17.20 4' Song 14: Butter by BTS 
DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

20 17.20 - 17.24 4' 
Song 15: Dynamite by 

BTS  

DJ by: Kkey, Live 

Band: DayOff 

21 Closing 
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Lampiran 23: Detail Beban Peralatan 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

JUMLA

H

SATUA

N

1 Komputer 

Operasional 

Lenovo Desktop PC V55T-AMD Ryzen 3 3200G

1 Unit  Rp      6.555.000  Rp       6.555.000  Rp       655.500  Rp   5.899.500 5 tahun Rp1.179.900 Rp5.375.100

2 Laptop

Lenovo IdeaPad Slim 3 + OHS 

1 Unit  Rp      6.670.000  Rp       6.670.000  Rp       667.000  Rp   6.003.000 5 tahun Rp1.200.600 Rp5.469.400

4 Lemari Arsip
iCreate Lemari arsip kabinet kantor-GREAT LOW CABINET

1 Unit  Rp      1.495.000  Rp       1.495.000  Rp       149.500  Rp   1.345.500 5 tahun Rp269.100 Rp1.225.900

5 Printer
HP DeskJet Plus Ink Advantage 6475 All-in-One Printer 

(5SD80B) / Color / Print Scan Copy Fax/Wifi

1 Unit  Rp      1.976.850  Rp       1.976.850  Rp       197.685  Rp   1.779.165 5 tahun Rp355.833 Rp1.621.017

6 LCD Projector
ViewSonic - PA500S SVGA Business Projector | 

3,600Lumens | SuperColor™

1 Unit  Rp      4.887.500  Rp       4.887.500  Rp       488.750  Rp   4.398.750 5 tahun Rp879.750 Rp4.007.750

8 Router
Linksys EA6350 AC1200+ Dual Band WiFi Wireless Routers 

Wireles Router

1 unit  Rp      1.322.500  Rp       1.322.500  Rp       132.250  Rp   1.190.250 5 tahun Rp238.050 Rp1.084.450

9 Telepon Telepon Panasonic Corded Landline Phone KX-

TS560ND 

1 unit  Rp         488.750  Rp          488.750  Rp         48.875  Rp       439.875 5 tahun Rp87.975 Rp400.775

10 Tripod & 

Screen 

Projector

Tripod Screen Projector & 40 Layar Proyektor 70& 34 & 41

1 unit  Rp         368.000  Rp          368.000  Rp         36.800  Rp       331.200 5 tahun Rp66.240 Rp301.760

 Rp    23.763.600  Rp   2.376.360  Rp  4.277.448  Rp        19.486.152 

BEBAN PEMBELIAN PERALATAN CV GATHBASE ID

PERALATAN KANTOR TAHUN 2024

No. NAMA BARANG SPESIFIKASI
JUMLA

H

SATUA

N
 HARGA SATUAN  TOTAL HARGA  NILAI RESIDU SELISIH

UMUR  BEBAN 

PENYUSUTAN/

TAHUN 

 NILAI BUKU ASET 

2021 

TOTAL
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JUMLA

H

SATUA

N

1 Hard Disk
Seagate Backup Plus Slim 1TB Hardisk Eksternal Hdd External 

USB 3.0

1 unit Rp713.000 Rp713.000 Rp71.300 Rp641.700 5 tahun Rp128.340 Rp584.660

2 Ear Monitor

In Ear Monitor IEM X-Bass Dual Driver with Microphone

3 unit Rp195.500 Rp586.500 Rp58.650 Rp136.850 5 tahun Rp105.570 Rp480.930

3 Hard Disk Seagate Backup Plus Slim 1TB Hardisk Eksternal Hdd External 

USB 3.0

1 unit Rp713.000 Rp713.000 Rp71.300 Rp641.700 5 tahun Rp128.340 Rp584.660

4 Smart Tablet
Apple iPad (Generasi ke-8) 10,2 inci, Wi-Fi + Cellular 32GB, 

Gold

1 unit Rp10.120.000 Rp10.120.000 Rp1.012.000 Rp9.108.000 5 tahun Rp1.821.600  Rp          8.298.400 

Rp12.132.500 Rp1.213.250 Rp2.183.850 Rp9.948.650

 NILAI BUKU ASET 

2023 

Total

BEBAN PEMBELIAN PERALATAN CV GATHBASE ID

PERALATAN KANTOR TAHUN 2025

No.

NAMA 

BARANG SPESIFIKASI

JUMLA

H

SATUA

N

 HARGA 

SATUAN  TOTAL HARGA  NILAI RESIDU SELISIH

UMUR  BEBAN 

PENYUSUTAN/

TAHUN 
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Lampiran 24: Detail Beban Perlengkapan 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

No Perlengkapan Jumlah Satuan Harga Satuan Harga Total Inflasi Harga Total Tahun 

2022

Harga Total Tahun 

2023

Harga Total Tahun 

2024

1 Kertas A4 HVS 3 rim 35.000Rp      Rp105.000 15,00% Rp120.750 Rp138.863 Rp159.692

2 Amplop Putih 5 pax 12.000Rp      Rp60.000 15,00% Rp69.000 Rp79.350 Rp91.253

3 Pulpen 2 box 50.000Rp      Rp100.000 15,00% Rp115.000 Rp132.250 Rp152.088

4 Pensil 2 box 12.500Rp      Rp25.000 15,00% Rp28.750 Rp33.063 Rp38.022

5 Penghapus 2 pcs 22.000Rp      Rp44.000 15,00% Rp50.600 Rp58.190 Rp66.919

6 Rautan 2 pcs 3.000Rp        Rp6.000 15,00% Rp6.900 Rp7.935 Rp9.125

7 TipeX 2 pcs 5.000Rp        Rp10.000 15,00% Rp11.500 Rp13.225 Rp15.209

8 Spidol 1 box 68.000Rp      Rp68.000 15,00% Rp78.200 Rp89.930 Rp103.420

9 Tinta Spidol 4 botol 15.750Rp      Rp63.000 15,00% Rp72.450 Rp83.318 Rp95.815

10 Stabilo 3 pcs 6.000Rp        Rp18.000 15,00% Rp20.700 Rp23.805 Rp27.376

11 Map Plastik 20 pcs 2.000Rp        Rp40.000 15,00% Rp46.000 Rp52.900 Rp60.835

12 Map Karton 20 pcs 1.500Rp        Rp30.000 15,00% Rp34.500 Rp39.675 Rp45.626

13 Map Coklat 1 pax 55.000Rp      Rp55.000 15,00% Rp63.250 Rp72.738 Rp83.648

14 Stempel Logo Perusahaan2 pcs 27.000Rp      Rp54.000 15,00% Rp62.100 Rp71.415 Rp82.127

15 Tinta Stempel 2 pcs 5.000Rp        Rp10.000 15,00% Rp11.500 Rp13.225 Rp15.209

16 Stapler 2 pcs 7.000Rp        Rp14.000 15,00% Rp16.100 Rp18.515 Rp21.292

17 Isi Stapler 5 pax 2.500Rp        Rp12.500 15,00% Rp14.375 Rp16.531 Rp19.011

18 Cutter 2 pcs 7.000Rp        Rp14.000 15,00% Rp16.100 Rp18.515 Rp21.292

19 Isi Cutter 5 pax 4.000Rp        Rp20.000 15,00% Rp23.000 Rp26.450 Rp30.418

20 Lakban Bening 3 pcs 8.000Rp        Rp24.000 15,00% Rp27.600 Rp31.740 Rp36.501

21 Lakban Coklat 3 pcs 11.000Rp      Rp33.000 15,00% Rp37.950 Rp43.643 Rp50.189

22 Lakban Hitam 3 pcs 11.000Rp      Rp33.000 15,00% Rp37.950 Rp43.643 Rp50.189

23 Double Tape 3 pcs 5.000Rp        Rp15.000 15,00% Rp17.250 Rp19.838 Rp22.813

24 Selotip 10 pcs 2.500Rp        Rp25.000 15,00% Rp28.750 Rp33.063 Rp38.022

25 Tinta Printer 2 set 100.000Rp   Rp200.000 15,00% Rp230.000 Rp264.500 Rp304.175

26 Gunting 3 pcs 6.000Rp        Rp18.000 15,00% Rp20.700 Rp23.805 Rp27.376

27 Buku Kas 1 pcs 21.000Rp      Rp21.000 15,00% Rp24.150 Rp27.773 Rp31.938

28 Buku Nota 1 pcs 25.000Rp      Rp25.000 15,00% Rp28.750 Rp33.063 Rp38.022

29 Paper Clip 4 box 2.500Rp        Rp10.000 15,00% Rp11.500 Rp13.225 Rp15.209

30 Odner 4 pcs 25.000Rp      Rp100.000 15,00% Rp115.000 Rp132.250 Rp152.088

31 Kalkulator 1 pcs 50.000Rp      Rp50.000 15,00% Rp57.500 Rp66.125 Rp76.044

32 Flashdisk 3 pcs 75.000Rp      Rp225.000 15,00% Rp258.750 Rp297.563 Rp342.197

33 CD R/W 25 pcs 6.000Rp        Rp150.000 15,00% Rp172.500 Rp198.375 Rp228.131

34 Pembolong Kertas 3 pcs 15.000Rp      Rp45.000 15,00% Rp51.750 Rp59.513 Rp68.439

35 Kuitansi 3 pcs 3.000Rp        Rp9.000 15,00% Rp10.350 Rp11.903 Rp13.688

Rp1.731.500 Rp1.991.225 Rp2.289.909 Rp2.633.395

Perlengkapan CV Gathbase Id

Perlengkapan Alat Tulis Kantor

Total Perlengkapan Alat Tulis Kantor CV Gathbase Id
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No Perlengkapan Jumlah Satuan Harga Satuan Harga Total Inflasi Harga Total Tahun 

2022

Harga Total Tahun 

2023

Harga Total Tahun 

2024

1 Air Purifier 1 pcs 100.000Rp   Rp100.000 15,00% Rp115.000 Rp132.250 Rp152.088

2 Tissue 12 Pax 3.500Rp        Rp42.000 15,00% Rp48.300 Rp55.545 Rp63.877

3 Air Galon 10 Galon 15.000Rp      Rp150.000 15,00% Rp172.500 Rp198.375 Rp228.131

4 Teh 12 box 10.000Rp      Rp120.000 15,00% Rp138.000 Rp158.700 Rp182.505

5 Kopi 1 box @12 pcs 50.000Rp      Rp50.000 15,00% Rp57.500 Rp66.125 Rp76.044

6 Gula 12 pcs 13.000Rp      Rp156.000 15,00% Rp179.400 Rp206.310 Rp237.257

7 Creamer 1 box @12 pcs 68.000Rp      Rp68.000 15,00% Rp78.200 Rp89.930 Rp103.420

8 Sabun Tangan 5 botol 12.500Rp        Rp62.500 15,00% Rp71.875 Rp82.656 Rp95.055

9 Sabun Mandi 5 botol 28.000Rp        Rp140.000 15,00% Rp161.000 Rp185.150 Rp212.923

10 Sabun Cuci Piring 5 botol 13.000Rp        Rp65.000 15,00% Rp74.750 Rp85.963 Rp98.857

11 Piring 5 pcs 10.000Rp        Rp50.000 15,00% Rp57.500 Rp66.125 Rp76.044

12 Sendok 1 set 15.000Rp        Rp15.000 15,00% Rp17.250 Rp19.838 Rp22.813

13 Garpu 1 set 15.000Rp        Rp15.000 15,00% Rp17.250 Rp19.838 Rp22.813

14 Gelas 5 pcs 3.000Rp          Rp15.000 15,00% Rp17.250 Rp19.838 Rp22.813

Rp1.048.500 Rp1.205.775 Rp1.386.641 Rp1.594.637

Perlengkapan Rumah Tangga Kantor

Total Perlengkapan Rumah Tangga Kantor CV Gathbase Id
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No Perlengkapan Jumlah Satuan Harga Satuan Harga Total Inflasi Harga Total Tahun 

2022

Harga Total Tahun 

2023

Harga Total Tahun 

2024

1 Obat luka 1 botol 9.000Rp        Rp9.000 15,00% Rp10.350 Rp11.903 Rp13.688

2 Obat Maag 2 strip 14.000Rp      Rp28.000 15,00% Rp32.200 Rp37.030 Rp42.585

3 Obat Pening 2 strip 5.000Rp        Rp10.000 15,00% Rp11.500 Rp13.225 Rp15.209

4 Obat Batuk 2 box 13.000Rp      Rp26.000 15,00% Rp29.900 Rp34.385 Rp39.543

5 Perban 1 box 16.000Rp      Rp16.000 15,00% Rp18.400 Rp21.160 Rp24.334

6 Hansaplast 2 box 13.000Rp      Rp26.000 15,00% Rp29.900 Rp34.385 Rp39.543

7 Minyak Angin 1 botol 20.000Rp      Rp20.000 15,00% Rp23.000 Rp26.450 Rp30.418

8 Alkohol 1 botol 25.000Rp      Rp25.000 15,00% Rp28.750 Rp33.063 Rp38.022

9 Masker medis 5 Pax Rp19.000 Rp95.000 15,00% Rp109.250 Rp125.638 Rp144.483

10 Handsanitizer 10 Pcs Rp14.000 Rp140.000 15,00% Rp161.000 Rp185.150 Rp212.923

11 Tissue Basah (Wipes) 10 Pcs Rp14.000 Rp140.000 15,00% Rp161.000 Rp185.150 Rp212.923

12 Disinfektan Spray 10 Pcs Rp21.000 Rp210.000 15,00% Rp241.500 Rp277.725 Rp319.384

Rp745.000 15,00% Rp856.750 Rp985.263 Rp1.133.052

Rp3.525.000 Rp4.053.750 Rp4.661.813 Rp5.361.084

Total Perlengkapan Kesehatan Kantor CV Gathbase Id

TOTAL KESELURUHAN

Perlengkapan Kesehatan Kantor
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Lampiran 25: Detail Beban Operasional 

BEBAN PENDIRIAN PERUSAHAAN  

Keterangan Jumlah Harga Total 

Pendirian Usaha 1 Rp10.000.000 Rp10.000.000 

Total        

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Keterangan Jumlah Harga Inflasi Total Beban per 

Tahun

Total Beban 

per Bulan

1 Rp100.000.000 Rp25.000.000 Rp2.083.333

1 Rp28.750.000 15,00% Rp28.750.000 Rp2.395.833

1 Rp33.062.500 15,00% Rp33.062.500 Rp2.755.208

1 Rp38.021.875 15,00% Rp38.021.875 Rp3.168.490

BEBAN SEWA KANTOR

Private Office, Plaza Mutiara Mega 

Kuningan

Keterangan Jumlah Harga Inflasi Total Beban 

per Tahun
1 Rp370.000 Rp1.480.000

1 Rp425.500 15,00% Rp5.106.000

1 Rp489.325 15,00% Rp5.871.900

1 Rp562.724 15,00% Rp6.752.685

1 Rp647.132 15,00% Rp7.765.588

BEBAN INTERNET DAN TELEPON

XL Home Internet 100 Mbps + Telepon
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Tahun Total Beban per 

Bulan

Satuan Inflasi Total Beban 

per Tahun

Instagram Ads

2021 Rp200.000 Rp200.000 Bulan 15,00% Rp800.000

2022 Rp230.000 Rp230.000 Bulan 15,00% Rp2.760.000

2023 Rp264.500 Rp264.500 Bulan 15,00% Rp3.174.000

2024 Rp304.175 Rp304.175 Bulan 15,00% Rp3.650.100

2025 Rp349.801 Rp349.801 Bulan 15,00% Rp4.197.615

BEBAN PROMOSI
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Lampiran 26: Detail Beban Gaji 

 

 

 

 

 

 

 

 

Kesehatan Makan Transport

1 Nandita Ayu Putri Direktur Utama TK/0 500.000Rp      500.000Rp       1.000.000Rp                   12.000.000Rp            12.000.000Rp                 1.000.000Rp                       

2 Chintya Dwi RamayantiDirektur Pemasaran TK/0 500.000Rp      500.000Rp       1.000.000Rp                   12.000.000Rp            12.000.000Rp                 1.000.000Rp                       

3 Fauzia Istii Hanum Direktur Keuangan TK/0 500.000Rp      500.000Rp       1.000.000Rp                   12.000.000Rp            12.000.000Rp                 1.000.000Rp                       

3.000.000Rp                   36.000.000Rp            36.000.000Rp                 3.000.000Rp                       -Rp                                   

Gaji Bersih Per Tahun Gaji Bersih Per Bulan Tunjangan Hari Raya

TOTAL

TAHUN 2022

No Nama Jabatan Status Gaji Pokok
Tunjangan

Per Bulan Per Tahun PTKP PKP
PPh 21 (5%) Per 

Tahun

PPh 21 (5%) Per 

Bulan

Kesehatan Makan Transport

1 Nandita Ayu Putri Direktur Utama TK/0 575.000Rp      575.000Rp       1.150.000Rp                   13.800.000Rp            13.800.000Rp                 1.150.000Rp                       

2 Chintya Dwi RamayantiDirektur Pemasaran TK/0 575.000Rp      575.000Rp       1.150.000Rp                   13.800.000Rp            13.800.000Rp                 1.150.000Rp                       

3 Fauzia Isti Hanum Direktur Keuangan TK/0 575.000Rp      575.000Rp       1.150.000Rp                   13.800.000Rp            13.800.000Rp                 1.150.000Rp                       

3.450.000Rp                   41.400.000Rp            41.400.000Rp                 3.450.000Rp                       -Rp                                   TOTAL

PPh 21 (5%) Per 

Tahun

PPh 21 (5%) Per 

Bulan
Gaji Bersih Per Tahun Gaji Bersih Per Bulan Tunjangan Hari Raya

Tunjangan
Per Bulan Per Tahun PTKP PKPNo Nama Jabatan Status Gaji Pokok

TAHUN 2023

Kesehatan Makan Transport

1 Nandita Ayu Putri Direktur Utama TK/0 665.000Rp      665.000Rp       1.330.000Rp                   15.960.000Rp            15.960.000Rp                 1.330.000Rp                       

2 Chintya Dwi RamayantiDirektur Pemasaran TK/0 665.000Rp      665.000Rp       1.330.000Rp                   15.960.000Rp            15.960.000Rp                 1.330.000Rp                       

3 Fauzia Isti Hanum Direktur Keuangan TK/0 665.000Rp      665.000Rp       1.330.000Rp                   15.960.000Rp            15.960.000Rp                 1.330.000Rp                       

4 Part Time Design TK/0 3.000.000Rp      3.000.000Rp                   36.000.000Rp            36.000.000Rp                 3.000.000Rp                       3.000.000Rp                  

6.990.000Rp                   83.880.000Rp            83.880.000Rp                 6.990.000Rp                       3.000.000Rp                  

TAHUN 2024

No Nama Jabatan Status Gaji Pokok
Tunjangan

Per Bulan Per Tahun PTKP PKP
PPh 21 (5%) Per 

Tahun

PPh 21 (5%) Per 

Bulan
Gaji Bersih Per Tahun Gaji Bersih Per Bulan Tunjangan Hari Raya

TOTAL

Kesehatan Makan Transport

1 Nandita Ayu Putri Direktur Utama TK/0 3.000.000Rp      3.000.000Rp                   36.000.000Rp            36.000.000Rp                 3.000.000Rp                       

2 Chintya Dwi RamayantiDirektur Pemasaran TK/0 3.000.000Rp      3.000.000Rp                   36.000.000Rp            36.000.000Rp                 3.000.000Rp                       

3 Fauzia Isti Hanum Direktur Keuangan TK/0 3.000.000Rp      3.000.000Rp                   36.000.000Rp            36.000.000Rp                 3.000.000Rp                       

4 Staff Design TK/0 3.500.000Rp      150.000Rp         200.000Rp      150.000Rp       4.000.000Rp                   48.000.000Rp            48.000.000Rp                 4.000.000Rp                       4.000.000Rp                  

5 Part Time Produksi TK/0 3.000.000Rp      3.000.000Rp                   36.000.000Rp            36.000.000Rp                 3.000.000Rp                       3.000.000Rp                  

16.000.000Rp                192.000.000Rp          192.000.000Rp               16.000.000Rp                     7.000.000Rp                  TOTAL

PPh 21 (5%) Per 

Tahun

PPh 21 (5%) Per 

Bulan
Gaji Bersih Per Tahun Gaji Bersih Per BulanNo Nama Jabatan Status Gaji Pokok Tunjangan Hari Raya

Tunjangan
Per Bulan Per Tahun PTKP PKP

TAHUN 2025
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Lampiran 27: Detail Harga Pokok Penjualan 

 

Tahun 2022 Hello, Virtual Chingu! 

 

 

No. Nama Keterangan Jumlah Detail Harga Perhari Harga Total

1 Kamera 2 Milik Manajer Pemasaran -Rp                        -Rp                          

2 Laptop 1 Milik Manajer Pemasaran -Rp                        -Rp                          

3 Studio Musik 1 Arunoia Production Suite (sewa 2 Jam) 600.000Rp          600.000Rp             

4 Alat DJ 1 Milik Perusahaan -Rp                        -Rp                          

5 DJ 1 Yolla Titania (teman) -Rp                        -Rp                          

6 Drummer 1 Zafran (Teman) -Rp                        -Rp                          

7 Tripod 1 Milik Manajer Pemasaran -Rp                        -Rp                          

8 Kamera 1 Milik Manajer Keuangan -Rp                        -Rp                          

9 Laptop 2 Milik Direktur Utama dan Manajer Keuangan -Rp                        -Rp                          

10 Handphone 1 Milik Direktur Utama -Rp                        -Rp                          

11 Tripod 1 Milik Manajer Keuangan -Rp                        -Rp                          

600.000Rp     600.000Rp       

No Consumption Description QTY Hari  Harga  Total Harga 

1. Konsumsi Nasi Kotak 3 1 Rp30.000 Rp90.000

2. Konsumsi DJ Nasi Kotak 1 1 Rp30.000 Rp30.000

3 Konsumsi DrummerNasi Kotak 1 1 Rp30.000 Rp30.000

4 Air Mineral Merk aqua 10 1 Rp3.000 Rp30.000

Rp180.000

Tapping

Live Youtube

Total

TOTAL
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Tahun 2023 Hello, Virtual Chingu! 

 

 

 

 

No. Nama Keterangan Jumlah Detail Harga Perhari Harga Total

1 Kamera 2 Milik Manajer Pemasaran -Rp                   -Rp                           

2 Laptop 1 Milik Manajer Pemasaran -Rp                   -Rp                           

3 Studio Musik 1 Sewa 2 Jam 690.000Rp      690.000Rp              

4 Alat DJ 1 Milik Perusahaan -Rp                   -Rp                           

5 DJ 1 Yolla Titania (teman) -Rp                   -Rp                           

6 Drummer 1 Zafran (Teman) -Rp                   -Rp                           

7 Tripod 1 Milik Manajer Pemasaran -Rp                   -Rp                           

8 Kamera 1 Milik Manajer Keuangan -Rp                   -Rp                           

9 Laptop 2 Milik Direktur Utama dan Manajer Keuangan -Rp                   -Rp                           

10 Handphone 1 Milik Direktur Utama -Rp                   -Rp                           

11 Tripod 1 Milik Manajer Keuangan -Rp                   -Rp                           

690.000Rp  690.000Rp        

No Consumption Description QTY Hari  Harga  Total Harga 

1. Konsumsi Nasi Kotak 3 1 Rp35.000 Rp105.000

2. Konsumsi DJ Nasi Kotak 1 1 Rp35.000 Rp35.000

3 Konsumsi Drummer Nasi Kotak 1 1 Rp35.000 Rp35.000

4 Air Mineral Merk aqua 10 1 Rp4.000 Rp40.000

Rp215.000

Tapping

Live Youtube

Total

TOTAL
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Tahun 2024 Hello, Chingu!  

 
 

 
 

 

Venue

No. F/V Venue Description Hari Harga Perhari Harga Total

1. F
The Ice Palace 

Concert Hall 

Berkapasitas 500 orang. Include area, 

panggung 14,6 x 4,6m, audio system, 

back wall scree 15.000 lumens, 

double stage screen, professional 

Dynamic Lighting 

1 25.000.000Rp                        25.000.000Rp                                       

25.000.000Rp                                       TOTAL

Honorarium

No. F/V Honorarium Description Hari Harga Perhari Harga Total

1 F Band NS Brass Music 1 5.000.000,00Rp                    5.000.000,00Rp                                   

2 F Band The Dominant O 1 5.000.000,00Rp                    5.000.000,00Rp                                   

3 F DJ Yolla Titania 1 3.000.000,00Rp                    3.000.000,00Rp                                   

4 F Temp. Staff Registration, Crowd Control 3 350.000,00Rp                        1.050.000,00Rp                                   

5 F Security Untuk pengamanan 2 300.000,00Rp                        600.000,00Rp                                       

6 F MC Master of Ceremony 1 5.000.000,00Rp                    5.000.000,00Rp                                   

19.650.000,00Rp                                 TOTAL

Logistik

No. F/V Logistik Description Qty Hari Harga Total

1 F Band Equipment Perlengkapan band seperti guitar, drum, bass dll1 1 3.500.000Rp                                         

2 F Sound System Speaker, Mixer, Wireless Mic, Cable Mic, Soundman 1 1 on venue

3 F LED Screen Include pemasangan dan operator 1 1 on venue

4 F Genset Kapasitas 300KVA,kabel 15m, voltage 220/380, freq 50Hz1 1 on venue

3.500.000Rp                                         Total
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No. F/V Promotion Description Qty Satuan Hari Harga Perhari Harga total

Photobooth 10x7m 1 Pcs 1 Rp500.000 Rp500.000

Banner 2 Pcs 1 Rp500.000 Rp1.000.000

2 VC Wrist Band
Wrist Band diberikan kepada 

penonton
250 Pcs 1 Rp6.000 Rp1.500.000

Rp3.000.000

Media & Promotion

1 F Publication

TOTAL

Consumption

No FC/VC Consumption Description QTY Satuan Hari  Harga Perhari  Total Harga 

1. VC Konsumsi Panitia Nasi Kotak 3 Pax 1 Rp25.000 Rp75.000

2. VC Konsumsi Temp StaffNasi Kotak 3 Pax 1 Rp25.000 Rp75.000

Konsumsi Satpam Nasi Kotak 2 1 Rp25.000 Rp50.000

3. VC Konsumsi Talent Nasi Kotak 13 Pax 1 Rp25.000 Rp325.000

5. VC Air Mineral Merk aqua dengan isi 24x330ml 5 Dus 1 Rp40.000 Rp200.000

Rp725.000TOTAL

No FV/VC Internet Description QTY Satuan Hari Harga Perhari  Total Harga 

1. FC Wi-fi TP Link 1 Unit 1 Rp500.000 Rp500.000

Rp500.000

No FC/VC Documentation Description QTY Satuan Hari Harga Perhari Total Harga

1. VC Paket Photo Happenin by pirss 1 Unit 1 Rp500.000 Rp500.000

2. VC Paket Video Happenin by pirss 1 Unit 1 Rp1.000.000 Rp1.000.000

Rp1.500.000

TOTAL

TOTAL
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No FC/VC Communication Description Hari  Harga Perhari  Total Harga 

1. FC Handy Talkie

ICOM (IC-V80) sudah include 

dengan earphone. Digunakan oleh 

panitia  sebanyak 30 dan koor temp 

staff sebanyak 20

5 Unit 1 Rp50.000 Rp250.000

2. VC Scanner Barcode Gowell GT 109 1 Unit 2 Rp150.000 Rp300.000

Rp550.000

QTY

TOTAL

No FC/VC ATK Description QTY Satuan Hari  Harga Perhari  Total Harga 

1. FC Pulpen Standart, AE7 dengan ukuran 0,5mm 1 Box 1 Rp12.000 Rp12.000

2. FC Kertas Ukuran A4 1 Rim 1 Rp47.000 Rp47.000

4. FC Spidol Warna hitam, merk Snowman 1 Box 1 Rp60.000 Rp60.000

5. FC Lakban Lakban bening daimaru 1 Pcs 1 Rp10.000 Rp10.000

6. FC Gunting Merk Kenko 3 Pcs 1 Rp7.000 Rp21.000

8. FC Cutter Merk Joyko 2 Pcs 1 Rp14.000 Rp28.000

9. FC File Map Map cokelat 1 Pack 1 Rp60.000 Rp60.000

10. FC Kwitansi Untuk bukti pembayaran 2 Book 1 Rp50.000 Rp100.000

Rp338.000

No FC/VC Communication Description Hari  Harga Perhari  Total Harga 

1. FC Handy Talkie

ICOM (IC-V80) sudah include 

dengan earphone. Digunakan oleh 

panitia  sebanyak 3 dan koor temp 

5 Unit 1 Rp50.000 Rp250.000

2. VC Scanner Barcode Gowell GT 109 2 Unit 1 Rp150.000 Rp300.000

Rp550.000

TOTAL

QTY

TOTAL
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No FC/VC Merchandise Description Hari Harga Perhari Total Harga

1 FC Hoodie 250 Unit 1 25.000Rp       6.250.000Rp               

2 FC Totebag 250 Unit 1 15.000Rp       3.750.000Rp               

3 FC Sticker 250 Unit 1 5.000Rp         1.250.000Rp               

4 FC Album / CD 250 Unit 1 15.000Rp       3.750.000Rp               

5 FC Notebook 250 Unit 1 10.000Rp       2.500.000Rp               

17.500.000Rp             TOTAL

Merchandise

QTY

NO Mata Anggaran Harga

1 Venue Rp25.000.000

3 Honorarium Rp19.650.000 FC + VC :250

4 Promotion Rp3.000.000 68.763.000Rp                        300

5 Consumption Rp725.000 229.210Rp                                             

6 Internet Rp500.000

7 Documentation Rp1.500.000

8 Communication Rp550.000 FC + VC : 385.000

9 Merchandise Rp17.500.000 68.763.000Rp                        178,6051948

10 ATK Rp338.000 179

TOTAL Rp68.763.000

PEMASUKAN

No. Price Qty Unit Total

1 350.000Rp                                      300 tix 105.000.000Rp                        

105.000.000Rp                        Total

BEP 

harga per 

unit

BEP 

participa

nts

Item

Normal Ticket
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Venue

No. F/V Venue Description Hari Harga Perhari Harga Total

1. F The Venue Concert Hall

Berkapasitas 2500 orang. 

Include area, panggung 

14,6 x 4,6m, audio 

system, back wall scree 

15.000 lumens, double 

stage screen, 

professional Dynamic 

1 35.000.000Rp        35.000.000Rp                      

35.000.000Rp                      TOTAL

Akomodasi

No F/V Akomodasi Ruang Kamar Hari Harga Perhari Harga Total

1 F Grand Selera Setiabudhi 4 3 260.000Rp              3.120.000Rp                        

3.120.000Rp                        TOTAL
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Transportasi

No F/V Transportasi Description Qty Harga Harga Total

1 F Kereta Api Argo Parahyangan 4 120.000Rp              480.000Rp                            

480.000Rp                            

No. F/V Honorarium Description Hari Harga Perhari Harga Total

1 F Band NS Brass Music 1 5.250.000,00Rp     5.512.500,00Rp                  

2 F Band The Dominant O 1 5.250.000,00Rp     5.512.500,00Rp                  

3 F DJ Yolla Titania 1 3.150.000,00Rp     3.307.500,00Rp                  

4 F Temp. Staff Registration, Crowd Control 3 367.500,00Rp        1.157.625,00Rp                  

5 F Security Untuk pengamanan 2 315.000,00Rp        661.500,00Rp                      

6 F MC Master of Ceremony 1 5.250.000,00Rp     5.512.500,00Rp                  

21.664.125,00Rp                

TOTAL

TOTAL

Logistik

No. F/V Logistik Description Qty Hari Harga Total

1 F Band Equipment Perlengkapan band seperti guitar, drum, bass dll1 1 3.858.750Rp                        

2 F Sound System Speaker, Mixer, Wireless Mic, Cable Mic, Soundman 1 1 on venue

3 F LED Screen Include pemasangan dan operator1 1 on venue

4 F Genset Kapasitas 300KVA,kabel 15m, voltage 220/380, freq 50Hz1 1 on venue

3.858.750Rp                        Total
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No. F/V Promotion Description Qty Satuan Hari Harga Perhari Harga total

Photobooth 10x7m 1 Pcs 1 Rp525.000 Rp551.250

Banner 2 Pcs 1 Rp525.000 Rp1.102.500

2 VC Wrist Band
Wrist Band diberikan 

kepada penonton
250 Pcs 1 Rp6.300 Rp1.653.750

Rp3.307.500

Media & Promotion

1 F Publication

TOTAL

Consumption

No FC/VC Consumption Description QTY Satuan Hari  Harga Perhari  Total Harga 

1. VC Konsumsi Panitia Nasi Kotak 3 Pax 1 Rp26.250 Rp82.688

2. VC Konsumsi Temp Staff Nasi Kotak 3 Pax 1 Rp26.250 Rp82.688

Konsumsi Satpam Nasi Kotak 2 1 Rp26.250 Rp55.125

3. VC Konsumsi Talent Nasi Kotak 13 Pax 1 Rp26.250 Rp358.313

5. VC Air Mineral
Merk aqua dengan isi 

24x330ml
5 Dus 1 Rp42.000 Rp220.500

Rp799.313TOTAL



226 
 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

No FV/VC Internet Description QTY Satuan Hari Harga Perhari  Total Harga 

1. FC Wi-fi TP Link 1 Unit 1 Rp525.000 Rp551.250

Rp551.250

No FC/VC Documentation Description QTY Satuan Hari Harga Perhari Total Harga

1. VC Paket Photo Happenin by pirss 1 Unit 1 Rp525.000 Rp551.250

2. VC Paket Video Happenin by pirss 1 Unit 1 Rp1.050.000 Rp1.102.500

Rp1.653.750

TOTAL

TOTAL

No FC/VC Communication Description Hari  Harga Perhari  Total Harga 

1. FC Handy Talkie

ICOM (IC-V80) sudah 

include dengan earphone. 

Digunakan oleh panitia  

sebanyak 30 dan koor 

temp staff sebanyak 20

5 Unit 1 Rp52.500 Rp275.625

2. VC Scanner Barcode Gowell GT 109 1 Unit 2 Rp150.000 Rp157.500

Rp433.125

QTY

TOTAL
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No FC/VC ATK Description QTY Satuan Hari  Harga Perhari  Total Harga 

1. FC Pulpen Standart, AE7 dengan ukuran 0,5mm1 Box 1 Rp12.600 Rp13.230

2. FC Kertas Ukuran A4 1 Rim 1 Rp49.350 Rp51.818

4. FC Spidol
Warna hitam, merk 

Snowman
1 Box 1 Rp63.000 Rp66.150

5. FC Lakban Lakban bening daimaru 1 Pcs 1 Rp10.500 Rp11.025

6. FC Gunting Merk Kenko 3 Pcs 1 Rp7.350 Rp23.153

8. FC Cutter Merk Joyko 2 Pcs 1 Rp14.700 Rp30.870

9. FC File Map Map cokelat 1 Pack 1 Rp63.000 Rp66.150

10. FC Kwitansi Untuk bukti pembayaran 2 Book 1 Rp52.500 Rp110.250

Rp372.645TOTAL

No FC/VC Communication Description Hari  Harga Perhari  Total Harga 

1. FC Handy Talkie

ICOM (IC-V80) sudah 

include dengan earphone. 

Digunakan oleh panitia  

sebanyak 3 dan koor 

temp staff sebanyak 2

5 Unit 1 Rp52.500 Rp275.625

2. VC Scanner Barcode Gowell GT 109 2 Unit 1 Rp157.500 Rp330.750

Rp606.375TOTAL

QTY

No FC/VC Merchandise Description Hari Harga Perhari Total Harga

1 FC Hoodie 250 Unit 1 26.250Rp               6.890.625Rp        

2 FC Totebag 250 Unit 1 15.750Rp               4.134.375Rp        

3 FC Sticker 250 Unit 1 5.250Rp                  1.378.125Rp        

4 FC Album / CD 250 Unit 1 15.750Rp               4.134.375Rp        

5 FC Notebook 250 Unit 1 10.500Rp               2.756.250Rp        

19.293.750Rp      

Merchandise

QTY

TOTAL
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NO Mata Anggaran Harga

1 Akomodasi 3.120.000Rp                                           

2 Transportasi 480.000Rp                                              

3 Venue 35.000.000Rp                                        

4 Honorarium 21.664.155Rp                                        FC + VC :400

5 Promotion 3.307.500Rp                                           85.331.483Rp        400

6 Consumption 799.313Rp                                              213.329Rp                            

7 Internet 551.250Rp                                              

8 Documentation 165.370Rp                                              

9 Communication 577.500Rp                                              FC + VC : 385.000

10 Merchandise 19.293.750Rp                                        85.331.483Rp        221,6402156

11 ATK 372.645Rp                                              213

85.331.483Rp                                        

PEMASUKAN

No. Price Qty Unit Total

1 400.000Rp                   400 tix 160.000.000Rp            

160.000.000Rp            

Normal Ticket

Total

BEP 

harga per 

unit

BEP 

participa

nts

Item

TOTAL
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HARI 2021 2022 2023 2024 2025

1 Special Beverage 100 pcs  Rp   23.000  Rp          6.900.000  Rp      7.935.000  Rp    9.125.250  Rp      10.494.038  Rp   12.068.143 

2 Brosur 100 pcs  Rp     2.000  Rp             600.000  Rp         690.000  Rp       793.500  Rp           912.525  Rp     1.049.404 

3 CupSleeve 100 pcs  Rp     3.000  Rp             900.000  Rp      1.035.000  Rp    1.190.250  Rp        1.368.788  Rp     1.574.106 

4 Print  Photo 500 pcs  Rp     1.000  Rp          1.500.000  Rp      1.725.000  Rp    1.983.750  Rp        2.281.313  Rp     2.623.509 

 Rp          9.900.000  Rp   11.385.000  Rp  13.092.750 15.056.663Rp      17.315.162Rp   

 Rp          9.900.000  Rp   11.385.000  Rp  13.092.750 15.056.663Rp      17.315.162Rp   

 Rp          4.950.000  Rp     5.692.500  Rp    6.546.375 7.528.331Rp        8.657.581Rp     

 Rp        14.850.000  Rp   17.077.500  Rp  19.639.125 22.584.994Rp      25.972.743Rp   

CUPSLEEVE EVENT

TOTAL

Laba 50%

TOTAL HARGA PENAWARAN

3

TOTAL VARIABLE COST

TOTAL BIAYA (VARIABLE COST)

No. URAIAN
JUMLAH HARGA 

SATUANVARIABEL
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QTY 2021 2022 2023 2024 2025

Hoodie 25 pcs  Rp      80.000  Rp        2.000.000  Rp       2.300.000  Rp        2.645.000  Rp         3.041.750  Rp       3.498.013 

Kaos 25 pcs  Rp      55.000  Rp        1.375.000  Rp       1.581.250  Rp        1.818.438  Rp         2.091.203  Rp       2.404.884 

Totebag 25 pcs  Rp      35.000  Rp           875.000  Rp       1.006.250  Rp        1.157.188  Rp         1.330.766  Rp       1.530.380 

Notebook 25 pcs  Rp      25.000  Rp           625.000  Rp          718.750  Rp           826.563  Rp            950.547  Rp       1.093.129 

Griptok 25 pcs  Rp      30.000  Rp           750.000  Rp          862.500  Rp           991.875  Rp         1.140.656  Rp       1.311.755 

Keychain 25 pcs  Rp      25.000  Rp           625.000  Rp          718.750  Rp           826.563  Rp            950.547  Rp       1.093.129 

Buckethat 25 pcs  Rp      55.000  Rp        1.375.000  Rp       1.581.250  Rp        1.818.438  Rp         2.091.203  Rp       2.404.884 

Sticker 25 pcs  Rp      15.000  Rp           375.000  Rp          431.250  Rp           495.938  Rp            570.328  Rp          655.877 

 Rp       8.000.000  Rp       9.200.000  Rp     10.580.000 12.167.000Rp       13.992.050Rp     

 Rp       8.000.000  Rp       9.200.000  Rp     10.580.000 12.167.000Rp       13.992.050Rp     

 Rp       4.000.000  Rp       7.360.000  Rp       9.522.000 10.950.300Rp       12.592.845Rp     

 Rp     12.000.000  Rp     16.560.000  Rp     20.102.000 23.117.300Rp       26.584.895Rp     

UNOFFICIAL MERCHANDISE

TOTAL

Laba 50%

TOTAL HARGA PENAWARAN

1 min 20 20

TOTAL VARIABLE COST

TOTAL BIAYA (VARIABLE COST)

No.
URAIA

N

KETERANGA

N

JUMLAH HARGA 

SATUANVARIABEL
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Lampiran 28: Detail Harga Jual 

 
 

 

 
 

 

 
 

 
 

 

Keterangan Harga Jual Target Hari Januari Februari Maret April Mei Juni Juli Agustus September Oktober November Desember

Hello Chingu!

Cupsleeve Event Rp55.000 100 3 Rp16.500.000

Shop Here Chingu Rp65.000 200 1 Rp13.000.000

Total Rp13.000.000 Rp16.500.000

Proyeksi Penjualan Tahun 2021

CV GATHBASE ID

Main Product

Supporting Product

Keterangan Harga Jual Target Hari Januari Februari Maret April Mei Juni Juli Agustus September Oktober November Desember

Hello Chingu!

Cupsleeve Event Rp60.000 100 3 Rp18.000.000 Rp18.000.000 Rp18.000.000 Rp18.000.000 Rp18.000.000 Rp18.000.000

Shop Here Chingu Rp85.000 200 1 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000

Total Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000

Proyeksi Penjualan Tahun 2022

CV GATHBASE ID

Main Product

Supporting Product

Keterangan Harga Jual Target Hari Januari Februari Maret April Mei Juni Juli Agustus September Oktober November Desember

Hello Chingu!

Cupsleeve Event Rp70.000 100 3 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000

Shop Here Chingu Rp105.000 200 1 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000

Total Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000

Supporting Product

Proyeksi Penjualan Tahun 2023

CV GATHBASE ID

Main Product

Keterangan Harga Jual Target Hari Januari Februari Maret April Mei Juni Juli Agustus September Oktober November Desember

Hello Chingu! Rp350.000 300 1 Rp105.000.000 Rp105.000.000

Cupsleeve Event Rp80.000 100 3 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000

Shop Here Chingu Rp120.000 200 1 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000

Total Rp24.000.000 Rp48.000.000 Rp129.000.000 Rp48.000.000 Rp24.000.000 Rp48.000.000 Rp24.000.000 Rp48.000.000 Rp24.000.000 Rp153.000.000 Rp24.000.000 Rp48.000.000

Proyeksi Penjualan Tahun 2024

CV GATHBASE ID

Main Product

Supporting Product
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Keterangan Harga Jual Target Hari Januari Februari Maret April Mei Juni Juli Agustus September Oktober November Desember

Hello Chingu! Rp400.000 400 1 Rp160.000.000 Rp160.000.000 Rp160.000.000 Rp160.000.000

Cupsleeve Event Rp90.000 100 3 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000

Shop Here Chingu Rp135.000 200 1 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000

Total Rp27.000.000 Rp54.000.000 Rp187.000.000 Rp54.000.000 Rp27.000.000 Rp214.000.000 Rp27.000.000 Rp54.000.000 Rp187.000.000 Rp54.000.000 Rp27.000.000 Rp214.000.000

CV GATHBASE ID

Main Product

Supporting Product

Proyeksi Penjualan Tahun 2025

Event Target Penjualan Total Penjualan Event Target Penjualan Total Penjualan Event Target Penjualan Total Penjualan

Hello Chingu!

Cupsleeve Event 1 300 55.000Rp               16.500.000Rp           6 300 60.000Rp               108.000.000Rp       6 300 70.000Rp                               126.000.000Rp                                  

Shop Here Chingu 1 200 65.000Rp               13.000.000Rp           12 200 85.000Rp               204.000.000Rp       12 200 105.000Rp                             252.000.000Rp                                  

TOTAL 2 120.000Rp             29.500.000Rp           18 145.000Rp             312.000.000Rp       18 175.000Rp                             378.000.000Rp                                  

Shop Here Chingu

Nama Produk
2022

Main Product

Cupsleeve

2021 2023

Event Target Penjualan Total Penjualan Event Target Penjualan Total Penjualan

Hello Chingu! 2 300 350.000Rp             210.000.000Rp         4 400 400.000Rp             640.000.000Rp       

Cupsleeve Event 6 300 80.000Rp               144.000.000Rp         6 300 90.000Rp               162.000.000Rp       

Shop Here Chingu 12 200 120.000Rp             288.000.000Rp         12 200 135.000Rp             324.000.000Rp       

TOTAL 20 550.000Rp             642.000.000Rp         22 625.000Rp             1.126.000.000Rp    

Main Product

Cupsleeve

Shop Here Chingu

Nama Produk
2024 2025
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Lampiran 29: Proyeksi Penjualan 

 

Rencana Proyeksi Penjualan CV GathBase ID Tahun 2021  

Main Product & Supporting Product 

 

 

No. Nama Produk 

Jumlah Penjualan 2021 

Jan Feb Mar Apr Mei Jun Jul Agus Sept Okt Nov Des 

1 Hello, Chingu! 

                        

2 Cup Sleeve Event 

                      

3 
Shop, Here 

Chingu! 
                      

Total 

        

      1 1 
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Rencana Proyeksi Penjualan CV GathBase ID Tahun 2022  

Main Product & Supporting Product 

 

 

 

No. Nama Produk 

Jumlah Penjualan 2022 

Jan Feb Mar Apr Mei Jun Jul Agus Sept Okt Nov Des 

1 Hello, Chingu! 

                        

2 Cup Sleeve Event 
                      

3 
Shop, Here 

Chingu! 
                      

Total 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 
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Rencana Proyeksi Penjualan CV GathBase ID Tahun 2023  

Main Product & Supporting Product 

 

 

 

 

No. Nama Produk 

Jumlah Penjualan 2023 

Jan Feb Mar Apr Mei Jun Jul Agus Sept Okt Nov Des 

1 Hello, Chingu! 
                        

2 Cup Sleeve Event 
                        

3 
Shop, Here 

Chingu! 
                        

Total 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 
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Rencana Proyeksi Penjualan CV GathBase ID Tahun 2024  

Main Product & Supporting Product 

 

 

 

 

 

No. Nama Produk 

Jumlah Penjualan 2024 

Jan Feb Mar Apr Mei Jun Jul Agus Sept Okt Nov Des 

1 Hello, Chingu! 
                        

2 Cup Sleeve Event 
                        

3 
Shop, Here 

Chingu! 
                        

Total 1 2 2 2 1 2 1 2 1 3 1 2 
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Rencana Proyeksi Penjualan CV GathBase ID Tahun 2025  

Main Product & Supporting Product 

 

 

 

 

No. Nama Produk 

Jumlah Penjualan 2025 

Jan Feb Mar Apr Mei Jun Jul Agus Sept Okt Nov Des 

1 Hello, Chingu! 
                        

2 Cup Sleeve Event 
                        

3 
Shop, Here 

Chingu! 
                        

Total 1 2 2 2 1 3 1 2 2 2 1 3 
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Lampiran 30: Proyeksi Arus Kas Detail 

 

NO KETERANGAN SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER TOTAL

Saldo Kas Awal Rp49.430.000 Rp48.860.000 Rp53.225.000

I

Modal Rp50.000.000 Rp50.000.000

II

Hello Chingu! -

Cupsleeve Event Rp16.500.000

Shop Here Chingu Rp13.000.000

Total Pendapatan Rp13.000.000 Rp16.500.000 Rp29.500.000

Total Penerimaan 50.000.000Rp               Rp49.430.000 Rp61.860.000 Rp69.725.000 Rp79.500.000

III

Beban Pokok Penjualan

Cupsleeve Event 9.900.000Rp              9.900.000Rp             

Shop Here Chingu - Rp8.000.000 Rp8.000.000

Beban Operasional

Beban Pendirian Usaha

Beban Gaji

Beban Sewa Kantor 

Beban Internet dan Telepon Rp370.000 Rp370.000 Rp370.000 Rp370.000 Rp1.480.000

Beban Promosi Rp200.000 Rp200.000 Rp200.000 Rp200.000 Rp800.000

Beban Perlengkapan

Total Beban Operasional Rp570.000 Rp570.000 Rp570.000 Rp570.000 Rp2.280.000

Beban Peralatan (Pembelian Asset)

Total Beban Rp570.000 Rp570.000 Rp8.570.000 Rp10.470.000 Rp20.180.000

PPh Badan 0,5% Rp0 Rp65.000 Rp82.500 Rp147.500

Total Pengeluaran Rp570.000 Rp570.000 Rp8.635.000 Rp10.552.500 Rp20.327.500

Saldo Kas Akhir Rp49.430.000 Rp48.860.000 Rp53.225.000 Rp59.172.500 Rp59.172.500

PROYEKSI ARUS KAS 2021

CV GATHBASE ID

PENDAPATAN PENJUALAN

PENGELUARAN / CASH OUT

PENERIMAAN / CASH IN
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NO KETERANGAN JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER Total

I

Saldo Kas Awal Rp59.172.500 Rp40.948.250 Rp51.239.000 Rp54.224.750 Rp64.515.500 Rp68.281.250 Rp78.572.000 Rp81.557.750 Rp91.848.500 Rp95.614.250 Rp105.905.000 Rp108.890.750

II

Hello Chingu!

Cupsleeve Event Rp18.000.000 Rp18.000.000 Rp18.000.000 Rp18.000.000 Rp18.000.000 Rp18.000.000

Shop Here Chingu Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000 Rp17.000.000

Total Pendapatan Rp15.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp17.000.000 Rp35.000.000 Rp310.000.000

Total Penerimaan Rp74.172.500 Rp75.948.250 Rp68.239.000 Rp89.224.750 Rp81.515.500 Rp103.281.250 Rp95.572.000 Rp116.557.750 Rp108.848.500 Rp130.614.250 Rp122.905.000 Rp143.890.750

III

Beban Pokok Penjualan

Hello Chingu!

Cupsleeve Event Rp11.385.000 Rp11.385.000 Rp11.385.000 Rp11.385.000 Rp11.385.000 Rp11.385.000 Rp68.310.000

Shop Here Chingu Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp9.200.000 Rp110.400.000

Total Beban Penjualan Rp9.200.000 Rp20.585.000 Rp9.200.000 Rp20.585.000 Rp9.200.000 Rp20.585.000 Rp9.200.000 Rp20.585.000 Rp9.200.000 Rp20.585.000 Rp9.200.000 Rp20.585.000 Rp178.710.000

Beban Operasional

Beban Pendirian Usaha 10.000.000Rp               

Beban Gaji Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp3.000.000 Rp18.000.000

Beban Sewa Kantor

Beban Internet dan Telepon Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp425.500 Rp5.106.000

Beban Promosi Rp230.000 Rp230.000 Rp1.010.000 Rp230.000 Rp230.000 Rp230.000 Rp1.010.000 Rp230.000 Rp230.000 Rp230.000 Rp1.010.000 Rp230.000 Rp5.100.000

Beban Perlengkapan Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp293.750 Rp3.525.000

Total Beban Operasional Rp13.949.250 Rp3.949.250 Rp4.729.250 Rp3.949.250 Rp3.949.250 Rp3.949.250 Rp4.729.250 Rp3.949.250 Rp3.949.250 Rp3.949.250 Rp4.729.250 Rp3.949.250 Rp59.731.000

Beban Peralatan (Pembelian Asset)

Total Beban Rp33.149.250 Rp24.534.250 Rp13.929.250 Rp24.534.250 Rp13.149.250 Rp24.534.250 Rp13.929.250 Rp24.534.250 Rp13.149.250 Rp24.534.250 Rp13.929.250 Rp24.534.250 Rp238.441.000

PPn 0,5% Rp75.000 Rp175.000 Rp85.000 Rp175.000 Rp85.000 Rp175.000 Rp85.000 Rp175.000 Rp85.000 Rp175.000 Rp85.000 Rp175.000 Rp1.550.000

Total Pengeluaran Rp33.224.250 Rp24.709.250 Rp14.014.250 Rp24.709.250 Rp13.234.250 Rp24.709.250 Rp14.014.250 Rp24.709.250 Rp13.234.250 Rp24.709.250 Rp14.014.250 Rp24.709.250 Rp249.991.000

Saldo Akhir Rp40.948.250 Rp51.239.000 Rp54.224.750 Rp64.515.500 Rp68.281.250 Rp78.572.000 Rp81.557.750 Rp91.848.500 Rp95.614.250 Rp105.905.000 Rp108.890.750 Rp119.181.500 Rp119.181.500

PROYEKSI ARUS KAS 2022

CV GATHBASE ID

PENDAPATAN PENJUALAN

PENGELUARAN / CASH OUT

PENERIMAAN / CASH IN
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NO KETERANGAN JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER TOTAL

I

Saldo Kas Awal Rp119.181.500 Rp124.954.863 Rp138.530.475 Rp143.398.838 Rp156.974.450 Rp162.747.813 Rp176.323.425 Rp181.191.788 Rp194.767.400 Rp200.540.763 Rp214.116.375 Rp218.984.738

II

Hello Chingu!

Cupsleeve Event Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000

Shop Here Chingu Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000 Rp21.000.000

Total Pendapatan Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp21.000.000 Rp42.000.000 Rp378.000.000

Total Penerimaan Rp140.181.500 Rp166.954.863 Rp159.530.475 Rp185.398.838 Rp177.974.450 Rp204.747.813 Rp197.323.425 Rp223.191.788 Rp215.767.400 Rp242.540.763 Rp235.116.375 Rp260.984.738

III

Beban Pokok Penjualan

Hello Chingu!

Cupsleeve Event Rp13.092.750 Rp13.092.750 Rp13.092.750 Rp13.092.750 Rp13.092.750 Rp13.092.750 Rp78.556.500

Unofficial Merchandise Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp10.580.000 Rp126.960.000

Total Beban Penjualan Rp10.580.000 Rp23.672.750 Rp10.580.000 Rp23.672.750 Rp10.580.000 Rp23.672.750 Rp10.580.000 Rp23.672.750 Rp10.580.000 Rp23.672.750 Rp10.580.000 Rp23.672.750 Rp205.516.500

Beban Gaji Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp3.450.000 Rp41.400.000

Beban Sewa Kantor Rp2.083.333 Rp2.083.333

Beban Internet dan Telepon Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp489.325 Rp5.871.900

Beban Promosi Rp264.500 Rp264.500 Rp1.169.500 Rp264.500 Rp264.500 Rp264.500 Rp1.169.500 Rp264.500 Rp264.500 Rp264.500 Rp1.169.500 Rp264.500 Rp5.889.000

Beban Perlengkapan Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp337.813 Rp4.053.750

Total Beban Operasional Rp4.541.638 Rp4.541.638 Rp5.446.638 Rp4.541.638 Rp4.541.638 Rp4.541.638 Rp5.446.638 Rp4.541.638 Rp4.541.638 Rp4.541.638 Rp5.446.638 Rp6.624.971 Rp59.297.983

Beban Peralatan (Pembelian Asset)

Total Beban Rp15.121.638 Rp28.214.388 Rp16.026.638 Rp28.214.388 Rp15.121.638 Rp28.214.388 Rp16.026.638 Rp28.214.388 Rp15.121.638 Rp28.214.388 Rp16.026.638 Rp30.297.721 Rp59.297.983

PPn 0,5% Rp105.000 Rp210.000 Rp105.000 Rp210.000 Rp105.000 Rp210.000 Rp105.000 Rp210.000 Rp105.000 Rp210.000 Rp105.000 Rp210.000 Rp1.890.000

Total Pengeluaran Rp15.226.638 Rp28.424.388 Rp16.131.638 Rp28.424.388 Rp15.226.638 Rp28.424.388 Rp16.131.638 Rp28.424.388 Rp15.226.638 Rp28.424.388 Rp16.131.638 Rp30.507.721 Rp266.704.483

Saldo Akhir Rp124.954.863 Rp138.530.475 Rp143.398.838 Rp156.974.450 Rp162.747.813 Rp176.323.425 Rp181.191.788 Rp194.767.400 Rp200.540.763 Rp214.116.375 Rp218.984.738 Rp230.477.017 Rp230.477.017

PENERIMAAN / CASH IN

PENDAPATAN PENJUALAN

PENGELUARAN / CASH OUT

PROYEKSI ARUS KAS 2023

CV GATHBASE ID
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NO KETERANGAN JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER TOTAL

I PENERIMAAN / CASH IN

Saldo Kas Awal Rp230.477.017 Rp207.425.825 Rp216.961.571 Rp238.329.317 Rp247.865.063 Rp233.520.809 Rp243.056.555 Rp228.712.301 Rp253.304.710 Rp238.960.456 Rp299.264.865 Rp284.920.611

II

Hello Chingu! Rp105.000.000 Rp105.000.000

Cupsleeve Event Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000

Shop Here Chingu Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000 Rp24.000.000

Total Pendapatan Rp24.000.000 Rp48.000.000 Rp129.000.000 Rp48.000.000 Rp24.000.000 Rp48.000.000 Rp24.000.000 Rp48.000.000 Rp24.000.000 Rp153.000.000 Rp24.000.000 Rp48.000.000 Rp642.000.000

Total Penerimaan Rp254.477.017 Rp255.425.825 Rp345.961.571 Rp286.329.317 Rp271.865.063 Rp281.520.809 Rp267.056.555 Rp276.712.301 Rp277.304.710 Rp391.960.456 Rp323.264.865 Rp332.920.611

III

Beban Pokok Penjualan

Hello Chingu! Rp68.763.000 Rp68.763.000 Rp137.526.000

Cupsleeve Event Rp15.056.663 Rp15.056.663 Rp15.056.663 Rp15.056.663 Rp15.056.663 Rp15.056.663 Rp15.056.663 Rp15.056.663 Rp120.453.300

Shop Here Chingu Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp12.167.000 Rp146.004.000

Total Beban Penjualan Rp12.167.000 Rp27.223.663 Rp95.986.663 Rp27.223.663 Rp27.223.663 Rp27.223.663 Rp27.223.663 Rp12.167.000 Rp27.223.663 Rp80.930.000 Rp27.223.663 Rp12.167.000 Rp403.983.300

Beban Operasional

Beban Gaji Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp6.990.000 Rp83.880.000

Beban Sewa Kantor Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp2.755.208 Rp33.062.500

Beban Internet dan Telepon Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp562.724 Rp6.752.685

Beban Promosi Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp304.175 Rp3.650.100

Beban Perlengkapan Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp388.484 Rp4.661.813

Total Beban Operasional Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp11.000.591 Rp132.007.098

Beban Peralatan (Pembelian Asset) Rp23.763.600 Rp23.763.600

Total Beban Rp46.931.191 Rp38.224.254 Rp106.987.254 Rp38.224.254 Rp38.224.254 Rp38.224.254 Rp38.224.254 Rp23.167.591 Rp38.224.254 Rp91.930.591 Rp38.224.254 Rp23.167.591 Rp293.296.698

PPn 0,5% Rp120.000 Rp240.000 Rp645.000 Rp240.000 Rp120.000 Rp240.000 Rp120.000 Rp240.000 Rp120.000 Rp765.000 Rp120.000 Rp240.000 Rp3.210.000

Total Pengeluaran Rp47.051.191 Rp38.464.254 Rp107.632.254 Rp38.464.254 Rp38.344.254 Rp38.464.254 Rp38.344.254 Rp23.407.591 Rp38.344.254 Rp92.695.591 Rp38.344.254 Rp23.407.591 Rp562.963.998

Saldo Akhir Rp207.425.825 Rp216.961.571 Rp238.329.317 Rp247.865.063 Rp233.520.809 Rp243.056.555 Rp228.712.301 Rp253.304.710 Rp238.960.456 Rp299.264.865 Rp284.920.611 Rp309.513.019 Rp309.513.019

PROYEKSI ARUS KAS 2024

CV GATHBASE ID

PENDAPATAN PENJUALAN

PENGELUARAN / CASH OUT
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NO KETERANGAN JANUARI FEBRUARI MARET APRIL MEI JUNI JULI AGUSTUS SEPTEMBER OKTOBER NOVEMBER DESEMBER TOTAL

I PENERIMAAN / CASH IN

Saldo Kas Awal Rp309.513.019 Rp289.641.289 Rp291.451.897 Rp357.581.184 Rp359.391.792 Rp351.652.562 Rp427.331.686 Rp419.592.456 Rp421.403.064 Rp487.532.351 Rp489.342.959 Rp481.603.729

II

Hello Chingu! Rp160.000.000 Rp160.000.000 Rp160.000.000 Rp160.000.000

Cupsleeve Event Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000

Shop Here Chingu Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000 Rp27.000.000

Total Pendapatan Rp27.000.000 Rp54.000.000 Rp187.000.000 Rp54.000.000 Rp27.000.000 Rp214.000.000 Rp27.000.000 Rp54.000.000 Rp187.000.000 Rp54.000.000 Rp27.000.000 Rp214.000.000 Rp1.126.000.000

Total Penerimaan Rp336.513.019 Rp343.641.289 Rp478.451.897 Rp411.581.184 Rp386.391.792 Rp565.652.562 Rp454.331.686 Rp473.592.456 Rp608.403.064 Rp541.532.351 Rp516.342.959 Rp695.603.729

III

Beban Pokok Penjualan

Hello Chingu! Rp85.331.483 Rp85.331.483 Rp85.331.483 Rp85.331.483 Rp341.325.932

Cupsleeve Event Rp17.315.162 Rp17.315.162 Rp17.315.162 Rp17.315.162 Rp17.315.162 Rp17.315.162 Rp103.890.971

Shop Here Chingu Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp13.992.050 Rp167.904.600

Total Beban Penjualan Rp13.992.050 Rp31.307.212 Rp99.323.533 Rp31.307.212 Rp13.992.050 Rp116.638.695 Rp13.992.050 Rp31.307.212 Rp99.323.533 Rp31.307.212 Rp13.992.050 Rp116.638.695 Rp613.121.503

Beban Operasional

Beban Gaji Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp16.000.000 Rp192.000.000

Beban Sewa Kantor Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp3.168.490 Rp38.021.875

Beban Internet dan Telepon Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp647.132 Rp7.765.588

Beban Promosi Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp349.801 Rp4.197.615

Beban Perlengkapan Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp446.757 Rp5.361.084

Total Beban Operasional Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp20.612.180 Rp247.346.162

Beban Peralatan (Pembelian Asset) Rp12.132.500 Rp12.132.500

Total Beban Rp46.736.730 Rp51.919.392 Rp119.935.713 Rp51.919.392 Rp34.604.230 Rp137.250.875 Rp34.604.230 Rp51.919.392 Rp119.935.713 Rp51.919.392 Rp34.604.230 Rp137.250.875 Rp600.804.594

PPn 0,5% Rp135.000 Rp270.000 Rp935.000 Rp270.000 Rp135.000 Rp1.070.000 Rp135.000 Rp270.000 Rp935.000 Rp270.000 Rp135.000 Rp1.070.000 Rp5.630.000

Total Pengeluaran Rp46.871.730 Rp52.189.392 Rp120.870.713 Rp52.189.392 Rp34.739.230 Rp138.320.875 Rp34.739.230 Rp52.189.392 Rp120.870.713 Rp52.189.392 Rp34.739.230 Rp138.320.875 Rp878.230.165

Saldo Akhir Rp289.641.289 Rp291.451.897 Rp357.581.184 Rp359.391.792 Rp351.652.562 Rp427.331.686 Rp419.592.456 Rp421.403.064 Rp487.532.351 Rp489.342.959 Rp481.603.729 Rp557.282.854 Rp557.282.854

PROYEKSI ARUS KAS 2025

CV GATHBASE ID

PENDAPATAN PENJUALAN

PENGELUARAN / CASH OUT
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Lampiran 31: Laporan Keuangan 

 

 
 

Keterangan 2021 2022 2023 2024 2025

Pendapatan Penjualan 29.500.000Rp    310.000.000Rp         378.000.000Rp       642.000.000Rp    1.126.000.000Rp  

Beban Pokok Penjualan 17.900.000Rp    178.710.000Rp         205.516.500Rp       403.983.300Rp    613.121.503Rp     

Pendapatan/Laba Kotor 11.600.000Rp   131.290.000Rp        172.483.500Rp       238.016.700Rp    512.878.497Rp    

Beban Operasional

Beban Pendirian Usaha 10.000.000Rp          

Beban Sewa Kantor 2.083.333Rp          33.062.500Rp      38.021.875Rp        

Beban Gaji 18.000.000Rp          41.400.000Rp         83.880.000Rp      192.000.000Rp     

Beban Internet dan Telepon 1.480.000Rp     5.106.000Rp            5.871.900Rp          6.752.685Rp        7.765.588Rp          

Beban Promosi 800.000Rp        5.100.000Rp            5.889.000Rp          3.650.100Rp        4.197.615Rp          

Beban Perlengkapan 3.525.000Rp            4.053.750Rp          4.661.813Rp        5.361.084Rp          

Total Beban Operasional 2.280.000Rp     41.731.000Rp          59.297.983Rp        132.007.098Rp    247.346.162Rp    

Beban Penyusutan Peralatan 4.277.448Rp        2.183.850Rp          

Laba Sebelum Pajak 9.320.000Rp     89.559.000Rp          113.185.517Rp       101.732.155Rp    263.348.485Rp    

pph badan 0,5 147.500Rp        1.550.000Rp            1.890.000Rp          3.210.000Rp        5.630.000Rp          

Laba/Rugi Ditahan Bersih 9.172.500Rp     88.009.000Rp          111.295.517Rp       98.522.155Rp      257.718.485Rp    

LAPORAN LABA RUGI 

CV GATHBASE ID
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Keterangan 2021 2022 2023 2024 2025

Modal Awal 50.000.000Rp    59.172.500Rp          147.181.500Rp       258.477.017Rp    356.999.171Rp     

Laba/Rugi Bersih 9.172.500Rp     88.009.000Rp          111.295.517Rp       98.522.155Rp      257.718.485Rp     

Perubahan Modal 59.172.500Rp   147.181.500Rp        258.477.017Rp       356.999.171Rp    614.717.656Rp    

LAPORAN PERUBAHAN MODAL

CV GATHBASE ID

AKTIVA 2021 2022 2023 2024 2025

Aktiva Lancar

Kas dan Setara Kas 59.172.500Rp     147.181.500Rp           258.477.017Rp     319.513.019Rp      567.282.854Rp   

Jumlah Aktiva Lancar 59.172.500Rp     147.181.500Rp           258.477.017Rp     319.513.019Rp      567.282.854Rp   

Aktiva Tetap

Peralatan Rp23.763.600 Rp35.896.100

Akumulasi Penyusutan Peralatan Rp4.277.448 Rp6.461.298

Total Harta Tetap Rp19.486.152 29.434.802Rp     

Jumlah Aktiva 59.172.500Rp     147.181.500Rp          258.477.017Rp     356.999.171Rp      614.717.656Rp   

PASIVA

Kewajiban Lancar

Hutang

Jumlah Pasiva Lancar

Modal 50.000.000Rp     59.172.500Rp             147.181.500Rp     258.477.017Rp      356.999.171Rp    

Laba(Rugi) 9.172.500Rp       88.009.000Rp             111.295.517Rp     98.522.155Rp        257.718.485Rp   

Total Ekuitas 59.172.500Rp     147.181.500Rp           258.477.017Rp     356.999.172Rp      614.717.656Rp    

Jumlah Pasiva 59.172.500Rp     147.181.500Rp          258.477.017Rp     356.999.172Rp      614.717.656Rp   

NERACA KEUANGAN

CV GATHBASE ID
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Lampiran 32: Payback Period 

 

 

 

 

Modal 50.000.000Rp                

Arus Kas Bersih/Tahun Laba / Rugi setelah Pajak Penyusutan Proceed

2021 9.172.500Rp                  -Rp                       9.172.500Rp                            

2022 88.009.000Rp                -Rp                       88.009.000Rp                          

2023 111.295.517Rp              111.295.517Rp                        

2024 98.522.155Rp               4.277.448Rp            102.799.603Rp                        

2025 257.718.485Rp             2.183.850Rp            259.902.335Rp                        

Tahun Arus Kas Bersih Arus Kas Masuk

0 (50.000.000)Rp         

1 59.172.500Rp                9.172.500Rp             

2 129.181.500Rp              138.354.000Rp         

3 240.477.017Rp              378.831.017Rp         

4 319.513.019Rp              698.344.036Rp         

5 567.282.854Rp              1.265.626.890Rp      

N (a-b) : (c-b) x 1 Tahun

2 (9.172.500)Rp                           : (59.172.500)Rp          x 1 Tahun

1 Tahun

0,155012886 x 12 Bulan 1,860154633 2 Bulan

0,155012886 x 30 Hari 4,650386582 5 Hari

Perincian Payback Period

PP = 1,155012886
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Lampiran 33: Net Present Velue 

 

 

 

i = suku bunga (9,95% = 0,0095)

n = pangkat

Tahun 1 0,827198108

Tahun 2 0,752340253

Tahun 3 0,68425671

Tahun Diskonto 9,95% Arus Kas Bersih Present Value

1 (2022) 0,827198108 X 9.172.500Rp     Rp7.587.475

2 (2023) 0,752340253 X 88.009.000Rp   Rp66.212.713

3 (2024) 0,68425671 X 111.295.517Rp Rp76.154.704

Rp149.954.892

50.000.000Rp         

Rp99.954.892

NPV = Rp99.954.892

Net Present Value = PV Proceeds - PV Outlays

NPV > 0, Perusahaan layak dijalankan

PV = 1/(1+i)n

Initial Investment

PV dari arus kas bersih
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Lampiran 34: Profitability Index 

 

 

 

1 (Tahun 2022) 0,82719811 X 9.172.500Rp           7.587.475Rp                   

2 (Tahun 2023) 0,75234025 X 88.009.000Rp         66.212.713Rp                 

3 (Tahun 2024) 0,68425671 X 111.295.517Rp      76.154.704Rp                 

149.954.892Rp              

50.000.000Rp                 

PV Proceed

PV Outlays

Rp149.954.892

50.000.000Rp 

Profitability Index 2,999098

Profitability Index =

PROFITABILITY INDEX

CV GATHBASE ID

Total Present Value dari Proceed

PV Outlays

Profitability Index =
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Lampiran 35: Return of Investment 

 

 

 

 

 

 

 

Tahun Laba Bersih Total Aktiva ROI

2022 88.009.000Rp         174.162.463Rp              51% 0,505327

2023 111.295.517Rp       310.908.703Rp              36% 0,357968

2024 98.522.155Rp         356.999.171Rp              28% 0,275973

2025 257.718.485Rp       614.717.656Rp              42% 0,419247

RETURN OF INVESTMENT

CV GATHBASE ID 
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Lampiran 36:Internal Rate of Return 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

i = suku bunga (45% = 0.45) 13% 0,1300

n = pangkat 20% 30%

Tahun 1 0,475624257 0,45

Tahun 2 0,328016729

Tahun 3 0,226218434

Tahun Diskonto 9,95% Arus Kas Bersih Present Value

1 (2022) 0,689655172 X 9.172.500Rp           Rp6.325.862

2 (2023) 0,475624257 X 88.009.000Rp         Rp41.859.215

3 (2024) 0,328016729 X 111.295.517Rp       Rp36.506.791

Rp84.691.869

50.000.000Rp               

Rp34.691.869

NPV = Rp34.691.869

Tingkat Bunga PV of Proceed PV of Outlays NPV

9,95% Rp149.954.892 50.000.000Rp         Rp99.954.892

45% Rp84.691.869 50.000.000Rp         Rp34.691.869

NPV RK

PV RK-PV Rb

Rp99.954.892

Rp65.263.024

0,0995 + 1,531570049 x 0,35

0,0995 + 0,536815302

0,6363

64%

9,95% + x 35,05%

PV = 1/(1+i)n

Initial Investment

PV dari arus kas bersih

Net Present Value = PV Proceeds - PV Outlays

IRR= Rk (Rb-Rk)
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Lampiran 37: Database Venue Hello, Chingu! 

Daftar Venue Hello, Chingu! 

No Nama Alamat  Telepon 

1 

Ice Palace 

Concert Hall, 

Lotte Mall 

Shopping 

Avenue 

Jl. Prof. DR. Satrio 

No.3, 

RT.18/RW.4, 

Kuningan, Karet 

Kuningan, 

Setiabudi, South 

Jakarta City, 

Jakarta 12940 

(021) 29888009  

2 
Shoemaker 

Studio 

Jalan Cikini Raya 

No. 95, 10th Floor, 

RT.10/RW.4, 

Cikini, Kec. 

Menteng, Jakarta, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

10330 

0856 985 0032 

3 
Sunbreeze 

Hotel 

Perkantoran 

Permata Senayan 

Blok G5-9 Jalan 

Tentara Pelajar 

Raya, Kel, 

RT.1/RW.7, 

Grogol Utara, Kec. 

Kby. Lama, Kota 

Jakarta Selatan, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

12210 

(021) 57992901  

4 Rossi Musik 

Jl. RS. Fatmawati 

Raya No.30, 

RT.1/RW.10, 

Cilandak Bar., 

Kec. Cilandak, 

Kota Jakarta 

Selatan, Daerah 

Khusus Ibukota 

Jakarta 12430 

0878-8125-4155  

 

 

https://www.google.com/search?q=ice+palace+lotte&oq=ice+palace+&aqs=chrome.1.69i57j69i59j35i39j46j0l3j69i60.2618j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=sunbreeze+hotel&oq=sunbreeze+hotel&aqs=chrome.0.69i59j46i175i199j69i59l2j0j69i60l3.2325j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=rossi+musik&oq=Rossi+&aqs=chrome.0.69i59j46i39i175i199j69i57j0i433l2j0l2j46j0l2.1087j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
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Lanjutan Lampiran 37 

5 

 

 

 

Queens Head 

Jakarta 

 

 

Jl. Kemang Raya 

No.18C, 

RT.11/RW.5, 

Bangka, Kec. 

Mampang Prpt., 

Kota Jakarta 

Selatan, Daerah 

Khusus Ibukota 

Jakarta 12730 

(021) 7196160 

 

 

 

6 
Gandaria City 

Hall 

Lt. 3 Mall 

Gandaria City, Jl. 

Sultan Iskandar 

Muda No.8, 

RT.10/RW.6, Kby. 

Lama Utara, Kec. 

Kby. Lama, Kota 

Jakarta Selatan, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

12240 

(021) 22774797  

7 Co Hive D.lab 

Jl. Riau No.1, 

RT.9/RW.5, 

Gondangdia, Kec. 

Menteng, Kota 

Jakarta Pusat, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

10350 

(021) 50820840  

8 
Mr. Bitsy 

SCBD 

Fairground 

Building - Lower 

Ground SCBD Lot 

14, Jl. Jend. 

Sudirman No.53, 

RT.5/RW.3, 

Senayan, Kec. 

Kby. Baru, Kota 

Jakarta Selatan, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

12190 

0811-8877-805  

 

 

https://www.google.com/search?q=queenshead+kemang&oq=queen&aqs=chrome.0.69i59j46i433l3j46j46i131i433j0i433j46i433j46j0i271.1498j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?gs_ssp=eJzj4tVP1zc0zDAryagoS8syYLRSMagwSjWzTDO0SEpNTDZLSTFLszKosDRPTExJNk9JNUhKTTYy9RJKT8xLSSzKTFRIziypVMhIzMkBAD_wF3E&q=gandaria+city+hall&oq=gandaria+city+hall&aqs=chrome.1.69i57j46i175i199j0i22i30l2j0i10i22i30.3270j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=cohive+dlab&oq=cohive&aqs=chrome.0.69i59j69i57j46i175i199l8.1260j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=mr.+bitsy&safe=strict&sxsrf=ALeKk032UqrLHONWBOG9eEuImXE30yJlHw%3A1625484472331&ei=uOziYOy6E4z6rQG-kLmQDg&oq=mr.+bitsy&gs_lcp=Cgdnd3Mtd2l6EAMyCwguEMcBEK8BEJMCMgIIADIGCAAQFhAeMgYIABAWEB4yBggAEBYQHjIGCAAQFhAeMgYIABAWEB4yBggAEBYQHjIGCAAQFhAeMgYIABAWEB46BAgjECc6CgguEMcBEK8BECc6CAgAELEDEIMBOggILhCxAxCDAToFCAAQsQM6EQguELEDEIMBEMcBEK8BEJMCOg4ILhCxAxCDARDHARCvAToICC4QxwEQrwE6BQguELEDOgIILjoKCC4QxwEQrwEQCjoFCC4QkwI6BQgAEMsBOgUILhDLAToHCAAQChDLAUoECEEYAFDunwJYj8gCYKTKAmgBcAJ4AIABpAWIAaITkgEJMC42LjQuNS0xmAEAoAEBqgEHZ3dzLXdpesABAQ&sclient=gws-wiz&ved=0ahUKEwjs9r3E6cvxAhUMfSsKHT5IDuIQ4dUDCA0&uact=5
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Lanjutan Lampiran 37 

9 
 Kopi 

Chuseyo! 

 Ruko Hibrida 

Blok QL 1, Jl. 

Raya Klp. Hybrida 

No.06, 

RT.1/RW.12, West 

Kelapa Gading, 

Kelapa Gading, 

North Jakarta City, 

Jakarta 14250 

 0821-1449-2652 

10 

 

 

Loona Cafe 

 

 

Jl. Surya Wijaya 

No.35, 

RT.15/RW.7, 

North Kedoya, 

Kebonjeruk, West 

Jakarta City, 

Jakarta 11470 

(021) 56960374 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.google.com/search?gs_ssp=eJzj4tVP1zc0TK_IMExKzy40YLRSNagwSjWzTDM3NDE1N0wyN0wxtDKosDRNSU1OTjW3SDG1NDROTvHiysnPz0tUSE5MSwUAdWATZA&q=loona+cafe&oq=Loona+&aqs=chrome.1.69i57j46i175i199j0i131i433l2j0i3j0j46j0j0i3j0i271.2825j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8


253 
 

Lampiran 38: Database Venue Cup Sleeve Event 

Daftar Venue 

No Nama Alamat  Telepon 

1 
 Kopi 

Chuseyo! 

 Ruko Hibrida 

Blok QL 1, Jl. 

Raya Klp. Hybrida 

No.06, 

RT.1/RW.12, West 

Kelapa Gading, 

Kelapa Gading, 

North Jakarta City, 

Jakarta 14250 

 0821-1449-2652 

2 

 

 Loona Cafe 

 

 

Jl. Surya Wijaya 

No.35, 

RT.15/RW.7, 

North Kedoya, 

Kebonjeruk, West 

Jakarta City, 

Jakarta 11470 

(021) 56960374 

 

3  Caffe Bene 

 Menara Rajawali 

Lantai Dasar, Jalan 

Dr.Ide Anak 

Agung Gde Agung 

Lot 51, Setiabudi, 

RT.5/RW.2, 

Kuningan, 

Kuningan Tim., 

Kecamatan 

Setiabudi, Kota 

Jakarta Selatan, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

12950 

 (021) 29408226 

4  +82 cafe 

 Jl. Kebayoran 

Baru No.45, 

RT.4/RW.7, 

Gunung, Kec. Kby. 

Baru, Kota Jakarta 

Selatan, Daerah 

Khusus Ibukota 

Jakarta 12130 

 0857-2111-6970 

 

 

https://www.google.com/search?gs_ssp=eJzj4tVP1zc0TK_IMExKzy40YLRSNagwSjWzTDM3NDE1N0wyN0wxtDKosDRNSU1OTjW3SDG1NDROTvHiysnPz0tUSE5MSwUAdWATZA&q=loona+cafe&oq=Loona+&aqs=chrome.1.69i57j46i175i199j0i131i433l2j0i3j0j46j0j0i3j0i271.2825j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=caffe%20bene&oq=caffe+bene&aqs=chrome..69i57j0i271l2.1819j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8&safe=strict&tbs=lf:1,lf_ui:4&tbm=lcl&sxsrf=ALeKk00sZwlVneHScip-vpixs9MDHtoERQ:1625488800013&rflfq=1&num=10&rldimm=4423287683348203723&lqi=CgpjYWZmZSBiZW5lIgOIAQFIjaXh_7WdgIAIWhwQABABGAAYASIKY2FmZmUgYmVuZSoGCAIQABABkgELY29mZmVlX3Nob3A&ved=2ahUKEwik7IrU-cvxAhU07nMBHe4QC78QvS4wAXoECAQQGQ&rlst=f
https://www.google.com/search?q=%2B82+cafe&oq=%2B82+cafe&aqs=chrome..69i57.2357j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
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5 
Oppa Korean 

Food cafe 

 Jl. Abdullah 

Syafei No.1, 

RT.5/RW.6, Tebet 

Tim., Kec. Tebet, 

Kota Jakarta 

Selatan, Daerah 

Khusus Ibukota 

Jakarta 12820 

 (021) 22833294 

6  Kopi Tama 

 Tekno Bursa 

Mobil, Jl. BSD 

Raya Utama 

No.22, 

Pagedangan, Kec. 

Pagedangan, 

Tangerang, Banten 

15332 

 0811-1724-202 

7 

An Nyeong 

Korean Food 

Cafe 

 Jl. Wolter 

Monginsidi No.36 

A, RT.1/RW.6, 

Petogogan, Kec. 

Kby. Baru, Kota 

Jakarta Selatan, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

12170 

 (021) 7256181 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.google.com/search?q=oppa+korean+food+cafe&oq=Oppa+Korean+Food&aqs=chrome.0.0i355j46i175i199j0j69i57j46i175i199j0l2j46i175i199l2j0.4500j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=kopi+tama&oq=kopi+tama&aqs=chrome..69i57j46i39i175i199j46i131i199i291i433j0i433j69i61l2j69i60j69i61.1224j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=An%20Nyeong%20Korean%20Food%20Cafe&oq=An+Nyeong+Korean+Food+Cafe&aqs=chrome..69i57.359j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8&safe=strict&tbs=lf:1,lf_ui:9&tbm=lcl&sxsrf=ALeKk03ICCcY2jbkMW1q6oXhV4HD8PFsIQ:1625489046746&rflfq=1&num=10&rldimm=10784761953300986810&lqi=ChpBbiBOeWVvbmcgS29yZWFuIEZvb2QgQ2FmZUiiiuT19qyAgAhaMBAAEAEQAhADEAQYABgBGAIYAxgEIhphbiBueWVvbmcga29yZWFuIGZvb2QgY2FmZZIBEWtvcmVhbl9yZXN0YXVyYW50qgEMEAEqCCIEZm9vZCgA&phdesc=HdAV2x-9cr4&ved=2ahUKEwiBp97J-svxAhXG7XMBHQpGCsUQvS4wAHoECAQQMQ&rlst=f
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Lampiran 39: Database Media Partner 

Daftar Media Partner 

No Nama Alamat  
Telepon/ Sosial media/ 

Website 

1 Prambors Radio 

Jl. 

Aditiyawarman 

No.71, 

RT.5/RW.2, 

Melawai, Kec. 

Kby. Baru, 

Kota Jakarta 

Selatan, Daerah 

Khusus Ibukota 

Jakarta 12160 

(021) 7202052  

2 Mustang88fm 

Menara 

Imperium Lt. 

P7, 

Metropolitan 

Kuningan 

Super Blok 

Kav. No. 1, Jl. 

HR Rasuna 

Said, Jakarta 

12980 

02183707171 

3 Gen98fm 

Menara 

Imperium Lt. 

P7, 

Metropolitan 

Kuningan 

Super Blok 

Kav. No. 1 Jl. 

HR Rasuna 

Said, Jakarta 

12980. 

(021) 57992901  

4 101.4 TraxFm 

Jl. RS. 

Fatmawati 

Raya No.30, 

RT.1/RW.10, 

Cilandak Bar., 

Kota Jakarta 

Selatan, Daerah 

Khusus Ibukota 

Jakarta 12430 

+62-21 8370 7171 

    

https://www.google.com/search?q=Prambors%20Radio&oq=Prambors+Radio&aqs=chrome..69i57j0l9.803j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8&safe=active&tbs=lf:1,lf_ui:3&tbm=lcl&sxsrf=ALeKk00q2ggHf0NwBRj47Sfz7ZFA7PzgoA:1625489820443&rflfq=1&num=10&rldimm=15890133013828475590&lqi=Cg5QcmFtYm9ycyBSYWRpb0ikldm05oCAgAhaGBAAEAEYABgBIg5wcmFtYm9ycyByYWRpb5IBEXJhZGlvX2Jyb2FkY2FzdGVyqgEWEAEqEiIOcHJhbWJvcnMgcmFkaW8oJg&ved=2ahUKEwihhNW6_cvxAhWMb30KHdEsAgUQvS4wDXoECEIQGQ&rlst=f
https://www.google.com/search?q=sunbreeze+hotel&oq=sunbreeze+hotel&aqs=chrome.0.69i59j46i175i199j69i59l2j0j69i60l3.2325j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
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5 10.3 Pop Radio - 

 

(021) 58908831 

@102popfmjakarta 

 

6 
Koreanupdates.co

m 
- 

https://koreanupdates.co

m/ 

7 Famous.ID 

 

Jl. Tentara 

Pelajar Rukan 

Permata 

Senayan  

No.10 Jakarta 

Selatan, 12210 

 

62-21 57949008 

8 eventevent 

Jalan Green 

Lake City 

Blvd, No.12, 

Duri Kosambi, 

Cengkareng, 

West Jakarta 

City, Jakarta 

11750 

(021) 27899502 

9 Fimela.com 

Jl. 

Gunawarman 

No.18, 

RT.5/RW.2, 

Selong, Kec. 

Kby. Baru, 

Kota Jakarta 

Selatan, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

12110 

(021) 7222335 

10 Event Banget - 
0878-8443-1270 

https://eventbanget.com/ 

 

https://www.google.com/search?q=eventevent&oq=eventevent&aqs=chrome..69i57j46i175i199j0i30j0i10i30j0i30j0i10i30l2j0i30j0i10i30.654j0j4&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=Fimela&oq=Fimela&aqs=chrome..69i57j0i131i433j0l8.413j0j9&sourceid=chrome&ie=UTF-8
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Lampiran 40: Database Talent 

Daftar Talent 

No Nama Deskripsi Telepon/Sosial Media 

1 Kkey DJ  @nangskey 

2 Kid DJ  @titorachman 

3 VIC DJ  @duhanhan 

4 DayOff Live Band  0812-6758-9963 

5 
Heaven 

Entertaintment 
Live Band 

081291262626 
Heavenentertainment.id@gmail.com 

6 MetronomDJ DJ  087808887333 
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Lampiran 41: Database Influencer 

Daftar Influencer 

No Nama Deskripsi Telepon/Sosial Media/Email 

1 Cia Wardhana Influencer 0812 8803 8420 

2 
Dominique 

Ellen 
Influencer howareyouellen@gmail.com 

3 Tiffani Afifa Influencer 0856 93500 888 

4 Yuriiaw Influencer 0859 5959 4771 

5 Furry Citra Influencer Contact.furrycitra@gmail.com 

6 Alphiandi Influencer 0821 1085 9455 

7 
Reza 

Dharmawangsa 
Influencer Kaka.rezvolution@gmail.com 
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Lampiran 42: Database Vendor Konveksi 

Daftar Vendor Konveksi 

No Nama Alamat Telepon 

1 
Konveksi 

Jakarta 

Jl. M.H. Thamrin 

No.10, RT.9/RW.5, 

Gondangdia, Jakarta, 

Kota Jakarta Pusat, 

Daerah Khusus Ibukota 

Jakarta 10240 

0812-1221-7698 

2 

Valma 

Konveksi  

 

Jl. B2 Rawa Bambu 

No. 11B Pasar Minggu, 

Jakarta Selatan  

 

62 878-7817-6644 

3 

Megan 

Konveksi  

 

 

Jalan Pratama No 6A, 

Srengseng Sawah, 

Jagakarsa, Kota Jakarta 

Selatan 12640  

 

0813-1077-7760 
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Lampiran 43: Database Vendor Percetakan 

Daftar Vendor Percetakan 

No Nama Alamat Telepon 

1 Mozartgallery_Photo 

Jl. Raya 

Jatiwaringin 

No.A-11, 

RT.8/RW.7, 

Cipinang Melayu, 

Makasar, East 

Jakarta City, 

Jakarta 13620 

(021) 8616184  

2 

 

Tjetak.com 

 

Jl. Jend. Sudirman 

No.86, Tanah 

Abang, Kota 

Jakarta Pusat, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

10250. 

0221 8051 1695 

3 

 

Printerous 

 

Jl. Raya 

Kebayoran Lama 

No.333 A-B, 

RT.3/RW.1, Kec. 

Kb. Jeruk, Kota 

Jakarta Barat, 

Daerah Khusus 

Ibukota Jakarta 

11540 

(021) 53670433  

 

 

 

https://www.google.com/search?q=Mozartgallery_Photo&oq=Mozartgallery_Photo&aqs=chrome..69i57j46i13i175i199.1533j0j7&sourceid=chrome&ie=UTF-8
tel:+622180511695
https://www.google.com/search?q=Printerous&oq=Printerous&aqs=chrome..69i57j46i175i199j0l7.809j0j4&sourceid=chrome&ie=UTF-8
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Lampiran 44: Form Kepuasan Konsumen 

 

1. Nama  

2. Email 

3. Nomor Telepon 

4. Menurut anda bagaimana kegiatan fanbase gathering K-Pop oleh Hello, 

Chingu? 

a) Sangat Baik 

b) Cukup Baik 

c) Baik 

d) Cukup Tidak Baik 

e) Sangat Tidak Baik 

5. Menurut  Anda bagaimana layanan fasilitas pendukung kegiatan fanbase 

gathering K-Pop oleh Hello, Chingu? 

a) Sangat Baik 

b) Cukup Baik 

c) Baik 

d) Cukup Tidak Baik 

e) Sangat Tidak Baik 

6. Menurut Anda apakah pelayanan dari staff Hello, Chingu! sudah menunjukan 

pelayanan prima? 

a) Sangat Baik 

b) Cukup Baik 

c) Baik 

d) Cukup Tidak Baik 

e) Sangat Tidak Baik 

7. Menurut Anda apakah merchandise Hello, Chingu! sudah memuaskan bagi 

pengunjung? 

a) Sangat Baik 

b) Cukup Baik 

c) Baik 

d) Cukup Tidak Baik 

e) Sangat Tidak Baik 

8. Adakah kesan dan pesan yang ingin disampaikan kepada Hello, Chingu? 

 



262 
 

Lanjutan Lampiran 44 

 

 

Kesan: 

Pesan: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


