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Metode Time And Material Pricing (Studi Kasus Pada Bengkel Sinyo Motor) 
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Program Studi Sarjana Terapan Akuntansi Keuangan 

 

ABSTRAK 

 

Harga jual memiliki peranan penting terhadap pendapatan usaha, sehingga penentuan 

harga jual harus dinilai secara tepat. Salah satu metode penentuan harga jual yaitu 

metode time and material pricing, metode yang menentukan tarif dari upah langsung 

dan tarif dari bahan baku masing-masing. Adapun tujuan penelitian ini adalah untuk 

menganalisis metode yang digunakan saat ini (metode konvensional) pada bengkel, 

dan untuk mengetahui bagaimana penerapan time and material pricing dalam 

menentukan harga jual jasa perbaikan pada Bengkel Sinyo Motor. Metode analisis 

menggunakan metode analisis data deskriptif kuantitatif. Hasil penelitian menunjukan 

bahwa dengan menggunakan metode konvensional perhitungan markup yang di 

tentukan tidak memiliki patokan yang pasti serta harga jual yang ditetapkan tidak 

termasuk biaya-biaya tidak langsung yang menjadi bagian penting dalam menentukan 

harga jual jasa pada bengkel, sehingga penulis ingin memberikan saran agar 

mempertimbangkan metode time and material pricing sebagai dasar dalam 

menentukan harga jual jasa perbaikan di Bengkel Sinyo Motor. 

 

Kata Kunci : Metode Time And Material Pricing, Harga Jual, Biaya Tidak 

Langsung. 
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Determining the Selling Price of Vehicle Repair Services Using the Time and 

Material Pricing Method (Case Study at Bengkel Sinyo Motor) 

 

By: 

Adinda Maudi 

Applied Undergraduate Study Program in Financial Accounting 

 

ABSTRACT 

 

Selling price plays a crucial role in business revenue, so determining the selling price 

must be assessed accurately. One of the methods for determining the selling price is 

the time and material pricing method, which establishes rates for direct labor and 

rates for each raw material. The purpose of this research is to analyze the current 

method (conventional method) used in the workshop and to understand the 

implementation of time and material pricing in determining the selling price of repair 

services at Bengkel Sinyo Motor. The analysis method used is quantitative descriptive 

data analysis. The research results indicate that using the conventional method, the 

markup calculation is not precisely determined, and the set selling price does not 

include indirect costs that are essential in determining the service selling price in the 

workshop. Therefore, the author suggests considering the time and material pricing 

method as the basis for determining the selling price of repair services at Bengkel 

Sinyo Motor. 

 

Keywords: Time And Material Pricing Method, Selling Price, Indirect Costs. 
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BAB 1 

PENDAHULUAN 

 

1.1 Latar Belakang 

Individu yang siap untuk berwirausaha secara mandiri sangat diperlukan, 

mengingat bahwa  usaha tersebut bergantung pada dorongan batin dan insting bisnis 

yang kuat untuk dapat bersaing di pasar yang kompetitif  (R. Bawsir, 1997). Kontribusi 

dari usaha kecil ternyata juga berpengaruh di dalam pergerakan perekonomian 

nasional serta global, hal itu dikarenakan kemampuan dari usaha kecil yang bisa dan 

mampu untuk menampung tenaga kerja yang dinilai lebih inovatif yang bisa 

memberikan kontribusi yang penting bagi perusahaan-perusahaan besar (Jumaedi, 

2012). 

Setiap usahawan tentunya menginginkan laba yang optimal, namun banyak 

dari para pengusaha yang belum mengetahui bagaimana perencanaan laba yang tepat, 

dan juga mereka masih memiliki kelemahan dalam membuat  

pelaporan aktivitas bisnis. Penyebab dari lemahnya pelaporan aktivitas bisnis ini 

nantinya akan berdampak pada perhitungan biaya yang menunjang perhitungan harga 

pokok menjadi tidak tepat. Hal tersebut menjadi penyebab perhitungan harga jual 

dinilai kurang tepat dan tentunya berpengaruh terhadap laba yang diterima (Santoso, 

2020). Bahkan di usaha kecil pun banyak sekali usahawan yang belum 

memperhitungkan biaya-biaya yang terkait dalam menentukan harga jual yang 

membuat perhitungan laba yang sangat tidak maksimal.  

Menurut Anggraini, et al. (2015) Harga jual memiliki peranan penting yang 

harus diperhatikan untuk bertahan serta berkompetisi. Penentuan dari harga jual pun 

berpengaruh terhadap volume penjualan sampai jumlah pembeli yang pastinya hal ini 

berakibat langsung terhadap pendapatan usaha, jika harga jual terlalu tinggi maka akan 

menurunkan volume penjualan dan penjualannya pun akan turun, dan sebaliknya jika 

perusahaan menetapkan harga jual yang rendah akan merugikan bagi perusahaan, 

kebijakan dalam penentuan harga jual sangat dibutuhkan dalam usaha bukan hanya 

mempertimbangkan biaya yang di keluarkan namun juga bisa menghasilkan laba yang 

di harapkan oleh usahawan. Didirikannya suatu perusahaan bermasud untuk menjadi 

salah satu entitas ekonomi yang melakukan serangkaian aktifitas dan kegiatan 
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ekonomi dan diharapkan bisa menghasilkan sebuah keuntungan bagi pihak-pihak yang 

berkepentingan atas perusahaan tersebut. Salah satu hal yang diperlukan perusahaan 

yaitu penetapan harga jual yang tepat terhadap konsumen, sehingga nantinya tidak 

mengalami kerugian atas biaya-biaya yang dikeluarkan serta dapat menghasilkan 

keuntungan yang diharapkan (Pontoh dan Budiarso, 2018). 

Menurut Sodikin (2015) metode harga jual yang tepat untuk perusahaan jasa 

yaitu metode harga jual waktu dan bahan (time and material pricing). Pada metode 

time and material pricing untuk menentukan harga jual digunakan dua tarif yang 

berbeda yaitu tarif pertama melibatkan harga jual jasa perbaikan kendaraan dengan 

waktu tenaga kerja langsung yang diperlukan dalam melakukan perbaikan kendaraan, 

selanjutnya yaitu penentuan harga dari barang atau suku cadang yang diperlukan untuk 

melakukan perbaikan. Metode ini cocok digunakan oleh usaha reparasi jam, bengkel 

perbaikan kendaraan mobil maupun motor, usaha percetakan, serta perusahaan-

perusahaan lainnya yang termasuk dalam perusahaan jasa. 

Penggunaan metode time and material pricing  dinilai sangat fleksibilitas dalam 

menentukan harga jual jasa dan bahan baku dan dinilai bisa lebih akurat karna di 

perhitungkan melalui bahan-bahan serta waktu yang digunakan secara aktual, metode 

time and material pricing juga memiliki transparasi yang tinggi terhadap pelanggan, 

pelanggan menjadi lebih jelas melihat komponen biaya yang terkait dengan pengerjaan 

yang dilakukan, pastinya hal tersebut bisa membangun kepercayaan yang tinggi 

terhadap perusahaan, metode time and material pricing juga menjadi metode yang 

tepat bagi perusahaan yang sering mengalami perubahan dalam ruang lingkup 

pekerjaan serta dapat menyesuaian biaya secara langsung jika terjadi perluasan atau 

pengurangan pekerjaan dengan memperhitungkan biaya dari perubahan tersebut. 

Berdasarkan uraian di atas peneliti bermaksud untuk melakukan perhitungan 

penetapan harga jual perbaikan kendaraan pada salah satu bengkel yang berada di 

Jakarta Timur, penelitian ini dilakukan dalam rangka penyusunan skripsi dengan judul 

“ Penentuan Harga Jual Jasa Perbaikan Kendaraan  Dengan Menggunakan 

Metode Time And Material Pricing (Studi Kasus Pada Bengkel Sinyo Motor)”. 
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1.2 Rumusan Masalah 

 Bengkel Sinyo Motor yang berada di daerah Jakarta Timur merupakan bengkel 

yang dimiliki oleh perseorangan, bengkel ini menyediakan jasa perbaikan kendaraan 

motor mulai dari perbaikan ringan hingga perbaikan berat, di dalam melakukan 

perbaikan kendaraan tentunya dibutuhkan bahan baku serta biaya-biaya yang 

dibutuhkan, penentuan harganya tentunya sangat berpengaruh dalam melakukan 

perbaikan kendaraan, harga jual yang diberikan pemilik terhadap pembeli hanya 

berdasarkan dari persentase keuntungan yang di ukur sendiri oleh pemilik tanpa 

memperhatikan biaya yang di gunakan dalam melakukan kegiatan perbaikan 

kendaraan, hal ini tentunya membuat besarnya biaya yang di keluarkan namun laba 

yang di terima menjadi tidak optimal atau bahkan sampai mengalami kerugian, 

penelitian kali ini ditujukan untuk menganalisis kelemahan-kelemahan harga jual 

perbaikan kendaraan yang di tentukan oleh pemilik yaitu menggunakan metode 

konvensional dan juga membandingkannya menggunakan metode time and material 

pricing. 

1.3 Pertanyaan Penelitian 

 Berdasarkan latar belakang yang sudah dijelaskan, maka pertanyaan dalam 

penelitian ini adalah : 

1. Bagaimana Penentuan harga jual perbaikan kendaraan yang diterapkan saat 

ini (metode konvensional) ? 

2. Bagaimana menentukan harga jual perbaikan kendaraan jika menggunakan 

metode time and material pricing ?  

1.4 Tujuan Penelitian 

 Berdasarkan rumusan masalah dan tujuan penelitian, maka hasil dari tujuan 

penelitian ini adalah : 

1. Untuk menganalisis penentuan harga jual perbaikan kendaraan yang 

diterapkan saat ini (metode konvensional). 

2. Untuk menganalisis menentukan harga jual perbaikan kendaraan jika 

menggunakan metode time and material pricing. 

1.5 Manfaat Penelitian 

 Penelitian ini di harapkan dapat berguna dan memberikan manfaat sebagai 

berikut : 



4 
 

 

1.5.1 Manfaat Teoritis  

a. Memverifikasi dasar teori Akuntansi Biaya sebagai rujukan yang digunakan 

dalam penelitian ini. 

b. Memberikan referensi bagi para peneliti lain dalam melakukan penelitian yang 

sejenis dalam rangka meningkatkan kemampuan memecahkan masalah. 

1.5.2 Manfaat Praktis 

a. Meningkatkan kemampuan penulis dalam mengidentifikasi serta menganalisa 

suatu permasalah pada penentuan harga jual jasa 

b. Memberikan sumbangan pemikiran atau alternatif solusi permasalahan 

terutama untuk perusahaan yang bergerak di bidang perbaikan. 

 

1.6 Sistematika Penulisan Skripsi 

BAB 1 : PENDAHULUAN 

 Bab 1 ini membahas tentang latar belakang yang menjelaskan secara singkat 

mengenai peran penting usaha kecil dan juga pentingnya pengukuran harga jual dalam 

penentuan laba serta pengukuran harga jual yang tepat untuk perusahaan jasa. 

Kemudian rumusan masalah terkait bagaimana penerapan metode Time and material 

pricing  untuk mengukur harga jual jasa dan bahan baku pada usaha bengkel, dari 

rumusan masalah ini nantinya akan dikaji atau diteliti diikuti dengan pertanyaan 

penelitian dan tujuan penelitiannya, kemudian juga dideskripsikan tentang manfaat 

penelitian ini baik secara teoritis maupun praktis. 

 

BAB 2 : TINJAUAN PUSTAKA 

 Bab 2 ini membahas tentang teori-teori apa saja yang digunakan serta menjadi 

konsep landasan konsep penelitian ini. Kemudian subbab mengenai hasil dari 

penelitian terdahulu yang menimbulkan gap dan menjadi rujukan penelitian ini. 

Subbab berikutnya adalah tentang kerangka pemikiran yang menggambarkan logika 

berpikir penelitian. 

 

BAB 3 : METODELOGI PENELITIAN 

 Bab 3 ini membahas metode penelitian yang meliputi deskripsi jenis penelitian 

yang dilakukan, subjek dan objek penelitian, sumber data yang merupakan subjek atau 
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asal perolehan data, metode atau teknik pengambilan data kemudian dilanjut dengan 

metode analisis data yang merupakan penjelasan teknik analisis atau pemilihan alat 

analisis yang akan digunakan dalam pengolahan data penelitian. 

BAB 4: PEMBAHASAN 

Bab ini menjelaskan hasil dari penelitian yang berhubungan dengan masalah 

penelitian diangkat untuk dianalisis, dari analisis tersebut kemudian akan 

dideskripsikan hasil analisis data yang menggambarkan jawaban peneliti atas jawaban 

penelitian secara lebih komprehensif. Kemudian dilanjutkan dengan pembahasan yang 

menguraikan penafsiran dari hasil analisis dan kajian untuk mendukung kesimpulan 

akhir dari hasil penelitian ini. 

 

BAB 5: PENUTUP 

Bab terakhir dalam penelitian ini yaitu kesimpulan yang merupakan inti atau 

ringkasan dari isi penelitian ini yang mengacu pada tujuan penelitian dan saran bagi 

pemilik usaha bengkel dalam menentukan harga jual.
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BAB 5 

PENUTUP 

 

5.1 Kesimpulan 

Metode Konvensional merupakan metode yang diterapkan saat ini oleh pemilik 

bengkel, dalam menentukan harga jual jasa perbaikan pemilik tidak memperhitungkan 

biaya tidak langsung dan dalam penentuan markup pada suku cadang pun tidak 

konsisten, terdapat suku cadang yang dijual tidak menggunakan perhitungan markup 

nya bahkan dapat mengalami kerugian dari penjualan suku cadang. Laba yang 

dihasilkan dengan metode konvensional pun terkadang tidak optimal dan seringkali 

pemilik mengalami kerugian dikarenakan penentuan harga yang tidak terukur dengan 

baik. 

 Sedangkan jika harga jual jasa perbaikan dihitung menggunakan metode time 

and material pricing, seluruh biaya baik biaya langsung maupun tidak langsung sudah 

terhitung dalam menentukan harga jual jasa perbaikan, markup yang di tentukan pun 

konsisten dan fleksibel jika di gunakan dalam penggunaan waktu yang berbeda saat 

melakukan perbaikan kendaraan, dan dengan menggunakan metode time and material 

pricing pemilik bisa mendapatkan keuntungan jangka panjang karena pehitungan yang 

di gunakan sudah sesuai dan tepat. 

 

5.2 Saran 

 Dilihat dari perbandingan harga jual menggunakan metode konvensional dan 

metode time and material pricing maka disarankan untuk Bengkel Sinyo motor agar 

mempertimbangkan untuk menerapkan harga jual jasa perbaikan menggunakan 

metode time and material pricing, karena metode time and material pricing lebih 

fleksibel dan juga lebih menguntungkan bagi bengkel baik dari segi jasa perbaikan 

maupun dari penjualan suku cadangnya, namun karena metode time and material 

pricing ini dinilai lebih mahal dibandingkan dengan harga pasaran, disarankan untuk 

pemilik dapat meningkatkan pelayanan dengan menawarkan minuman dan makanan 

ringan kepada pelanggan, serta memberikan layanan cuci secara cuma-cuma untuk 

kendaraan yang telah selesai diperbaiki.   
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LAMPIRAN 

 

Lampiran Daftar Pertanyaan Wawancara 

1. Sejarah Bengkel Sinyo Motor? 

2. Mengapa tertarik untuk membuka usaha bengkel? 

3. Apa saja pengelompokan level perbaikan kendaraan motor yang ada di 

Bengkel Sinyo? 

4. Jumlah serta jam karyawan Bengkel Motor Sinyo? 

5. Suku cadang, serta alat apa saja yang di gunakan dari setiap level perbaikan? 

6. Waktu pengerjaan dalam setiap level perbaikan? 

7. Jumlah kendaraan motor yang bisa di perbaiki dalam waktu satu minggu? 

8. Penentuan harga jual dari pemilik Bengkel Motor Sinyo? 

9. Berapa markup yang di tentukan dalam melakukan perbaikan serta penjualan 

suku cadang? 

 


